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Aspecto susceptible de
mejora

Actividades

Area responsable

Fecha de
término

Resultados esperados

Productos y/o
evidencias

Documento de

consumo; respecto a
productos de altos niveles
de calorias que generan
sobrepeso y obesidad en
la poblacion, valorar su
permanencia

altos niveles de
calorias del
catalogo de
productos que
comercializa
Diconsa

n

diario; respecto a
productos de altos
niveles de calorias
que generan
sobrepeso y obesidad
en la poblacién, y
valorar su
permanencia

- . Realizar una Contar con un estrategia
Definir una estrategia de . - !
. : estrategia para ) i instrumento de largo | complementaria
salida para las localidades rategia p Direccion de larg pie
mejorar la . 28/08/2012 | plazo que permita de mejora en la
que no corresponden a la o Operaciones : T AT
oblacion obietivo actual focalizacion del mejorar la focalizacién | focalizacion del
P / programa del programa Programa de
Abasto Rural
Desarrollar un Contar con un estudio
. POy Documento del
Elaborar una estudio andlisis de los en el que se B
. ) . . . ) e estudio de los
interno a fin de identificar | cambios en la identifiquen los
si los cambios en la canasta béasica cambios en los efectos de los
o . - Direccion de cambios en la
canasta béasica Diconsa Diconsa y sus 14/12/2012 | patrones de consumo P
A . - Desarrollo p canasta basica
implican cambios en los posibles a raiz de la nueva Diconsa en los
patrones de consumo a consecuencias en composicion de la patrones de
través de las ventas la composicion de canasta basica
- consumo
las ventas Diconsa
Contar con un analisis
de composicién del
Catélogo de
. L Documento de
Analizar la composicion del | Comparar las Productos de Venta al analisis de la
Catélogo de Productos que | ventas de Publico, donde se S
L = i composicién de
se comercializan, donde se | productos de alto sefiale la proporcion las ventas del
sefiale la proporcion de valor nutricional de productos con alto catalodo de
productos con alto valor con respecto de . i valor nutricional y 9
nutricional y promover su productos de Dlreccpn Qe L promover su consumo productog Qe alto
Comercializaci6 | 30/11/2012 valor nutricional

comparado con
los productos de
altos niveles de
calorias que
comercializa
Diconsa




Establecer un

Informe de la

N, Capacitar Programa de I
Fortalecer la capacitacion Pé y grama ( capacitacion y
e, verificar a los capacitacion y NN
y verificacion de los . . L e verificacion de los
. . Supervisores Direccién de verificacion de los .
Supervisores Operativos . 28/12/12 . supervisores
: Operativos en el Desarrollo supervisores .
en el levantamiento de . . operativos en el
. levantamiento de operativos en el .
precios en campo ; : levantamiento de
precios en campo levantamiento de )
] precios en campo
precios en campo
Fortalecer los procesos de
capacitacion y
actualizacion de los ) Establecer un
miembros de la red social: ggﬁiﬁg: Z\ los Direccion de Programa de ::nafot:\r:isag%?de
encargados de tienda : . 30/11/12 | capacitacion de los paci
Di o | miembros de la Operaciones miembros de la red los miembros de
iconsa, comites rurales | o gocial . la red social
de abasto y Consejos social
Comunitarios
1. Reporte de
avance en la
estrategia de
mejoras en las
condiciones de
las tiendas
Desarrollar e comunitarias
implementar (Pisos firme,
Disefiar estrategias acc_iones para Direccion de Mejores_ condiciones _equipamiento e
tendientes a mejorar mlejorar el_s_urtldo Operaciones 30/03/2013 | de las qen_das _ imagen |
aspectos de precio, surtido y las condiciones comunitarias Diconsa |nst|tUC|ona)_'
ficionci | ’ de las tiendas 2. Implementacié
y suticiencia en 1os comunitarias n de los
productos, asl como sistemas del
condiciones de las tiendas levantamiento
de pedidos y
toma de
inventarios en
tienda
Trazar y analizar . i . . Estrategia de
estrateyias ara Direccién de Mejores condiciones relanza?niento de
rategias p: Comercializacié | 30/11/2012 | de precio de los
mejorar precios n productos productos de
de los productos marca propia
Analizar la . i
Desarrollar nuevos ertinencia de Direccion de Mayor oferta de Nuevos productos
productos de marca propia p Comercializaci6 | 30/11/2012 | productos de marca P

nuevos productos
de marca propia

n

propia

de marca propia
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