2. COMERCIO EXTERIOR

Comercio Exterior (Banxico, INEGI, SAT, SE)

El 25 de octubre de 2012, el Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI)
informé que, de acuerdo con informacidén oportuna de comercio exterior elaborada
por el grupo de trabajo integrado por el Banco de México (Banxico), el INEGI, el
Servicio de Administracion Tributaria (SAT) y la Secretaria de Economia (SE), en
septiembre de 2012, la balanza comercial presenté un superavit de 233.9 millones de
dolares, monto que se compara con el déficit de 979.2 millones de dolares observado
en el mes previo. Tal evolucién fue resultado de una disminucion en el déficit de
productos no petroleros de 2 mil 205 millones de délares en agosto a 1 mil 380
millones de dolares en septiembre, y de un aumento en el superavit de productos
petroleros, el cual pasé de 1 mil 226 millones de dolares a 1 mil 614 millones de

dolares, en el mismo lapso.
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En los primeros nueve meses de este afio el saldo de la balanza comercial de

mercancias de México fue superavitario en 2 mil 117.5 millones de dolares.
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FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, Secretaria de Economia,
Servicio de Administracion Tributaria y Banco de México.

BALANZA COMERCIAL DE MERCANCIAS DE MEXICO
-Millones de délares-

2012
Concepto 2011 Jun Jul Ago Sep* Ene-Sep*
Exportaciones Totales 349 375 30 259 30 277 31663 29 304 275 380
Petroleras 56 385 3636 3743 4817 4601 40 254
No petroleras 292 990 26 623 26 534 26 846 24703 235126
Importaciones Totales 350 843 29 658 30 704 32642 29070 273 263
Petroleras 42704 3034 3210 3591 2987 30454
No petroleras 308 139 26 624 27 494 29051 26 083 242 809
Balanza Comercial Total -1 468 601 -427 -979 234 2117
Petroleras 13681 602 533 1226 1614 9800
No petroleras -15 149 -1 -960 -2 205 -1380 -7 683
*Cifras oportunas.
FUENTE: INEGI.

El valor de las exportaciones petroleras en septiembre de 2012 fue de 4 mil 600.6

millones de délares. Esta cifra se integré de ventas de petréleo crudo® por 4 mil 128.1

! Informacién proporcionada por PMI Comercio Internacional, S. A. de C. V., que corresponde a sus cifras
operativas y esta sujeta a revisiones posteriores.
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millones de dolares y de exportaciones de otros productos petroleros por 472.5
millones ddlares. En el mes de referencia, el precio promedio de la mezcla mexicana
de crudo de exportacion se situé en 102.78 ddlares por barril, nivel superior en
1.11 ddlares al observado en agosto del presente afio y en 2.68 ddlares respecto al de
septiembre de 2011. En cuanto al volumen de crudo exportado, éste se ubico en el
noveno mes de 2012 en 1.339 millones de barriles diarios, dato menor al de 1.347
millones de barriles diarios mostrado en el mes previo, pero mayor al de

1.242 millones de barriles diarios registrado en septiembre de un afio antes.

Exportaciones Totales de Mercancias

El valor de las exportaciones de mercancias en septiembre pasado alcanzd 29 mil
303.4 millones de dolares, monto superior en 1.8% al reportado en igual mes de 2011.
Dicha tasa result de alzas anuales de 1.2% en las exportaciones no petroleras y de
5.4% en las petroleras. A su vez, el crecimiento de las exportaciones no petroleras se
origind de la combinacion de un incremento de 2.3% en las dirigidas al mercado de
Estados Unidos de Norteamérica y de una disminucion de 2.4% en las canalizadas al

resto del mundo.



1014 Comisién Nacional de los Salarios Minimos

EXPORTACIONES MENSUALES
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2010-2012

33000

28 774.9 N 29 303.4

29 000 25338.4 l B 1l

25000

21000

17 000

13000
EFMAMJJASONDEFMAMIJJASONDEFMAMIJ JAS*

2010 2011 2012
* Cifras oportunas.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, Secretaria de Economia,
Servicio de Administracion Tributaria y Banco de México.

Durante el periodo enero-septiembre de 2012, el valor de las exportaciones totales
sumo6 a 275 mil 380.0 millones de dolares, lo cual representa un avance anual de
6.3%. En ese periodo, el valor de las exportaciones no petroleras aumento 8.1%, en

tanto que el de las petroleras descendi6 3.4 por ciento.
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EXPORTACIONES TOTALES*
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* Cifras oportunas para septiembre de 2012.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, Secretaria de Economia,
Servicio de Administracion Tributaria y Banco de México.

EXPORTACIONES NO PETROLERAS A DISTINTOS MERCADOQOS

Estructura Variacion porcentual anual
Concepto % 2011 2012
Ene-Sep 2012* Jun Jul Ago Sep* Ene-Sep*
Total 100.00 14.1 5.0 13.7 1.1 1.2 8.1
Estados Unidos de 77.73 12.1 3.7 15.0 -0.1 2.3 7.4
Norteamérica
Automotriz 21.76 17.0 13.3 26.1 10.2 0.7 12.6
Otras 55.97 10.4 0.1 11.1 -3.7 3.0 55
Resto del Mundo 22.27 21.8 9.9 9.1 5.4 -2.4 10.8
Automotriz 5.99 43.3 16.7 -2.1 -0.6 -9.4 11.6
Otras 16.28 15.3 7.4 13.4 7.6 0.5 10.5
*Cifras oportunas.
FUENTE: INEGI.

Exportaciones por Tipo de Mercancia

En el mes que se reporta, las exportaciones de productos manufacturados mostraron
un incremento anual de 1%. A su interior, los crecimientos mas significativos se
observaron en las exportaciones de equipo profesional y cientifico (6%), de alimentos,

bebidas y tabaco (5.3%) y de maquinaria para la industria (5.1%). Por su parte, las
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exportaciones de productos de la industria automotriz se contrajeron 1.7% a tasa
anual, cifra que se derivd de un avance anual de 0.7% en las exportaciones
canalizadas a Estados Unidos de Norteamérica y de una caida de 9.4% en las dirigidas

a otros mercados del exterior.

En septiembre de 2012, el valor de las exportaciones agropecuarias y pesqueras sumo
566.0 millones de dolares, monto que significé una baja de 3.8% a tasa anual. Las
reducciones mas importantes se registraron en las exportaciones de jitomates (39%),
de pimientos (35.2%), de pescados y moluscos (25.1%), de café (8.4%) y de
aguacates (6.6%). En contraste, se dieron alzas en las exportaciones de ganado vacuno
(15.6%) y de legumbres y hortalizas frescas (3.2%). En cuanto a las exportaciones
extractivas, éstas se ubicaron en 551.1 millones de dolares en el mes en cuestion, con

una tasa de 17 por ciento.

Estructura de las Exportaciones

La estructura del valor de las exportaciones de mercancias en el periodo
enero-septiembre de 2012 fue la siguiente: bienes manufacturados 81%, productos
petroleros 14.6%, bienes agropecuarios 3.1% y productos extractivos no petroleros

1.3 por ciento.

Importaciones Totales de Mercancias

El valor de las importaciones de mercancias en el noveno mes del afio resulto de
29 mil 69.6 millones de dolares, lo que significd una reduccién anual de 5.1 por

ciento.
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IMPORTACIONES MENSUALES
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FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, Secretaria de Economia,
Servicio de Administracién Tributaria y Banco de México.

29 069.6

En el periodo enero-septiembre de 2012, el valor acumulado de las importaciones de
mercancias sumd a 273 mil 262.5 millones de doblares, lo que implicé un aumento
anual de 5.1%, producto de un incremento de 6.9% en las importaciones no petroleras
y de una disminucion de 7% en las petroleras. En ese lapso, las adquisiciones al
exterior de bienes de consumo registraron un avance anual de 3.2% (7.7% en el caso
de las de bienes de consumo no petroleros), las de bienes intermedios de 5% (6.5% en
el caso de las importaciones de bienes intermedios no petroleros) y las de bienes de

capital de 9.2 por ciento.
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IMPORTACIONES TOTALES*
-Enero-septiembre-
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* Cifras oportunas para septiembre de 2012.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica y Geografia, Secretaria de Economia,
Servicio de Administracion Tributaria y Banco de México.

Importaciones por Tipo de Bien

En lo que corresponde a las importaciones de bienes intermedios, éstas se situaron en

21 mil 806.8 millones de ddlares, para una contraccion de 4.2% con relacion a las

observadas en septiembre de 2011. Esta tasa reflejo retrocesos de 1.4% en las

importaciones de productos intermedios no petroleros y de 28.5% en las de los

petroleros. Asimismo, en septiembre del presente afo, las importaciones de bienes de

consumo alcanzaron 4 mil 264.0 millones de dolares, lo cual representa una caida

anual de 14.6%. Dicha variacion se derivo de descensos de 3.8% en las importaciones

de bienes de consumo no petroleros y de 32.3% en las de los petroleros (gasolina y

gas butano y propano).

Por su parte, en septiembre pasado, se importaron bienes de capital por 2 mil 998.7

millones de doélares, nivel superior en 4.1% al mostrado en igual mes de 2011.
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Estructura de las Importaciones

La estructura del valor de las importaciones de mercancias en el periodo
enero-septiembre de 2012 fue la siguiente: bienes de uso intermedio 75.4%, bienes de

consumo 14.4% y bienes de capital 10.2 por ciento.

Cifras ajustadas por estacionalidad

Con cifras desestacionalizadas, en el noveno mes de este afio la balanza comercial
registré un superavit de 437 millones de ddélares, mismo que se compara con el
superavit de 13 millones de dolares reportado en el mes anterior. EI cambio en el
saldo comercial desestacionalizado entre agosto y septiembre del presente afio se
derivo de una reduccion del déficit de productos no petroleros, que paso de 1 mil 489
millones de ddlares en agosto a 1 mil 152 millones de dolares en septiembre de 2012,
y de un aumento del superavit de productos petroleros, de 1 mil 502 millones de

dolares a 1 mil 589 millones de dolares, en esa misma comparacion.

SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL DE MERCANCIAS
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En septiembre de 2012, las exportaciones totales desestacionalizadas mostraron una
reduccion mensual de 0.05%. Este comportamiento fue resultado neto de una
disminucion de 0.09% en las exportaciones no petroleras y de un incremento de
0.13% en las petroleras. Al interior de las exportaciones no petroleras, las
manufactureras presentaron una contracciéon mensual de 0.33%. A su vez, esa cifra
reflejo caidas de 0.80% en las exportaciones de productos automotrices y de 0.14% en

las del resto de productos manufactureros.
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Con cifras desestacionalizadas, en el noveno mes del afio, las importaciones totales de

mercancias registraron una reduccion mensual de 1.44%. Dicha variacion fue reflejo

de disminuciones de 2.54% en las importaciones petroleras y de 1.31% en las no

petroleras. Por tipo de bien, se observaron caidas mensuales de 0.46% en las

importaciones de bienes de consumo (aumento de 0.34% en el caso de las

importaciones de bienes de consumo no petroleros), de 1.76% en las de bienes de uso

intermedio (descenso de 1.67% en el caso de las de bienes intermedios no petroleros)

y de 0.44% en las de bienes de capital.
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IMPORTACIONES DE MERCANCIAS
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Enero-Septiembre
2010-2012

- Millones de délares -

Concepto 2010 2011 2012 Variacién % | Estructura %
P @) (b) ©) (c/b) 2012
SALDO COMERCIAL
(Incluye maguila) -1962.7 -732.9 21175 S.S
EXPORTACIONES
TOTALES 216 827.9 259 171.4 275 380.0 6.3 100.0
Petroleras 29 538.8 41 669.6 40 253.6 -34 14.62
No petroleras 187 289.0 217 501.8 235126.4 8.1 85.38
Agropecuarias 6 358.8 7617.2 8 385.2 10.1 3.04
Extractivas 1676.3 2998.3 3696.4 23.3 1.34
Manufactureras 179 254.0 206 886.4 223 044.8 7.8 81.00
IMPORTACIONES
TOTALES 218 790.6 259 904.3 273 262.5 5.1 100.0
Bienes de consumo 29 429.9 38122.7 39 352.6 3.2 14.40
Bienes intermedios 167 869.0 196 304.5 206 089.7 5.0 75.42
Bienes de capital 21491.8 25477.1 27 820.2 9.2 10.18

Nota: Debido al redondeo, la suma de los parciales puede no coincidir con el total.

S.S = Sin significado.

FUENTE: Elaborado por la Comision Nacional de los Salarios Minimos con informacién revisada del Banco
de México (Banxico).

Fuente de informacion:

http://www.inegi.org.mx/inegi/contenidos/espanol/prensa/comunicados/balopbol.pdf



http://www.inegi.org.mx/inegi/contenidos/espanol/prensa/comunicados/balopbol.pdf
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Balanza de Pagos en el Tercer
Trimestre de 2012% (Banxico)

El 23 de noviembre de 2012, el Banco de México (Banxico) dio a conocer La Balanza

de Pagos en el Tercer Trimestre de 2012. A continuacion se presenta la informacion.

En el tercer trimestre de 2012, la reserva internacional bruta del Banco de México
registré un aumento de 2 mil 869 millones de délares.® Asi, al cierre de septiembre del
presente afio el saldo de dicha reserva se situ6é en 165 mil 590 millones de délares. El
incremento de la reserva internacional bruta se derivo de un déficit en la cuenta
corriente por 3 mil 662 millones de dolares; un superavit en la cuenta financiera por
14 mil 845 millones de doélares; y un flujo negativo de 9 mil 27 millones de dolares en

el renglén de errores y omisiones.*

Durante el trimestre que se reporta, las acciones anunciadas por parte de los bancos
centrales de las principales economias avanzadas contribuyeron a mejorar las
condiciones en los mercados financieros internacionales, dando lugar a una reduccién
en las primas de riesgo. En la mayoria de las economias emergentes, este entorno se
reflejo en una moderada apreciacion de sus divisas frente al dolar. Ello, en parte,

como respuesta a un repunte del flujo de capitales hacia estos mercados.

2 El presente comunicado de la Balanza de Pagos, al igual que ha ocurrido con los comunicados de periodos
previos, incorpora revisiones de cifras de algunos renglones de dicha balanza. Tales ajustes se originan por el
proceso continuo de incorporacién de informacion adicional a las estadisticas. Las principales revisiones se
efectuaron en los renglones de activos de la cuenta de otra inversion, de pasivos del sector privado, de
inversién directa y de utilidades remitidas y reinvertidas. Asimismo, el saldo de la cuenta de errores y
omisiones del tercer trimestre de 2012 que se reporta en este comunicado puede llegar a revisarse en
publicaciones futuras de la balanza de pagos, a medida que se disponga de mayor informacion acerca de
diversos componentes de dicha balanza, como pueden ser las variaciones en el monto de los depdsitos de
mexicanos en el exterior y los flujos de Inversion Extranjera Directa al pais, entre otros conceptos sujetos a
revision posterior.
Semanalmente el Banco de México reporta el saldo de la reserva internacional neta, el cual al cierre de
septiembre de 2012 alcanz6 161 mil 882 millones de délares. En contraste, siguiendo los lineamientos del
Manual de Balanza de Pagos del Fondo Monetario Internacional, en la estadistica de la balanza de pagos
descrita en este comunicado se reporta la variacion y el saldo de la reserva internacional bruta la cual, a
diferencia de la reserva internacional neta, si incluye los pasivos de corto plazo del Banco de México.
* Ademas del impacto de las cuentas antes mencionadas, la variacion de la reserva internacional bruta de 2 mil
869 millones de dolares incluye también el efecto de un cambio positivo por valoracion de 713 millones de
dolares.
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En este contexto, el saldo real del ahorro financiero de la economia mantuvo su
tendencia de crecimiento, reflejo de la entrada de recursos del exterior por parte de no
residentes y de una moderacion en el ritmo de expansion del ahorro financiero de
residentes. El incremento del ahorro financiero de no residentes ha estado explicado,
entre otros factores, por la busqueda de rendimientos por parte de los inversionistas
externos que enfrentan un entorno de laxitud monetaria en los paises avanzados.
Adicionalmente, la fortaleza del marco macroecondmico del pais con relacion al de
otras economias fue otro factor que ha apoyado la canalizacion de recursos del
exterior a la adquisicion de instrumentos financieros internos, particularmente titulos

de deuda gubernamental de mediano y largo plazos.

En el tercer trimestre de 2012, la cuenta corriente de la balanza de pagos mostro un
saldo deficitario de 3 mil 662 millones de dolares. Este saldo fue resultado neto de
déficit en la balanza de bienes y servicios de 5 mil 205 millones de dolares y en la de
renta de 3 mil 950 millones de dodlares, y de un superdvit en la balanza de

transferencias de 5 mil 493 millones de délares.

Al interior de la cuenta corriente, la balanza de bienes y servicios mostr6 un déficit de
5 mil 205 millones de ddlares, mismo que provino de saldos negativos de 4 mil 116
millones de ddlares en la balanza de servicios y de 1 mil 89 millones de ddlares en la
de bienes. Esta ultima cifra se derivé de la combinacion de un deficit de 1 mil 173
millones de dolares en la balanza de mercancias y de un superavit de 84 millones de

dolares en la de bienes adquiridos en puertos por medios de transporte.

El déficit de 1 mil 173 millones de ddlares que registrd la balanza de mercancias en el
tercer trimestre de 2012 se compara con el de 3 mil 880 millones de dolares que
mostré en igual periodo de 2011. Dicho cambio fue resultado de una disminucién en
el déficit de la balanza de productos no petroleros, el cual paso de 5 mil 848 millones

de ddlares en el tercer trimestre de 2011 a 4 mil 545 millones de dolares en igual
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periodo de 2012, y de un aumento en el superavit de la balanza de productos
petroleros, que pasé de 1 mil 968 millones de ddlares a 3 mil 372 millones de ddlares,

en la misma comparacion.

En el tercer trimestre de 2012, el valor de las exportaciones de mercancias fue de
91 mil 243 millones de dolares, monto que significd un aumento de 3.6% a tasa anual.
Por su parte, el valor de las importaciones de mercancias en el trimestre que se reporta
fue de 92 mil 416 millones de dolares, lo cual representd un incremento anual de 0.5

por ciento.

La balanza de servicios registrd un deficit de 4 mil 116 millones de ddlares en el
tercer trimestre del presente afio, el cual se derivo de ingresos por 3 mil 509 millones
de ddlares (aumento anual de 5.2%) y de egresos por 7 mil 625 millones de ddlares
(disminucién anual de 5.0%). En particular, el saldo de la cuenta de viajeros
internacionales registro un superavit de 518 millones de dolares, resultado de ingresos
por 2 mil 733 millones de dolares (incremento anual de 6.3%) y de egresos por 2 mil

215 millones de ddlares (aumento anual de 9.3 por ciento).

En el trimestre que se reporta, la balanza de renta mostr6 un déficit de 3 mil 950
millones de dolares, el cual se derivo de ingresos por 1 mil 546 millones de ddlares
(disminucién anual de 39.8%) y de egresos por 5 mil 496 millones de ddlares
(aumento anual de 23.0%). En particular, el pago neto por intereses al exterior en el
tercer trimestre de 2012 fue de 3 mil 244 millones de dolares, cifra 17.4% superior a

la observada en el mismo periodo de 2011.

El ingreso por remesas familiares fue de 5 mil 411 millones de ddlares durante
julio-septiembre del presente afio, monto inferior en 11.8% al observado en igual
periodo de 2011.
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En el tercer trimestre de 2012, la cuenta financiera de la balanza de pagos registré un
superavit de 14 mil 845 millones de dolares. Este saldo fue resultado de ingresos
netos por 2 mil 285 millones de dolares en la cuenta de inversion directa (ingreso de
3 mil 576 millones de ddlares por inversion extranjera directa captada por México y
egresos por 1 mil 291 millones de dolares por inversiones de mexicanos en el
exterior); de una entrada neta de 23 mil 103 millones de délares en la cuenta de
inversion de cartera; y de salidas netas de 10 mil 543 millones de dolares en la cuenta

de otra inversion.

La cuenta corriente de la balanza de pagos registré un saldo deficitario de 3 mil 662
millones de dolares en el tercer trimestre de 2012, monto que se derivo de la
combinacién de déficit en la balanza de bienes y servicios (5 mil 205 millones de
dolares) y en la de renta (3 mil 950 millones de ddlares), y de un superavit en la

balanza de transferencias (5 mil 493 millones).

DEFICIT DE LA CUENTA CORRIENTE
-Millones de dolares-
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-Como Proporcion del PIB-
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FUENTE: Banco de México.

CUENTA CORRIENTE DE LA BALANZA DE PAGOS
-Millones de délares-

2011 2012
Anual Ene-Sep I Trim I Trim 1l Trim  Ene-Sep
Cuenta Corriente -9 153 -6 663 183 895 -3 662 -2 584
Balanza de Bienes y Servicios -15402  -11155 -286 -1 663 -5 205 -7 154
Bienes -1172 -488 1903 1611 -1 089 2425
Mercancias -1 468 -733 1765 1525 -1173 2117
Exportaciones 349375 259171 89671 94 466 91243 275380
Importaciones 350843 259904 87 906 92 941 92416 273263
Adquiridos en puerto por medios de
transporte 296 245 138 86 84 308
Servicios -14230 -10667 -2 189 -3274 -4 116 -9 579
Balanza de Renta -16 726 -12932 -4 888 -3993 -3950 -12831
Balanza de Transferencias 22 975 17 424 5357 6 551 5493 17 401
Balanza de Mercancias Petroleras 13681 8912 4 305 2123 3372 9800
Balanza de Mercancias No Petroleras -15 149 -9 645 -2 540 -598 -4 545 -7 683

FUENTE: Banco de México.
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EXPORTACIONES E IMPORTACIONES DE MERCANCIAS
-Datos desestacionalizados: indices 2008=100-
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FUENTE: Banco de México.

En el tercer trimestre del afio en curso, la balanza de bienes y servicios mostré un
déficit de 5 mil 205 millones de dolares, monto que se origind de saldos deficitarios
de 4 mil 116 millones de délares en la balanza de servicios y de 1 mil 89 millones de
dolares en la balanza de bienes. Este resultado, a su vez, se derivé de un déficit de
1 mil 173 millones de dolares en la balanza de mercancias y de un superavit de
84 millones de dolares en la correspondiente a los bienes adquiridos en puertos por
medios de transporte. El déficit de la balanza de mercancias en el periodo
julio-septiembre de 2012 fue resultado de exportaciones por 91 mil 243 millones de
dolares y de importaciones por 92 mil 416 millones de délares. En el trimestre que se
reporta, se observd un aumento anual de 3.6% en las exportaciones, el cual se explica
por la combinacion de un incremento de 5.1% en las exportaciones no petroleras y de
una disminucion de 4.5% en las petroleras. La reduccién anual observada en las
exportaciones petroleras reflejé tanto una contraccion en el volumen de exportacion
de petroleo, como una disminucion en su precio. En efecto, el volumen de crudo
exportado paso de 1.302 millones de barriles diarios en el tercer trimestre de 2011 a
1.269 millones de barriles diarios en el mismo periodo del presente afio. Asimismo, el

precio promedio de la mezcla mexicana de crudo de exportacion pasé de
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101.06 ddlares por barril a 99.78 délares por barril, en la misma comparacion. Por su
parte, el crecimiento de las exportaciones no petroleras se originé de alzas de 8.0% en
las correspondientes a productos de la industria automotriz y de 4.0% en el resto de
productos no petroleros. En el tercer trimestre de 2012, las exportaciones no
petroleras dirigidas al mercado estadounidense crecieron 5.4%, mientras que las
canalizadas a otros mercados lo hicieron en 3.9%. En cuanto a las importaciones de
mercancias, en el trimestre de referencia éstas mostraron un aumento anual de 0.5%
(3.1% en el caso de las importaciones de bienes no petroleros), reflejo de crecimientos
de 0.9% en las de bienes intermedios (2.8% en el caso de las importaciones de bienes
intermedios no petroleros) y de 4.8% en las de bienes de capital, y de una reduccién
en las de bienes de consumo de 4.5% (disminucion de 3.1% en el caso de las

importaciones de bienes de consumo no petroleros).

EXPORTACIONES NO PETROLERAS A DISTINTOS MERCADOS
-Cifras en por ciento-

Participacion Variacion Anual
Anual I Trim 2011 2012
2010 2011 2012 I Trim Il Trim 1l Trim  Ene-Sep
Total 100.00  100.00 100.00 14.10 9.68 9.66 5.08 8.10
Estados Unidos de Norteamérica 79.42 78.04 77.61 12.12 7.25 9.32 5.44 7.35
Automotriz 20.54 21.05 22.26 16.96  10.07 15.73 11.72 12.56
Otras 58.88 56.99 55.35 10.43 6.23 7.01 3.11 5.45
Resto del Mundo 20.58 21.96 22.39 21.76  18.91 10.91 3.85 10.82
Automotriz 4,76 5.97 5.83 4329 2851 14.77 -4.23 11.64
Otras 15.83 15.99 16.56 15.30 15.58 9.56 7.03 10.52
Automotriz Total 25.29 27.02 28.09 2191 13.83 15.53 7.99 12.36
Otras Total 74.71 72.98 71.91 11.46 8.20 7.56 3.99 6.55

FUENTE: Banxico.

En el trimestre que se reporta, se observd un déficit en la balanza de servicios de 4 mil
116 millones de dolares. Este saldo fue resultado de ingresos por 3 mil 509 millones
de ddlares y de egresos por 7 mil 625 millones de ddlares. Al interior de esta balanza,
la cuenta de viajeros internacionales registré un superavit de 518 millones de dolares,
resultado de ingresos por 2 mil 733 millones de dolares (aumento de 6.3% a tasa
anual) y de egresos por 2 mil 215 millones de dolares (incremento de 9.3% respecto al

mismo lapso de 2011). Cabe sefialar que la suma del resto de los renglones que
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integran la balanza de servicios arroj6 en el tercer trimestre del presente afio un deficit
de 4 mil 634 millones de dolares, reflejo, en buena medida, de los gastos asociados al

intercambio de mercancias con el exterior, principalmente fletes y seguros.

VIAJEROS INTERNACIONALES
-Datos desestacionalizados: millones de dolares-

Ingresos Egresos

1250

750
1150

700
1 050

650
950

609
850
750 350
650 500
550 150

EMMISNEMMISNEMMISNEMMISNEMMIS EMMISNEMMISNEMMISNEMMISNEMMIS
2008 2009 2010 2011 2012 2008 2009 2010 2011 2012

FUENTE: Banco de México.

En el periodo julio-septiembre de 2012, la balanza de renta report6é un déficit de 3 mil
950 millones de dolares, el cual se derivd de ingresos por 1 mil 546 millones de
dolares y egresos por 5 mil 496 millones de dolares. En particular, el pago neto por
intereses al exterior fue de 3 mil 244 millones de dolares, cifra 17.4% mayor que la
observada en el mismo trimestre de 2011. Los demas renglones que integran esta
balanza presentaron en su conjunto un saldo deficitario de 706 millones de ddlares.
Destacan dentro de esta cuenta los egresos por concepto de utilidades (remitidas y
reinvertidas) de las empresas que tienen participacion extranjera en su capital y que
ascendieron a 1 mil 410 millones de dolares, de los cuales 121 millones de ddlares se
reinvirtieron en el pais. Cabe recordar que las utilidades reinvertidas se contabilizan
en la cuenta corriente como una erogacion por renta y en la cuenta financiera como un

ingreso por concepto de inversién extranjera directa.
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REMESAS FAMILIARES

Remesas v Empleo en la Industria de la Construcdon Millones de dolares
en Estados Unidos de Norteamérica -Datos desestaclonalizados y de tendendia-
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FUENTE: Banco de México.

Durante el tercer trimestre de 2012, la cuenta de transferencias mostré un superavit de
5 mil 493 millones de dolares. El principal rubro de esta cuenta es el de las remesas
familiares provenientes del exterior, mismas que en ese periodo sumaron 5 mil 411
millones de dolares, cifra menor en 11.8% a la registrada en el tercer trimestre de
2011. Esta entrada de recursos se origind de 17.7 millones de transferencias, con un

valor promedio por remesa de 305 dolares.

La cuenta financiera de la balanza de pagos registro en el tercer trimestre de 2012 un
superavit de 14 mil 845 millones de dolares. Este resultado reflejé entradas netas por
2 mil 285 millones de dolares en la cuenta de inversion directa y por 23 mil 103
millones de ddlares en la cuenta de inversion de cartera, asi como una salida neta por

10 mil 543 millones de délares en la cuenta de otra inversion.



Comercio Exterior 1033
BALANZA DE PAGOS
-Millones de délares-
2011 2012
Anual Ene-Sep I Trim 11 Trim I Trim  Ene-Sep
Cuenta Corriente -9 153 -6 663 183 895 -3 662 -2 584
Cuenta Financiera 44 004 31719 21332 -6 050 14 845 30 127
Inversion directa 8 685 5832 -137 -5 478 2285 -3330
En México 20 823 15 817 4876 4593 3576 13 045
De mexicanos en el exterior -12 138 -9 985 -5013 -10071 -1 291 -16 375
Inversion de cartera 41 746 35449 24 312 9564 23103 56 979
Pasivos 40 946 33637 24 194 9182 24 110 57 486
Sector publico 36 976 28 370 20 073 8623 14 878 43 574
Mercado de dinero 31650 24 103 13 966 5648 14 041 33655
Valores emitidos en el exterior 5326 4 267 6 107 2975 837 9919
Sector privado 3970 5267 4121 559 9232 13912
Mercado accionario y de dinero -6 242 -3 736 1875 913 1215 4003
Valores emitidos en el exterior 10212 9003 2 246 -354 8017 9909
Activos 800 1812 118 382 -1 007 -507
Otra inversién -6 427 -9 562 -2843 -10136  -10543 -23 522
Pasivos -1 241 -6 811 -8 458 7363 -12124 -13 219
Sector publico 301 -2 004 -1719 -1 527 -395 -3 641
Banco de México 0 0 0 0 0 0
Sector privado -1 542 -4 807 -6 739 8890 -11729 -9 578
Activos -5 186 -2 751 5615 -17 499 1581 -10 303
Errores y Omisiones -6 671 -5299 -15165 12185 -9 027 -12 007
Variacion de la Reserva Internacional Bruta 28 621 20 500 6 740 6772 2 869 16 381
Ajustes por Valoracion -441 -743 -390 258 -713 -845

FUENTE: Banxico.

La economia mexicana capto en el trimestre que se reporta un monto de inversion
extranjera directa de 3 mil 576 millones de dolares, en tanto que el valor de la
inversion directa de mexicanos en el exterior ascendié a 1 mil 291 millones de
dolares. De esta manera, el saldo de la cuenta de inversion directa registré un
superavit de 2 mil 285 millones de dolares. El referido flujo de inversion extranjera
directa de 3 mil 576 millones de ddlares se conformé de 1 mil 530 millones por
nuevas inversiones, 121 millones por reinversion de utilidades y 1 mil 925 millones
por un aumento neto de los pasivos de las empresas con sus matrices en el exterior
(cuentas entre compafiias). Durante el periodo enero-septiembre de 2012, los
principales sectores receptores de estos recursos fueron: manufacturas (38.9%),
comercio (14.9%), servicios financieros (14.8%) y construccion (9.4%). Por pais de

origen, el flujo de inversion extranjera directa provino principalmente de Estados
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Unidos de Norteamérica (49.1%), Espafia (16.3%), Luxemburgo (6.1%) y Alemania
(5.5%).

INVERSION EXTRANJERA DIRECTA RECIBIDAEN
EL PERIODO ENERO SEPTIEMBRE 2012
-Porcentajes-
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FUENTE: Banco de México.

En el tercer trimestre de 2012, la cuenta de inversion de cartera reportd un ingreso
neto de 23 mil 103 millones de dolares. Dicha cifra se derivo de entradas de recursos
en el mercado de dinero del sector publico por 14 mil 41 millones de ddlares, de un
incremento de la inversion extranjera en el mercado accionario y de dinero del sector
privado por 1 mil 215 millones de dolares, de la colocacion neta en el exterior de
valores emitidos por el sector publico por 837 millones de dolares y 395 millones de
dolares emitidos por el sector privado por 8 mil 17 millones de dolares y de la compra
neta de valores extranjeros por parte de residentes de la economia mexicana por 1 mil

7 millones de doélares.

Por su parte, la cuenta de otra inversion, la cual comprende las operaciones de
préstamos y depdsitos con el exterior, mostro durante el tercer trimestre de 2012, una
salida neta de recursos por 10 mil 543 millones de dolares. Lo anterior fue resultado
de disminuciones respectivas de 11 mil 729 millones de délares y 395 millones de

dolares de los créditos netos de los sectores privado y publico, y de una disminucién
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de 1 mil 581 millones de dolares de los depdsitos en el exterior propiedad de

residentes de la economia mexicana.

Con base en lo anterior, el endeudamiento neto con el exterior considerando tanto el
originado mediante la obtencion de creditos, como a través de la colocacion de
valores en el exterior, resulté negativo en 3 mil 269 millones de ddlares. Dicho monto
se derivé de la combinacion de un desendeudamiento neto del sector privado por
3 mil 711 millones de doélares y un endeudamiento neto del sector publico por

442 millones de dolares.

En suma, los principales aspectos que caracterizaron la evolucién de la balanza de
pagos en el tercer trimestre de 2012 fueron los siguientes: un déficit de la cuenta
corriente de 3 mil 662 millones de délares; una entrada neta de recursos en la cuenta
financiera de 14 mil 845 millones de dodlares; un flujo negativo de 9 mil 27 millones
de dolares en el renglon de errores y omisiones; y un aumento de la reserva
internacional bruta del Banco de México por 2 mil 869 millones de dolares. Con esto
ultimo, el saldo de dicha reserva se ubico al cierre de junio pasado en 165 mil 590

millones de délares.
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VARIACION DE LAS RESERVAS INTERNACIONALES BRUTAS
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FUENTE: Banco de México.
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Anexo

A continuacion se presenta el formato con base en el cual se divulgaba previamente el
Comunicado de Prensa de la Balanza de Pagos. Una descripcion de la concordancia

entre la nueva presentacion y la anterior se puede encontrar en:

http://www.banxico.org.mx/estadisticas/sie/%7b74DDD8E3-9A34-D805-9472-
992D16FF67E6%7d.pdf

BALANZA DE PAGOS
Presentacion Anterior
-Millones de délares-

2011 2012
Anual Ene-Sep I Trim I Trim 1 Trim Ene-Sep
Cuenta Corriente -9153 -6 663 183 895 -3 662 -2 584
Cuenta de Capital 44 262 35585 22 381 -5749 16 521 33153
Pasivos 60 528 42 643 20612 21138 15562 57 312
Endeudamiento 14 297 6 461 -105 9984 -3269 6610
Banca de Desarrollo -282 -31 -388 -44 -248 -680
Banca Comercial 283 -3173 -4 384 7014 -8 623 -5993
Banco de México 0 0 0 0 0 0
Sector Publico No Bancario 5909 2294 4776 1492 690 6 958
Sector Privado No Bancario 8 387 7371 -109 1522 4912 6 325
Inversion extranjera 46 231 36 182 20717 11154 18 831 50 702
Directa 20823 15817 4 876 4593 3576 13 045
De Cartera 25 408 20 365 15841 6561 15255 37 657
Mercado Accionario -6 243 -3739 1878 913 1215 4 006
Mercado de Dinero 31651 24 104 13963 5648 14 040 33651
Activos -16 266 -7 058 1769 -26 887 959 -24159
Inversion Directa en el Exterior -12 138 -9 985 -5 013 -10 071 -1291  -16 375
Resto -4128 2 927 6 782 -16 816 2250 -7784
Errores y Omisiones -6 671 -5299 -15 165 12185 -9027 -12007
Variacion de la Reserva 28879 24 366 7789 7073 4545 19407
Internacional Neta
Ajustes por Valoracion -441 -743 -390 258 -713 -845

FUENTE: Banxico.

Fuente de informacién.
http://www.banxico.org.mx/informacion-para-la-prensa/comunicados/sector-externo/balanza-de-
pagos/%7B93DA498A-AC67-00F2-8263-82738E6524FE%7D.pdf



http://www.banxico.org.mx/estadisticas/sie/%7b74DDD8E3-9A34-D805-9472-992D16FF67E6%7d.pdf
http://www.banxico.org.mx/estadisticas/sie/%7b74DDD8E3-9A34-D805-9472-992D16FF67E6%7d.pdf
http://www.banxico.org.mx/informacion-para-la-prensa/comunicados/sector-externo/balanza-de-pagos/%7B93DA498A-AC67-00F2-8263-82738E6524FE%7D.pdf
http://www.banxico.org.mx/informacion-para-la-prensa/comunicados/sector-externo/balanza-de-pagos/%7B93DA498A-AC67-00F2-8263-82738E6524FE%7D.pdf
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Aumenta la exportacién de carnicos
mexicanos en 2012 (SAGARPA)

El 21 de octubre de 2012, la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural,
Pesca y Alimentacion (SAGARPA) inform0 que aumento la exportacion de carnicos

mexicanos en 2012. A continuacion se presenta la informacion.

De enero a agosto de 2012 se exportaron 157 mil 683 toneladas de carnicos a
26 paises, lo que representa un incremento de 9% en comparacion con el mismo
periodo de 2011, en el que se comercializaron 144 mil 747.50 toneladas, informo el
Servicio Nacional de Sanidad, Inocuidad y Calidad Agroalimentaria (SENASICA).

En este afio, indico, 20 estados de la Republica exportaron diversos productos
derivados de ganado bovino, porcino, caprino, equino, ovino y aviar, tales como

cortes de carne congelada, empacada al vacio, despojos y visceras, entre otros.

También se enviaron al extranjero comidas preparadas como machaca, carne para
hamburguesas, productos marinados, embutidos de cerdo, bovino y ave, cochinita

pibil y carne enlatada.

Este aumento en las ventas internacionales se debe a que los industriales de la carne
en México cuentan con la infraestructura necesaria para satisfacer las necesidades
particulares de cada cliente, lo que significa una ventaja comercial, ademas, son
mercancias de alta calidad y producidas con altos estdndares internacionales de

sanidad e inocuidad, destaco.

En este afio, el mayor importador de carnicos mexicanos es Japon, con 57 mil 58
toneladas, le sigue Estados Unidos de Norteamérica, que compré 56 mil 394

toneladas, y Rusia, con 22 mil 557 toneladas.
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El resto de los destinos de exportacion de carnicos fueron Corea, Bélgica, Holanda,
Angola, Guatemala, Francia, Suiza, El Salvador, Hong Kong, Venezuela, Colombia,
Cuba, Canada, Alemania, Panama, Congo, Argentina, Ghana, Vietnam, Egipto,

China, Benin y Togo.

Los establecimientos Tipo Inspeccion Federal (TIF) que envian carnicos al extranjero
estdn ubicados en los estados de Aguascalientes, Baja California, Chihuahua,
Coahuila, Durango, México, Guanajuato, Hidalgo, Jalisco, Michoacan, Nuevo Leon,
Querétaro, Sinaloa, San Luis Potosi, Sonora, Tabasco, Tamaulipas, Veracruz, Yucatan

y Zacatecas.

La principal entidad exportadora es Sonora, con 37 mil 917 toneladas; le siguen
Michoacan, con 23 mil 145; Sinaloa, 17 mil 439; Jalisco, 15 mil 100; Nuevo Leén, 13
mil 528, y Yucatan, que comercializd en el extranjero 11 mil 313 toneladas de

productos carnicos.

El érgano desconcentrado de la SAGARPA puntualizé que esto se debe al esfuerzo
que realizan los productores y los Gobiernos Federal y Estatales, por mantener el

estatus sanitario que distingue a México y por modernizar permanentemente al sector.

Fuente de informacion:
http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B571.aspx

Inicia exportacion de carne de cerdo
mexicana a Singapur (SAGARPA)

El 11 de noviembre de 2012, el oOrgano desconcentrado de la Secretaria de
Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion (SAGARPA),
SENASICA, informé de la primera exportacion de carne de cerdo a Singapur, con lo
que se confirma el avance en la comercializacion de productos carnicos de origen

mexicano con paises de Asia.


http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B571.aspx
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En dicho contexto, se informé de la salida del primer embarque de 22 toneladas de
carne de cerdo de Sonora a Singapur, con lo que se confirma el avance en la
comercializacion de productos carnicos de origen mexicano con paises de Asia. En

seguida se presentan los detalles.

Producto de las negociaciones realizadas por el Servicio Nacional de Sanidad,
Inocuidad y Calidad Agroalimentaria (SENASICA) para continuar con la apertura de
mercados internacionales en beneficio de los productores mexicanos, salié hacia
Singapur el primer contenedor con mas de 22 toneladas de carne de cerdo proveniente

del estado de Sonora.

El 6rgano desconcentrado de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo
Rural, Pesca y Alimentacion (SAGARPA) inform6 que la primera exportacion de
carne de cerdo a Singapur proviene de la Planta Tipo Inspeccion Federal (TIF) 66 y
que el embarque salié a finales del mes de octubre del puerto de Ensenada, Baja

California.

Con esta exportacion, se confirma el avance en la comercializacion de productos
carnicos de origen mexicano con paises de Asia, entre los que destacan Singapur,
Corea, China y Japon, cuyas autoridades sanitarias ya han reconocido la condicion

sanitaria y los niveles de inocuidad que alcanzan los productos mexicanos.

A este respecto, en 2012 se han tenido logros importantes, como la autorizacion para
exportar a cuatro plantas de procesamiento de carne de cerdo por parte de los
Ministerios de Agricultura y de Administracion General de Supervision de Calidad,

Inspeccién y Cuarentena de China.

Recientemente, Japon abrid sus puertas a la carne de cerdo que se produce en Jalisco,
luego de que reconocio al territorio de esa entidad mexicana como libre de Fiebre

Porcina Clasica.
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Cabe recordar que en este mismo afio, la Republica de Corea autorizé a dos nuevos
Establecimientos TIF de Jalisco y Sonora para exportar productos de bovino y cerdo,
con lo que suman ya 26 plantas mexicanas las que pueden exportar a ese pais asiatico;
en abril se dio el banderazo de salida al primer contenedor con 22 toneladas de carne

de cerdo del TIF 467, de Jalisco, a este destino.

En 2004, inicio el acercamiento con la Autoridad Agroalimentaria y Veterinaria de
Singapur (AVA) para la acreditacion de establecimientos, a fin de exportar carne y

productos carnicos a dicho pais.

En 2008, la AVA solicitd avances en relacion con la informacion de la situacion
zoosanitaria que guarda nuestro pais respecto a aves, bovinos y cerdos, asi como de
las empresas interesadas en el reconocimiento para la exportacion; resultado de esas

gestiones, la exportacion de carnicos mexicanos a Singapur es hoy una realidad.

Fuente de informacion:
http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B617.aspx

Exportaciones de carne de
cerdo a China (SAGARPA)

El 30 de octubre de 2012, la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural,
Pesca y Alimentacion (SAGARPA) informd que iniciara México exportaciones de

carne de cerdo a China. A continuacion se presenta la informacion.

La autorizacion de cuatro plantas de procesamientos de carne de cerdo y dos mas en
proceso para su aprobacion por parte de los Ministerios de Agricultura y de
Administracién General de Supervision de Calidad, Inspeccion y Cuarentena de

China, reforzaran las exportaciones de carnicos mexicanos en Asia.


http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B617.aspx
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Ademas, el avance en los trabajos de protocolo sanitarios para la apertura comercial
de uva de mesa, nuez, limén y aguacate, asi como el inici6 de la entrega de
informacion para trabajar en la autorizacion de carne de res, y de ave, mango y
berries, entre otros, permitira a México sumarse a un mercado que se estima
demandara productos agroalimentarios superiores a los 40 mil millones de dolares al
afno.

Con el inicio de exportacion de carne de cerdo, se calcula la entrada en un principio
de alrededor de 10 mil toneladas, lo que representard en valor comercial mas de
35 millones de ddlares, estimaron productores y empresarios del sector porcicola,

integrantes de la Mision Comercial Mexicana.

En la reunién de trabajo entre el Ministerio de Agricultura de China, y el Secretario de
la SAGARPA, el Viceministro asegurd que se estan dando avances concretos en la
relacion bilateral de México y China para ampliar el intercambio comercial de
productos agricolas y la cooperacion en ciencia y tecnologia en el sector de dos paises
que estdn en desarrollo, por lo que su integracion beneficiara a productores y

consumidores.

Explico que el tema agricola es muy importante en la agenda de su pais y trabajan en
politicas para su desarrollo, asi como en los procesos regulatorios para el acceso de

productos tanto de México como de otros paises de América Latina.

Como ejemplo, enumerd que al afio China importa mas de 50 millones de toneladas
de soya, 8 millones de toneladas de aceite, 3 millones de toneladas de algodon y
500 mil toneladas de leche en polvo y productos lacteos, lo que habla de la

importancia de fortalecer su comercio con el resto el mundo.

Subray6 que la presencia de las autoridades y empresarios de México tienen un gran

significado para su Gobierno, lo que implica un mayor compromiso para avanzar en
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los trabajos técnicos y lograr en corto plazo el comercio de productos agricolas, y
enfatizO que ambas partes mantengan un contacto permanente en la entrega de
informacion y participar en las exposiciones y ferias agroalimentarias de su pais para

dar a conocer los productos al consumidor chino.

Como muestra de su Gobierno en el tema agricola, inform6 que en junio de 2013,
realizaran el Primer Foro de Ministros de Agricultura de China y Ameérica Latina, con
la finalidad de compartir experiencias, avances en ciencia y tecnologia, asi como

desarrollo de reformas, entre otros temas relacionados con el sector.

Por su parte, el Secretario de la SAGARPA reconocié la disposicion del Primer
Ministro de China, en reuniones multilaterales sobre el tema de seguridad alimentaria
a nivel global, y su gran interés en estrechar los lazos de amistad, cooperacion

cientifica, inversion y comercio con México y paises de Latinoamérica y El Caribe.

Acompafiado por el Embajador de México en China, el Secretario de la SAGARPA
precisé que nuestro pais cuenta con altos estdndares en la parte de sanidad e
inocuidad, lo que ha permitido entrar con productos carnicos, horticolas, frutales y
pesqueros a mas de 100 paises, en especial a mercados tan exigentes de Asia como

Japon, Corea y Singapur.

Aseguro que seguirdn en forma detallada en tiempo y forma las negociaciones con las
autoridades de China para iniciar la exportacion de carne de cerdo y productos de mar
e iniciar los trabajos para la apertura de carne de bovino, pollo, frutas y vegetales, asi

como el intercambio tecnologico y la cooperacion cientifica entre ambos naciones.

Con respeto al tema del algoddn, informé que México esta préximo a la
autosuficiencia y en un corto tiempo pasaré a la exportacion de este producto, pero
ademas cuenta con la capacidad de oferta para carnicos, frutas y productos pesqueros

de alta calidad.
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“Compartimos la vision de libre comercio, la reduccion de aranceles y el manejo
pertinente de subsidios en el sector agricola para no distorsionar los mercados a nivel
mundial, y coincidimos con las autoridades de China en el sentido de que los temas de
agricultura y la alimentacion estan en las agendas del mundo, ante lo cual es una

prioridad reforzar los trabajos de cooperacion e intercambio comercial”, sefialo.

En la region de Latinoamérica, México es el segundo socio comercial de China

Maés adelante, los integrantes de la Mision Comercial de México (autoridades,
productores y empresarios del sector agroalimentario) se reunieron con el Ministro de
Administracién General de Supervision de Calidad, Inspeccion y Cuarentena de
China (AQSIQ), quien indicé que actualmente la relacion bilateral de ambos paises
estd en franco crecimiento, en donde México se ubica, en la parte economica y
comercial, como el segundo socio mas importante de Latinoamérica con el pais

asiatico.

Destacd que el afio pasado las exportaciones e importaciones de ambos paises
alcanzaron los 30 mil millones de délares, con un crecimiento del 30%, y los trabajos
para la certificacion y autorizacion de productos agricolas exportables se han
intensificado en los Gltimos afios, entre este organismo y el Servicio Nacional de
Sanidad, Inocuidad y Calidad Agroalimentaria (SENASICA) de México.

Informé que como parte de los trabajos de protocolo, una delegacion de su pais visito
plantas de procesamiento de carne de cerdo y como resultado ya se tiene autorizacién
para cuatro de ellas, otras dos estan ajustando las recomendaciones observadas

obtener su certificacion y el anuncio oficial para iniciar sus exportaciones.

Acompafiado por sus colaboradores, el funcionario chino destacé que como paises en

desarrollo y con lazos de amistad y cooperacion de muchos afios, el avanzar en el
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tema agricola y la comercializacion de sus productos tiene mucho significado y es una

estrategia global en el tema de seguridad alimentaria.

El Secretario de la SAGARPA sefiald que los avances registrados para iniciar
proximamente la exportacion de carne son muy satisfactorios, y planted la
oportunidad de trabajar con equipos y grupos de productos afines para lograr mas
resultado que beneficien a ambos paises, por lo que se comprometieron a fortalecer
los grupos de trabajo técnico para la entrega de informacién en el caso de carne de
bovino y de pollo, asi como frutas y vegetales (aguacate, mango y berries, entre

otros).

Ambos funcionarios participaran de forma coordinada, con sus equipos de trabajo,
para darle mayor antelacion a los temas de intercambio comercial de productos
agricolas por grupos clasificados, ya sean vegetales, frutas y productos del mar, con
especial atencion a la reclasificacion del tequila mexicano que esté en el Ministerio de

Salud de China, a efecto de iniciar exportaciones.

En las reuniones participaron el Director en Jefe del SENASICA, el Comisionado
Nacional de Acuacultura y Pesca y los Coordinadores de Promocion Comercial y
Fomento a las Exportaciones y de Asuntos Internacionales de la SAGARPA, asi como
representantes de 11 asociaciones de productores y empresas del sector

agroalimentario de México.

Fuente de informacion:
http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B587.aspx

Inicia México Mision Comercial Agroalimentaria
en Chinay Japon (SAGARPA)

El 29 de octubre de 2012, la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural,

Pesca y Alimentacion (SAGARPA) informé que México iniciaria una mision


http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B587.aspx
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comercial Agroalimentaria en China y Japon. A continuacion se presenta la

informacion.

Acompafiado por una delegacion de productores y empresarios del sector
agropecuario, el Secretario de SAGARPA realiza una Mision Comercial en los paises
de China y Japdn, a fin de ampliar los lazos comerciales y de inversion y cooperacion

cientifica y tecnoldgica.

Entre las principales actividades a desarrollar destacan la Reunion de Alto Nivel con
el Ministerio de Agricultura de China, presidido por el Ministro y el Secretario de la
SAGARPA, donde se abordaran los temas de acceso a ese pais de carne de cerdo de

México, la tarifa arancelaria de langosta, almeja y erizo de mar.

Se refrendaran los vinculos de cooperacion entre los sectores agroalimentarios de
ambos paises, que han propiciado que las autoridades chinas autorizaran el ingreso de
la carne de cerdo mexicana después de un periodo de siete afios de negociaciones y
que en el afio 2011 se realiz6 una visita exitosa por parte de los inspectores de sanidad
del Ministerio de Administracion General de Supervision de Calidad y Supervision de
Cuarentena (AQSIQ).

Otro punto que se tratara es el relacionado con exportaciones de carne de res, limon,

aguacate, productos de leche, fresa y tequila mexicanos, entre otros.

El Secretario de la SAGARPA solicitard el apoyo para iniciar negociaciones para
poder exportar productos del sector avicola y pecuario, asi como ampliar la variedad
de productos frescos para ingresar directamente a China, como es el caso de los
“berries”, uva de mesa y aguacate procedente de Jalisco, ya que actualmente so6lo

Michoacan cuenta con la autorizacion correspondiente.
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En la agenda se atenderan también temas sobre la importacion del tequila, toda vez
que el gobierno de México, a través de la Secretaria de Salud, ha realizado gestiones

de las que se esperan pronta y positiva resolucién por parte del gobierno chino.

Asimismo, se firmard un Acuerdo de Cooperacion Técnica en materia de pesca, entre
el Ministerio de Agricultura de China y la SAGARPA, a través de la Comisién
Nacional de Acuacultura y Pesca (CONAPESCA), mismo que fortalecera la logistica

en materia de produccién, captura, empaque Yy transportacién de productos pesqueros.

También, se llevard a cabo una reunion con representantes de la China Aquatic
Products Processing and Marketinng Association —principal organizacién
empresarial del sector de mercados y mariscos de ese pais— y la visita al Beijing
Dahongmen Jingshen Seafood Market, el centro de distribucion de productos del mar

en Beijing.

Con la participacion del Secretario de la SAGARPA, del Director en Jefe del Servicio
Nacional de Sanidad, Inocuidad y Calidad Agroalimentaria (SENASICA) y del
Coordinador General de Promocion Comercial de la SAGARPA, se efectuara la
presentacion de las Oportunidades Comerciales México-China, donde se explicara los
procesos de calidad, sanidad, inocuidad y trazabilidad de los productos mexicanos y la

oferta exportable agroalimentaria de México.

En el marco de estos encuentros, el Secretario de la SAGARPA sostendra una reunion
con miembros del sector agroalimentario empresarial de China y con las principales
organizaciones de importadores y comercializadores para fortalecer los 14 convenios
de cooperacion suscritos entre ambos sectores durante la pasada mision comercial de

México a China, celebrada en noviembre de 2011.

China ha reconocido la necesidad de diversificar sus fuentes de abastecimiento de

alimentos, no sélo de materias primas sino también en una mayor demanda por
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productos procesados, debido al desarrollo econdmico que ha impulsado en el publico

consumidor la demanda de mayor variedad y calidad de productos.

China es el segundo destino de exportacion de productos agroalimentarios y
pesqueros mexicanos de Asia del Este. Consolidando el acceso a nuevos productos en

2015 hara que sea el primer lugar de destino.

Del 2006 al 2011, las exportaciones agroalimentaria y pesqueras mexicanas a China y
Hong Kong crecieron en més de 188% al pasar de 96.3 millones de dblares a 277.8

millones.

La primera mision multisectorial realizada en noviembre de 2011, con 30 empresas,
incluyd la promocién del sector pecuario (puerco, res y pollo), bebidas (tequila), y

pescados y mariscos (abuldn, langosta, sardina y calamares, entre otros).

Busca Meéxico reforzar relacion comercial agroalimentaria con Japon

Por otra parte, en Japdn, el Titular de la SAGARPA participara en la Reunion
Bilateral con el Ministro de Agricultura, Silvicultura y Pesca y con el Director
General de la Oficina de Inocuidad Alimentaria y Asuntos al Consumidor, a efecto de
reforzar la relacion comercial en productos pesqueros, la cooperacion en transferencia

de tecnologia y la ampliacion de exportaciones de carne de cerdo de México.

Entre los participantes que integran la Mision Comercial estan representantes de la
Mexican Pork Export Association, Union Nacional de Avicultores, Consejo
Regulador del Tequila, de la Federacién de Cooperativas Pesqueras, Exportacion de
SASA Pork, Grupo Porcicola Mexicano, Aneberries y de la Confederacién Nacional

de Cooperativas Pesqueras.

Fuente de informacion:
http://www.sagarpa.gob.mx/saladeprensa/boletines2/Paginas/2012B584.aspx
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Reunion de Negociacion
Comercial con Cuba (SE)

El 21 de octubre de 2012, la Secretaria de Economia (SE) dio a conocer los resultados
de la Primera Reunion de Negociacion para la Profundizacion Comercial con Cuba. A

continuacién se presenta la informacion.

La Primera Reunion de Negociacion para la ampliacion y profundizacion del Acuerdo
de Complementacién Econdmica entre México y Cuba (ACE 51) concluyé el 20 de
octubre pasado en la Ciudad de la Habana, Cuba. Esta reunion estuvo encabezada por
el Subsecretario de Comercio Exterior de la Secretaria de Economia de México y por

la Viceministra de Comercio Exterior y Extranjeria de Cuba.

Los temas abordados durante la negociacion para la profundizacion del ACE 51
fueron: acceso a mercados, reglas de origen, obstaculos técnicos al comercio, medidas

sanitarias y fitosanitarias, asi como solucién de controversias.

La profundizacion del ACE 51 forma parte de la estrategia de negociaciones
comerciales internacionales que esta Administracion ha venido implementando para
diversificar exportaciones y fortalecer los vinculos de integracion de México con

América Latina.

La relacién comercial entre Cuba y México se encuentra regulada principalmente por
el ACE 51, al amparo de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI), en
vigor desde el 28 de febrero de 2001.

Entre 2000 y 2011, el comercio total entre ambos paises creci0 40%. Las
exportaciones mexicanas a Cuba aumentaron 49% vy las importaciones procedentes de

Cuba disminuyeron 39 por ciento.
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Los principales productos exportados en 2011 fueron recipientes de aluminio,
polimeros, preparaciones para alimentacion de animales, tapones o tapas, abonos y
caucho. Los principales productos importados fueron puros y cigarrillos, alcohol

etilico, productos asociados al aluminio, materiales de laboratorio y alambre de cobre.

Con respecto a la inversion, México cuenta con capitales en Cuba por un monto de
730 millones de dolares, lo cual coloca a ese pais como el décimo cuarto destino de la
inversién mexicana en América Latina. Asimismo, la inversion de Cuba en Meéxico
ascendio a 7 millones de dolares en el periodo 1999-2012, con lo que Cuba se ubicé

como el décimo tercer pais en la region con inversién en México.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9022-boletin249-12

Mexico y Corea evalUan los avances en las relaciones
econdmicas y de cooperacion bilaterales (SRE)

El 10 de noviembre de 2012, la Secretaria de Relaciones Exteriores (SRE) informé
sobre la VII Reunién de la Comision Mixta de Cooperacion Econdmica, Cientifica y

Técnica México-Corea. A continuacion se presentan los detalles.

En el marco del quincuagésimo aniversario del establecimiento de las relaciones
diplomaticas bilaterales, el 12 de noviembre se llevo a cabo, en la ciudad de México,
la VII Reunién de la Comision Mixta de Cooperacion Economica, Cientifica y
Técnica México-Corea, la cual fue encabezado por el Director Ejecutivo de la
Agencia Mexicana de Cooperacion Internacional para el Desarrollo de la Secretaria
de Relaciones Exteriores de México y por el Viceministro de Comercio del Ministerio

de Relaciones Exteriores y Comercio de la Republica de Corea.

Durante la reunion se pasé revista a las relaciones econdémicas y cooperacion

bilaterales y se definieron acciones para su fortalecimiento. Se evaluo en especial la
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relacion de cooperacion en curso en los ambitos de la ciencia y la tecnologia, asi

como las acciones de cooperacién triangular dirigidas hacia Mesoamérica.

El encuentro reviste una gran importancia, ya que con Corea se comparten posiciones,
de vanguardia alrededor de temas relevantes de la agenda global, como el cambio
climatico y la cooperacién para el desarrollo, lo cual quedé de manifiesto en el 4°.
Foro de Alto Nivel sobre la Eficacia de la Ayuda, realizado en Busan, Corea, en
noviembre de 2011 y en el Grupo de Trabajo sobre Desarrollo del Grupo de los 20
(G20).

Corea es un socio estratégico de México. En 2011, Corea fue el sexto socio comercial
de México a escala mundial (17° comprador y 4° abastecedor). El intercambio
comercial entre México y Corea ha crecido 306%, al pasar de 3 mil 740.3 millones de
dolares en 2001 a 15 mil 185.6 millones de dolares en 2011.

Corea compra a México principalmente materias primas y bienes de consumo como
plomo, zinc, cobre y bienes de consumo como vehiculos para pasajeros. Existe un

amplio potencial para incrementar los intercambios comerciales entre ambos paises.
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SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL (FOB)
MEXICO - CORES DEL SUR, 1993-2012
-Cifras en miles de délares-

ANO EXPORTACIONES IMPORTACIONES SALDO

1993 27 145 837 475 -810 330
1994 37 856 938 409 -900 553
1995 88 340 770 876 -682 536
1996 193 854 1059 429 -865 575
1997 66 244 1584 296 -1518 052
1998 68 374 1823 094 -1 754720
1999 150 320 2780 825 -2 630 505
2000 179 210 3690 378 -3511 168
2001 293 058 3531749 -3 238 691
2002 161 921 3909 967 -3 748 046
2003 181 465 4112 885 -3 931 420
2004 218 954 5227 825 -5008 871
2005 241 842 6 495 908 -6 254 066
2006 457 495 10 621 410 -10 163 915
2007 680 567 12 613 702 -11 933 135
2008 537 605 13 527 288 -12 989 683
2009 498 752 10 946 193 -10 447 441
2010 928 796 12730 676 -11 801 880
2011p 1521784 13 663 756 -12 141 972
2012* 1353 163 9720916 -8 367 753

* A septiembre.

P Cifras preliminares a partir de la fecha en que se indica.

FUENTE: Grupo de Trabajo de Estadisticas de Comercio Exterior, integrado por
Banco de México, INEGI, Servicio de Administracion Tributaria y la
Secretaria de Economia.

Fuente de informacion:
http://saladeprensa.sre.gob.mx/index.php/es/comunicados/2091-327
http://www.inegi.org.mx/sistemas/bie/

Mercados abiertos, fundamental para impulsar
la recuperacion econoémica (SE)

El 12 de noviembre de 2012, durante su participacion en la reunion intermedia del
Acuerdo de Asociacion Transpacifico (Trans-Pacific Partnership, TPP), el Titular de

la Secretaria de Economia (SE) expreso que las reformas estructurales que México ha
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realizado para mitigar los efectos a corto plazo de la crisis econdémica internacional,
ha permitido crear un mejor ambiente de negocios y aumentar la competitividad de la

economia. A continuacion se presenta el comunicado de prensa.

Ante un entorno marcado por la desaceleracion de la economia global, la preservacion
de los mercados abiertos es fundamental para la recuperacion econémica, sobre todo
cuando un gran porcentaje del Producto Interno Bruto (PIB) de un pais esta
relacionado con el comercio, asegurd el Secretario de Economia ante los
representantes de las 10 naciones que integran el Acuerdo de Asociacion
Transpacifico (TPP).

Durante el almuerzo que ofrecié con motivo del inicio de la reunion intermedia del
TPP, el Titular de Economia destacé la importancia de este Acuerdo como plataforma
para facilitar y mejorar el ambiente de negocios en México, a través de disciplinas que
brindan mayor certidumbre en areas incluidas en la negociacion, como mejora
regulatoria, desarrollo, facilitacion comercial y apoyo a pequefias y medianas

empresas (PyMEs).

Ante los delegados de Estados Unidos de Norteamérica, Chile, Perl, Vietnam,
Malasia, Singapur, Brunei, Australia, Nueva Zelanda y Canadéa, asegur6é que México
reconoce la importancia de promover el comercio internacional y la inversion para
contribuir al objetivo de lograr un crecimiento econémico sostenido y un desarrollo

sostenible a largo plazo.

“En México, el proteccionismo no ha ganado terreno. No solo hemos evitado medidas
de restriccion del comercio que supuestamente protegen a nuestro mercado, sino que
hemos negociado e implementado nuevos acuerdos comerciales, ya que una economia
mas abierta es buena para los productores ya que pueden contar con los insumos de
mejor calidad a los mejores precios, asi como para los consumidores, ya que pueden

tener una mayor variedad de productos a mejores precios”, dijo en su intervencion.
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Considerd que las barreras al comercio tienen efectos adversos sobre la economia y
perjudican a los consumidores, ya que aumentan el precio de las importaciones y de

los productos nacionales y restringen la eleccion del consumidor.

Destaco la importancia de desarrollar estrategias creativas para un crecimiento
equilibrado y sostenido, con base en la promocién de mejores oportunidades de
negocio que generen mas puestos de trabajo, reduzcan la pobreza y la desigualdad, y

generen mayor desarrollo.

“La actual crisis econdmica y los retos del futuro exigen nuestra capacidad de trabajar
juntos. Los desafios mundiales deben abordarse colectiva y estratégicamente, a pesar
de los esfuerzos individuales que realizan los paises, los cuales siguen siendo muy

importantes y podrian hacer la diferencia”, considero.

En su mensaje, se refirid a las reformas estructurales que México ha realizado para
mitigar los efectos a corto plazo de la crisis economica internacional, lo que ha
permitido crear un mejor ambiente de negocios y aumentar la competitividad de la

economia.

En este sentido, dijo que se ha instrumentado un proceso permanente de revision de la
normatividad para promover la transparencia y lograr un mejor marco regulador que

proporcione las bases para una economia fuerte y dinamica.

Se ha reducido la carga administrativa para poner en marcha un negocio y se ha
puesto en marcha un programa de simplificacion del comercio exterior, incluyendo un
sitio web de la ventanilla Unica que permite la realizacion de tramites de comercio

exterior por via electronica, dijo.

Por su parte, el Subsecretario de Comercio Exterior de la Secretaria de Economia

destaco que los temas de discusion de la reunién intermedia se basan en dos capitulos
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en los que México tiene amplia experiencia y liderazgo, como la coherencia

regulatoria y el desarrollo.

El encuentro en Los Cabos, prepara el camino con miras a la décima quinta ronda de
negociaciones del TPP, que se llevard a cabo del 3 al 12 de diciembre proximo en
Auckland, Nueva Zelandia, y en la que sesionaran al menos 25 mesas de negociacion

activas.

El 8 de octubre del presente afio, México ingres6 de manera formal a las

negociaciones del TPP.

El TPP es en la actualidad la negociacion comercial plurilateral mas relevante y
ambiciosa a nivel internacional, no s6lo porque en ella participan once socios
comerciales, que implican 30% del PIB mundial, 19% de las exportaciones, 22% de
las importaciones mundiales y 10% de la poblacién mundial, sino por la cobertura de

productos y las disciplinas que incluye.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/sala-de-prensa/comunicados/9142-bol-272-12

Trabajos de la ronda Intersesional del Acuerdo
de la Asociacion Transpacifico (SE)

El 12 de noviembre de 2012, la Secretaria de Economia (SE) informé sobre la
inauguracion de los trabajos de la ronda Intersesional del Acuerdo de la Asociacion

Transpacifico. A continuacién se presenta la informacion.

Ante los representantes de las 10 delegaciones que integran el Acuerdo de Asociacion
Transpacifico (TPP por sus siglas en inglés), el Gobierno de México inaugur6 en Los
Cabos, Baja California Sur, los trabajos de la ronda intersesional donde se analizaran

temas relacionados con la mejora de practicas regulatorias y el desarrollo.
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El inicio de esta ronda marca la incorporacion a esta negociacion de Mexico y
Canada, dos de los paises de reciente ingreso al TPP, asi como la preparacion del
camino a seguir para la proxima ronda formal de acuerdos que se realizard en Nueva

Zelanda.

El Subsecretario de Comercio Exterior de la SE dijo que la incorporacién de nuestro
pais a este proceso negociador es un reconocimiento a la importancia del papel
estratégico que tiene México como la méas grande economia de América Latina en la
Cuenca del Pacifico, asi como de su lugar como destino de inversién y socio

comercial.

“Estamos trabajando diligentemente para analizar los textos y hacer una contribucion
positiva a las negociaciones tanto aqui como las que habra en las proximas semanas

en Nueva Zelanda”, dijo en el acto inaugural.

Ante los delegados de Estados Unidos de Norteamérica, Chile, Perd, Vietnam,
Malasia, Singapur, Brunei, Australia, Nueva Zelanda y Canada, asi como de los
representantes del sector privado mexicano, el Subsecretario de Economia destaco
que México se ha expresado decididamente en contra del proteccionismo, al tiempo
que ha luchado por la apertura de mercados y la integracion de las economias,

particularmente ahora que prevalece un complejo escenario econémico global.

Dijo que para México el TPP implica la posibilidad de desencadenar su potencial
econdmico. Tanto el comercio como la apertura comercial representan instrumentos

que pueden ayudar a la creacion de empleos y desarrollo, preciso.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9135-pie121112a
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Consulta ante la OMC por subsidios al sector
textil y del vestido por parte de China (SE)

El 1° de noviembre de 2012, la Secretaria de Economia (SE) informé que seis paises y
la Unidn Europea respaldan a México en su consulta ante la Organizacion Mundial de
Comercio (OMC) por subsidios al sector textil y del vestido por parte de China. A

continuacion se presenta la informacion:

El Secretario de Economia inform6 que la OMC acept6 la solicitud de México para
celebrar las consultas con el Gobierno de China por el otorgamiento de subsidios a sus

productos textiles y del vestido.

Anuncié que Australia, Brasil, Estados Unidos de Norteamérica, Guatemala,
Honduras, Per( y la Union Europea han externado su apoyo a Meéxico, en atencion al
liderazgo y creedibilidad que tiene nuestro pais, y han solicitado formalmente sumarse

a estas consultas.

En conferencia de prensa, el Titular de Economia dijo que se tiene previsto realizar
estas consultas durante la tercera semana de noviembre en la sede de la OMC. “Si
estas consultas no permiten resolver las diferencias antes del 15 de diciembre, como
lo establece la misma OMC, México estaria en posibilidades de solicitar el

establecimiento de un panel que resuelva la controversia”, preciso.

El Titular de Economia refrendd que México estd a favor del libre comercio y
dispuesto a competir en los mercados internacionales, pero siempre en igualdad de
condiciones. Por esta razén, se inicié este proceso, ya que estamos convencidos de
que los subsidios que otorga China a sus productos textiles y del vestido, violan las
reglas establecidas por la OMC e inducen una competencia desleal que esta

ocasionando una gran afectacion a estas importantes industrias en México.
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El pasado 15 de octubre, el Gobierno de México solicitd consultas con China en el
marco de la OMC con el fin de encontrar una soluciéon negociada a las practicas
desleales implementadas por el Gobierno chino. Después de mas de un afio de
trabajos conducidos por expertos en comercio exterior, subsidios y practicas desleales,
y con el apoyo de la Camara Nacional de la Industria del Textil (CANAINTEX) y de
la Camara Nacional de la Industria del Vestido (CANAIVE), se logro identificar una
serie de medidas que el Gobierno de China ha adoptado para apoyar de manera

irregular a su sector textil.

El titular de Economia detalld que estas medidas implementadas por el Gobierno
chino incluyen exenciones o reducciones de impuestos, principalmente del Impuesto
Sobre la Renta (ISR); otorgamiento preferencial de bienes y servicios, como materias
primas, tierra y electricidad; y transferencia directa de fondos en forma de préstamos

preferenciales, de condonacion de deudas e incluso a través de donaciones.

Dijo que se identificO que estos subsidios estan supeditados a resultados de
exportacion o a la utilizacién de productos nacionales con preferencia sobre insumos

importados, lo que esta prohibido por las reglas de la OMC.

El Titular de Economia sefial6 que los subsidios han provocado que las exportaciones
de esos bienes ganen espacios en los mercados internacionales, particularmente en
Estados Unidos de Norteamérica, desplazando tanto las exportaciones mexicanas

como las de otros paises.

El funcionario dijo que se calcula que de 2001 a 2011, las exportaciones mexicanas de
textiles y confecciones a Estados Unidos de Norteamérica se redujeron de 9 mil 829
millones a 5 mil 821 millones de dolares. Es decir, una disminucion de casi 4 mil
millones de ddlares en diez afios. También, los subsidios del pais asiatico han

provocado una disminucion de los precios en el mercado estadounidense, ya que éstos
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se han comercializado a precios mas bajos con el fin de competir con los productos

chinos.

Por ello, el Gobierno mexicano decidié llevar el caso ante las instancias
internacionales y defender los productos textiles mexicanos, con todo el respaldo de

las regulaciones en materia de comercio internacional.

El Titular de Economia explicd que la industria textil y del vestido es un sector
prioritario para la economia mexicana, ya que generan 400 mil empleos directos,
1 millon 200 mil empleos indirectos y constituyen una parte importante del sector

manufacturero.

Por su parte, el Presidente de la CANAINVE vy el Presidente de la CANAINTEX
destacaron la relevancia que tiene la adhesion de las economias mas avanzadas y de
algunas emergentes, a la iniciativa de México, ya que es muestra de la coincidencia
que tienen con el Gobierno mexicano para seguir avanzando en la globalidad con la

observacion plena del marco legal multilateral.

Informaron que las industrias textil y del vestido mexicanas generan 10% del empleo
manufacturero y contribuyen al desarrollo regional de entidades como Coahuila,
Estado de México, Hidalgo, Jalisco, Puebla, Tlaxcala, Yucatan y el Distrito Federal,

entre otras.
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Ambas camaras coincidieron que el restablecimiento de la legalidad en la
competencia internacional es indispensable para que las empresas de esta cadena de
valor continten su proceso de evolucion, basado en la innovacion y la moda y
reiteraron la trascendencia de las acciones emprendidas por el Gobierno de México, a
través de la SE, para combatir las practicas que han puesto en una situacion de

desventaja a la industria nacional.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9106-boletin264-12

Mexico solicita a la OMC panel
de solucion con Argentina (SE)

El 21 de noviembre de 2012, la Secretaria de Economia (SE) informo que el Gobierno
de México solicito de manera formal, ante la Organizacion Mundial de Comercio
(OMC), el establecimiento de un panel arbitral, a fin de impugnar las medidas que el
Gobierno de Argentina impone a las exportaciones mexicanas, las cuales afectan y

restringen la importacion de nuestros productos hacia dicho pais.

Las medidas que Argentina impone a las importaciones de diversos productos,
consisten principalmente en: la Declaracion Jurada Anticipada de Importacion
(DJAD); licencias no automaticas en forma de Certificados de Importacion; y politica

para mantener equilibrios en la balanza comercial.

Argentina somete la importacion de mercancias a su territorio a la validacién de la
DJAI, el cual es un documento que se utiliza como filtro a sus importaciones y se
sujeta a criterios discrecionales que retrasan o restringen las importaciones, sin

criterios claramente establecidos en la ley.

Dicho pais, igualmente, somete la importacion de determinadas mercancias a licencias

no automaticas de importacion en forma de Certificados de Importacion, las cuales
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son administradas y cuyo otorgamiento puede ser negado con la finalidad de retrasar o

rechazar las importaciones.

Adicionalmente, Argentina requiere con frecuencia a los importadores de mercancias
que asuman determinados compromisos, entre ellos: limitar sus importaciones;
equilibrarlas con las exportaciones; realizar inversiones en instalaciones productivas
de Argentina o aumentar las que ya realizan; incrementar el contenido nacional de los
productos que fabrican los importadores en ese pais; no transferir los beneficios al
extranjero; y controlar los precios de sus mercancias, esta ultima medida es conocida

como la politica “dolar por dolar”.

Las medidas impuestas por Argentina restringen la importacion de mercancias dentro
de su territorio y discriminan entre mercancias nacionales e importadas, por lo que

México considera que estas acciones contravienen las reglas de la OMC.

La solicitud del panel tiene por objeto dar seguimiento a las consultas iniciadas por
México el pasado 24 de agosto, mismas que se llevaron a cabo de forma coordinada
con Estados Unidos de Norteamérica y Japon. Dicho proceso se sumé al reclamo de la
Union Europea, que solicitd consultas en mayo de 2012 y en las cuales México

participé como tercero.

Cabe sefialar que México ha estado trabajando de manera coordinada con Estados
Unidos de Norteamérica, Japon y la Unidn Europea, con el objetivo de que los cuatro
co-reclamantes soliciten el establecimiento de panel ante la OMC con la finalidad de

impugnar las medidas impuestas por Argentina.

Una vez que se haya integrado el panel arbitral, éste conocera de la controversia y

resolverd el conflicto entre las partes.
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El Gobierno de Mexico reitera su compromiso con el libre comercio de bienes y
servicios con todos los paises bajo reglas justas y en combatir cualquier practica que
indebidamente impida la entrada de nuestros productos a otros mercados y refrenda su

apoyo a la industria nacional y exportadora.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9184-boletin284-12

Mexico y sus Estados de Oportunidad 2012 (PricewaterhouseCoopers)

El 7 de noviembre de 2012, la firma PricewaterhouseCoopers (PwC) publico el
documento México y sus Estados de Oportunidad 2012, elaborado por PwC México,
en colaboracion con la Universidad Nacional Auténoma de México, en el estudio se
sefiala que el 80% de los Estados en México y sus zonas metropolitanas se encuentran
en una etapa media de desarrollo y crecimiento. Los Estados en esta etapa han
implementado los elementos de cambio basicos iniciales relacionados con aspectos

econoémicos, de infraestructura, sociales, tecnologia y desarrollo urbano, entre otros.

El estudio presenta datos contundentes de una nacion rica en oportunidades,
capacidades y talento, asi como a una ciudadania comprometida con el cambio de las
instituciones y de su entorno, con una mirada hacia el futuro, pero consciente de que
hay que construirlo desde el presente. La edicion muestra el grado de avance de los
Estados a partir de diez indicadores clave que impactan directamente en la calidad de
vida de los ciudadanos como Transparencia, Desarrollo Economico, Infraestructura,

Tecnologia, Salud y Educacion, entre otros.
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A continuacién se presenta los principales hallazgos de esta investigacion:

— Sin duda, las politicas implementadas han reforzado la estabilidad
macroecondmica y siguen abriendo la economia mexicana. En relacion con el
Producto Interno Bruto (PIB), es destacable mencionar que el nacional es mayor

al de China o Rusia y mucho mayor que Brasil.

— Durante las ultimas dos décadas, la politica economica ha establecido el
fortalecimiento de las exportaciones, promocion del desarrollo del mercado
interno y sustitucion de importaciones, y alentar el desarrollo de grupos

industriales regionales y sectoriales.

— Hoy, nuestras exportaciones ya no solo miran hacia Estados Unidos de
Norteamérica, nuestro cliente de costumbre, sino también hacia América Central

y del Sur y Asia.

— Las oportunidades de inversion e innovacion abundan en todo el pais, de norte a

sury de este a oeste.

— Las empresas privadas se han comprometido con la implementacion de politicas
que promuevan la competitividad, integracion de cadenas productivas y la

innovacion.

— En el pais podemos identificar dos sectores que han alcanzado una etapa de
madurez: el automotriz y la tecnologia de la informacion, software y hardware.
Sin duda, estos sectores han invertido no solo en procesos, sino que han leido el
mercado aprovechando oportunidades estratégicas como es la ubicacidn de sus

plantas.
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— Las zonas metropolitanas no solo dan lugar al desarrollo econémico, sino
también a la vivienda, cuidado de la salud, transporte, ideas y acceso a la
tecnologia. Los resultados de las variables analizadas ilustran que al menos, en
el caso mexicano, la construccion de ciudades es un proceso de muchos afios,

de hecho ha sido esfuerzo de siglos.

— Para que una localidad se pueda desarrollar, existen factores que permitan a la
Iniciativa privada establecerse, por ejemplo, el contar con instalaciones que
proporcionen energia a un costo razonable o medios de transporte. Sin duda, este
altimo es un area de oportunidad, ejemplos de esto son los transportes
sustentables, como el metrobls que hoy ya se desarrolla en varias ciudades y son

ejemplo de eficiencia energética y movilidad.

¢ Qué tanta facilidad hay para hacer negocios?

De los 31 Estados, seis se encuentran en etapa avanzada y 25 en una etapa media alta,
por lo tanto, una revision a procedimientos, sin duda, podria lograr que hubiera mayor

atractivo para las inversiones.
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FACILIDAD DE HACER NEGOCIOS

-Estados-
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FUENTE: PwC.
FACILIDAD DE HACER NEGOCIOS-ESTADOS
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Nota: El porcentaje de avance es la suma ponderada del desempefio de las Zonas Metropolitanas en:
Transporte publico por 1 mil habitantes., Plantas de tratamiento de agua, Inversion fisica en
urbanizacion, vivienda y desarrollo regional, Poblacién urbana, Nimero de plantas de tratamiento
de agua, Proyectos de manejo residual de desechos.

FUENTE: Doing Business in Mexico, World Bank (2012), ProMéxico, Secretaria de Economia (2010).
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¢ Qué sucede con la infraestructuray la construccién de caminos?

Debido a que México busca activamente mejorar su competitividad, algunas de las
transformaciones importantes han sido que el financiamiento de la infraestructura sea

una prioridad estatal y que hayan surgido diferentes planes.

Tres Estados se encuentran en una Etapa Avanzada, cuatro en Etapa Media y 24, es

decir, el 77% en una media alta.

Por lo que consideramos que una solucién inmediata es el disefio de planes y
proyectos especificos, tales como los propuestos en los proyectos de las 100
carreteras, en contar con los recursos financieros disponibles para implementar esos

planes y proyectos.

INFRAESTRUCTURA ESTATAL
-Porcentaje-
10

m Etapa Avanzada (100-75%)
m Etapa Media alta (75-50%0)

m Etapa Media (50-25%0)

FUENTE: PwC.
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¢ Como conciliar el desarrollo urbano con la sustentabilidad?

México ocupa el cuarto lugar a nivel mundial en biodiversidad, y no por mera
coincidencia se ubica entre los diez primeros paises en densidad cultural y el lugar

once en la economia mundial.

Sin duda, un punto sensible sera el tema de sustentabilidad y el aprovechamiento de
los recursos, el uso inteligente de éstos permitira a México y sus industrias una mejora

competitiva.

Hoy los municipios enfrentan un reto en cuanto al manejo de residuos sélidos, que

incluye la recoleccion, transporte, transferencia, uso y disposicion oficial de residuos.

Sin duda esta planeacion acomparia a un Desarrollo Urbano. ¢ Qué encontramos en los
Estados? Tres estan en una etapa en desarrollo, 26 en una etapa media y dos en una
media alta. Si consideramos que como Desarrollo Urbano nos referimos al
crecimiento y calidad de los nuevos desarrollos inmobiliarios de la ciudad, asi como
el nivel de bienestar derivado del crecimiento urbano y su planeacién; y el acceso al
crédito para vivienda entonces hay sin duda muchas oportunidades en la que se puede

trabajar.
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DESARROLLO URBANO
-Estados-

m Etapa Media alta (75-50%0)
m Etapa Media(50-25%)
m Etapa en Desarrollo (25-1%0)

FUENTE: PwC.

DESARROLLO URBANO-ESTADOS
-Grado de avance en porcentaje-
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Querétaro
Zacatecas
Campeche
Chihuahua
Nayarit
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Nota: El porcentaje de avance es la suma ponderada del desempefio de los estados en: Viviendas con
acceso a agua potable, Viviendas con acceso a la electricidad, Demanda de vivienda por 1 mil
habitantes, espacios de recreacion, Inversion publica en municipios, aeropuertos (nacionales o
internacionales), Transporte sustentable.

FUENTE: INEGI (2010), INFONAVIT (2011), Insituto Nacional para el Federalismo y el Desarrollo

Municipal (2010), Banobras (2012).
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Implementacién de reformas, sistema judicial y de seguridad

Algunos Estados operaron un cambio importante en el tema de procuracion de justicia
dado que poseen un muy buen sistema de justicia alternativa que logro reunir a todas
las instituciones que tendrian que estar al tanto de un tema delictivo. ¢Queé

encontramos? Un Estado esta en etapa avanzada, 12 en media y 19 en media alta.

Hay dos razones ultimas para llevar una reforma en materia de seguridad y justicia: la
primera tiene que ver con la urgencia del problema y la segunda con la necesidad de
ofrecer una respuesta cabal a la pregunta: ;como queremos que funcione la sociedad

mexicana en los siguientes afos?

La implementacion de un sistema de justicia o, en general, de seguridad, requiere un
enfoque multifactorial y multidimensional. Sera entonces que, el gobierno y la

iniciativa privada tienen que poner manos a la obra para sacar adelante este tema.

IMPLEMENTACION DE REFORMAS, SISTEMA JUDICIAL
Y DE SEGURIDAD
-Porcentaje-

m Etapa Avanzada (100-75%)
m Etapa Media alta (75-50%0)

m Etapa Media (50-25%0)

FUENTE: PwC.
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¢ Qué ha pasado en materia de salud?

Los mayores retos estan en la expansion de la cobertura y mejora de la calidad de los
servicios de cuidado de la salud. La creacion y operacion de hospitales con un nivel
de operacion eficiente es una demanda inmediata que debera cristalizarse en un corto

plazo.

Nuevas areas de oportunidad se abren diariamente para el sistema de cuidado de la
salud, demostrando que éste es un sector altamente dindmico cuya operacion depende

de su conexion con la administracion central del estado.

La salud de los mexicanos no espera, por lo que si observamos la gréfica, un Estado
se encuentra en la etapa avanzada, 16 en la media alta y 13 en etapa media. Aqui
tenemos la gran oportunidad para que tanto los que se encuentran todavia en este

proceso, logren cerrar filas.

ACCESO Y COBERTURA DE LA SALUD (ESTADOS)
20

J

16

15

L

13

10

L

1 1

0 - | . , , .
Etapa Avanzada Etapa Media alta Etapa Media Etapa en
(100-75%b) (75-50%) (50-25%b) Desarrollo
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FUENTE: PwC.
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ACCESO Y COBERTURA DE SALUD-ESTADOS
-Grado de avance en porcentaje-
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Nota: El porcentaje de avance es la suma ponderada del desempefio de los estados en: Hospitales publicos
de especialidad por 100 mil habitantes, Hospitales privados de especialidad por 100 mil habitantes,
Médicos en contacto con pacientes por 100 mil inh., camas de hospital por 100 mil habitantes.

FUENTE: INEGI (2010), SEDESOL-Oportunidades (2011), CONACYT-Sistema Integrado de

Informacion sobre investigacién cientifica, desarrollo tecnoldgico e innovacion (2011),
Secretaria de Economia (2012).

Educacion

Una educacion de nivel viene a cerrar el circulo en el desarrollo del pais. Sin duda,

estamos obligados a educar, es decir, sembrar para cosechar.

Hoy dia para México, el reto es entrar al proceso educativo terciario y de posgrado
para producir las y los cientificos, técnicos calificados o artistas multidisciplinarios y

profesionales en general que el pais necesita.

México necesitara aprender a construir y reconstruir el sistema educativo para que se
incluyan necesidades especificas y al mismo tiempo exista un mayor desempefio de

calidad.

En la actualidad la basqueda de una mejor calidad educativa a nivel secundaria y

preparatoria, asi como el aumento en el numero de estudiantes a nivel posgrado, son
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asuntos que merecen gran atencion en la politica pablica. Aqui encontramos que 14

Estados estan en la etapa media, ocho en la media alta, cinco en desarrollo y cuatro en

avanzada.
DESEMPENO EN EDUCACION Y CAPACIDAD
EMPRENDEDORA JOVEN
-Estados-
15 - 14
10 -
5 - 4
0 = T T T T

Etapa Avanzada Etapa Media alta Etapa Media Etapaen
(100-75%0) (75-50%) (50-25%) Desarrollo
(25-1%)

FUENTE: PwC.
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DESEMPENO EN EDUCACION Y CAPACIDAD EMPRENDEDORA JOVEN-
ESTADOS
-Grado de avance en porcentaje-

Etapa

100 M Avanzada
M Media alta
B Media
En desarrollo

75

50

25

Neyarit

México
Jalisco
Nuevo Ledn
Baja California
Puebla
Morelos
Guanajuato
Sonora
Coahuila
Chihuahua
San Luis Potosi
Querétaro
Tamaulipas
Veracruz
Sinaloa
Yucatan [N
Baja California Sur
Michoacéan
Aguascalientes
Quintana Roo
Colima
Durango
Tlaxcala
Hidalgo
Tabasco
Zacatecas
Campeche
Oaxaca
Chiapas
Guerrero

Nota: El porcentaje de avance es la suma ponderada del desempefio de los estados en: indice de
escolaridad, no necesidad de becas oportunidades, becas CONACYT, nimero de investigadores en

ciencia y tecnologia, nimero de posgrados de calidad.
FUENTE: INEGI (2010), SEDESOL-Oportunidades (2011), CONACYT-Sistema Integrado de
Informacion sobre investigacion cientifica, desarrollo tecnoldgico e innovacién (2011),

Secretaria de Economia (2012).

Culturay turismo

Sin duda la cultura y el turismo son areas clave para el desarrollo del pais. En México
tenemos un grupo de ciudades que son destinos turisticos reconocidos y que mucho se

beneficiarian de la consolidacion de sus actividades culturales, deportivas, recreativas

y de descanso.

En este tema encontramos que 12 Estados estan en la etapa de desarrollo, 12 en la

media, seis en la media alta y uno en la etapa avanzada.
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ACTIVIDADES RECREACIONALES Y DE OCIO

-Estados-
Etapa Media alta (75-50%0) _ 6
Etapa Avanzada (100-75%0) F 1
0 2 4 6 8 10 12 14

FUENTE: PwC.

Estos son solo algunos de los datos que podemos encontrar, no se trata de exponer
aqui cifras que pudieran ser leidas de forma simple. Se trata de reconocer que este
pais es el esfuerzo de todos aquellos que dia a dia tienen un motivo para seguir

creyendo en la posibilidad de hacer esto de manera diferente.

Notas:

¢Por qué hacer este estudio?

La edicion en México surge de la relevancia que tiene a nivel mundial el estudio de la
Red Global de PwC “Cities of Opportunity” de gran impacto en el mundo donde la
Ciudad de México se muestra por cuarta ocasién como una de las 27 ciudades que
ofrece grandes oportunidades. Es entonces cuando surge la idea de hacer esta primera
version de México y sus Estados de oportunidad, una obra que tiene como objetivo
principal ser un identificador de oportunidades, pero sobre todo ser amalgamadora de

esfuerzos.
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Durante esta investigacion consideramos que contar con el punto de vista de
mexicanos notables, sin duda, le daria vida a datos frios y conjuntamente con una
serie de parametros, servirian para la construccién de un México urbano, basado en la

prevision, la légica, la determinacion y el trabajo.

¢ Como esta compuesto el estudio?

En esta publicacion se analiza el patron de vida de la poblacion que habita en zonas
urbanas, asi como el progreso y desarrollo en los 31 Estados y las 32 zonas

metropolitanas mas urbanizadas del pais.

Para este estudio adoptamos la definicion de zona metropolitana propuesta por el
Consejo Nacional de Poblacion (CONAPO), que la establece como: el conjunto de
dos o mas municipios donde se localiza una ciudad de 50 mil o mas habitantes
manteniendo un alto grado de integracion socioecondmica; se incluye también a
aquellos municipios que, por sus caracteristicas particulares, son relevantes para la

planeacion y las politicas urbanas.

Los hallazgos de los indicadores se combinan con entrevistas a lideres intelectuales,
académicos, sociales y técnicos que inspiran o han dirigido acciones trascendentales

para guiar el rumbo del pais.

El sistema de medicion utilizado en esta publicacién permite a cada ciudad
posicionarse, de acuerdo con su desempefio, en una de las cuatro etapas que hemos
distinguido: en desarrollo, media, media alta y avanzada. Sin embargo, este sistema va
mas alla de una simple clasificacion de Estados y areas metropolitanas en etapas. Por
su misma naturaleza, permite identificar las areas de oportunidad y fortaleza
correspondientes a cada Estado y area metropolitana en diez indicadores clave para el

desarrollo y crecimiento de México.
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Indicadores utilizados

Desempefio en educacion y capacidad emprendedora joven

Nivel de calidad del sistema educativo, asi como del aprovechamiento de los
estudiantes en educacion basica y media superior, incluyendo actividades que

incentiven el emprendimiento entre los jovenes.

Acceso a la tecnologia

Nivel de acceso y uso de la tecnologia de los habitantes en las zonas metropolitanas

y/o estados para la educacion y la vida diaria.

Acceso y cobertura de la salud

Grado de avance en la cobertura universal y acceso a la salud, asi como datos
referentes a centros de salud oficiales en los estados y zona metropolitana, incluyendo

los sectores publicos y privados.

Infraestructura estatal

Inversion federal, estatal y municipal (zonas metropolitanas) en los estados en materia
de infraestructuras fisica econdémica y social en los Gltimos 10 afios. Desarrollo de la

infraestructura via obra publica y/o asociacion publico privada.

Desarrollo econdmico

Nivel de bienestar de la poblacion derivado de planes publicos y privados para

aumentar la productividad y el desempefio economico.
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Facilidad de hacer negocio

Requerimientos legales, costos, y dias de espera para abrir una nueva empresa desde

su constitucion.

Desarrollo urbano

Crecimiento y calidad de los nuevos desarrollos inmobiliarios de la ciudad, asi como
el nivel de bienestar derivado del crecimiento urbano y su planeacion; el acceso al

crédito para vivienda.

Actividades recreativas y de cultura

Actividades de esparcimiento y entretenimiento disponibles en los estados y zonas

metropolitanas, incluyendo actividades culturales y deportivas.

Implementacion de reformas a los sistemas de justicia y seguridad

Grado de implementacién de las Reformas a los sistemas de justicia y de seguridad en
los estados y en el pais asi como las acciones de las instituciones de justicia que

influyen en la percepcion de la ciudadania sobre la seguridad.

Transparencia

Nivel de acceso a la informacion puablica sobre el origen y aplicacion de los recursos
publicos, asi como la implementacion de leyes que armonicen los sistemas de

informacion financiera y transparencia en estados y zonas metropolitanas.

Fuente de informacion:
http://www.pwc.com/mx/es/prensa/archivo/2012-11-comunicadoprensa-mexico-estados-oportunidad.pdf



http://www.pwc.com/mx/es/prensa/archivo/2012-11-comunicadoprensa-mexico-estados-oportunidad.pdf
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Indiay China: ¢son y serdn complementarias? (RIE)

El 2 de noviembre de 2012, el Real Instituto Elcano (RIE) publicé el articulo: India 'y
China: ¢son y seran complementarias? A continuacion se presenta el contenido de la

nota.
Tema’®

Este documento intenta argumentar que la complementariedad entre India y China es
importante y cada vez mayor, lo que podria ayudar a que se pueda hablar de una

“Chindia” en proceso de formacion.
Resumen

Los dos paises mas poblados del mundo estan condenados a entenderse, esto es, a
superar su tradicional rivalidad (que alcanz6 su maximo, como es sabido, en la guerra
fronteriza de 1962), a resolver, de manera pacifica, sus contenciosos territoriales y a
convivir en los Océanos indico y Pacifico. A eso contribuyen dos factores. En primer
lugar, la creciente convergencia en su politica exterior y en sus intereses estratégicos,
como se ha visto en los ultimos afios en foros como el G20 y el de Brasil, Rusia,
India, China y Sudafrica (los BRICS). Por ejemplo, ambos defienden el
multilateralismo y la multipolaridad, asi como la estabilidad regional y global, puesto
que se trata de grandes paises en desarrollo cuya primera prioridad es la lucha contra
la pobreza y el aumento de la renta per capita. En segundo lugar, la existencia de una
complementariedad econdémica (entre si y en mercados terceros) significativa y

creciente con el paso del tiempo. Este articulo intentara argumentar que esa

® Articulo publicado recientemente en la revista Economia Exterior, n° 62, otofio de 2012, pp. 57-64.
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complementariedad es importante y cada vez mayor, lo que podria ayudar a que se

pueda hablar de una “Chindia” en proceso de formacion.®
Andlisis
El comercio de mercancias

El comercio bilateral de bienes ha crecido mucho en los ultimos afios, lo que ya de
por si es una muestra de la creciente complementariedad o division del trabajo. Ha
pasado de apenas 3 mil millones de ddlares en 2000 a 63 mil millones en 2010 y a
73 mil 900 millones en 2011. Ambos paises se han fijado como meta unos
intercambios de 100 mil millones en 2015, lo que parece perfectamente posible, salvo
catastrofe. En segundo lugar, el comercio bilateral ha sido, es y seguramente seguira
siendo durante afios expresion de una division internacional del trabajo de tipo
vertical, en la que se intercambian productos manufacturados (China) por materias
primas (India). Como no cabe descartar absolutamente que la India empiece a
exportar a China una cantidad apreciable de manufacturas, ese comercio pasara, en el

mejor de los casos, a ser interindustrial y no intraindustrial.

En la tabla siguiente se observa que las exportaciones de la India a China y las
importaciones de la India desde China son sustancialmente diferentes. La India
exporta a su vecino oriental principalmente mineral de hierro, metales no ferrosos y
fibras textiles (sobre todo de algoddn). En cambio, las importaciones de productos
chinos son fundamentalmente equipos de telecomunicacion, maquinaria eléctrica,

maquinaria industrial y equipos para generar electricidad.

®Véanse P. Bustelo, Chindia. Asia a la conquista del siglo XXI, Tecnos-Real Instituto Elcano, Madrid, 2010 y
un resumen actualizado en P. Bustelo, “Chindia: repercusiones econdémicas globales y en Espaifia”,
Informacion Comercial Espafiola. Revista de Economia, n® 859, marzo-abril de 2011, pp. 55-72.
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COMERCIO BILATERAL INDIA-CHINA
-Cantidades acumuladas 2007-2011, millones de délares-

CUCI* Productos Valor Porcentaje
Exportaciones de India 28 Minerales y desechos de metales 53.403 57.5
26 Fibras textiles 7.022 7.6
68 Metales no ferrosos 4.872 5.2
66 Marlu'facturas de minerales no 3634 39
metalicos
Total 92.807 100.0
Importaciones de India 76 | Aparatos 'y equipo  para | g gg 14.8
telecomunicaciones
77 ngu_inaria, aparatos y artefactos 15.605 8.8
eléctricos
74 Maquinaria y equipo industrial 12.756 7.2
71 Maquinaria y equipo generadores 12.720 7.2
Total 176.751 100.0

* Clasificacion Uniforme para el Comercio Internacional.
FUENTE: Comtrade.

Entre el afio 2007 y el afio 2011, las exportaciones de India a China pasaron de 14 mil
620 millones de dolares a 23 mil 400 millones, pero las importaciones desde China
crecieron aun mas rapido, al aumentar de 24 mil millones a 50 mil 540 millones,
segun datos de Comtrade. En 2011, el déficit indio en sus intercambios comerciales

con China fue, por tanto, de 27 mil 140 millones de dolares.

Las estadisticas oficiales indias difieren de las anteriores en parte (pero no solo) por
referirse a afios fiscales (abril-marzo del afio siguiente). Segun dichas fuentes, el
déficit indio con China habria pasado de 16 mil 270 millones de d6lares en 2007-2008
a 39 mil 650 en 2011-2012, equivalente al 2% del Producto Interno Bruto (PIB)
(véase la tabla siguiente). En cualquier caso, el déficit bilateral es importante, de
manera que la India pretende aumentar sus exportaciones de otros productos que los
habituales, como serian arroz, medicamentos, automoviles y servicios de tecnologias
de la informacidon (STI). Por el lado de las importaciones, también se han dado casos
de proteccionismo indio en los ultimos afios, como medidas anti-dumping y aranceles

a las compras de maquinaria eléctrica procedentes de China.
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SALDO COMERCIAL BILATERAL

INDIA-CHINA
-Millones de dolares-
2006-2007 9150
2007-2008 16 270
2008-2009 23140
2009-2010 19120
2010-2011 23 860
2011-2012 39 650

FUENTE: DGCIS.

La razon no es tanto el déficit con China sino el déficit comercial total indio, que ha
aumentado de 13 mil millones en 2000 a 150 mil millones (6% del PIB) en 2011,
pese al fuerte crecimiento de las exportaciones de mercancias (19.3% de media anual
entre 2000 y 2011, casi tanto como el 20.1% de China). Asi, el déficit con China
supone menos del 20% del déficit total, mientras que el componente energético
alcanza nada menos que el 65%. Excluyendo la energia, el déficit con China equivale

a mas de la mitad del déficit total.

El comercio bilateral de servicios

Como es bien conocido, la India tiene una gran ventaja sobre China, que es su rapido
desarrollo de las exportaciones de STI. Aungue en 2010 las exportaciones de servicios
en general fueron mayores en China (128 mil 600 millones de délares) que en la India
(90 mil 193 millones), las ventas al exterior de STI supusieron el 49% de las
exportaciones de servicios en China y el 70% en India. Por tanto, fueron muy

similares en valor absoluto (tabla siguiente).
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ESTRUCTURA DE LAS EXPORTACIONES DE
SERVICIOS EN 2010

-Porcentaje-
India China
Transporte 22 18
Viajes 12 31
Servicios de seguros y 5 2
financieros
STI 70 49

FUENTE: Banco Mundial.

En el subsector de software y servicios para ordenadores, India tiene una cuota (8%)
del mercado mundial superior a la de China (6%), pese a la diferencia en el PIB. El
liderazgo esta ejercido, como es bien sabido, por Estados Unidos de Norteamérica
(39%), Europa (34%) y Japén (12%). Sorprende la pequefia cuota de China, pues en
2011 se vendieron alli 73 millones de ordenadores personales, frente a los 11 millones
que registrd China, incluso si tenemos en cuenta la diferencia en cuanto al uso del
idioma inglés y en lo relativo a las empresas privadas muy dinamicas e

internacionalizadas, como la existentes en el sector indio de STI.

La diferencia esta en que los principales clientes de la India fueron Estados Unidos de
Norteamérica (52% de las exportaciones de STI en 2010-2011) y el Reino Unido
(21%), segquidos, a mucha distancia por Canada (4%) y Alemania (2%). En cambio,
los clientes principales de China fueron muy similares a los del comercio de
mercancias (Unién Europea, Estados Unidos de Norteamérica y Asociacion de
Naciones del Sudeste Asiatico (ASEAN)).

Inversiones extranjeras directas

Las inversiones cruzadas son extremadamente pequefias para el tamafio del PIB y la
Inversion Extranjera Directa (IED) de los dos paises. Se estima que en 2011 el stock
de IED de China en India fue de apenas 580 millones de dolares mientras que el stock

de IED de India en China fue unicamente de 460 millones. Hay apenas 10 empresas
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chinas que tengan o estén construyendo fabricas en la India y alrededor de 100 que
tienen oficinas de representacion. Esas cifras deben ser comparadas con el stock total
de IED de China hasta 2011 (366 mil millones de dolares) y de la India (111 mil

millones).

La mayor parte de la IED entrante en China procede de otros paises asiaticos y se
dirige al sector manufacturero. En cambio, el grueso de la IED entrante en la India
tiene su origen en Estados Unidos de Norteamérica y Europa y se destina al sector

Servicios.
¢Hay y habra complementariedad?

Muchos analistas han mencionado que es muy probable que la India empiece a
exportar masivamente manufacturas, cosa que podria afectar negativamente a China,
dada la diferencia de salarios (estimados en 2011 en una media de 656 dolares
mensuales en China y de 295 dolares en la India). También se ha sugerido que China
puede replicar su extraordinario éxito en el comercio mundial de mercancias en el
caso de la exportacion de STI, con lo que entraria en competencia directa con India.
En otras palabras, esa tesis sugiere que China e India se van a hacer, con el tiempo,

més competitivas entre si (en los mercados internos y terceros’) de lo que son ahora.

No obstante, pese a algunas incursiones en la exportacién de manufacturas (por
ejemplo en el sector del automovil) es dificil que la India pueda competir con China.
Las razones son diversas: la industria china es bastante mas competitiva que la de
India, puesto que la competitividad esta relacionada con los salarios pero también con
la productividad; esa diferencia probablemente se mantendra ya que China puede no

abandonar los sectores intensivos en mano de obra y si, en cambio, trasladarlos a las

" Sobre la decreciente competitividad en mercados terceros, véase P. Bustelo, “;Chindia o China mas India?
Complementariedad y competencia econdomicas entre dos gigantes asiaticos”, Revista de Economia Mundial,
n° 20, 2008, pp. 75-97.
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provincias interiores, en las que los costes laborales son sustancialmente inferiores
que en la region costera y en las que han progresado mucho en los Gltimos afios las
infraestructuras de transporte y comunicaciones; y, si no se mantienen en China,
podrian deslocalizarse hacia Vietnam, Indonesia, etcétera y no necesariamente hacia

la India.

En cuanto al desarrollo, en China, de un potente sector exportador del STI, no es tan
evidente. China presenta algunos inconvenientes: falta de ingenieros y programadores
cualificados, ausencia de personal con buen dominio del idioma inglés, inexistencia
en China de empresas privadas muy dindmicas, como son las indias Wipro, Infosys,
TCS, etcétera, presencia de un enorme mercado interior, de ya notable poder
adquisitivo, que podria hacer que las empresas chinas se orienten hacia el mercado
interno, especialmente cuando la estrategia gubernamental consiste en potenciar el

consumo privado frente a las exportaciones.

En lo que atafie a las inversiones extranjeras, por el momento India y China compiten
poco y no hay que descartar que se mantengan asi durante algun tiempo. La IED en
China es mucho mayor que en la India (124 mil millones y 34 mil 500 millones,
respectivamente, en 2011, segln datos de la Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD)). La procedencia de la IED es muy distinta.
En el caso de la India, los principales inversionistas, sin contar los paraisos fiscales,
son Singapur, Reino Unido, Japén, Estados Unidos de Norteamérica, Paises Bajos,
Chipre, Alemania, Francia y Emiratos Arabes Unidos (EAU). En cambio, en China
los principales inversionistas son otros paises y territorios de Asia. La lista esta
encabezada por Hong Kong, Singapur y Japén, a los que siguen Estados Unidos de
Norteamérica, Corea del Sur, Taiwan, Paises Bajos, Francia y Alemania. Finalmente,
los sectores de destino son muy diferentes: la industria en el caso de China y los

servicios (software y telecomunicaciones) en la India.
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La colaboracion politica

En marzo de 2012, el presidente chino Hu Jintao visitd la India y se entrevistd con el
primer ministro Manmohan Singh. Entre otras cosas, los dos lideres decidieron que
2012 fuese el Afio de Cooperacion y Amistad India-China. Hu present6 un plan de
cinco puntos para mejorar la relacion bilateral: mas contactos de alto nivel, mayor
cooperacion en la practica, fomento de las relaciones culturales y people-to-people
(P2P), superacion de las divergencias en un marco de paz y estabilidad y mas

coordinacion en los asuntos y foros internacionales.

En ese Gltimo aspecto, se ha avanzado apreciablemente pues India y China colaboran
ya de manera significativa en foros como el G20 y el de los BRICS. También es
positivo que China se haya convertido en el primer socio comercial de la India y que

ésta sea el 8° mayor socio de China, aunque sea pisando los talones a Malasia.

En cambio, hay carencias que son muy llamativas: no existen vuelos directos entre
Mumbai y Beijing o Shanghai, en parte porque el turismo es casi inexistente (medio
millon de personas en los dos trayectos). Dado el bajo nivel de los intercambios
bilaterales, tiene poco sentido que la India haya aprobado restricciones a las
importaciones originarias de China, como medidas anti-dumping o aranceles a
productos de telecomunicaciones 0 maquinaria eléctrica. Menos sentido aln tiene que,
pese a la intencidn declarada de la India de exportar mas alimentos a su vecino,
existan en ese pais restricciones a las ventas de arroz, justificadas por la insuficiencia
de la oferta, que suele ser a menudo ocasional (depende mucho de los monzones) o
que el cierre de minas ilegales de hierro haya hecho bajar las exportaciones indias de
ese mineral.® En términos mas generales, los temores y las suspicacias indias son

excesivas, por ejemplo ante una futura invasion de manufacturas a bajo precio, que

8 Ver “India and China. Friend, Enemy, Rival, Investor”, The Economist, 30 de junio de 2012.
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podria acabar con el pequefio sector industrial existente hasta ahora o ante las

inversiones directas chinas, que, se afirma, podrian amenazar la seguridad nacional.

En dias previos a la visita de Hu Jintao, se reunieron en Delhi los ministros de
comercio Anand Sharma y Chen Deming. EI ministro chino asegurd que se permitiria
un mayor y mejor acceso de los productos indios en el mercado interior de China, en
sectores como productos agricolas y farmacéuticos, STI o adquisiciones y contratos
del gobierno. Es mas, se dio inicio, en el grupo de trabajo de relaciones econémicas,
comercio, ciencia y tecnologia a un programa quinquenal de cooperacion para discutir
y resolver temas relacionados con el comercio bilateral (incluyendo la reconciliacion
de las estadisticas) y las inversiones cruzadas. También se cre6 una task force,

obligada a entregar en 90 dias sus conclusiones a los respectivos gobiernos.

El ministro Sharma declar6 que “nos han asegurado que (los chinos) comprenden y
apoyan las medidas relativas al desequilibrio comercial. Por su parte, el ministro Chen
dijo: “China importard mas productos desde la India en agricultura, tecnologias de la
informacion y el sector farmacéutico. Queremos comprar mas a India para tener un
comercio méas equilibrado. Animamos a las empresas indias a que promuevan sus

productos en China”.

Tendencias

Los analistas indios mas optimistas consideran que la India podria crear un potente
sector industrial exportador, a medida que China se adentra en productos sofisticados
y de alto valor afiadido. También consideran que las masivas inversiones de China en
sanidad y educacidon hardn necesaria productos y servicios como medicamentos y
equipo medico, por una parte, y, por la otra, manuales de formacion en inglés, formas
avanzadas de investigacion cientifica, entre otros bienes y servicios, ademas de
servicios de consultoria, juridicos, de comercializacion y de publicidad. Segun esa

tesis, la India podria sacar mucho provecho del auge actual de China.
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La opinion de quien esto escribe es que lo segundo (mas bienes y servicios indios en
sectores no plenamente desarrollados en China) podria ser perfectamente posible,
pero que lo primero (el auge industrial exportador de India) es dudoso, con contadas
excepciones. Las razones principales son que quienes podrian sacar provecho del
abandono chino de sectores muy intensivos en mano de obra (como juguetes, calzado,
articulos de confeccién, ensamblaje de productos electronicos, etcétera) bien pudieran
ser Vietnam, Indonesia o Bangladesh, que tienen una trayectoria industrial mas
antigua que la de la India y costes laborales aun mas bajos. Sin ir méas lejos, la
industria manufacturera supone el 27% del PIB en Indonesia, el 20% en Vietnam y el
18% en Bangladesh, frente al escaso 15% de la India. Ademas, como ya se menciono
antes, no esta claro que la industria muy intensiva en mano de obra vaya a abandonar
China. Lo que podria ocurrir es que se traslade desde las regiones costeras hacia las
interiores, donde los salarios son mas bajos y las infraestructuras han mejorado mucho

en los ultimos anos.

Conclusiones

Este articulo ha pretendido sugerir que la tesis de que la India sea una China in
pectore y de que China acabara dominando el comercio internacional de STI es un

argumento que carece de una adecuada contrastacién empirica.

El auge del comercio bilateral de mercancias (73 mil 900 millones de ddlares en 2011
y 100 mil millones previstos para 2015), los productos intercambiados (hierro,
metales no ferrosos y fibras textiles frente a maquinaria y otros bienes de equipo) y la
voluntad india de reducir el déficit bilateral (con mas exportaciones de arroz,
medicamentos, automoviles y STI) son factores que apuntan a una notable y creciente

complementariedad o division del trabajo entre India y China.

En cuanto a las inversiones directas cruzadas, hasta ahora son muy escasas. No parece

que India y China estéen compitiendo por la IED, ya que la cantidad recibida es muy
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superior en China, porque los principales paises de origen son distintos y porque los

sectores de destino son diferentes.

Tal cosa no quiere decir que India y China no compitan en algunos ambitos, como el
acceso a materias primas energeticas y no energéticas, aunque incluso en el sector

energético se han dado casos de colaboracion.

En suma, es muy posible que la India deba crear (por razones de generacion de
empleo) un potente sector industrial exportador, pero, en muchos partidas, éste no
sera competitivo con el de China, a la vista de los bajos salarios que todavia
prevalecen en las regiones interiores. Ademas, no parece probable que China consiga
replicar sus éxitos exportadores industriales en el sector de STI y competir en ese
campo con la India, porque faltan una amplia difusion del idioma inglés y empresas
dinamicas e internacionalizadas. Por afiadidura, si China consigue desarrollar el sector
de STI, muy posiblemente se orientara hacia el mercado interior, dado el cambio de
estrategia de desarrollo que estd fomentando Beijing, desde la inversién, las
exportaciones y la industria hacia el consumo, las ventas en el mercado interior y los

servicios.

Fuente de informacion:
http://www.realinstitutoelcano.org/wps/wcm/connect/2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e/ARI76-
2012 Bustelo India_China_Chindia.pdf?MOD=AJPERES&CACHEID=2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e

Informe insta a utilizar més la cooperacion sur-sur para promover
un crecimiento impulsado por la tecnologia (UNCTAD)

El 31 de octubre de 2012, en Ginebra, Suiza, la Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) dio a conocer que segun un informe de la
organizacion, el rapido crecimiento del comercio y la inversién Sur-Sur es una

oportunidad para aumentar la capacidad de los paises en desarrollo de dominar


http://www.realinstitutoelcano.org/wps/wcm/connect/2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e/ARI76-2012_Bustelo_India_China_Chindia.pdf?MOD=AJPERES&CACHEID=2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e
http://www.realinstitutoelcano.org/wps/wcm/connect/2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e/ARI76-2012_Bustelo_India_China_Chindia.pdf?MOD=AJPERES&CACHEID=2a99aa804d4d6ae28157e7bdc39c0c2e
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tecnologias utiles para los mercados y reforzar sus capacidades de innovacion en

forma de nuevos productos y servicios.

El “Informe sobre Tecnologia e Innovacion 2012” de la UNCTAD, subtitulado
“Innovacion, Tecnologia y Colaboracion Sur-Sur”, sefiala que la cooperacion
econdmica Sur-Sur es uno de los principales acontecimientos econémicos mundiales
de las dos ultimas décadas. Segun el Informe, los intercambios entre paises en
desarrollo representaron un 55% del comercio mundial en 2010, en comparacion con
el 41% de 1995, y esta tendencia ya estd dando lugar a una util difusién de

tecnologias y capacidad innovadora.

El aumento de los intercambios Sur-Sur puede incrementar el intercambio de
tecnologia de muchas maneras. El Informe dice que un primer canal importante es la
importacion de bienes, que los paises importadores utilizan para mejorar sus procesos
de produccion mediante la imitacion y la ingenieria inversa. Las redes de produccion
mundiales y la Inversion Extranjera Directa (IED) son otros factores que podrian

promover las transferencias de tecnologia y el desarrollo tecnoldgico en los paises.

Por lo tanto, el mayor porcentaje de bienes de capital en el comercio Sur-Sur es un
signo muy alentador, afirma la UNCTAD. Los datos del Informe muestran que los
paises en desarrollo no solo han aumentado su proporcién en las importaciones de
bienes de capital, sino que también son la principal fuente de bienes de capital de alta
tecnologia para los otros paises del Sur. La proporcion de las importaciones de los
paises en desarrollo procedentes de otros paises en desarrollo ha ido en constante
aumento, pasando del 35% en 1995 al 54% en 2010. El comercio de esos productos
no solo contribuye a expandir la actividad econémica y modificar los patrones de
consumo; también indica que los paises en desarrollo ofrecen un nimero creciente de

productos competitivos en diversas industrias y con multiples tecnologias.
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El Informe sefiala asimismo que el aumento de la inversion Sur-Sur, que esta cada vez
mas relacionada con actividades en la economia de servicios, es un buen augurio para
las actividades de tecnologia e innovacion de los paises en desarrollo, ya que por lo
general los servicios se basan en conocimientos y tecnologias avanzados. La
participacion de los paises en desarrollo en los flujos de salida totales de IED aumento
del 15% en 2005 (132 mil millones de dolares) al 27% en 2010 (400 mil millones de

dolares); una parte importante de esos flujos va dirigida a otros paises en desarrollo.

No obstante estos beneficios, que permiten a los paises aprender tecnolégicamente,
innovar e integrarse en redes de produccion mundiales, tanto en sectores
manufactureros de bajo costo como en sectores de alta tecnologia, tienden
actualmente a centrarse en unos pocos paises. Por ejemplo, segun el Informe la
proporcién mas importante de los flujos de salida de IED entre paises en desarrollo
corresponde al Asia Oriental, y la mayor parte de las IED relacionadas con los
servicios se destina a otros paises del Asia Oriental, Sudoriental y Meridional. De
modo anélogo, una gran parte de la IED en el sector manufacturero, procedente de
estas fuentes, va destinada a los sectores de la electronica o el automdvil de los paises
de Asia Oriental. Al abordar esta cuestion, el Informe pone de relieve un importante
problema, a saber, que la evolucion del comercio y el intercambio tecnologico Sur-
Sur sigue siendo desigual y que la brecha tecnolégica existente impide a muchos

paises participar en los intercambios Sur-Sur y beneficiarse de ellos.

Esto no significa que no haya colaboraciones tecnoldgicas en otros paises en
desarrollo, pero si que, en comparacion, su numero es muy inferior. El Informe sefiala
que, no obstante, las colaboraciones que han tenido lugar son prometedoras. Por
ejemplo, el Proyecto de red electrénica panafricana es una iniciativa encabezada por
el Gobierno de la India en asociacion con los 53 miembros de la Union Africana. El
Servicio Nacional de Aprendizaje Industrial (SENAI) del Brasil ha proporcionado

hasta ahora asistencia técnica a 25 paises a través de 48 alianzas internacionales que
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han dado lugar a 29 proyectos, cinco de ellos en el Africa Subsahariana. También hay
algunas colaboraciones importantes en los sectores de la salud y los productos
farmaceuticos entre Quality Chemicals (Uganda) y Cipla Pharmaceuticals (India), y
entre el Brasil y Mozambique para la produccion de medicamentos antirretrovirales
para la lucha contra el VIH/SIDA. Del mismo modo, el proyecto "Lighten Up Africa"
es una iniciativa conjunta de China y diez paises africanos, con el apoyo de la
Organizacion de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI), con el

objetivo de construir centrales hidroeléctricas en Africa.

El desafio consiste en hacer extensivos estos beneficios a los paises que han quedado
excluidos. La UNCTAD pide a los gobiernos que tomen medidas inteligentes y
cooperativas para promover el aprendizaje tecnologico local, de manera que sus
empresas puedan beneficiarse de las oportunidades que ofrece el aumento de los
intercambios Sur Sur, y exhorta a los gobiernos de todos los paises a que ofrezcan
claros incentivos para que las empresas intercambien tecnologia. Asimismo, es
preciso coordinar mejor las iniciativas estatales encaminadas a impulsar el espiritu
empresarial con las actuales investigaciones cientificas y tecnoldgicas. En la
actualidad muchos paises, en especial los paises menos adelantados, no pueden
aprovechar plenamente las oportunidades existentes y nuevas en los ambitos del
comercio y la tecnologia debido a la escasa capacidad de absorcion de sus empresas y

organizaciones.

Fuente de informacion:
http://unctad.org/es/Paginas/PressRelease.aspx?Original VersionlD=103&Sitemap x0020 Taxonomy=20;#UN
CTAD Home&Product x0020 Taxonomy=1566;Press Release
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Inversion Extranjera Directa durante
enero-septiembre de 2012 (SE)

El 22 de noviembre de 2012, la Secretaria de Economia (SE) inform6 que de enero a
septiembre de 2012, México registro 13 mil 45.1 millones de ddlares (mdd) de
Inversion Extranjera Directa (IED), cifra 2.9% menor a la reportada originalmente en

el mismo periodo del afio anterior (13 mil 429.7 mdd).

INVERSION EXTRANJERA DIRECTA
Millones de dol -Flujos anuales-
1lones ae aolares 2006-2012

35000 -
31785.2

30 000 ~ 27 239.2

25000 -

20 180.7 20868.4 20 356.9

20000 -
16 315.6

15000 - 13 045.1

10000 -
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2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012*

Enero-septiembre
FUENTE: Secretaria de Economia. Direccion General de Inversion Extranjera.

La cifra de 2012 proviene de 3 mil 596 sociedades en donde participa el capital

extranjero y se integra de la siguiente manera:

— Por tipo de inversion: 36.1% de reinversion de utilidades, 34.9% de nuevas

inversiones y 29.0% de cuentas entre compafiias.
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INVERSION EXTRANJERA DIRECTA
Enero-septiembre de 2012
-Total 13 mil 45.1 millones de délares-

4709.2 4554.1

Reinversion Nuevas Cuentas
de Utilidades Inversiones entre compafiias

FUENTE: Secretaria de Economia. Direccion General de Inversion Extranjera.

— Por sector: 38.9% en manufacturas, 14.9% en comercio, 14.8% en servicios
financieros y de seguros, 9.4% en construccion, 4.8% en servicios
inmobiliarios y en 4.1% servicios de alojamiento temporal. EI 13.1% restante

se canaliz6 a multiples sectores de la economia nacional.
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DISTRIBUCION SECTORIAL DE LA INVERSION EXTRANJERA DIRECTA
-Estructura porcentual-
Enero-septiembre del 2012

Otros sectores 13.1

Servicios de alojamiento
temporal 4.1

Manufactura 38.9
Servicios inmobiliarios
4.8 A

Construcciéon 9.4 —»

Servicios financierosy "
seguros 14.8

ST Comercio 14.9

FUENTE: Secretaria de Economia. Direccion General de Inversion Extranjera.

— Por pais de origen: 49.1% provino de Estados Unidos de Norteamérica, 16.3%
de Espafa, 5.5% de Alemania, 5.2% de Japén y 4.5% de Canada. El 19.4%

restante se origind de 72 paises mas.
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ORIGEN DE LA INVERSION EXTRANJERA DIRECTA
Enero-septiembre de 2012
-Estructura porcentual-
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FUENTE: Secretaria de Economia. Direccion General de Inversion Extranjera.

Cabe sefialar que durante el tercer trimestre de 2012 el pais registré 3 mil 575.6 mdd
de IED, cifra 40.1% mayor al monto originalmente reportado (2 mil 551.4 mdd) y
7.2% menor al monto actualizado (3 mil 854.2 mdd) para el mismo periodo del afio

anterior.

La cifra Unicamente considera inversiones formalmente notificadas ante el Registro
Nacional de Inversiones Extranjeras; por tanto, tiene caracter preliminar y se ira
actualizando a la alza en los trimestres sucesivos. Lo anterior también trae como
efecto que Unicamente sean comparables las cifras que tengan la misma naturaleza

(originales v. originales y actualizadas v. actualizadas).

En este orden de ideas, la cifra actualizada para 2011, asciende a 20 mil 823.3 mdd,

(19 mil 439.8 mdd reportados originalmente).
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De enero de 2007 a septiembre de 2012, México ha registrado 130 mil 422.1 mdd de
IED, 11.0% mayor al monto originalmente reportado para el mismo periodo del

sexenio anterior (117 mil 451.0 mdd).

La cifra de IED es elaborada con base en los mejores estandares internacionales y

revisada conjuntamente con el Banco de México.

Fuente de informacion:
http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9187-boletin285-12

Inversion Extranjera Directa en Ameérica Latina (CEPAL)

El 23 de octubre de 2012, la Comision Econdmica para América Latina y el Caribe
(CEPAL) inform6 que la Inversion Extranjera Directa aument6 8% en la regién en el

primer semestre de 2012. A continuacion se presenta la informacion.

Las entradas de Inversion Extranjera Directa (IED) hacia 17 paises de la region
aumentaron 8% durante el primer semestre de 2012 en relacion con igual periodo de
2011, totalizando 94 mil 331 millones de dolares, sefialé la CEPAL desde su sede en

Santiago, Chile.

Al mismo tiempo, las inversiones de empresas latinoamericanas en el exterior, las
denominadas translatinas, registraron un fuerte incremento de 129% en los primeros

seis meses del afo.

El aumento de los ingresos de IED se explica por la estabilidad y el dinamismo
econdmico en la mayoria de los paises y los altos precios de las materias primas, que
contintan incentivando la inversion en mineria e hidrocarburos, particularmente en

América del Sur.


http://www.economia.gob.mx/eventos-noticias/informacion-relevante/9187-boletin285-12
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El panorama general de los flujos de IED hacia la region presenta un cierto nivel de
heterogeneidad, con caidas en varios paises. Sin embargo, el fuerte incremento de las
inversiones en Chile, Argentina, Republica Dominicana, Pert y Colombia hace que el
resultado global sea positivo. A esto se suma la relativa estabilidad de los flujos hacia
Brasil (que registraron una leve caida de 2%), pais que representa 46% de la IED
recibida por la region en 2012 y que se confirma como el principal destino en

América Latina y el Caribe.

Chile también se consolida como importante receptor de IED: en el primer semestre

del afio fue el segundo destino més relevante en la region.

México recibid durante los primeros seis meses del afio 19% menos de IED que el afio
anterior. Esta tendencia sera revertida durante el segundo semestre cuando se
contabilicen los 20 mil 100 millones de ddlares que la cervecera belga AmBev pag6
por el Grupo Modelo. Esta misma empresa adquirié durante la primera mitad del afio
la Cerveceria Nacional Dominicana (CDN) por 1 mil millones de dolares. Esta
transaccion explica el fuerte incremento de los flujos en Republica Dominicana,

principal receptor en el Caribe.

En América Central, Panama y Costa Rica recibieron flujos en niveles similares al
afio anterior. Guatemala registré un incremento de 47%, mientras en El Salvador y
Nicaragua las entradas cayeron 60 y 20%, respectivamente, en relacion con el primer

semestre de 2011, cuando los ingresos en ambos casos fueron excepcionalmente altos.

La CEPAL considera que hacia fines de 2012 las entradas de IED a la region
mantendran en su conjunto las tendencias mencionadas, confirmando las estimaciones

realizadas en mayo de un moderado incremento.

Por su parte, el significativo aumento de las inversiones de las translatinas, que

registraron una caida en 2011, se debe principalmente a las empresas de México y
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Chile que realizaron en el primer semestre inversiones en el extranjero por 11 mil 499
y 10 mil 239 millones de ddlares, respectivamente, cantidad similar a la invertida
durante todo 2011.

Las translatinas de Brasil continian la tendencia evidenciada en 2011, con
importantes transferencias desde las filiales en el exterior hacia sus casas matrices,

que originan un saldo negativo en la IED en el exterior.

La informacion de 2012 confirma que el proceso de internacionalizacién empresarial
sigue muy concentrado en pocos paises Yy sectores, lo que deriva en un elevado nivel
de volatilidad de los flujos agregados a lo largo del tiempo. Pese a esto, desde
mediados de la década pasada se consolida un proceso de incremento de las

actividades en el extranjero por parte de las translatinas.
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: FLUJOS DE ENTRADA DE INVERSION
EXTRANJERA DIRECTA
-En millones de dolares-

Variacion
er
Paises 1% Semestre 2011 Total 2011 1% Semestre 2012 2012-2011 (1
Semestre)
-Porcentajes-

Argentina 3802 8671 5388 42
Bahamas 490 667 124 -75
Bolivia 377 859 577 53
Brasil? 44 080 66 660 43175 -2
Chile 6 813 17 299 12 275 80
Colombia 6 593 13 388 7798 18
Costa Rica 1 066 2157 1018 -5
El Salvador 290 385 116 -60
Guatemala 524 985 771 47
Honduras 486 1014 468 -4
México 11815 20 357 9622 -19
Nicaragua 545 968 436 -20
Panama 1416 2790 1421 0.3
Per( 4157 8233 5440 31
Republica 980 2371 2398 145
Dominicana
Uruguay 1471 2614 1415 -4
Venezuela 2 359 5311 1891 -20
America Latina 'y 87 262 154 728 94 331 8
el Caribe

a/ La informacién de Brasil para el primer semestre de 2012 y 2011 corresponde al periodo enero-agosto.
FUENTE: Comision Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL), sobre la base de cifras y
estimaciones oficiales al 10 de octubre de 2012.
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: FLUJOS DE INVERSION DIRECTA EN EL

EXTERIOR
-En millones de délares-
Total Variacion
Paises 1% Semestre 2011 2011 1% Semestre 2012 | 2012-2011 (1*" Semestre)
-Porcentajes-

Argentina 834 1488 811 -3
Brasil? -2 480 -1 029 -2 707 -9
Chile 4 858 11 822 10 239 111
Colombia 1654 7843 83 -95
Costa Rica 33 58 8 -75
Guatemala 8 17 11 36
Honduras -33.3 -57.8 -8.3 75
México 5408 10 685 11 499 113
Per -30 113 68 325
Uruguay -0.1 -14.9 -2.9 -2 091
Venezuela -908 173 1401 254
America Latina y 9342 31008 21402 129
el Caribe

a/ La informacién de Brasil para el primer semestre de 2012 y 2011 corresponde al periodo enero-agosto.
FUENTE: Comisiobn Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL), sobre la base de cifras
oficiales al 10 de octubre de 2012.

Cabe destacar que el 12 de noviembre de 2012, en Santiago de Chile, la CEPAL
publicé el documento completo titulado La Inversion Extranjera Oportunidades para
Impulsar una Relacion Renovadora, del cual a continuacion se presentan las

Conclusiones.

Conclusiones

1. La inversion extranjera directa en Iberoamérica

- La inversion extranjera directa (IED) es para Iberoamérica un instrumento
determinante en el desarrollo de muchas industrias, dado que contribuye al
dinamismo exportador, a la creacion de empleo y a la transferencia de
conocimiento. Ademas, las inversiones transfronterizas de las empresas de la
region han sido un vehiculo de integracion economica entre los paises

miembros.
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Iberoamérica mantiene un gran atractivo para la inversién extranjera directa. Su
peso en la recepcion de flujos de IED a nivel mundial (un 13% del total) es
mayor que el que le corresponde por poblacion o tamafio de su economia. Los
marcos regulatorios generalmente estables han inspirado confianza en los
inversionistas de todo el mundo; en los Gltimos afios, ademas, América Latina ha
sido una de las regiones de mayor crecimiento econémico, lo que ha reavivado
el interés de las empresas transnacionales. Las perspectivas para 2012 indican

que continuard el crecimiento de la IED en la region.

Iberoamérica estd formada por una gran diversidad de paises. Las economias
difieren marcadamente en dotacion de recursos naturales, estructura
demografica, nivel de ingreso, estructura productiva. Ademas, Iberoamérica
participa de varios procesos de integracion comercial y econémica, algunos de
los cuales, como el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN)
o la Union Europea, incorporan a terceros paises. Al mismo tiempo, los lazos
historicos y culturales han mantenido unidos a estos paises, a pesar de las
contingencias econdémicas. Muchas empresas de la regién han tenido presente
esta unidad y han seleccionado a Iberoamérica como el espacio idoneo para su

expansion internacional.

Si bien la mayor parte de la IED recibida en Iberoamérica procede de fuera de la
region, principalmente de otras economias de la Union Europea y de los Estados
Unidos de Norteamérica, las inversiones transfronterizas desde otros paises de la
region han tenido una importancia destacada. El espacio iberoamericano de IED
ha servido a muchas empresas para ganar tamafo, acceder a nuevos mercados y
activos estratégicos y en definitiva incrementar su competitividad para el
mercado mundial. Este proceso fue iniciado en los afos noventa por las
empresas espafiolas y portuguesas y continuado mas tarde por las empresas

latinoamericanas.
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La IED no se ha distribuido homogéneamente a lo largo de la region. Hasta 1995
la peninsula ibérica concentraba la mayor parte de las corrientes de inversién en
Iberoamérica, cuando la creacion del Mercado Unico Europeo incentivaba la
consolidacion empresarial dentro de la Union Europea y las empresas
transnacionales apostaban a la convergencia economica de Espafia y Portugal
con el resto de Europa. A finales de la década de 1990 América Latina
incremento su atractivo mediante los procesos de privatizaciones, con lo cual se
dispararon las entradas de IED. Fueron precisamente las empresas espariolas, y
en menor medida las portuguesas, las que mejor aprovecharon esta oportunidad.
Tras el afio 2000 el final del proceso de privatizaciones en América Latina,
sumado a crisis macroecondmicas en algunas economias, ralentizaron las
entradas de IED. Durante esos afos las empresas espafiolas y portuguesas
continuaron su expansién internacional, pero la dirigieron principalmente hacia
otras economias de la Unién Europea. A partir de 2004 América Latina volvio a
registrar un aumento de las entradas de IED, a la vez que comenzd la expansion

de su inversion directa en el exterior.

2. La crisis financiera global que comienza en 2008 marca un nuevo periodo en
las relaciones de inversion de Iberoamérica

Si bien en 2009 se produjo una caida generalizada de las entradas de inversion
en toda la region, en los afos siguientes se observan tendencias muy distintas en
América Latina (fuerte recuperacion que alcanza montos récord) y la peninsula
ibérica (recuperacién mas incierta y montos mucho menores que antes de la
crisis). Respecto de la inversion en el exterior, siguieron aumentando los montos
invertidos desde América Latina, mientras disminuyeron notablemente las
inversiones desde la peninsula ibérica. Entre 2009 y 2011, por primera vez en la
historia reciente, las inversiones en el exterior desde América Latina fueron

practicamente equiparables a las realizadas desde Espafa y Portugal.
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Pero la crisis econdmica por la que atraviesan las economias ibéricas no implica
que las empresas espafiolas y portuguesas reduzcan sus inversiones en Ameérica
Latina. De hecho, debido al estancamiento econdémico en la Unién Europea,
estas empresas, que durante la década anterior habian centrado sus inversiones
internacionales en otros paises europeos, vuelven ahora a preferir América
Latina. En efecto, en 2011 las inversiones directas espafiolas en América Latina
fueron sustancialmente superiores a las registradas en afios anteriores. Por otro
lado, las empresas latinoamericanas encuentran nuevas oportunidades de

inversién en Europa en general y en la peninsula ibérica particular.

Estas tendencias contrarias han dado pie a una relacion renovada entre las
empresas de cada lado del Atlantico. Si hace 20 afios las fusiones empresariales
en lIberoamérica comportaban casi siempre una adquisicion de empresas
latinoamericanas por parte de empresas espafiolas y portuguesas, en la
actualidad las empresas latinoamericanas han pasado a compartir la iniciativa.
Ejemplos de alianzas estratégicas lideradas desde América Latina son el
aumento de participacion de Pemex en el paquete accionario de la petrolera
espafiola Repsol o el control de la empresa portuguesa CIMPOR por parte de las

brasilefias Camargo Correa y Votorantim.

3. La inversion extranjera directa y la consolidacion internacional dentro de
Iberoamérica avanza a ritmo diferente en cada sector de la economia

En los sectores de servicios se ha producido la mayor consolidacion entre
empresas de la region, especialmente en energia eléctrica, banca y
telecomunicaciones, seguidas a cierta distancia por el comercio minorista, el

transporte aéreo y los servicios de ingenieria y construccion.

Segunda en importancia ha sido la extraccién de recursos naturales, donde

predominan empresas estatales que operan principalmente en su pais de origen,
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pero donde algunas compariias han sabido construir, sobre la base de abundantes
recursos naturales propios, un negocio internacional. Esta estrategia ha sido
también predominante en manufacturas basadas en la elaboracion de recursos

naturales, como la siderurgia o los productos forestales.

- En estos sectores y en muchos otros los paises de Iberoamérica han visto como
las entradas de capital en forma de IED, aun sometidas a alzas y bajas segun la
evolucion de los mercados, han continuado aumentando a lo largo de las dos

Ultimas décadas.

4. Mas alla del aporte de capital, la IED tiene algunas caracteristicas especiales
gue aumentan su contribucion a las economias receptoras

- A pesar de que los flujos de IED han tenido alzas y bajas notables segun el ciclo
econdémico y los vaivenes de los mercados financieros, este tipo de inversion es
todavia mucho mas estable que la inversién de cartera (aquella destinada a
generar un retorno en la que el inversionista no asume responsabilidad de
gestién) y que las otras inversiones (normalmente préstamos bancarios). Las
entradas de IED en una economia raramente toman valores negativos, fendmeno

habitual para los demas tipos de inversion.

- La IED tiene la capacidad de acompafar la inyeccion de capital con
transferencias de conocimiento, acceso a mercados o integracion en cadenas
globales de valor. Estas contribuciones no son automaticas ni iguales para todo
tipo de IED. En este sentido, las inversiones en sectores intensivos en tecnologia
asi como en actividades de investigacion y desarrollo tienen una mayor

capacidad para generar estas ventajas afiadidas.

- Mas alla de las mejoras puntuales en una industria determinada, la IED puede

ser un instrumento decisivo para la instalacion de sectores e industrias
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completamente nuevos en la economia receptora. En Iberoamérica es lo que ha
ocurrido en algunos sectores manufactureros orientados a la exportacion y mas

recientemente la generacion eléctrica con fuentes renovables.

5. Promover la IED de calidad para consolidar una relacion renovada entre los
paises de Iberoamérica

- Para las empresas de Iberoamérica la inversién directa en el exterior ha sido un
instrumento que ha permitido aumentar su escala y mejorar su productividad,
rompiendo las barreras que sus mercados nacionales, a menudo demasiado
pequefios, les imponian. Ademas la internacionalizacion de sus actividades da a
las empresas estabilidad en sus resultados financieros, como se ha visto

recientemente con las transnacionales espaiiolas.

- De todos modos, todavia quedan desafios para la region. En América Latina los
crecientes flujos de IED recibidos no han conseguido cerrar la brecha de
productividad que la region mantiene con las economias mas avanzadas.
Ademas, el reciente periodo de fuerte crecimiento econdmico y dinamismo
exportador de recursos naturales ha redundado en un aumento notable de las

rentas de IED, gran parte de las cuales se ha transferido al exterior.

- El espacio iberoamericano de inversion extranjera directa ha sido creado a lo
largo de las dos dltimas décadas por la iniciativa de las empresas
transnacionales, la gran mayoria de ellas de propiedad privada, y no por la
existencia de un proyecto de integracion de los gobiernos de la region. Esto no
implica que los gobiernos no hayan acompafiado los procesos de inversion con
medidas de apoyo a la atraccién de inversionistas extranjeros y, mas raramente,
de impulso a la internacionalizacion de sus propias empresas. Sin embargo

resulta muy importante hoy profundizar el proceso de integracion regional.
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- Maés alla de lograr un crecimiento econdémico sostenido, que ofrezca a los
inversionistas perspectivas razonables para la expansion de los mercados, los
gobiernos deben promover la IED de calidad mediante marcos juridicos
regulatorios estables. Los marcos regulatorios seran tanto méas estables cuando
mMAas equitativos y justos sean percibidos por los paises de origen. Pero al mismo
tiempo esas normativas no tienen que debilitar la capacidad de los gobiernos de
implementar las politicas y medidas especificas para alcanzar sus objetivos de

desarrollo econémico y social.

- En particular, es necesario promover inversiones en sectores prioritarios (de
acuerdo con la estrategia de cada pais) en los cuales las empresas
transnacionales pueden proveer un aporte relevante en términos de conocimiento
tecnologico, generacion de redes de empresas, fortalecimiento de cadenas

productivas, procesos de aprendizaje local y mejoramiento del capital humano.

- Ademés se deben favorecer las circunstancias para que los beneficios de la
internacionalizacion no se limiten a las grandes empresas transnacionales sino
que las pequefias y medianas empresas puedan participar en el comercio
internacional y las cadenas globales de valor a través de vinculos con las

empresas transnacionales.

- Finalmente, hay que tomar en cuenta que existen en Iberoamérica y fuera de ella
numerosas experiencias de politica publica que han contribuido a aumentar el
impacto de la IED en el desarrollo economico local. Estas experiencias deberan
ser documentadas y diseminadas por la regidn para que sirvan de modelo para

futuras iniciativas.

Fuente de informacion:
http://www.eclac.org/cqi-
bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/to

p-bottom.xslt#
http://www.eclac.org/publicaciones/xml/9/48329/Espacioslberoamericanos.pdf



http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
http://www.eclac.org/publicaciones/xml/9/48329/EspaciosIberoamericanos.pdf
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La historia de las firmas latinoamericanas
en el mercado chino (BID)

El 17 de octubre de 2012, el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) publicé el
documento Pathways to China: The Story of Latin American Firms in the Chinese
Market® (Camino a China: la historia de las empresas latinoamericanas en el
mercado chino). En dicho estudio se examinan las estrategias exitosas de decenas de
empresas latinoamericanas pioneras exportadoras de bienes y servicios a China. En

seguida se presentan los detalles del comunicado de prensa.

Las empresas latinoamericanas que abordaron China ofrecen una valiosa hoja de ruta
para numerosas firmas mas pequefias deseosas de seguir su ejemplo, de acuerdo con
un nuevo estudio publicado por el BID, en el que se analizan las estrategias fructiferas

usadas para acceder a uno de los mercados mas grandes y dindmicos del mundo.

Pathways to China: The Story of Latin American Firms in the Chinese Market
(Camino a China: La historia de empresas latinoamericanas en el mercado chino)
examina los problemas para invertir en China y muestra como empresas de la region
incrementan las exportaciones y se vinculan alli con cadenas de suministros
mundiales. Las posibilidades de crecimiento son grandes: segun el estudio, desde
2006 empresas de América Latina y el Caribe (ALC) so6lo han invertido en China
858 millones de ddlares, menos de 1% del total de las inversiones de ALC fuera de la

region.

El informe especial se dio a conocer el 17 de octubre, primer dia de la Cumbre
Empresarial China-ALC que tuvo lugar en Hangzhou, China, y en la que méas de 1 mil
200 empresarios, inversionistas y funcionarios gubernamentales se reunieron para
considerar oportunidades de intensificar los vinculos econdmicos entre las dos

regiones con crecimiento mas rapido del mundo. La Cumbre fue organizada por el

® http://idbdocs.iadb.org/wsdocs/getdocument.aspx?docnum=37193446



http://idbdocs.iadb.org/wsdocs/getdocument.aspx?docnum=37193446
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BID, el Consejo Chino de Promocion del Comercio Internacional, el Banco del

Pueblo de China y el gobierno de la municipalidad de Hangzhou.

“Este estudio tiene por objeto brindar una hoja de ruta a las empresas de América
Latina y el Caribe que estén considerando expandir sus actividades a China,
ofreciéndoles ejemplos de estrategias que han dado resultados y analizando algunos
de los desafios que pueden prever”, coment0 el Gerente del Sector de Integracion y

Comercio del BID.

Durante la década anterior, el comercio entre China y América Latina crecié a razon
de 20% anual, aproximadamente, en mayor medida gracias a la fuerte demanda china
de energia, minerales y productos basicos alimenticios y a la demanda

latinoamericana de bienes fabricados en China.

Sin embargo, mientras China incrementé significativamente sus inversiones directas
en América Latina, concentrandose principalmente en los sectores de la energia, la
mineria y la agricultura, no puede decirse lo mismo respecto de las inversiones
latinoamericanas en China. Segun el informe solo un pequefio grupo de empresas
multinacionales —la mayoria de ellas de Brasil, Argentina, México y Chile— han

invertido alli.

China ha presentado exigencias particulares para las empresas latinoamericanas,
especialmente debido a las diferencias culturales e idiomaticas, las restricciones para
ciertas inversiones, las distancias materiales y el alto costo del transporte. Sin
embargo, su enorme mercado de consumidores y costos relativamente bajos, asi como
las oportunidades que China ofrece a empresas extranjeras para incorporarse a las
cadenas de suministros mundiales con sede en el pais, hacen que constituya una

propuesta atractiva.
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Hoy, empresas latinoamericanas venden en China una variedad de bienes y servicios,
desde aviones a servicios de tecnologia de informacion y equipos manufactureros de
avanzada, rectificando el patron de intercambio de productos basicos por
manufacturas, que hasta hace algunos afios caracterizaba el comercio entre las dos

regiones.

El estudio del BID tiene como punto de partida las experiencias de 85 empresas
latinoamericanas que han establecido una presencia directa en China. Algunos
pioneros se habian aventurado en ese pais a mediados de los afios setenta, pero el
interés tuvo su auge alrededor del afio 2000, cuando los flujos de comercio e
inversiones entre ambas regiones comenzaron a ampliarse significativamente. Mas de
la mitad de las firmas que figuran en la muestra del informe llegaron a China a partir
de 2007.

Las empresas latinoamericanas, dependiendo de sus dimensiones y de la indole de sus
operaciones, han usado distintos métodos para incorporarse al mercado chino. Dos
tercios de las firmas establecieron instalaciones de produccion de propiedad exclusiva
0 conjunta, por ejemplo fabricantes de repuestos de automotores, firmas mineras,
siderurgicas y metallrgicas, productores de alimentos y bebidas y de quimicos, entre
otros. Varios proveedores también ofrecen desde servicios de tecnologia de

informacién y programas a transporte, financiamiento y consultoria.

En el informe se estudian siete casos de empresas latinoamericanas que han realizado
fuertes inversiones en China, ilustrando acerca de sus distintas estrategias para
acceder al complejo mercado chino, a saber el Grupo Bimbo y Gruma, fabricantes de
alimentos de Meéxico, el proveedor de servicios de tecnologia de informacion
Stefanini, el fabricante de motores WEG y el gigante minero Vale, del Brasil, el
elaborador de vinos Concha y Toro, de Chile, y Tenaris, una fabrica de productos

tubulares para las industrias del petroleo y el gas, de la Argentina.
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PARTICIPACION DE LAS 10 PRINCIPALES EXPORTACIONES DE ALC A CHINA COMO
PORCENTAJE DE LAS EXPORTACIONES TOTALES, 2010-2011

Productos (a seis digitos de desagregacion del cédigo HS 2002) Porcentaje Porcentaje

acumulado
Minerales de hierro y sus concentrados sin aglomerar 23.6 23.6
Frijol de soya, incluso quebrantada 18.6 42.3
Cobre refinado y aleaciones: catodos 12.9 55.2
Aceites de petroleo y aceites obtenidos de minerales en bruto 9.1 64.3
Mineral de cobre y sus concentrados 8.4 72.7
Mineral de hierro y concentrados 2.4 75.1
Harina, polvo y piel de pescado 1.5 76.6
Aceite en bruto, incluso desgomado 1.5 78.1
Pulpa de papel, no coniferas 1.5 79.6
Cafia de azucar 1.3 80.9

FUENTE: UN Comtrade.
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FLUJOS DE IED DE AMERICA LATINAY EL CARIBE (ALC) HACIA
CHINA, PAISES SELECCIONADOS 2006-2012
-En millones de délares estadounidenses-

2006-

Pais de origen 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012Y 2012

e ois | o | ow | 2z | 13| o | om | 4m|

Participacion porcentual de
los flujos de IED de ALC

1/ Enero-Junio

2/ Sin incluir los paraisos fiscales.

n.a =no aplica.

FUENTE: MOFCOM and Economic Commission for Latin America and the Caribbean (ECLAC).

0.31 0.43 0.37 1.16 0.35 0.62 n.a n.a

Fuente de informacion:
http://www.iadb.org/es/noticias/articulos/2012-10-17/firmas-latinoamericanas-para-invertir-en-
china,10164.html

Para tener acceso al documento Pathways to China: The Story of Latin American Firms in the Chinese Market
vite: http://idbdocs.iadb.org/wsdocs/getdocument.aspx?docnum=37193446

Para tener acceso a informacidn relacionada visite:

http://www.wto.org/spanish/news_s/news12 s/dsb _23octl2 s.htm



http://www.iadb.org/es/noticias/articulos/2012-10-17/firmas-latinoamericanas-para-invertir-en-china,10164.html
http://www.iadb.org/es/noticias/articulos/2012-10-17/firmas-latinoamericanas-para-invertir-en-china,10164.html
http://idbdocs.iadb.org/wsdocs/getdocument.aspx?docnum=37193446
http://www.wto.org/spanish/news_s/news12_s/dsb_23oct12_s.htm
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: FLUJOS DE INVERSION DIRECTA EN EL
EXTERIOR
-En millones de dolares-

Total Variacion

Paises 1% Semestre 2011 2011 1% Semestre 2012 | 2012-2011 (1*" Semestre)
-Porcentajes-
Argentina 834 1488 811 -3
Brasil? -2 480 -1 029 -2 707 -9
Chile 4 858 11 822 10 239 111
Colombia 1654 7843 83 -95
Costa Rica 33 58 8 -75
Guatemala 8 17 11 36
Honduras -33.3 -57.8 -8.3 75
México 5408 10 685 11 499 113
Per -30 113 68 325
Uruguay -0.1 -14.9 -2.9 -2 091
Venezuela -908 173 1401 254
America Latina y 9342 31008 21402 129
el Caribe

a/ La informacién de Brasil para el primer semestre de 2012 y 2011 corresponde al periodo enero-agosto.
FUENTE: Comisiobn Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL), sobre la base de cifras
oficiales al 10 de octubre de 2012.

Fuente de informacion:
http://www.eclac.org/cqi-
bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/to

p-bottom.xslt#

La crisis enla Zona Euro, su impacto en el proceso de
integracion europeo y en las relaciones birregionales entre
Ameérica Latinay el Caribe y la Union Europea (SELA)

El 19 de octubre de 2012, el Sistema Economico Latinoamericano y del Caribe
(SELA) publicdé el documento La crisis en la Zona Euro, su impacto en el proceso de
integracion europeo y en las relaciones birregionales entre América Latina y el
Caribe y la Unidn Europea. Lineas de accion desde la perspectiva latinoamericana y
caribefia. A continuacién se incluye la Presentacion, el Resumen Ejecutivo y los

Capitulos I, 11 y I11.


http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
http://www.eclac.org/cgi-bin/getProd.asp?xml=/prensa/noticias/comunicados/5/48225/P48225.xml&xsl=/prensa/tpl/p6f.xsl&base=/tpl/top-bottom.xslt
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Presentacion

Este documento, preparado por la Secretaria Permanente del SELA en consonancia
con la Actividad 111.1.3 del Programa de Trabajo del organismo para el afio 2012,
aprobado en la XXXVII Reunion Ordinaria del Consejo Latinoamericano, busca
analizar la situacion actual de la economia europea y sus efectos en las relaciones
econdmicas con los paises de América Latina y el Caribe; dentro de ese contexto, y
teniendo como horizonte la préxima Cumbre birregional a celebrarse en Santiago de

Chile, proponer algunas lineas de accion.

Luego de la Introduccion, el segundo Capitulo resefia la grave situacion de crisis que
enfrentan los paises de la Unidn Europea, en particular aquellos que forman parte de
la zona del euro, y que se cataloga como crisis sistémica por sus consecuencias a nivel
global. Igualmente pasa revista de las medidas que se han adoptado para solventar los

distintos problemas que aquejan a la economia europea.

El tercer Capitulo se centra en el andlisis de las relaciones economicas y de
cooperacion entre los Estados Miembros del SELA y la Union Europea (UE), que
presentan un deterioro consono con el estado de la economia mundial desde 2008
destacando la alta volatilidad de los flujos de inversion extranjera proveniente de
Europa, la asimetria del comercio birregional y la pérdida de espacio de la UE como
socio comercial frente a otras economias. El capitulo también aborda los cambios en
materia de flujos de remesas y de cooperacién provenientes de la UE, reflejo de la

persistencia de la crisis en el viejo continente.

Resumen Ejecutivo

Desde el primer encuentro birregional de Rio de Janeiro en 1999 hasta la ultima cita
del mas alto nivel realizada en Madrid en mayo de 2010, la diplomacia de Cumbres

ALC-UE (América Latina y el Caribe-Union Europea), cualquiera sea el juicio sobre
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su relevancia, se ha transformado de hecho en un elemento clave de las estrategias
politicas y econdmicas de los paises de ambas regiones. Asi, las cumbres han ido
plasmando una agenda birregional que, de modo no lineal, ha permitido abrir un

camino hacia una asociacion estratégica entre las dos regiones.

La Cumbre de Madrid, que tuvo lugar en un contexto internacional signado por las
amenazas Yy los desafios planteados por la crisis financiera y econémica mundial, se
desarroll6 en el marco de la conmemoracién del bicentenario de las independencias
latinoamericanas y, en términos de resultados, fue muy rica en resoluciones concretas,
aunque persistieron numerosas insuficiencias que afectan la dindmica de la relacion

birregional.

En los dos afios transcurridos desde la ultima cumbre, el despliegue de la crisis
internacional ha desembocado en la emergencia y la agravacion de la crisis de la
deuda soberana en Europa. En efecto, la economia europea, que parece globalmente
balanceada, sufre de profundas divergencias como consecuencia de problemas
internos de gobernanza que agravan los efectos de la crisis financiera y economica
mundial. La crisis de la zona euro atrapa al viejo continente en un “dilema del
prisionero” que hace dificil consensuar soluciones comunitarias. A su vez, las
consecuencias de la crisis y el riesgo de su prolongacion en Europa en caso de
desacuerdos graves, colocan a los responsables bajo intensas presiones para encontrar

salidas cooperativas lo antes posible.

Al cabo de poco mas de un afio de paralizacion y de tergiversaciones —transcurrido
desde la emergencia de la crisis griega durante el primer semestre de 2010— los
riesgos resultantes del hundimiento de la economia europea en una depresion grave
con efectos mundiales muy negativos aumentaron peligrosamente a partir de
mediados de 2011. Tras numerosas cumbres y decisiones de efectos limitados, las

medidas adoptadas —después de mucha resistencia que todavia persiste— en
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septiembre de 2012, en especial la decision del Banco Central Europeo de comprar
bonos de los paises que acepten planes de rescate via el Mecanismo Europeo de
Estabilidad Financiera (MES), han abierto un nuevo capitulo de la crisis. En efecto,
una monetizacion masiva provisoria por el Banco Central Europeo (BCE) de los
bonos nacionales, a cambio de programas nacionales creibles (decisiones irreversibles
que conduzcan a una implementacion progresiva a mediano plazo) de reformas
fiscales y de cambios estructurales favorables al crecimiento y a la sostenibilidad

presupuestaria, constituye el primer paso para evitar la agravacion de la crisis.

Pero aun queda mucho camino por recorrer para consolidar la via abierta por las
medidas de septiembre de 2012. Dentro de las reformas de gobernanza, es
imprescindible la creacion de una Agencia Europea de la Deuda, que emitiria “bonos
azules” (Euro-bonos) garantizados por los 27 paises miembros de la UE y prioritarios
(“seniority clause™) con el fin de crear una diferenciacion de las emisiones de deudas
nacionales, llamadas “bonos rojos”, que serian “subsidiarios” y cuya cotizacion
dependeria de la credibilidad de cada Tesoro nacional. Esto implicaria crear sanciones
(positivas o negativas) de mercado, individualizadas por pais. Este tipo de sistema
permitiria responsabilizar cada Tesoro nacional a cambio de medidas de solidaridad

en caso de shocks o problemas serios.

Si la perspectiva de una triple crisis en el corto plazo se ha alejado (es decir que la
agravacion de la crisis de la deuda soberana conduzca a una crisis bancaria
generalizada que, en el marco de una acentuacion de la desconfianza, lleve a una
crisis monetaria que comprometeria el futuro del euro), persisten los factores que
debilitan el crecimiento europeo. A las politicas de austeridad que se han generalizado
y que impiden en lo inmediato una recuperacion sustancial de la actividad se agregan
los problemas estructurales que, en el largo plazo, afectan el crecimiento en el viejo

continente.
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La crisis de la UE, que conlleva efectos negativos para América Latina y el Caribe —
en la medida que el crecimiento europeo, en el mejor de los casos, sera mediocre en
los proximos arios, afecta las relaciones economicas y de cooperacion entre las dos
regiones—. Una reactivacion sustancial de la Asistencia Oficial al Desarrollo (AOD)
a nivel global parece improbable en el actual contexto internacional y, en el caso de
Europa y en especial de Espafia, la situacion recesiva o de muy bajo crecimiento y de
restricciones presupuestarias va a seguir afectando negativamente los flujos de
cooperacion. Esto supone que la region latinoamericana Yy caribefia se proponga
—mas aun que en el pasado— optimizar los flujos menguantes de ayuda en relacién
con los objetivos y los instrumentos de la programacion plurianual 2014-2020 en

materia de cooperacion.

Otro flujo que ha experimentado una caida considerable desde 2008 es el de las
remesas europeas con destino a América Latina y el Caribe. Aqui juega un papel
relevante Espafia, dado que las remesas enviadas desde ese pais constituyen un
componente esencial de los flujos europeos hacia la region. En momentos en que se
constata una “segunda crisis” de las transferencias provenientes de ese pais, es decir
una nueva fase de fuerte caida como la que se vivié durante la etapa de agravacion de
la crisis internacional que siguié a la quiebra de Lehman Brothers, parece claro que
las remesas europeas hacia la region no recobraran su dinamismo en el futuro

préximo.

En cuanto a los intercambios comerciales, es indudable que las tendencias de fondo
que caracterizan al comercio birregional desde hace dos décadas, en particular su
pérdida de peso relativo —aunque estabilizado en la primera década del siglo XXI—
estan y seguiran siendo afectadas negativamente por la crisis europea. Pero, al mismo
tiempo, dado que el peso relativo en los intercambios de la region con el viejo

continente en su conjunto se sitla alrededor del 13-14% de su comercio total, los
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efectos comerciales directos de la crisis europea sobre las economias latinoamericanas

y caribefias no son, en términos generales, relevantes.

En cambio, la inversion europea, recuperada tras la caida de 2009, deberia seguir
siendo un factor dinamizador de las relaciones econdmicas birregionales. El factor
que mas contribuye a este dinamismo es la propia crisis europea. Numerosas
empresas transnacionales europeas, sobre todo espafiolas, refuerzan su implantacion
en la region para equilibrar los balances consolidados de las casas matrices y
compensar los efectos negativos de la atonia del crecimiento en el viejo continente.
Incluso numerosas empresas europeas medianas de gran dinamismo se instalan o
buscan instalarse en la region para aprovechar su dinamismo global o sectorial. Desde
el punto de vista latinoamericano y caribefio se plantea entonces la optimizacion del
aporte de esos flujos. En particular, cabe sefialar el interés de la regién en promover
acercamientos y asociaciones de las firmas europeas y las multilatinas, cada vez mas
presentes en el territorio europeo y en fomentar, como se pondra en evidencia en la
cuarta parte de este trabajo, la inversion para el desarrollo sostenible, tema central de

la Cumbre de Santiago de Chile.

En el doble contexto, por un lado, de la crisis europea y sus efectos sobre las
relaciones birregionales y, por otro lado, de los resultados y compromisos derivados
de la Cumbre de Madrid, los paises de América Latina y el Caribe deben privilegiar
cinco lineas de accion en la proxima cumbre birregional que tendra lugar en enero de
2013. Estas lineas son: implementar el Plan de Accidn de Caracas en el contexto de la
preparacion de la Cumbre con el fin de reforzar la organizacién de la Comunidad de
Estados Latinoamericanos y del Caribe (CELAC) y aprovechar su método de
cooperacion; efectuar una evaluacion integral de lo realizado a nivel de la
implementacion del Plan de Accion de Madrid; abrir un didlogo sectorial en el &mbito
macro-financiero en la perspectiva de consensuar posiciones sobre las reformas de la

arquitectura financiera internacional; avanzar en la identificacion de sectores y
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actividades susceptibles de atraer inversiones para la inclusion social y la
preservacion del medio ambiente; y reforzar la relacion birregional en el plano

cientifico y académico.
I. Introduccion

La Secretaria Permanente del SELA se ha abocado desde 2005 al analisis y el
seguimiento de las relaciones entre América Latina y el Caribe (ALC) y la Unidn
Europea (UE) y ha apoyado a los gobiernos de la regién en el proceso preparatorio de
las cumbres birregionales. En ese marco han sido elaborados una serie de trabajos e
informes que dan cuenta de los progresos y de los obstaculos que caracterizan la

relacion entre las dos regiones™.

Desde el primer encuentro birregional de Rio de Janeiro en 1999 hasta la Gltima cita
del mas alto nivel realizada en Madrid en mayo de 2010, la diplomacia de Cumbres
ALC-UE, cualquiera sea el juicio sobre su relevancia, se ha transformado de hecho en
un elemento clave de las estrategias politicas y econdmicas de los paises de ambas
regiones, especialmente en los temas de cooperacién internacional y de integracién
regional™. Asi, las cumbres han ido plasmando una agenda birregional que, de modo
no lineal, ha permitido abrir un camino hacia una asociacion estratégica entre las dos
regiones. Sin embargo, diversos obstaculos frenan tanto las relaciones entre las dos

regiones como la organizacién de una eficiente estrategia regional por parte de

9'Una parte de los trabajos realizados, asi como las resoluciones adoptadas en los diferentes seminarios y
reuniones efectuados, han sido compilados en el libro electrénico publicado por la Secretaria: Christian
Ghymers, Carlos Quenan, Antonio Romero (Ed), Relaciones América Latina y el Caribe - Union Europea:
Anélisis y perspectivas, Caracas, Ediciones del SELA, Mayo de 2008. Posteriormente se han realizado los
siguientes informes: SELA, Evaluacién de los resultados de la VV Cumbre Birregional América Latina y el
Caribe — Union Europea, perspectivas y oportunidades en el contexto de la crisis internacional, Caracas, 26
de febrero de 2009, SSP/RR-ERVCALC-UE/DT N° 2-09/Rev. 1 ; SELA, Las relaciones econdmicas
recientes de América Latina y el Caribe con la Unién Europea en visperas de la Cumbre de Madrid, Caracas,
25 de febrero de 2010, Caracas, SP/RR-ERVCALC-UE/DT N° 2-1 ; y SELA, Las relaciones América Latina
y el Caribe- Unidn Europea: resultados de la Cumbre de Madrid e impactos de la crisis econdémica en
Europa, Caracas, 22 de marzo de 2011, Caracas, SP/RR:VICBM-DRPEPREALC-UE/DT N° 2-11.

1 Carlos M. Jarque, Marfa Salvadora Ortiz, Carlos Quenan (Ed), América Latina y la Diplomacia de Cumbres,
Secretaria General Iberoamericana, Madrid, 2009.
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Ameérica Latina y el Caribe para poder expresarse con una sola voz cuando sus

intereses lo recomiendan y mejorar asi sus logros frente al blogue europeo.

La Cumbre de Madrid tuvo lugar en el contexto internacional signado por las
amenazas Y los desafios planteados por la crisis financiera y economica mundial que
refuerzan la necesidad de una reflexion y un trabajo conjuntos para avanzar hacia la
reforma de la arquitectura monetaria y financiera internacional. Las discusiones sobre
el tema de las migraciones y la persistencia de la tentacion proteccionista coexistieron
con el objetivo de reforzar las asociaciones comerciales entre la Union Europea y los
diversos grupos subregionales y paises de América Latina y el Caribe y de poner la
innovacion y la tecnologia al servicio del desarrollo sostenible y de la inclusion social.
A su vez, esta cumbre se desarrolld en el marco de la conmemoracién del bicentenario
de las independencias latinoamericanas, lo cual ofrecia un campo propicio para el
reforzamiento de las relaciones ALC-UE y para un acercamiento, tanto entre los
pueblos de ambas regiones, como entre ellos y las Cumbres. En términos de
resultados, la Cumbre de Madrid fue muy rica en resoluciones concretas, aunque
persisten numerosas insuficiencias que afectan la dindmica de la relacion
birregional*.

En los dltimos dos afos el despliegue de la crisis internacional ha desembocado en la
emergencia y la agravacion de la crisis de la deuda soberana en Europa. Asi, en un
contexto de persistencia de la crisis econdmica europea, este documento se propone,
por un lado, proseguir el seguimiento de los resultados de la diplomacia de Cumbres
que constituye un eslabdn decisivo de la relacion UE-ALC y, por otro lado, contribuir
a la discusion sobre las lineas de accion de la region en la perspectiva del proximo

encuentro al mas alto nivel que tendra lugar en Santiago de Chile.

2 SELA, Las relaciones econémicas recientes de América Latina y el Caribe con la Union Europea en visperas
de la Cumbre de Madrid, Caracas, Venezuela, 25 de febrero de 2010, Caracas, SP/RR-ERVCALC-UE/DT N°
2-10.
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En este marco, este trabajo se plantea tres objetivos principales. En primer lugar,
examinar la evolucién econémica reciente en el espacio de la Unién Europea, los
factores que precipitaron la crisis actual, las politicas aplicadas para hacerle frente y
los posibles impactos de dicha evolucién sobre las economias de América Latina y el
Caribe. En segundo lugar, recapitular, en ese contexto, las grandes tendencias y la
evolucion reciente de las relaciones econdmicas y de cooperacion entre la UE y
América Latina y el Caribe. En tercer lugar este trabajo se propone identificar las
principales lineas de accion que los paises de América Latina y el Caribe podrian
adoptar para hacer frente a los efectos de la crisis europea y sacar pleno provecho de
la preparacion de la préxima cumbre birregional que tendra lugar en Santiago de
Chile en enero de 2013.

Il. Situacion macroeconémica de la Union Europea: la coyuntura actual
supeditada a la evolucidn de la crisis del euro

1. Breve descripcién de la situacion macroeconémica en 2012 - 2013

El panorama macroeconémico de la UE luce mas sombrio que nunca...

En un contexto de agotamiento de los instrumentos tradicionales de politica
econdmica —tanto a nivel fiscal como monetario— la crisis de la zona euro y de la
UE ve potenciadas sus propias dificultades por los problemas resultantes de una

gobernanza econdémica inacabada.

Al confirmarse la convergencia de la crisis de gobernanza de la zona euro con un
“doble dip” (es decir de recaida prematura en recesion) en 2012, se hizo més claro que
el repunte coyuntural durante el afio 2010 y el principio de 2011 era artificial y fragil,
y que las causas de la crisis en Europa lejos estdn de haber desaparecido. Por el
contrario, se precisa desde abril 2012 que las medidas tomadas desde el principio de

la fase de crisis de los bonos soberanos (que exploté con la agravacion de las
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dificultades de Grecia a comienzos de 2010), fueron insuficientes o inadecuadas. Asi,
no se ha podido evitar que la zona euro caiga en los circulos viciosos creados por la
falta de disciplina macroeconomica (no solo fiscal) durante la primera década de la
moneda unica, al no poder restablecer la confianza en los bancos, ni en la credibilidad
de los ajustes presupuestarios, ni en los planes de rescate. Peor aun, la opinién publica
y los mercados se han mostrado cada vez mas escépticos sobre la existencia de un
“piloto” efectivo, poniendo asi en duda la gobernanza econdémica de la UE y su

arquitectura.

En particular, se constata claramente que la zona euro parié una moneda que es la
unica del mundo que no dispone de un “prestamista de ultima instancia” dado que su
factibilidad politica implicaba la necesidad de prohibir mecanismos de rescate para
“responsabilizar” a los Estados Miembros y prevenir los riesgos de “moral hazard”.
Sin embargo se ha hecho cada vez mas evidente que no se podra salir de este balance-
sheet- recession con liquidity trap sin monetizacién de la deuda publica y sin el
restablecimiento de un sendero de crecimiento sustentable que habilite la progresiva

disminucion del sobreendeudamiento tanto privado como publico.

Tras un repunte a un ritmo anual alrededor de 2% durante 2010 y el primer semestre
de 2011, el crecimiento se tornd negativo en la UE en el segundo semestre del afio
pasado y el primer semestre de 2012. Esta claro que 2012 serd un afio de recesion,
aunque las previsiones de principio de mayo (demasiado optimistas) de la Comision
Europea y del Fondo Monetario Internacional (FMI) (de abril) anunciaban sélo un
estancamiento para la EU en 2012 (una leve recesion de 0.3% en la zona euro)

seguido por un repunte timido en 2013 (1% en la zona euro)™.

Este optimismo ya obsoleto descansaba en la hipotesis de un sostén de la actividad

europea por la demanda externa neta, y a partir de 2013 por una muy leve

3 European Economic Forecasts, Spring 2012, European Commission, May 2012,
http://ec.europa.eu/economy_finance/publications/european _economy/2012/pdf/ee-2012-1 en.pdf
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recuperacion de la demanda interna europea. La evolucion reciente de las economias

del viejo continente ha echado por tierra estas previsiones (ver graficos siguientes).

INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
PRODUCTO INTERNO BRUTO
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FUENTE: Comision Europea.

INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
CONTRIBUCIONES AL CRECIMIENTO DEL PIB
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INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
PIB E INDICADORES DE SENTIMIENTO ECONOMICO
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INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
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INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
PIB REAL, ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA
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FUENTE: Comision Europea, DG ECFIN.

INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
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INDICADORES COYUNTURALES PARA LA ZONA EURO
CRECIMIENTO DEL PIB Y SUS COMPONENTES EN LA ZONA DEL EURO
-Puntos porcentuales-

5 pps
4 I
I
3 , .
2 , Pronostico
I
1
0
]
-1 1
]
-2 |
-3 I
1
-4 I
I
-5 F I
6 L
o — N ™ < L O N~ 0] (2] o — N ™
o o o o o o o o o o - - - —
o o o o o o o o o o o o o o
N N N N N N N N N N N N N N
I Consumo privado I Consumo de gobierno
I | nversion Exportaciones netas
Inventarios s P|B (% anual)

FUENTE: Comisién Europea, DG ECFIN.



Comercio Exterior 1127

MAPA DE LAS ECONOMIAS DE LA ZONA DEL EURO, SEGUN LA VARIACION DEL
PIB PER CAPITA, 2008-2012
-Tasas acumuladas de crecimiento-
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FUENTE: Comisi6n Europea.

...y subraya el caracter sistémico de la crisis europea

Como suele ser el caso después de una crisis financiera grave, el crecimiento se ve
afectado durante un periodo mas largo que tras una recesion normal. Sin embargo,
para entender los retos de politica econdmica que enfrentan los responsables y los
ciudadanos europeos, conviene volver al tema de las causas de esta crisis en la zona
econdémica mas integrada del mundo y cuya institucionalidad era citada como ejemplo
hasta hace poco tiempo. Este tema es crucial para los responsables latinoamericanos y

caribefios, tanto para sacar lecciones para sus propias opciones de politica econémica
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como para prever las tendencias de las economias europeas y sus efectos sobre la

relacion birregional.

En un informe anterior del SELA se anunciaba que sin un cambio radical, la recaida
de la zona euro en una crisis sistémica mayor era inevitable: “Asi, la contradiccion
inherente a una unién monetaria sin saneamiento previo de los presupuestos y de la
competitividad apunta —ceteris paribus es decir sin avance radical en la gobernanza
colegiada— a llevar a la zona euro a una crisis sistémica mayor”. Esta crisis es el
resultado de errores de politicas nacionales combinadas con una falta de
independencia de la Comisién Europea y un Consejo de Ministros en que sus
miembros son, al mismo tiempo, “jueces y parte™”.

Antes de presentar una evaluacion de la evolucion reciente de la situacion europea,
conviene recordar sintéticamente que la crisis del viejo continente se enmarca en el

contexto de una crisis mundial mas amplia.

2. La crisis sistemica mundial: un fendmeno que afecta tanto a la Union Europea
como a América Latinay el Caribe

La crisis sistémica europea constituye un agravante de la crisis global cuyas raices son
también de tipo sistémico. Mas de dos afios atras, en el informe del SELA consagrada
a las relaciones Europa/América Latina y el Caribe, se presentd y debatié la tesis
seglin la cual la “actual crisis financiera y econdémica mundial constituye una de las
manifestaciones de los defectos sistémicos y de las inconsistencias de la economia

mundial basada en un sistema monetario asimétrico y sin ancla monetaria objetiva”®.

1 SELA, Las relaciones América Latina y el Caribe-Unién Europea: resultados de la Cumbre de Madrid e

impactos de la crisis econdmica en Europa, Caracas, 22 de marzo de 2011, Caracas,
SP/RR:VICBMDRPEPREALC- UE/DT N° 2-11, op. cit.

SELA, Las relaciones econémicas recientes de América Latina y el Caribe con la Unidn Europea en visperas
de la Cumbre de Madrid, Caracas, Venezuela, 25 de febrero de 2010, Caracas, SP/RR-ERVCALC-UE/DT
N° 2-10, op. cit.

15
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Por lo tanto, conviene tener presente esta combinacion de dos niveles de causas:
fuerzas exogenas a Europa y a América Latina y el Caribe, que amplifican los
desequilibrios macroeconémicos mundiales a través del disfuncionamiento del
Sistema Monetario Internacional (papel del dolar como patron monetario
internacional o el llamado “dilema de Triffin'®) al interior de las cuales act(ian
fuerzas endogenas a Europa con las fallas de gobernanza econdémica de la UE y sobre
todo de la zona euro (los errores macroecondomicos que llevaron a las burbujas y los

desequilibrios internos de la zona euro).

En forma muy sintética, recordamos el analisis expuesto en trabajos anteriores'’, que
subraya que el sistema basado en el uso internacional de una moneda nacional (el
dolar de Estados Unidos de Norteamérica) conlleva la formacion de “olas” monetarias
mundiales y de desequilibrios externos que fomentan la formacién de un “credit-
boom” con burbujas especulativas. El mecanismo es simple y fue expuesto en forma
recurrente por el economista belga Robert Triffin, desde 1947 hasta su muerte en
1993: tanto en un sistema de paridades fijas 0 como en un régimen de cambios
flotantes, el ddélar, al mantenerse como el principal instrumento de pagos
internacionales, crea asimetrias o efectos externos de la politica monetaria de los
Estados Unidos de Norteamérica sobre las otras economias. Estas asimetrias
mantienen una demanda creciente de reserva en esta divisa y en bonos del Tesoro
estadounidense gque induce una pérdida de control de la creacion de liquidez mundial.
Esto perpetua el dilema y el “exorbitante privilegio” de la economia de Estados
Unidos de Norteamérica. Este privilegio consiste en disponer de una autonomia
macroecondmica sin equivalente, es decir que Estados Unidos de Norteamérica no

estad sometido a una efectiva restriccion externa al poder endeudarse mas barato y sin

1% Ver los recuadros 1 y 2 en el informe del SELA de 2010, “Las Relaciones Econdmicas América Latina y el
Caribe-Unién Europea y la VI Cumbre Birregional de Madrid” Caracas, 25 y 26 de febrero de 2010.SP/RR -
REALCUEVICBM/ DT N° 2-10.

7 Inspirada directamente del dilema de Triffin (1947,1959,1991) y resumida en Ghymers, Christian, “Résister
a l'emprise du dollar”, capitulo 1, en Aglietta, Michel & otros, L'Ecu et la vieille dame, Ed. Economica,
Paris, 1986; ver también SELA, 2010, op. cit.
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riesgo cambiario, emitiendo su propia moneda o pagando con sus bonos del Tesoro, lo
que, al facilitar el financiamiento externo de los desequilibrios fiscales y de balanza
de pagos, desincentiva el ahorro tanto puablico como privado. Asi, los desequilibrios
macroecondémicos a nivel internacional tienden a perpetuarse creando un riesgo de
inflacion mundial por falta de ancla nominal efectiva. El dilema de Triffin caracteriza,
aunque con modalidades distintas, tanto el desaparecido sistema de tipos de cambio
fijo de Bretton Woods, como el actual sistema flotante en la medida en que otorga a
una moneda nacional un papel internacional clave. Ambos sistemas estan basados en
una demanda de reservas en activos publicos de Estados Unidos de Norteamérica por
parte de los Bancos Centrales del mundo, que fomenta un endeudamiento excesivo de
la economia norteamericana, lo que algun dia destruira la confianza en el dolar —que
es justamente el pilar sobre el que descansa precisamente su estatus de moneda
internacional—. En cualquier caso, en este sistema la emision de liquidez
internacional no puede ser dptima y conlleva un exceso a nivel de las politicas de
endeudamiento, en particular de los paises mas desarrollados. Hoy en dia varios de
estos paises se encuentran en situacion de sobre endeudamiento y apelan a una

“sobre-emision” de liquidez con el fin de evitar una depresion mundial.

En las tres Gltimas décadas, una sucesion de por lo menos cinco crisis internacionales
de amplitud creciente —y con inestabilidad de los tipos de cambio, induciendo
amplias fluctuaciones de los cambios reales— sacudieron a la economia mundial

generando dafios socio-econdmicos exponenciales:

1. la crisis de la deuda de los paises en desarrollo de 1979-1982;

2. la crisis financiera que afectd especialmente a la burbuja bursatil en Japén, en
1987,

3. la crisis asiatica de 1997;
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4. la burbuja “punto com” de 2000; y
5. la burbuja global de 2007/2008 y la gran recesion de 2009.

A pesar de que cada una de estas crisis ha tenido sus propias peculiaridades y son
generalmente explicadas en forma separada, todas ellas comparten los efectos dafiinos
de la misma asimetria y falta de anclaje objetivo que resultan del patron-délar que, en

el plano monetario, caracteriza a la economia mundial.

Es cierto que esta asimetria permitio también acelerar el crecimiento de las economias
emergentes y recientemente evitd (;temporalmente?) caer en una depresion mayor
—Ilo cual previno la repeticién de los errores cometidos en la crisis de los afios
treinta—. Pero la cuestion de los efectos externos del dolar y de la regulacion éptima
de la emision de liquidez mundial sigue sin solucion y amenaza potencialmente la

estabilidad monetaria internacional (gréaficos siguientes).

EL DILEMA DE TRIFFIN EXPLICA LA “OLA” MONETARIA GLOBAL
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FUENTE: Perspectivas de la economia mundial, FMI, abril 2012.
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Con la formacion de la reciente burbuja global de los afios 2000, se puede constatar
que el principio de una “ola” monetaria mundial se propagd al mundo entero, con
tipos de interés reales en dolar negativos o demasiado bajos (ver graficos), situacion
que no pudo ser impedida ni siquiera por el euro, con su Banco Central Europeo
blindado contra las injerencias politicas. Este riesgo indica bien la falta de ancla
nominal a nivel global: si la Reserva Federal de Estados Unidos de Norteamérica
emite demasiados doélares, la baja del tipo de cambio del délar en euros y en relacion
con llas monedas latinoamericanas, se torna excesiva, lo que equivale a una
restriccion de la politica monetaria del Banco Central Europeo (BCE) o de los bancos
centrales de América Latina y el Caribe respecto a sus objetivos de inflacion interna
(en término de bienes y servicios reales). Esto obliga al BCE y a los otros bancos
centrales a seguir parcialmente a la Reserva Federal en su laxismo monetario, lo que
refuerza los excedentes externos de los paises emergentes y su demanda de reservas

de precaucion, agravando asi la “ola” monetaria mundial.

Las consecuencias del dilema de Triffin afectan también las politicas fiscales como lo
ilustran claramente los gréaficos siguientes: se advierte que los déficit y las deudas
publicas de los paises mas desarrollados se configuran de modo opuesto a los de los
paises emergentes o0 menos avanzados. Cabe observar la paradoja que resulta del
hecho que los paises desarrollados no respetaron el llamado Consenso de Washington,
mientras que los paises emergentes lo hicieron, obligados parcialmente a respetarlo
por la globalizacion financiera, conquistando asi grados de libertad en el plano

macroecondmico y financiero a través de esta misma globalizacion.
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EL DILEMA DE TRIFFIN EXPLICA LA PARADOJA DEL SOBREENDEUDAMIENTO
PUBLICO DE LAS ECONOMIAS DESARROLLADAS MIENTRAS LAS MENOS
AVANZADAS SE DESENDEUDAN
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loomberg Financial Markets y estimaciones del personal técnico del FMI.

Teniendo presente el mecanismo desestabilizador vinculado a los efectos externos
creados por el uso del délar como principal patrén monetario internacional, se puede

abordar al analisis de la crisis europea y del sistema del Euro.

3. La crisis sistémica de la zona euro

A primera vista, la EU y la zona euro no parecen participar en la formacion de
desequilibrios macroecondmicos mundiales. En efecto, si se adopta una vision de
conjunto no existen desequilibrios significativos entre el ahorro y la inversién en
Europa: el saldo de la balanza de transacciones corrientes se mueve en posicion
cercana al equilibrio. Sin embargo, en la zona euro, desde el fin de los afos 90s, este
equilibrio externo encubria, bajo la moneda comun, una polarizacion explosiva entre

las economias del centro de la zona (Alemania, Austria, Finlandia, Paises Bajos), que
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acumulan superavit de transacciones corrientes y la periferia menos avanzada

(Espafia, Grecia, Irlanda, Portugal), que acumula déficit externos crecientes.

Este proceso fue el resultado de la aceleracion de la integracion europea
(convergencia real) y ha sido facilitado por la moneda uUnica al erradicar las
restricciones de financiamiento externo a nivel nacional, y al proveer abundancia de
capital externo y de créditos baratos. Tal como se ha explicado de modo detallado en
las graficas analiticas presentadas en el informe de 2011 del SELA ya citado®®, este
proceso permite una mejor reparticion del capital regional al moverse del centro,
donde su rentabilidad era menor, hacia la periferia donde rendia mas, generando asi
un “win-win game” atractivo, debido al mayor crecimiento respaldado por un
progreso de productividad gracias a las inversiones adicionales producidas en esta
periferia. Por lo tanto, era l6gico no preocuparse en lo inmediato por desequilibrios
externos que permitian acelerar la convergencia y la integracion de la zona al suscitar
mas inversiones en la periferia atrasada. Esta funcion de “desacoplar” inversiones y
ahorros nacionales constituia el proposito de la moneda Unica para alcanzar la meta
del Tratado de la UE que consiste en asegurar una mayor convergencia real al
incrementar el nivel de vida de la periferia sin bajarlo en el centro (“catching-up

process”).

El problema reside en que el éxito facil y automético de los primeros afios (¢,c6mo no
asistir a entradas masivas de capitales en la periferia, cuando se viene de tipos de
interés altos a tipos bajos por primera vez para estas economias?) ilusioné a los
responsables que se tornaron demasiado complacientes. La autosatisfaccion general
combinada con el aplastante paradigma doctrinal de la eficiencia de los mercados,
impidio que se escuchara la voz de los técnicos prudentes y se siguieran las reglas que
resultaban de los tratados constitutivos de la zona euro, esto es, que se respetara una

disciplina macroeconémica mucho mas estricta.

18 \er los recuadros n° 1y n° 2 del informe de SELA, op. cit (SP/RR:VICBM-DRPEPREALC-UE/DT N° 2-
11).
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Dos argumentos estrechamente relacionados hubieran debido suscitar la vigilancia de

los responsables y de los economistas:

1)

2)

Al inducir importantes flujos de entrada de capital en la periferia, era inevitable
que los tipos de cambio real se apreciaran en estas economias al interior de la zona
euro; sin embargo, entre economias que comparten la misma moneda esta
evolucion inevitable significaba que importantes diferenciales de costos y de
precios iban a traducirse en forma mecanica en ajustes necesarios de los tipos
reales, en lugar de asistir a movimientos de los tipos de cambio nominal (como fue
el caso en la periferia de la zona euro, constituida por los paises de Europa del
Este).

Por lo tanto, las diferencias en materia de inflacion iban a implicar una mayor
divergencia en los tipos de interés reales dentro de la zona euro, creando asi un
mecanismo perverso que otorga indebidamente un carécter pro ciclico a la politica
monetaria Unica en la periferia, lo que es desestabilizador en una unién monetaria.
De hecho, en estas condiciones de divergencias de inflacién, fijar un solo tipo de
interés nominal implica imponer mecanismos de acumulacion de desequilibrios.
Las divergencias de tipos reales fomentan el gasto, reducen el ahorro y favorecen
el “creditboom” y las burbujas en la periferia, mientras actuan en sentido contrario
en las economias del centro de la zona. En estas economias, los tipos reales de
interés mas altos conducen a mas ahorro, menos inflacion, y mas competitividad.
Vale decir que se consolida un mecanismo acelerador de las divergencias que
genera crecientes desequilibrios macroeconémicos al interior de la union
monetaria. Ademas, el exceso de gasto y de crédito, asi como las burbujas
resultantes en la periferia, permiten recaudar ingresos fiscales no sostenibles,
creando asi la ilusion de déficit moderados o incluso de superavit fiscales cuando

en realidad se estaba en presencia de déficit estructurales.
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Para prevenir este riesgo, antes de la creacion del euro estaba previsto un monitoreo
completo de las posiciones externas y de competitividad relativa de cada economia,
ademas de la vigilancia presupuestaria y de las deudas publicas. Desafortunadamente,
la hipotesis de una convergencia espontanea relajé las defensas, y sélo la disciplina
fiscal focalizé la atencién. Pero, ademas, la vigilancia en materia de disciplina fiscal
tampoco se cumplié cabalmente en razén del “europtimismo” y de la impotencia de la
Comisién Europea frente al Consejo de Ministros y a la presion de las opiniones

publicas favorables al gasto y al endeudamiento barato.

En definitiva, el problema no fue solamente una ausencia de disciplina fiscal sino la
falta de disciplina macroecondmica generalizada que fomenté y permitié mantener
una fatal pérdida de competitividad de la periferia de la zona euro respecto del centro
de la zona y del resto del mundo. La crisis se hizo visible cuando los traspasos de
fondos del centro hacia la periferia se bloquearon con la crisis de los bonos griegos: al
frenarse las entradas de capitales que financiaban el exceso de gastos, la
insostenibilidad fiscal se hizo evidente. La incapacidad de las autoridades en
reconocer el problema y en consensuar una respuesta adecuada provoco un efecto de
contagio que difundid una crisis de liquidez en los mercados de bonos soberanos y de
ellos a los bancos y al mercado del crédito en euros. Via el efecto “bola de nieve”
(cuando los intereses reales sobrepasan el crecimiento real del Producto Interno Bruto
-PIB-) las crisis de iliquidez se transformaron rapidamente en crisis de sostenibilidad

y de solvencia.

En los graficos siguientes se advierte claramente el proceso de desequilibrios
endogenos creados por la moneda Unica cuando no existe en contrapartida un

monitoreo autonomo:

1) La combinacion de una expansion monetaria mundial creada por la asimetria del

dolar (ver punto anterior 11.2) junto con la extension a toda la zona euro de tipos
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de interés sin prima de riesgos en paises acostumbrados durante décadas a altos
niveles de interés nominal, generd una oferta excesivas de préstamos: “el dinero
facil” para la mayoria de los Estados miembros. En la periferia de la zona, el euro
significo un proceso sin precedentes de acceso a préstamos a tipos de interés bajos
y generalmente negativos en términos reales (inflacion deducida). Esto fomenté el
recurso excesivo al endeudamiento tanto privado como publico y retrasoé los

planes de ajustes estructurales de los presupuestos.

En los graficos siguientes se observa la causa de la formacion de las burbujas a
partir de la masa monetaria que se traduce en créditos privados, mientras la parte
de izquierda muestra la baja constante de los tipos reales de interés hasta 2006,
cuando aparecieron claramente los resultados de las burbujas. Frente a esta
situacion el Banco Central Europeo, acusado erroneamente de rigorismo por la
apreciacion del euro frente al dolar, reacciond demasiado tarde, como los otros

bancos centrales de los paises industrializados.
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2) En el grupo siguiente de graficos —tomados de un analisis de la Reserva Federal
de los Estados Unidos de Norteamérica'®— se presenta el esquema de la
formacién de los desequilibrios macroecondémicos entre el centro y la periferia de
la zona euro. Para hacer mas visible aun la naturaleza del problema, se agrupa en
el centro a Alemania, Austria, Paises-Bajos y Finlandia (marcado como Norte en
los graficos), mientras en la periferia estdn Espafia, Grecia, Irlanda, Portugal
(designados como Sur). Italia y Francia fueron dejadas de lado por ser casos un

poco Mas matizados, pero sin que eso cambie las conclusiones del analisis.

Los gréaficos siguientes muestran, por un lado, que el problema radica principalmente
en la periferia y no en el centro, y, por el otro, se trata principalmente de un derrumbe
del ahorro neto privado en la periferia, mas que de una caida o falta de ahorro neto

publico. Esto indica que el problema es mucho mayor que el solo aspecto fiscal.

9 Holinski, Nils, Kool Clemens, and Muyskens, Joan; Persistent Macroeconomic Imbalances in the Euro
Area:Causes and Consequences, Federal Reserve Bank of St. Louis Review, January/February 2012.
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Aunque es cierto que una parte de la periferia no acabé el ajuste fiscal empezado para
poder ser aceptado en el “club del euro” y que al beneficiarse de la credibilidad del
euro a partir de 1998 no se hizo ningun esfuerzo de saneamiento de los presupuestos
(“freeriding”), la caida del ahorro neto privado durante los primeros afios de vigencia

de la moneda Unica alcanza 16% del PIB sin ser compensada por un aporte publico.

AHORRO PUBLICO Y PRIVADO EN EL CENTRO
Y EN LA PERIFERIA DE LA ZONA EURO
-Porcentaje del PIB-
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FUENTE: Reserva Federal, Estados Unidos de Norteamérica.

Se confirma asi que el proceso de desequilibrio nacio de la periferia de la zona euro al
reducir sus ahorros mientras sus inversiones aumentaban. En este proceso, un
desequilibrio de 16% del PIB de la periferia se produce durante el periodo que va
desde el Tratado de Maastricht hasta 2007, a partir de una caida de 10% del ahorro
bruto privado y de un alza de la inversion bruta privada de 6%. Este desequilibrio se
manifiesta en un deterioro de 10% del saldo de la balanza corriente externa de la

periferia (grafico siguiente).

2006
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AHORRO E INVERSION BRUTOS PRIVADO EN EL CENTRO
Y EN LA PERIFERIA DE LA ZONA EURO
-Porcentaje del PIB-
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FUENTE: Reserva Federal, Estados Unidos de Norteamérica.

SALDO DE LA BALANZA CORRIENTE Y PRODUCTIVIDAD

Porcentaje del PIB

8

-10

-12

——Norte
—SUTI
----Area Euro
N < © @ o N < (]
[2] [o2] (2] (2} o o o o
(2] (2] o o
— i i Ll N ~N N N

Promedio=100

150

140

130

120

110

100

90

80

—— ST

Norte

TOTAL DE LOS FACTORES

= ===.Area Euro

1992

FUENTE: Reserva Federal, Estados Unidos de Norteamérica.

1994

1996

1998

2000

2002

2004

2006

2006



Comercio Exterior 1141

En la hipotesis de la convergencia real espontanea, este desequilibrio externo es
natural y permite a la inversion escapar de los limites de disponibilidad del ahorro

interno con el fin de aumentar la productividad de las economias mas atrasadas.

En el caso real de la zona euro, no se observa un progreso relativo de la periferia, sino
que, por el contrario, a la excepcion de Irlanda, se advierte una divergencia real con el
centro. Esto revela un rotundo fracaso del proyecto del euro, que apuntaba a la
convergencia de las productividades ‘“hacia arriba” con el fin de reducir las

diferencias de ingreso per capita al interior de la UE.

4. La reaccion de la Union Europea frente a la crisis mundial y a la crisis de la
deuda soberana de la zona euro

Las autoridades tanto de la UE como de los Estados Miembros reaccionaron en forma
agil, eficiente y coordinada a la depresion global que empezé después de la quiebra de
Lehman Brothers en septiembre 2008, con la rapida implementacién del Plan Europeo
de Recuperacion Economica de noviembre 2008. En coordinacion con el G-20, estas
reacciones permitieron reducir el alcance de la depresion del 2009 y favorecer el
repunte de 2010.

Sin embargo, dada la doble limitacion de las politicas fiscales anti-ciclicas derivada
de los muy estrechos margenes de maniobra resultantes de la falta de disciplina
presupuestaria anterior (asociada al no-respeto del Pacto de Estabilidad y Crecimiento
una vez creado el euro), y de las prohibiciones establecidos por el Tratado de la UE en
cuanto a la existencia de un prestamista de Gltima instancia (la no-existencia de un
verdadero banco central en la zona euro al prohibirsele financiar directamente entes
publicos —Art. 123 81 o prohibir cualquier rescate de un Estado Miembro— Aurt.
125), la gobernanza de la zona euro y de la UE lucié paralizada cuando empezo la
reaccion desfavorable de los mercados financieros frente a la crisis griega, a

comienzos del afio 2010.
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En lugar de resolver la crisis griega e impedir el contagio, las tergiversaciones y
divergencias entre autoridades nacionales confirmaron el temor de que se estaba ante
una imposibilidad institucional debida a la rigidez de un tratado concebido
voluntariamente (con fines disuasivos) para hacer imposible el rescate de un Estado
Miembro por la UE o por los otros Estados. La necesidad pactada al crear el euro
consistia en dar firmes garantias a Alemania (principalmente) que la Union
Econdmica y Monetaria (UEM) no se transformaria indirectamente en un sistema de
transferencias presupuestarias masivas no votadas legitimamente por los parlamentos
nacionales. Esto, en la situacidon excepcional no prevista que se abre en 2010, debilita
todos los planes alternativos negociados por Alemania con sus socios al poner en
evidencia que el euro es la unica moneda del mundo que no tiene un verdadero Banco
Central (prestamista de Gltima instancia). Esta simple realidad institucional basta —en
las circunstancias peculiares de una crisis financiera global— para desatar
expectativas auto-cumplidas por los mercados financieros, al observar que el Banco
Central no esta autorizado a cumplir la funcién de prestamista en Gltima instancia
comprando bonos soberanos en caso de panico. Esa es la gran diferencia entre la crisis
en Estados Unidos de Norteamérica, Inglaterra, Japon u otros paises mas endeudados
que la zona euro, en los que las crisis de liquidez fueron enfrentadas por sus bancos

centrales comprando los bonos nacionales.

Por lo tanto, la crisis de Grecia fue rapidamente seguida por las de dos otros Estados
Miembros (Irlanda y Portugal) a raiz de la desconfianza de los mercados financieros
que castigaron en forma brutal la cotizacion de los bonos soberanos de estos paises.
Esto se tradujo en una crisis de liquidez en estos mercados que contagio
mecanicamente a los bancos, grandes tenedores de estos bonos desvalorizados. Por
esta razon se llegd, en mayo de 2010, a un primer acuerdo para constituir un Fondo
Europeo de Estabilizacion Financiera, destinado a comprar bonos de estos tres paises
con recursos garantizados por los tesoros naciones que gozan de una calificacion

AAA (ver cuadros en el Anexo del documento original). Desgraciadamente, los
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medios previstos y posibles a partir de la degradacion de los ratings eran demasiado
reducidos y las condiciones de los préstamos demasiado restrictivas, con lo cual la
crisis se agravo y se acentud el riesgo de transformar la crisis de liquidez en crisis de

solvencia, contaminando a paises grandes como Espafia e Italia.

En una suerte de efecto domind, se inicié un circulo vicioso entre la baja de los bonos
y la de la liquidez de los bancos, obligados a vender sus activos depreciados y a
recurrir a la ayuda del Estado, lo que degradd los niveles de deuda publica y las
garantias publicas (ver grafico en el Anexo al final del documento original) otorgadas
a los establecimientos financieros (o la emision de deuda publica para rescatarlos),
afectd la cotizacion de los bonos soberanos llevando asi a mas ventas de titulos
publicos, en un circulo infernal que puede poner en riesgo, nuevamente, el mercado
interbancario. En este contexto de crisis, las politicas fiscales se tornaron restrictivas
para tratar de restaurar la credibilidad de los Tesoros nacionales, pero al costo de
desencadenar un proceso de reduccion del gasto publico que provoc6 mas recesion y
menos ingresos fiscales, al tiempo que los “spreads” de interés en los bonos de los
paises en dificultad aumentaban los gastos, con lo que se reforz6 ain mas el panico de

los mercados.

El Unico aspecto positivo —en la linea historica de una integracion europea que se
construye en reaccion a crisis sucesivas— ha sido, y sigue siendo, el progreso (lento)
en materia de gobernanza con la adopcion de varios planes de reformas sucesivas que
refuerzan la cooperacion y la coordinacion entre Estados Miembros: el Pacto de
competitividad, el Pacto del Euro, el Six-pack de gobernanza (reformando y
reforzando la coordinacion de politicas nacionales), el Fiscal Compact que impuso a
nivel nacional reglas de oro (presupuestos nacionales balanceados), la Extension del
Fondo de Estabilidad y creacion del Mecanismo Europeo de Estabilidad (MES), el
Two-Pack, reforzando la coordinacion presupuestaria ex ante y la vigilancia de la

Comision y del Consejo, etcétera (ver cuadros en el Anexo del documento original).
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Todas estas medidas sucesivas van en la buena direccion y corrigen las insuficiencias
de la arquitectura inicial. Sin embargo, reforzaron también la visibilidad del
agotamiento de los margenes de maniobra de los Estados Miembros y de la falta de
consenso politico para dar el salto clave que transforme el BCE en un verdadero

banco central.

A pesar de estar en mejor situacion financiera que los Estados Unidos de
Norteamérica, el Reino Unido o Japén, la zona euro ha sido castigada por los
mercados financieros por falta de un prestamista de Gltima instancia. En este contexto
las expectativas de los agentes econdmicos contribuyeron de modo decisivo a la baja
de la actividad productiva: la coyuntura fue dominada por las tendencias recesivas a
partir del segundo semestre de 2011. En julio de 2011, el BCE logré un acuerdo
politico entre Italia, Alemania y la UE para comprar bonos italianos a cambio de
reformas en este pais, pero los dirigentes italianos no cumplieron sus compromisos, lo
que provocO una nueva crisis de liquidez y de gobernanza en la UE. En octubre de
2011, la opcion alemana de rechazo a cualquier arreglo que implicara un rol mas
preponderante del BCE gano sobre las propuestas francesas de utilizar al Art. 123 82
para financiar la compra de bonos soberanos mediante el MES transformado en banco
publico de los 27 miembros de la UE. Esto hubiera sido legal segun los tratados y
hubiera puesto al BCE en un pie de igualdad respecto de la Reserva Federal o de otros
bancos centrales, creando asi el efecto inmediato, en los mercados, de poner un piso a

la baja de los bonos.

A partir de esta fecha, la zona euro entrd en una tipica “balance-sheet-recession”, es
decir una recesion provocada por el sobreendeudamiento que obliga tanto al sector
privado como al publico a recortar sus planes de gastos o inversiones, sea para
desendeudarse, sea por el “credit-crunch” resultante de la correccion, por los bancos,

de los excesos anteriores en materia de apalancamiento.
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Ahora bien, en una situacion de este tipo, que recuerda las caracteristicas de la crisis
de los afios 1930, la Unica salida para prevenir la depresién es una monetizacion
masiva de la deuda publica, con las llamadas operaciones de flexibilizacion
cuantitativa (o politica monetaria no-convencional) de tal modo que el sector publico
pueda paliar transitoriamente la carencia de demanda privada. Es lo que hacen los
Estados Unidos de Norteamérica, el Reino Unido, Japon y otros paises que tienen un
verdadero banco central. Es lo que la EU no puede hacer por la oposicion de
Alemania, dado que en el marco institucional actual se podria utilizar el Art. 123 §2
como se precisd anteriormente. Esta posicion de Alemania, que se opone a la
monetizacion de la deuda publica por los efectos que pudiera tener, puede ser vista
como una intromision en las decisiones del BCE en violacion del Tratado que lo hace
independiente de los gobiernos. En realidad, en el actual contexto, esta monetizacion
no seria inflacionaria, dado que el mercado interbancario europeo se encontraba
bloqueado y que se trataba de compensar, en la base monetaria, la caida del
multiplicador monetario en el marco de un proceso deflacionario. Por lo tanto, una
monetizacion temporal podria ser conforme al objetivo institucional legitimo del BCE
de mantener la estabilidad de los precios al prevenir una deflacion del tipo “afos
treinta”. A su vez, la posicion alemana se sustenta en el hecho que los socios en
dificultades no ofrecen, desde su punto de vista, una garantia clara de ajustes fiscales

programados y de reformas estructurales.

Se puede resumir la situacion de “bloqueo” predominante en la zona euro en octubre
de 2011 en los términos siguientes. Los responsables se encontraban atrapados en un
dilema del prisionero de nuevo tipo, provocado por una falla interna de la gobernanza
del Tratado que impide resolver la crisis de liquidez por falta de credibilidad en

materia de respeto de la disciplina fiscal por parte de los paises sobre-endeudados:

— EI BCE no puede crear la liquidez sin garantia de sostenibilidad presupuestaria a

mediano plazo, para no ser acusado de irresponsabilidad;
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— Esta sostenibilidad fiscal es imposible y poco creible sin un mecanismo de
prestamista de Ultima instancia para prevenir el contagio en caso de ataques
especulativos en el momento que se alcanzan los limites de los recortes
presupuestarios a corto plazo (pero no a mediano plazo mediante reformas

fiscales, lo que requiere liquidez transitoria).

Por un lado, el problema es interno y de la institucionalidad de la UE, sugiriendo que
existen soluciones simples si se producen avances significativos hacia el respeto
efectivo de una disciplina comun. Pero, por otro lado, la institucionalidad de la UE
mostrd que el Consejo de Ministros es “juez y parte” y que, capturado por los paises

mas poderosos, no ha actuado en funcién del interés de la UE.

En este marco, la UE se auto-condenaba a reproducir los errores del pasado y a
producir efectos externos muy dafiinos para el mundo en la medida en que la
agravacion de su propia crisis reavivaba la crisis global. Con el fin de evitar lo peor,
en noviembre y diciembre de 2011, el BCE fue presionado para utilizar un medio
indirecto para aliviar la crisis de liquidez del mercado interbancario provocado por la
crisis de la deuda soberana. Impedido politicamente de hacer una “flexibilizacion
cuantitativa” como en los Estados Unidos de Norteamérica, el BCE inyectd
masivamente liquidez en los bancos a partir de noviembre 2011 y hasta febrero de
2012. En menos de tres meses, 1 mil millones de euros fueron prestados a tres afios
a los bancos en el marco del [lamado LTRO. Esta operacion consiste en otorgar a los
bancos liquidez sin limites de monto por tres afios, a un tipo de interés del 1% anual.
Estos préstamos pueden utilizarse para comprar bonos a tasas mucho mas altas, lo que

contribuye a la recapitalizacion de los bancos.

El efecto fue visible, al calmar el riesgo en el mercado interbancario y hacer bajar los
spreads de los bonos de los paises sobre-endeudados. Sin embargo, este método

indirecto es menos eficaz que una compra directa de bonos por el BCE. Ademas los
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bancos usaron el 80% de esta liquidez para re-depositarla como reserva en sus cuentas
en el BCE (pagando la diferencia entre el costo del préstamo a 1% y el interés de
0.25% otorgado por el BCE a estos depdsitos). Esto significa que la base monetaria no

fue “util” para la economia (al tiempo que no cre6 inflacion).

Los gréficos siguientes muestran los impactos diferenciados sobre los bonos a largo
plazo y sobre los spreads respecto de Alemania. Se advierten efectos a la baja salvo en

los casos de Esparia y de Italia a partir de abril de 2012.

REFERENCIA'Y DIFERENCIALES DE LOS BONOS

Referencia a 10 afios de los bonos del gobierno Diferenciales de bonos soberanos a bono aleméan
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DIFERENCIALES DE BONOS SOBERANOS A BONO ALEMAN

Area Euro: vencimiento a 10 afios
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FUENTE: DG ECFIN, Comisién Europea, con ECOWIN (lltimos datos 7 de septiembre 2012).

Por su parte, los graficos siguientes describen los cambios producidos a nivel de las
politicas monetarias asi como la diferencia entre las intervenciones del BCE vy las de
los principales bancos centrales anglosajones (Reserva Federal y Bank of England).
Se constata que a partir de mediados de 2009, la Reserva Federal compra
masivamente bonos en operaciones de flexibilizacion cuantitativa mientras el BCE
recurre a avances a los bancos a cambio de colaterales (“repo”) y a muy pocas
compras de bonos. Ademas, en el gréafico Refinanciamiento de los bancos por el BCE,
se advierte que si inicialmente en 2007/2008, la autoridad monetaria europea prestd
principalmente a los bancos alemanes, luxemburgueses y belgas, a partir del 2009 sus
intervenciones van dirigidas a los bancos afectados por la crisis de los bonos
soberanos griegos, irlandeses, italianos, espafioles portugueses y franceses,

provocando asi una creciente exposicion al riesgo por parte del BCE.
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BALANCES (CORREGIDOS) DE LOS BANCOS CENTRALES
-Porcentaje del PIB-

25

Reserva Federal

20 :
\lg Banco de Inglaterra / ‘
wi W . r

Euro sistema

0
@ - = = © o c o © - c B @ - = > Qo
c o 3 Q c % > 3 8 = ) S © S g c Ko = <} ]
> o ; Sr IS I c = = @ e > o ) < ':‘ c =
=3 0 ™ 2] © (= ] «©
8 d < & 8 5 & 3 &« 8 8 4 g ® © 4 & & g o
2007 2008 2009 2010 2011 2012

FUENTE: Elaboracion de la fuente.

ACTIVOS DE LA RESERVA FEDERAL, 2007-2012
-Porcentaje del PIB de 2007-
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FUENTE: Pisani-Ferry, J. & Wolf, G. Propping up Europe? Bruegel, Bruselas, Abril 2012.
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ACTIVOS DEL BCE
-Porcentaje del PIB de 2007-
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FUENTE: Pisani-Ferry, J. & Wolf, G. Propping up Europe? Bruegel, Bruselas, Abril 2012.

REFINANCIAMIENTO DE LOS BANCOS POR EL BCE
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A su vez, en el grafico siguiente se verifica que la masa monetaria se mantiene
relativamente estable, dado que las intervenciones del BCE se compensan con las
caidas del multiplicador monetario de la base monetaria afectado por la parélisis del

mercado interbancario.

MASAS MONETARIAS EN LA ZONA EURO
-Datos mensuales, miles de millones de euros-
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FUENTE: BCE.

En suma, la experiencia de los ultimos meses ha mostrado que, atrapado en el dilema
que se ha descrito anteriormente, la UE sélo reacciona cuando la situacion se torna

insostenible.

Después de la posicion adoptada por el BCE (en el marco de los estrechos margenes
de maniobra que tenia su nuevo Presidente Mario Draghi) a fines de 2011, el
interbancario europeo se normalizd respecto al dolar y a la libra (grafico siguiente,
lado izquierdo) y la tension de riesgo (medida por el spread entre el Euribor y el
“overnight index swap”), que habia de nuevo repuntado entre agosto 2011 (fracaso
del intento de acuerdo en relacion con la deuda italiana, ya evocado) y principios de

enero del 2012, se redujo. El gréfico, en el lado derecho muestra la “normalizacion”
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del riesgo en el mercado interbancario del euro a partir de marzo de 2012 y hasta julio
de 2012. La tension reaparecio con las diferencias de posiciones entre
Alemania/Holanda/Finlandia y el resto de la zona euro sobre los casos espafiol e
italiano, pero la determinacion del BCE y la perspectiva de un acuerdo final sobre la
aprobacion del MES y su posibilidad de comprar bonos soberanos, permitié calmar
los mercados.

TASAS LIBOR E INDICADOR DE RIESGOS
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FUENTE: DG ECFIN, Comisién Europea, (0ltimos datos 7 de septiembre 2012).

Las decisiones del Consejo Europeo de fin de junio 2012 (creacion de una supervision
Unica de los bancos de la zona euro, posibilidad de recapitalizacion de los bancos
espafioles, acuerdo de coordinacion reforzada, etcétera), y sobre todo las decisiones
del BCE del 6 de septiembre de 2012 de comprar bonos de los paises que acepten
planes de rescate via el MES (es decir bajo condicionalidad estricta), confirmaron
estas perspectivas positivas. También contribuyé al alivio de las tensiones en los
mercados el fallo de la Corte constitucional alemana del 12 de septiembre, que declara

constitucional la participacion de Alemania en el MES bajo condicion de limites
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presupuestarios (190 mil millones de euros) y de transparencia hacia el Parlamento
aleman, y la iniciativa politica del Presidente de la Comision, adoptada el mismo dia,

que propone nuevos avances en la perspectiva de la federacion de la Union Europea.

Lo positivo es que estas decisiones o propuestas recientes dan respiro y tiempo para
que las orientaciones que apunten hacia progresos decisivos en el plano de la
gobernanza de la zona euro puedan ser adoptadas. Pero este alivio podria ser
contraproducente si frena el dinamismo del indispensable proceso de reformas de la

institucionalidad europea.
5. Sintesis y conclusiones sobre la crisis de la zona euro

El analisis del informe del SELA dedicado a las relaciones birregionales de 2011%°
llevaba a la conclusion —que sigui6 siendo plenamente valida posteriormente— que
“la economia europea, que parece globalmente balanceada, sufre de profundas
divergencias como consecuencia de problemas internos de gobernanza que agravan
los efectos de la crisis financiera y econdmica mundial. Este tipo de problema tiene la
ventaja de ser totalmente enddgeno, es decir bastaria que los europeos se pongan de
acuerdo para que inmediatamente se liberaran nuevas fuerzas de crecimiento y de
progreso. A nivel técnico, existen soluciones simples que no requeririan grandes
cambios institucionales para ser aplicadas. Sin embargo, la crisis de la zona euro
atrapa a los responsables en un nuevo dilema del prisionero, tal como fue el caso antes
de los aflos noventa, haciendo dificil consensuar soluciones comunitarias. Por otra
parte, las consecuencias de la crisis y el riesgo de su prolongacion en Europa en caso
de desacuerdos graves, colocan a los responsables bajo intensas presiones para

encontrar salidas cooperativas lo antes posible”.

20 SELA, op. cit (SP/RR:VICBM-DRPEPREALC-UE/DT N° 2-11).
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Al cabo de 20 meses de paralizacion de la UE, es evidente que los riesgos resultantes
del hundimiento de la economia europea en una depresion grave con efectos

mundiales muy negativos aumentaron peligrosamente a partir de mediados de 2011.

Las medidas adoptadas —después de mucha resistencia que todavia persiste— en
septiembre de 2012, en especial la decisién del BCE de comprar bonos de los paises
que acepten planes de rescate via el MES, han abierto un nuevo capitulo de la crisis.
En efecto, una monetizacién masiva provisoria por el BCE de los bonos nacionales, a
cambio de programas nacionales creibles (decisiones irreversibles que conduzcan a
una implementacion progresiva a mediano plazo) de reformas fiscales y de cambios
estructurales favorables al crecimiento y a la sostenibilidad presupuestaria, constituye

el primer paso para evitar la agravacion de la crisis.

Pero aun queda mucho camino por recorrer para consolidar la via abierta por las
medidas de septiembre de 2012. Dentro de las reformas de gobernanza, es
imprescindible la creacion de una Agencia Europea de la Deuda, que emitiria “bonos
azules” (Euro-bonos) garantizados por los 27 paises miembros de la UE vy prioritarios
(“seniority clause) con el fin de crear una diferenciacion de las emisiones de deudas
nacionales, llamadas “bonos rojos”, que serian “subsidiarios” y cuya cotizacidén
dependeria de la credibilidad de cada Tesoro nacional. Esto implicaria crear sanciones
(positivas o negativas) de mercado, individualizadas por pais. Este tipo de sistema
permitiria responsabilizar cada Tesoro nacional a cambio de medidas de solidaridad

en caso de shocks o problemas serios.

Pero si la perspectiva de una triple crisis en el corto plazo se ha alejado (es decir que
la agravacion de la crisis de la deuda soberana conduzca a una crisis bancaria
generalizada que, en el marco de una acentuacion de la desconfianza, lleve a una
crisis monetaria que comprometeria el futuro del euro), persisten los factores que

debilitan el crecimiento europeo. A las politicas de austeridad que se han generalizado
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y que impiden en lo inmediato una recuperacion sustancial de la actividad se agregan
los problemas estructurales que, en el largo plazo, afectan el crecimiento en el viejo
continente.

En cuanto al principal problema de largo plazo de Europa que es el estancamiento de
la productividad total de los factores, no existe ninguna solucién milagrosa que
rapidamente produzca efectos positivos. Existe sin embargo el Plan a diez afos
propuesto por la Comision Europea en 2010 (Europa 2020) que parece la Unica via
razonable. Segun este plan, para superar el estancamiento, las tendencias insostenibles
en materia de endeudamiento, los desequilibrios acumulativos y los problemas de
competitividad, la UE debe acelerar el saneamiento de sus finanzas publicas, la
reforma de su sector financiero y situar en un primer plano las reformas estructurales
hacia un nuevo modelo econdmico basado en el conocimiento, la economia de bajo
nivel de carbono y altos niveles de empleo. La Comisién Europea ha identificado tres
motores clave del crecimiento que deberian ponerse en marcha a través de acciones
concretas en el ambito nacional y de la UE: crecimiento inteligente (impulsar el
conocimiento, la innovacion, la educacion y la sociedad digital), crecimiento
sostenible (fomentar una produccion mas eficiente en cuanto a los recursos que a la
vez debe impulsar la competitividad) y crecimiento integrador (aumentar la
participacion en el mercado de trabajo, la adquisicién de calificaciones y la lucha

contra la pobreza).

Cabe sefialar que si bien es cierto que la crisis de la UE conlleva efectos negativos
para América Latina y el Caribe —en la medida que el crecimiento europeo en el
mejor de los casos sera mediocre en los proximos afios—, se abren también nuevas
perspectivas de reforzar los lazos econdmicos y de cooperacion en una relacion mas
equilibrada entre las dos regiones, como se analiza en la parte siguiente de este

trabajo.



1156 Comisién Nacional de los Salarios Minimos

I11. Las relaciones econdmicas y de cooperacion Union Europea/América Latina
y el Caribe

Las relaciones econdmicas entre la UE y América Latina y el Caribe conocieron, tras
la fase de dinamismo en los afios 90, un brusco frenazo a comienzos de los 2000 v,
después de 2002, una etapa de recuperaciébn que se prolongé hasta 2008.
Posteriormente, los distintos tipos de flujos —comerciales, de inversion y de remesas,
asi como los ligados a la cooperacion— han sido afectados —aunque de modo
variable— por la crisis econdmica internacional y, después de 2010, por los efectos

especificos de la crisis europea.

1. Los flujos de Inversion Extranjera Directa (IED)

Europa se ha mantenido como principal fuente de IED durante los afios 2000 (grafico
siguiente). Caracterizados por una elevada volatilidad, durante la Gltima década los
flujos de IED de origen europeo se han situado, en promedio, alrededor de los 30 mil
millones de dodlares, representando cerca del 40% de la inversion total recibida por
América Latina y el Caribe (CEPAL, 2012).



Comercio Exterior 1157

AMERICA LATINA Y EL CARIBE: FLUJOS DE IED SEGUN ORIGEN
2000-2010
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FUENTE: CEPAL.

El papel predominante de la UE como inversionista en América Latina y el Caribe se
prolonga desde los afios 90, cuando las firmas de origen europeo participaron
decisivamente en las privatizaciones masivas que implementaron numerosos paises de
la regién. Resultado, sobre todo, del aumento de la inversion de origen espafiol, en ese
periodo las inversiones europeas se concentraron en los sectores de la energia y de los
servicios publicos, asi como los paises del MERCOSUR, Brasil y Argentina
principalmente. Luego, entre el final de los afios 90 y el principio de los afios 2000,
cuando varios paises de América Latina y el Caribe experimentaron profundas crisis
monetarias y financieras y un fuerte retroceso en el crecimiento, los flujos totales de
IED hacia América Latina y el Caribe —y con ellos los de origen europeo—
disminuyeron de manera significativa —situandose incluso por debajo de las
inversiones de origen estadounidense en 2001—. Sin embargo, a partir del 2003 se
observa una recuperacion de los flujos de inversion europeos, que se ubican

nuevamente en posicion predominante, hacia la region latinoamericana y caribefia. La
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progresion de la inversion extranjera se vio abruptamente interrumpida por la
agravacion de la crisis internacional en 2009. Sin embargo, tras una caida de casi 30%
en ese afio, los flujos de IED se recuperaron —y con ellos las inversiones de origen

europeo— a partir de 2010.

A pesar del dinamismo de la IED europea, en términos de peso relativo, la posicion de
Ameérica Latina y el Caribe como zona receptora de IED europea ha perdido terreno
en los afos 2000 respecto de otras regiones como Europa del Este y Asia. Tras haber
representado mas del 15% en 1997, el peso de la region en los flujos de IED del viejo
continente fuera de la UE se situ6 alrededor del 6-7% entre 2003 y 2008. En los
ultimos afios se observa una recuperacion de la posicion relativa de América Latina y
el Caribe en el total de la inversion europea que, de todos modos, no llega al pico

alcanzado en los afios 90 (ver gréfico siguiente).

AMERICA LATINA Y EL CARIBE: EVOLUCION DE LOS FLUJOS DE IED EUROPEA
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FUENTE: EUROSTAT, UNCTAD.

En los afios 2000, el principal inversionista europeo en América Latina y el Caribe

sigue siendo Espafa, a pesar de que el monto de las inversiones espariolas en esos
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mismos afios ha caido con respecto a la década anterior. Las inversiones espariolas en
América Latina representan 45% del total del flujo de inversiones de la Union
Europea hacia la region entre el 2005 y el 2010%, seguidas por las inversiones de
origen frances, italiano y aleman (grafico siguiente). Entre 2000 y 2010 poco mas del
85% de las inversiones espafiolas se ha dirigido a los servicios, mientras que la
industria (principalmente en Brasil) y el sector primario han recibido 12 y 2% del
total, respectivamente (CEPAL, 2012).

AMERICA LATINA 'Y EL CARIBE: IED RECIBIDA POR LA UNION EUROPEA, POR PAIS
DE ORIGEN (EXCLUYENDO CENTROS FINANCIEROS)
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FUENTE: CEPAL.

La inversion europea, que se ha recuperado tras la caida de 2009, deberia seguir
siendo un factor dinamizador de las relaciones econdmicas birregionales. Dos factores

militan en ese sentido.

El primer factor tiene que ver con el hecho que la IED europea en América Latina y el
Caribe es favorecida por la existencia de dispositivos que la facilitan y contribuyen a

estabilizarla, como es el caso del Banco Europeo de Inversiones (BEI). Las

21 Sin considerar los flujos que se dirigen a las plazas financieras off-shore.
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operaciones del BEI, un organismo de la UE, son un poderoso mecanismo para la
cooperacion a través de flujos de inversion y financiamiento de proyectos en los
paises en desarrollo. Sobre la base de mandatos plurianuales dictados por la Comision
Europea, el BEI concede préstamos con condiciones flexibles a los paises
beneficiarios para contribuir a su desarrollo. Cada mandato —con caracteristicas
especificas y prioridades— fija un importe maximo de subvencion para cada region y

para cada periodo de ejecucion del proyecto.

El BEI opera en América Latina y el Caribe desde 1993, fecha en la que el programa
de América Latina y Asia (ALA)? fue aprobado por el Consejo de la UE. El
programa concede préstamos a proyectos en América Latina a mediano y largo plazo,
cubriendo el riesgo politico. El financiamiento otorgado por el BEI tiene un caracter
complementario, ya que puede financiar solamente hasta el 50% del costo total de un
proyecto de inversion. El programa tambien prevé préstamos indirectos a través de

instituciones financieras locales, para proyectos menos importantes.

En el marco del mandato actual (ALA 1V), que abarca el periodo 2007-2013, el BEI
puede conceder a América Latina hasta 2.8 mil millones de euros en préstamos. Las
prioridades de ALA IV son la proteccion del medio ambiente, la lucha contra el
recalentamiento global y la seguridad energética. Ademas, el Banco puede considerar
el financiamiento de proyectos con alta calidad y que hayan obtenido el estatus de
grado de inversion mas alla de la cantidad prevista por el mandato, a través de su
mecanismo para la sostenibilidad energética y la seguridad del suministro. La
dinamica del BEI en términos de financiamiento de las inversiones en America Latina
se ha reforzado desde 2009 (ver grafico siguiente). Tradicionalmente, los sectores mas
beneficiados han sido los de telecomunicaciones, de industria y de energia (ver

grafica Reparticion por sector de los préstamos acordados por el BEI).

%2 E| objetivo de este programa es mantener la presencia europea en América Latina gracias al financiamiento
de IED para asegurar la transferencia de tecnologia y de know how europeo.
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: PRESTAMOS APROBADOS POR EL BEI
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FUENTE: BELI.

AMERICA LATINA Y EL CARIBE: REPARTICION POR SECTOR DE LOS
PRESTAMOS ACORDADOS POR EL BEI
-Porcentaje entre 1993-2011-
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El segundo factor resulta de la propia crisis europea. Para las empresas
transnacionales europeas —e incluso para numerosas empresas medianas de gran
dinamismo— América Latina y el Caribe constituye una region que hace un aporte
positivo para equilibrar los balances consolidados de las casa matrices. En efecto, se
observa que las actividades y nuevas inversiones de las empresas europeas en
Ameérica pueden contribuir a incrementar las ventas y el volumen de sus negocios

para compensar, al menos en parte, la situacion adversa en sus paises de origen.

Como lo han puesto de manifiesto numerosos observadores y analistas®®, esto es
particularmente cierto en el caso de Espafia. América Latina y el Caribe ha sido en los
ultimos afios la principal fuente de recursos para numerosas empresas espafiolas.
Incluso, muchas empresas de este pais han realizado nuevas inversiones y han
reorientado sus actividades para aprovechar el crecimiento de la region
latinoamericana. La region tiene actualmente una gran importancia para los
inversionistas espafioles: en los Gltimos veinte afios Espafia se ha consolidado como el
segundo inversionista en América Latina y el Caribe, detras de Estados Unidos de
Norteamérica, y en 2011, tres de las cinco mayores empresas espafiolas obtuvieron
beneficios mas importantes en la region que en su pais de origen. La presencia de las
empresas espafiolas proseguira e incluso es probable que se refuerce a pesar de la
desaceleracion de las economias latinoamericanas y caribefias y de las dificultades
que estas firmas pueden enfrentar (carencia de capitales, marcos regulatorios

inestables...).

Desde el punto de vista latinoamericano y caribefio se plantea entonces la
optimizacion del aporte de esos flujos. En particular, las politicas de promocion de la
IED deben complementarse con estrategias en materia de desarrollo industrial y
sectorial para potenciar los beneficios de estos flujos (CEPAL, 2012). Asimismo, la

promocion de la IED de origen europeo debe, desde el punto de vista de la region,

23 \éase por ejemplo : http://excelsior.com.mx/index.php?m=nota&seccion=dinero&cat=13&id_nota=833849
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orientarse al fomento de la inversion para el desarrollo sostenible, que es el tema

central de la proxima cumbre birregional.

2. Las relaciones comerciales birregionales

En un marco de intercambios asimétricos y concentrados, el comercio
birregional ha progresado...

En informes anteriores se han sintetizado los grandes rasgos de los intercambios
comerciales entre las dos regiones®. Asi, el comercio birregional, que ha atravesado

diferentes etapas en la Gltimas décadas, es persistentemente asimétrico y concentrado.

La asimetria es evidente en lo relativo a los productos intercambiados: América
Latina y el Caribe importa de la UE principalmente productos industriales, mientras
que las importaciones de la UE de productos latinoamericanos y caribefios son
dominadas por productos primarios. Mas del 90% del total de las importaciones
regionales de productos europeos estan constituidas por bienes industriales de los
cuales casi la mitad son productos de alto contenido tecnoldgico. A su vez, los
productos primarios representan poco méas del 1% del total de las importaciones de
América Latina y el Caribe de la UE. Inversamente, los productos primarios y los
bienes industriales basicos o semimanufacturados representan mas del 60% de las
exportaciones totales de América Latina y el Caribe al viejo continente. Esta situacion
ha cambiado muy poco desde los afios 90 en tanto que las exportaciones
latinoamericanas y cariberfias hacia otras regiones desarrolladas como Estados Unidos
de Norteamérica o Canada, se han diversificado considerablemente en los ultimos 20

anos.

Por otro lado, las relaciones comerciales entre Europa y América Latina y el Caribe se
concentran en un pequefio grupo de paises. Es asi como Argentina, Brasil, Chile,

Colombia y México representan méas del 75% del comercio desde o hacia la UE. Del

2 \/éase SELA 2011, op.cit.
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mismo modo, Alemania, Espafia, Francia, el Reino Unido e Italia constituyen los
principales clientes (proveedores) en la region, lo que representa mas del 60% (casi el
55%) de las exportaciones (importaciones) de Ameérica Latina y el Caribe hacia

(desde) la Union Europea.

Otra de las caracteristicas principales del comercio entre las dos regiones es que, en
términos de dinamismo, se observa que, en principio, las relaciones comerciales entre
América Latina y el Caribe y Europa han aumentado de manera espectacular a lo
largo del altimo medio siglo, presentando una tasa de crecimiento promedio anual de
16% entre 1970 y 2010. Sin embargo, ésta dinamica comercial presenta diversas
etapas (ver grafico siguiente), empezando con una amplificacion importante de las
relaciones birregionales en los afios 70 que fue interrumpida por la crisis de deuda
generalizada de los afios 80 en América Latina y el Caribe. Cémo es ldgico, la
“década perdida” deprimid esencialmente las importaciones latinoamericanas y
caribefias, resultando en una balanza comercial positiva para la region con el viejo

continente.

A principios de los afios 90, se observa una aceleracion de los intercambios entre las
dos regiones, especialmente de las importaciones latinoamericanas de productos
europeos. Sin embargo, las diferentes crisis econdmicas y financieras que afectaron a
los paises de la region en la segunda mitad de ésta década (empezando por la llamada
“Crisis Tequila” que afectdé a México en 1994, hasta la crisis argentina de 2001),
frenaron el dinamismo del comercio birregional. La supresion del modelo de
“sustitucion de importaciones” implementado en los paises latinoamericanos hasta
mediados de los afios 80 dio un fuerte impulso a las importaciones regionales. Asi, las
exportaciones europeas hacia América Latina y el Caribe se beneficiaron de este
aumento de las importaciones regionales, resultando en una balanza comercial
positiva para el viejo continente a lo largo de la década de los 90. En la década de los

2000, se observa una aceleracion importante, tanto de las exportaciones como de las
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importaciones latinoamericanas y caribefias con la Unién Europea. De manera mas
especifica, el alza del comercio birregional es particularmente dinamico en el periodo
2003-2008, mostrando un aumento anual de las exportaciones de 22% en promedio, y
de 16% a nivel de las importaciones. Este periodo corresponde para América Latina y
el Caribe a un ciclo de fuerte crecimiento econémico (préximo al 5% para la regién
en su conjunto), estimulado esencialmente por el consumo y la inversion privada, lo
que explica el fuerte aumento de las importaciones. De igual manera, el periodo 2003-
2008 estuvo caracterizado, como es sabido, por un auge en los precios internacionales
de las materias primas gracias al auge de la demanda china. Esto se tradujo en un
aumento significativo del valor de las exportaciones latinoamericanas y caribefas

hacia la Unidn europea.

La agravacion de la crisis financiera internacional tras el colapso de Lehman Brothers
en septiembre de 2008 afectd radicalmente el desarrollo de los intercambios
comerciales birregionales. Las exportaciones® de la region hacia la Unién Europea se
contrajeron casi 30% en el 2009, afectadas particularmente por la repentina caida de
los precios internacionales de los productos basicos y la recesién econdmica en la

Union Europea.

En lo que atafie a las importaciones latinoamericanas y caribefias de productos
europeos, éstas disminuyeron alrededor de 25% en linea con la caida de la actividad
econémica de la regién, que se contrajo 1.8%2° como consecuencia de la crisis. Los
datos disponibles para el afio 2010 sugieren una recuperacion consecuente de los
intercambios comerciales entre las dos regiones, presentando un aumento de las
exportaciones regionales hacia la Union Europea de alrededor de 25% respecto al
2009, y de poco mas de 15% de las importaciones de la region provenientes del viejo
continente. Luego, en 2010, se produjo el rebote del comercio UE/ALC, con una

balanza comercial birregional practicamente equilibrada.

% Segn los datos de la base de datos Chelem-CEPII, expresados en délares corrientes.
% Segun los datos de la CEPAL.
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: EVOLUCION HISTORICA DEL COMERCIO
CON LA UNION EUROPEA
-Valor, miles de millones de délares-
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FUENTE: CEPAL-Paninsal, CHELEM.

..pero se advierte una pérdida de peso de la UE como socio comercial...

A pesar del importante desarrollo de los flujos comerciales birregionales, la
importancia de Europa como socio comercial en América Latina y el Caribe se ha
debilitado en los ultimos 20 afios en términos de peso relativo. Su participacion en las
exportaciones (importaciones) totales de América Latina ha caido desde casi un 25%
(20%) en 1990 a 13.2% (13.6%) en 2011 (ver siguientes graficos). Es interesante
subrayar que esta caida del peso relativo de Europa en el comercio exterior de

América Latina se ha producido esencialmente durante los afios 90.

Esto contrasta de forma marcada con la evolucion de las relaciones comerciales de
América Latina con China, que ha visto aumentar sostenidamente su peso en el
comercio exterior de la region (siguientes graficos y cuadro siguiente). Entre 1990 y
2008, las importaciones latinoamericanas y caribefias provenientes de China pasaron
de representar 0.6% del total de las importaciones de la region a mas del 10%.

Actualmente, China se sitia como el tercer proveedor en la region (detrés de Estados
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Unidos de Norteamérica y la Union Europea). Ademas, China, que era el 17° destino
de las exportaciones de América Latina y el Caribe en 1990, ha pasado a ser el tercer
destino con una proporcion del 9% de las exportaciones totales de la region. China
refuerza su importancia en el comercio internacional de América Latina y el Caribe en
la primera década del actual siglo, sobre todo a costa de los Estados Unidos de
Norteamérica, socio tradicional de la region y se ha transformado en el principal

destino des las exportaciones para Brasil y Chile (ver cuadro siguiente).

AMERICA LATINA 'Y EL CARIBE: DESTINO DE LAS EXPORTACIONES
-Porcentaje del total-
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FUENTE: CEPAL, Boletin.
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AMERICA LATINA Y EL CARIBE: DESTINO DE LAS IMPORTACIONES

-Porcentaje del total-
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FUENTE: CEPAL, Boletin.

CHINA SE IMPONE COMO UN GRAN SOCIO COMERCIAL DE LA REGI(:)N
POSICION DE LA CHINA DENTRO DEL RANKING DE SOCIOS POR PAIS

Pais Destino de las importaciones Fuente de importaciones
2000 2009 2000 2009

Argentina 6 4 4 3
Brasil 12 1 11 2
Chile 5 1 4 2
Colombia 36 6 9 2
Perd 4 2 9 2
Venezuela (Rep. Bol. de) 35 2 18 3
Costa Rica 30 2 15 3
México 19 7 7 2
Gana presencia de mercado en: 14 de 17 paises 17 de 17 paises

Entre los 5 principales socios de: 7 de 17 paises 16 de 17 paises

FUENTE: CEPAL.

...que puede acentuarse como consecuencia de la crisis econdémica internacional
y europea

La explosion de la crisis financiera internacional tras el colapso de Lehman Brothers

en septiembre de 2008 afecté considerablemente el desarrollo de los intercambios
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comerciales birregionales. Las exportaciones®’ de la region hacia la Union Europea se
contrajeron como ya se dijo casi 30% en el 2009, afectadas particularmente por la
repentina caida de los precios internacionales de los productos béasicos y la recesion
econdémica en la Union Europea (grafico siguiente). Los datos mensuales de las
exportaciones latinoamericanas y caribefias hacia el viejo continente revelan que la
contraccion de las exportaciones fue particularmente importante en el tercer trimestre
del 2008, y que éstas disminuyeron de manera mas importante en valor que en
volumen. En otras palabras, el factor “precio” de las exportaciones jugd un rol muy
importante en su pérdida de dinamismo. Esta brutal caida se detuvo a principios del
2009, abriendo paso a una estabilizacion relativa de las exportaciones, que no

presentaron ningun dinamismo marcado a lo largo de ese afio.

Durante el primer semestre del 2010, las exportaciones de la region hacia la UE
retomaron dinamismo de manera vigorosa, impulsadas esencialmente por un aumento
de los precios de las materias primas. A partir del segundo trimestre del 2010,
observamos un descalce entre la evolucion de las exportaciones expresadas en valor y
en volumen como consecuencia de la valorizacion continua de los precios
internacionales de los productos basicos, alimenticios y energéticos principalmente.
De hecho, desde 2010, las exportaciones hacia la UE expresadas en volumen han
mostrado un bajo dinamismo, en linea con el débil crecimiento del continente europeo
y con las diferentes fases que ha atravesado la crisis de la deuda europea. Este perfil
deberia continuar en un futuro préximo, dadas las perspectivas de bajo crecimiento o
de recesion que presenta el continente europeo y de la tendencia a la fuerte
apreciacion que ha caracterizado a las monedas de los principales paises

latinoamericanos, al menos hasta mediados de 2011.

Por otro lado, se observa que el valor de las exportaciones latinoamericanas y

caribefias hacia la UE presenta un dinamismo marcado, y ha sobrepasado desde

%7 Segun los datos de la base de datos Chelem-CEPII, expresados en délares corrientes.
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inicios de 2011 su nivel pre-crisis, impulsado por el aumento de los precios de las
materias primas. Si esto puede ser analizado en un primer momento como un factor
positivo para el comercio birregional, también puede ser fuente de riesgos. En un
escenario de depreciacion del euro frente a las principales monedas latinoamericanas
—tal como se constata en el primer semestre de 2012—, combinado con la
valorizacion de los productos basicos, se pueden reforzar los sintomas de
“enfermedad holandesa” en algunos paises de América Latina y el Caribe. Esto
amenaza directamente las exportaciones hacia la UE de productos manufacturados, vy,
por ende, el desarrollo del sector industrial en América Latina y el Caribe, que es un
factor importante para la diversificacion productiva y el desarrollo economico de la
region.

AMERICA LATINA Y EL CARIBE: EXPORTACIONES HACIA LA UNION EUROPEA
-Indice base 100 en enero de 2008, datos desestacionalizados-
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FUENTE: EUROSTAT.

En lo que respecta a las importaciones latinoamericanas y caribefias de productos
europeos, éstas se vieron fuertemente afectadas por la agravacion de la crisis

econdmica internacional en el tercer trimestre del 2008. Tanto en valor como en
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volumen, la contraccion de las importaciones totales fue de alrededor de 32% entre
octubre de 2008 y enero de 2009. Cabe recalcar que la diferencia entre las
importaciones expresadas en valor y las importaciones expresadas en volumen es
mucho menor que en el caso de las exportaciones ya que América Latina y el Caribe,
como se indicd previamente, importa de la Unidn Europea principalmente productos
industrializados. El precio de éstos es mucho menos volatil que el de las materias

primas, lo que reduce incertidumbre en cuanto a la evolucion de dichos flujos.

La viva recuperacion de las importaciones latinoamericanas y caribefias refleja la
rapida salida de crisis que ha caracterizado a la regién. Ademas, como ya se sefialg, el
repunte de los precios de las materias primas resultd en un aumento vertiginoso de las
exportaciones latinoamericanas Yy caribefias, contribuyendo positivamente al
crecimiento. A partir de ello, el crecimiento de las importaciones latinoamericanas y
caribefias se consolidé a partir de 2010, ya que el consumo privado y la inversion
privada retomaron rapidamente dinamismo, aumentando en consecuencia la demanda
de productos extranjeros. Evidentemente, las importaciones regionales de productos

europeos siguieron la tendencia generalizada de las importaciones totales de la region.

Luego de la abrupta contraccion que siguié a la caida de Lehman Brothers, éstas
comenzaron a recuperarse a mediados del 2009 (ver grafico siguiente). La
recuperacion se consolido en 2010 y en 2011, superando incluso, en datos mensuales,
los niveles maximos alcanzados en el periodo pre-crisis, tanto en volumen como en

valor.
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AMERICA LATINAY EL CARIBE: IMPORTACIONES DESDE LA UNION EUROPEA
-Indice base 100 en enero de 2008, datos desestacionalizados-
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FUENTE: EUROSTAT.

Es indudable que las tendencias de fondo que caracterizan al comercio birregional
desde hace dos décadas, en particular su pérdida de peso relativo para la regién
latinoamericana y caribefia, estan y seguiran siendo afectadas por la crisis europea. De

esto se derivan dos corolarios.

El primero es que, como lo plantea un trabajo de la CEPAL (CEPAL, 2010), es muy
probable que la UE sea superada como segundo socio comercial de la region en 2015,
a mas tardar. ElI segundo es que la tendencia declinante de la UE como socio
comercial de América Latina y el Caribe, que ha hecho que su peso relativo en los
intercambios de la region en su conjunto sea de 13-14%, le ha quitado relevancia a los
efectos comerciales directos de la crisis europea sobre las economias
latinoamericanas. Los test econométricos efectuados en un trabajo reciente confirman
que, a través de los efectos que pasan por el canal comercial, el ciclo de Brasil y de las

otras economias de América del Sur se ve cada vez mas afectado por el de China y
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por la evolucion de los precios de los commodities, en tanto que el de México —asi
como el de las economias de America Central y el Caribe— depende crucialmente del
de Estados Unidos de Norteamérica?®. En el plano comercial, entonces, la coyuntura
recesiva que atraviesa el viejo continente afecta a la region latinoamericana y caribefia
a través de sus efectos indirectos, es decir via el impacto que produce sobre Estados

Unidos de Norteameérica y Asia.

3. Los flujos de remesas y la cooperacion Union Europea-América Latina y el
Caribe

Remesas: moderada recuperacién global y persistente atonia de los flujos
provenientes de Europa

El incremento de los flujos de remesas recibidos por los paises de América Latina y el
Caribe ha constituido uno de los hechos notorios de las relaciones financieras externas
de la regién durante la primera década del siglo actual. Asi, las transferencias de los
emigrantes se han mas que duplicado entre 2002 y 2008, representado montos
préximos, en algunos afios, a los flujos de IED y entre ocho y diez veces los montos
de la Asistencia Oficial al Desarrollo (AOD) al final de dicho periodo (cuadro
siguiente).

FLUJOS DE CAPITAL NETOS A AMERICA LATINA Y EL CARIBE, 2001-2010
-Miles de millones de délares-

Indicador 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Flujos publicos y privados netos 86.2 52.6 59.8 57.9 93.8 68.7 208.3 181.9 173.7 | 318.6
Flujos privados netos 65.6 40.2 55.0 68.0 125.2 88.6 209.4 175.4 1558 | 297.2
IED neta 74.4 56.8 46.2 66.3 85.8 83.0 139.3 1204 119.9 | 153.9
Inversion de cartera neta 71.8 55.3 42.9 66.8 73.5 72.0 110.4 130.0 78.3 112.6
Flujos de deuda netos 25 14 33 -0.6 12.2 11.0 28.8 -9.7 41.6 413
Acreedores oficiales (incl. BM y FMI) 11.9 -4.2 135 -8.4 8.1 -14.3 69.0 61.6 53.8 164.7
Acreedores privados 20.6 124 4.7 -10.1 -31.3 -19.9 -1.1 6.5 17.9 214
Remesas de emigrantes 24.7 27.9 36.6 434 50.1 59.2 63.3 64.6 56.9 58.1
AOD neta 6.0 5.0 6.1 6.8 6.7 7.3 7.0 9.3 9.0 10.8

FUENTE: Banco Mundial, CAD/OCDE.

%8 Bénédicte Baduel, Juan Carlos Diaz y Carlos Quenan, “Decoupling or not decoupling: the cases of Brazil and

México”, Flash N° 953-12, Natixis, Paris, Diciembre de 2012.
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Sin embargo, con la crisis economica internacional, que afecté duramente los mas
importantes paises de destino de los principales contingentes de emigrantes
latinoamericanos y del Caribe (Estados Unidos de Norteamérica, Espana...) en
sectores fuertemente empleadores de mano de obra extranjera, los flujos de remesas
se contrajeron significativamente (cuadro anterior). Asi, segun los datos del Banco
Interamericano de Desarrollo (BID), las remesas recibidas por América Latina y el
Caribe cayeron alrededor de 15% en 2009%° y la recuperacion constatada en 2010 no
permitio volver a los niveles pre-crisis. En el bienio 2009-2010, la merma de recursos
ha sido muy significativa (entre el 0.5 y el 2.4% del PIB) para los paises que son
importantes receptores de remesas en la region (principalmente Colombia, Ecuador,
El Salvador, Guatemala, Jamaica, México y Republica Dominicana). Ciertamente, en
2011, las remesas enviadas por los emigrantes a la region se incrementaron en
alrededor de 6% al situarse en 61 millones de dolares®. Sin embargo, este monto,
aunque sobrepasa los 60 mil millones de dolares, no permite volver al nivel pre-crisis

(grafica siguiente).

% | ADB, Remittances in Latin America and the Caribbean in 2009: The impact of the global financial crisis.
IDB/MIF FOMIN, Washington D.C., 2010.

%0 |ADB, Remittances in Latin America and the Caribbean in 2011: Regaining Growth. IDB/MIF FOMIN,
Washington D.C., 2012. (Véase: http://idbdocs.iadb.org/wsdocs/getDocument.aspx?DOCNUM=36723460).
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EVOLUCION DE LOS FLUJOS DE REMESAS RECIBIDAS EN
AMERICA LATINA Y EL CARIBE
-Miles de millones de ddlares-
80 -

70 - 64.3 64.9

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
FUENTE: EUROSTAT.

Por otro lado, cabe sefialar que la recuperacion del monto total de las remesas se ha
producido a pesar de la persistente atonia de las transferencias enviadas desde Europa.
En efecto, las remesas provenientes de Europa han caido de manera importante
después de 2008. Un indicador relevante del impacto de la caida de las remesa
europeas hacia la regién esta representado por la evolucion de la salida de remesas de
Espafia. Este pais es junto con Alemania y Francia uno de los grandes emisores de
remesas de la Unidn Europea hacia terceros paises. A su vez, el 56.4% del total de las
salidas por remesas de Espafia se dirige a América Latina y el Caribe. Espafia es el
segundo mayor proveedor de remesas para la region después de Estados Unidos de

Norteameérica.

La caida de las remesas salidas de Espafia en 2009 y en 2010 ha sido muy marcada
(méas de 9% entre 2008 y 2010), y afecto en una proporcion similar a los principales

destinos de dichas transferencias, es decir Colombia, Ecuador y Bolivia (cuadro
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siguiente). Estos paises, a su vez, reciben una proporcién importante de sus remesas

de Espana.

CLASIFICACION DE DESTINOS DE LAS REMESAS DE ESPANA
2010
-En millones de euros-
Diferencia entre afios 2008/2010

Posicion Destinos 2008 | 2009 | 2010 | Millones | g
de euros
1 Colombia 1422 1298 1286 -135.6 -9.5
2 Ecuador 1058 963 920 -138.3 -13.1
3 Bolivia 727 663 611 -115.6 -15.9
4 Rumania 403 364 381 -21.8 -5.4
5 Paraguay 308 299 323 15.0 4.9
6 Marruecos 387 299 295 -92.0 -23.8
7 Republica Dominicana 292 292 287 -5.2 -1.8
8 Per 205 257 259 53.7 26.2
9 China - 70 252 - -
10 Brasil 387 250 252 -135.0 -34.9
11 Pakistan 134 121 122 -12.3 -9.2
12 Senegal 182 128 108 -73.6 -40.5

Nota: (-) Dato no disponible
FUENTE: BDE y Remesas. org.

Los datos de 2011 muestran que en el contexto de la actual crisis europea, que tiene
en Espafia uno de sus principales focos, no es previsible una recuperacién
significativa en el corto y mediano plazo. Las remesas de origen espafiol no se
recuperan e incluso la agravacion de la crisis econdmica se ha traducido en una nueva
caida en el cuarto trimestre de 2011, en un contexto de desocupacion creciente en el

que la poblacién inmigrante ha disminuido 2% durante el afio pasado™.

A su vez, los datos preliminares correspondientes al primer trimestre de 2012
muestran que las remesas enviadas desde Esparia llegaron a un monto de 1 mil 548
millones de euros, es decir 14.4% menos que en igual periodo del afio anterior (1 mil

851 millones de euros)®. Asi, las transferencias de trabajadores que emite Espafia

3 Ver IADB, op.cit (IADB, Remittances in Latin America and the Caribbean in 2011: Regaining Growth.
IDB/MIF FOMIN, Washington D.C., 2012).
32 \/er http://eleconomista.com.mx/economia-global/2012/07/04/remesas-espana-baja
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encadenan tres trimestres sucesivos de caida, lo que explica que se hable de una

“segunda crisis” de las remesas de ese pais (grafica siguiente).

FLUJOS DE REMESAS DE TRABAJADORES EN ESPANA:
COMPARACION DE LA VAR. % ANUAL
ENTRE LA la. CRISIS* Y LA 2a. CRISIS** DE LAS REMESAS

o /\ / 0

*12crisis: Il Trim. 2008-111 Trim. 2010
** 28 crisis: 111 Trim. 2011-1 Trim. 2012

10 10

12 Crisis w28 CriSiS

-15 -15

-20 T T T T T T T T T ~-20
| 1 1 v \Y VI VIl VI IX X

FUENTE: BDE, Remesas.org.

Cooperacion UE/ALC: perspectivas poco alentadoras

Durante la primera década del siglo XXI, la cooperacién europea —considerada
principalmente a través de la evolucién de la AOD— ha sufrido importantes
transformaciones. En efecto, prolongando una dinamica presente desde los afios 90,
durante los primeros afios de este siglo se consolido la posicién de Europa como
primer proveedor de ayuda a la region latinoamericana y caribefia. Pero, al mismo
tiempo, este fenomeno, que corresponde a una significativa reduccion de la
participacion de algunos donantes no europeos (esencialmente Estados Unidos de
Norteamérica, Japon y Canada) fue concomitante con un profundo cambio en la

cooperacion europea. Al tiempo que su evolucién reflejaba las transformaciones
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producidas en los afios 2000 a nivel de la agenda internacional del desarrollo
(principalmente, la importancia, creciente de los Objetivos de Desarrollo del Milenio
—ODM—) en relacion a la lucha contra la pobreza y la “securitizacion” de la ayuda,
que han influenciado la distribucion de los flujos de recursos hacia los diferentes
paises de América Latina y el Caribe), la jerarquia de los donantes europeos ha

cambiado sustancialmente®®,

En efecto, durante los afios 2000 —y hasta 2008— se ha advertido una reduccion de
los montos aportados por paises como ltalia, Paises Bajos y Reino Unido, en tanto que
la proporcion de la Comision aumentd y Espafia registré un marcado incremento de su
ayuda a la region. Asi, Espafia alcanz6 en 2008, por primera vez, el primer puesto de
la escala de donantes, aportando casi 2 mil millones de dolares, lo que representd casi
30% de la AOD total recibida por la region®*.

Sin embargo, la crisis economica internacional y, en ese contexto, la situacion de los
paises europeos mas fragilizados por la crisis de la deuda soberana en Europa, han
afectado negativamente la AOD a partir de 2009. Asi, en el caso de Espafia se
advierte que la caida de la AOD destinada a América Latina y el Caribe registrada en
2009 se repitio en 2010. De este modo, la participacion de este pais (que destind ese
afio 44% de sus recursos de AOD a la regidn latinoamericana y caribefia) en el total
de la asistencia oficial recibida por América Latina y el Caribe cay6 a un poco menos

de 20 por ciento.

Los datos preliminares sobre la AOD en 2011que acaban de ser publicados dejan ver,
por un lado, que la crisis global y el débil crecimiento y las restricciones fiscales

sufridas por los paises mas desarrollados estan afectando negativamente los flujos de

%% José Antonio Sanahuja, “La politica de desarrollo de la UE y América Latina: estrategia e instrumentos de
cooperacion para la asociacion regional”, Cuadernos CeALCI, Fundacion Carolina, Madrid, 2011.
% J.A. Sanahuja, op. cit.
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la asistencia publica al desarrollo y que, por otro lado, las perspectivas a corto plazo

no son favorables®>.

AOD EN TERMINOS NETOS
-Millones de délares-

Grecia
Luxemburgo
Portugal
Irlanda
Austria
Finlandia
Bélgica
Dinamarca
Italia
Espafia
Suecia
Paises Bajos
Francia 12915

Reino Unido 13 063

Alemania
FUENTE: OCDE.

En 2011, en efecto, los aportes netos de AOD efectuados por los miembros del
Comité de Ayuda al Desarrollo (CAD) de la OCDE llegaron a 133.5 mil millones de
dolares, cayendo por primera vez desde 1997. A pesar de que la Union Europea con
73.6 mil millones sigue siendo el principal contribuyente a nivel mundial delante de
Estados Unidos de Norteamérica —que han aportado 30.7 mil millones de délares, es
decir una leve disminucion de 0.9% respecto de 2010—, los paises europeos han
acusado, en su abrumadora mayoria, una disminucion de sus flujos de AOD. Si se

consideran los quince paises retenidos en el grafico anterior, s6lo Alemania y Suecia

% \/éase: http://www.oecd.org/document/8/0,3746,fr 21571361 44315115 50061704 1 1 1 1,00.html
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incrementaron sus aportes®. Las reducciones mas drasticas son las que se han
producido en los casos de Grecia y de Espafia, que forman parte de los paises mas
duramente golpeados por la crisis y que han reducido los recursos disponibles para la

ayuda y la cooperacion.

De modo tal que si la perspectiva de una reactivaciéon sustancial de la AOD a nivel
global parece improbable ya que el contexto recesivo o de muy débil crecimiento de
los paises desarrollados va a hacer sentir sus efectos sobre los aportes de AOD
durante varios afios>’, la situacién de América Latina y el Caribe seré particularmente
afectada en los proximos afios por la reduccion de la AOD de Europa y en particular
de Espafia. Como lo sefiala un reciente informe sobre la politica de cooperacién para
el desarrollo de la UE con América Latina elaborado en el marco del Parlamento
Europeo®, las medidas de austeridad que implementan los Estados miembros de la
UE y la reduccion de la AOD que de ello resulta ponen en entredicho la
concretizacion del objetivo de incremento de la asistencia al desarrollo establecido en
el “Consenso Europeo” de 2005, asi como el cumplimiento de 1as metas en materia de
ODM. Asi, todo indica que la UE no lograra alcanzar el objetivo de 0.7% para el afio
2015 en la relacion AOD/PIB (que ha sido de apenas 0.42% en 2010 cuando el
objetivo intermedio para este afio era de 0.56%) y que los riesgos de una disminucion

de la AOD hacia América Latina y el Caribe son enormes®.

A su vez, en este contexto de restriccion cuantitativa y de retirada europea, se plantea
el reto de mantener la contribucion a la erradicacion de la pobreza como una
dimensién decisiva de las relaciones de cooperacion entre la UE y América Latina y
el Caribe. Esto supone mantener el compromiso de la AOD europea con los paises de

renta media —la mayoria de los paises de la region—, avanzar hacia una mejor

% El incremento de Italia resulta sobre todo de la anulacién de deudas.

37 Ver:http://www.oecd.org/document/8/0,3746,fr_ 21571361 44315115 50061704 1 1 1 1,00.html

% pParlamento Europeo, Direccién General de Politicas Exteriores, Una nueva politica de cooperacion de la
Unién Europea con América Latina, Expo/B, DEVE/FWC/2009-01/Lot5/18, Bruselas, Diciembre de 2011.

% E incluso han crecido como consecuencia de las crisis politicas y econémicas en el norte de Africa.
Parlamento Europeo, op. Cit, p. 8.
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division del trabajo entre los Estados miembros y las instancias comunitarias y
discutir el lugar que debe ocupar el ODMBS en las relaciones de cooperacion entre la
UE y la América Latina y el Caribe®. Estas cuestiones deberan estar en el centro de
las discusiones entre las dos regiones con vistas a la definicion de los objetivos y los

instrumentos de la programacién plurianual 2014-2020.

4. Sintesis y conclusiones sobre las relaciones econémicas y de cooperacion
birregionales

En suma, las relaciones econémicas y de cooperacion entre las dos regiones han

sufrido los efectos de la crisis internacional y, mas recientemente, de la crisis europea.

Como se vio, una reactivacion sustancial de la AOD a nivel global parece improbable
en el actual contexto internacional y, en el caso de Europa y en especial de Espafia, la
situacion recesiva o de muy bajo crecimiento va a seguir afectando negativamente los
flujos de cooperacion. Esto supone que la region latinoamericana y caribefia se
proponga —mas aun que en el pasado— optimizar los flujos menguantes de ayuda en
relacion con los objetivos y los instrumentos de la programacion plurianual 2014-

2020 en materia de cooperacion.

Otro flujo que ha experimentado una caida considerable desde 2008 es el de las
remesas europeas con destino a Ameérica Latina y el Caribe. Aqui, como es sabido,
juega un papel relevante Espafia dado que las remesas enviadas desde ese pais
constituyen un componente esencial de los flujos europeos hacia la region. En
momentos en que se constata una “segunda crisis” de las transferencias provenientes
de ese pais, es decir una nueva fase de fuerte caida como la que se vivié durante la
etapa de agravacion de la crisis internacional que siguié a la quiebra de Lehman
Brothers, parece claro que las remesas europeas hacia la region no recobraran su

dinamismo en el futuro proximo.

“0 El objetivo 8 de los ODM consiste en “fomentar una asociacion mundial para el desarrollo”. Véase
Parlamento Europeo, op. cit, p. 40.
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En cuanto a los intercambios comerciales, es indudable que las tendencias de fondo
que caracterizan al comercio birregional desde hace dos décadas, en particular su
pérdida de peso relativo —aunque estabilizado en la primera década del siglo XXI—
estan y seguiran siendo afectadas negativamente por la crisis europea. Pero, al mismo
tiempo, dado que el peso relativo en los intercambios de la region con el viejo
continente en su conjunto se sitla alrededor del 13-14% de su comercio total, los
efectos comerciales directos de la crisis europea sobre las economias latinoamericanas

no son, en términos generales, relevantes.

En cambio, la inversidén europea, recuperada tras la caida de 2009 deberia seguir
siendo un factor dinamizador de las relaciones econdmicas birregionales. El factor
que contribuye a este dinamismo es la propia crisis europea. Numerosas empresas
transnacionales europeas, sobre todo espafiolas, refuerzan su implantacién en la
regién para equilibrar los balances consolidados de las casas matrices y compensar los
efectos negativos de la atonia del crecimiento en el viejo continente. Incluso
numerosas empresas europeas medianas de gran dinamismo se instalan o buscan

instalarse en la region para aprovechar su dinamismo global o sectorial.

Como se sefialo, desde el punto de vista latinoamericano y caribefio se plantea
entonces la optimizacion del aporte de esos flujos. En particular, cabe sefialar el
interés de la region en promover acercamientos y asociaciones de las firmas europeas
y las multilatinas, cada vez mas presentes en el territorio europeo y en fomentar la

inversion para el desarrollo sostenible, tema central de la Cumbre de Santiago.

Fuente de informacion:
http://www.sela.org/attach/258/default/Di_21-La crisis en la zona del Euro.pdf
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Colombia se suma al fondo del BID
para Integracion de Infraestructura
Regional (BID)

El 30 de octubre de 2012, el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) dio a conocer
que Colombia se suma al fondo del BID para Integracion de Infraestructura

Regional. A continuacion se presenta la informacion.

Mediante una contribucion de la Agencia Presidencial de Cooperacion Internacional
de Colombia (APC Colombia), ese pais se ha sumado a Estados Unidos de
Norteamérica, Canada, México y Espafia al Fondo Multidonante para la Integracion

de la Infraestructura Regional (RIIF, por sus siglas en inglés).

El Fondo es gestionado por el BID para fortalecer y mejorar los procesos de
integracion entre paises de la region, promoviendo la armonizacion regulatoria y las

inversiones en infraestructura.

El RIIF es el primer fondo multidonante del BID que cuenta con contribuciones de
paises latinoamericanos como Colombia y México, convirtiéndolo en una plataforma
innovadora de cooperacion sur-sur. EI Fondo movilizara expertos de la region para

contribuir al intercambio de experiencias y conocimiento.

El Fondo cuenta ya con 22 millones de ddlares destinados a estimular la preparacion
de proyectos de inversién en transporte, energia y telecomunicaciones y medidas que
faciliten y hagan mas seguro y expedito el comercio entre los paises de América
Latina y el Caribe y el resto del mundo. Aunque el Fondo se utilizara para financiar

proyectos en toda la region, existira un énfasis especial en Mesoamérica y el Caribe.

El objetivo es reducir los costos de comercio, aumentar la capacidad exportadora de la
region y promover una mejor distribucion de los beneficios de una integracion mas

profunda. También se espera aumentar la capacidad comercial intrarregional, que
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segun datos del BID, solo se aprovecha en un 50%. De hecho, una reduccion de los
costos de transporte en un 10%, puede aumentar las exportaciones intrarregionales un
20%, equivalente a 30 mil millones de dolares, que incrementaria el namero de

nuevos empleos de calidad en la region.

El RIIF, que estd listo para empezar a operar, busca incentivar mejores practicas,
implementar marcos regulatorios, estimular a actores clave para las inversiones
publicas y privadas en infraestructura y conectividad regional, y facilitar el
movimiento seguro y eficiente de bienes y servicios de la region con el resto del
mundo. El RIIF apoya proyectos que busquen reducir drasticamente los tiempos de
espera en los pasos de frontera, y que propongan nuevas alternativas para la

promocion del desarrollo econdmico sostenible en estos puntos estratégicos.

Fuente de informacion:
http://www.iadb.org/es/noticias/anuncios/2012-10-30/integracion-de-la-infraestructura-regional,10183.html

Turismo (Banxico-Sectur)

El 13 de noviembre de 2012, el Banco de México (Banxico) y la Secretaria de
Turismo (Sectur) informaron que, con base en la Cuenta de Viajeros Internacionales,
que sustenta los Resultados Acumulados de la Actividad Turistica, durante el periodo
enero-septiembre de 2012 se registraron ingresos turisticos por 9 mil 364 millones
908.37 mil ddlares, monto que significd un aumento de 6.20% con respecto al mismo
lapso de 2011.


http://www.iadb.org/es/noticias/anuncios/2012-10-30/integracion-de-la-infraestructura-regional,10183.html
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SALDO DE BALANZA TURISTICA
-Miles de dolares-

4801981 4736 801
4305357

4 457 495
4068 307

4203 021

4036 882

3419045

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012*

* Enero-septiembre.
FUENTE: Banco de México.

Durante el periodo enero-septiembre de 2012, llegaron al interior del pais 9 millones
939 mil 210 turistas de internacién, lo que representé un aumento de 3.10% con
relacion al mismo periodo del afio anterior y significé un ingreso de 7 mil 474
millones 162.01 mil doélares, lo que se tradujo en una derrama econémica mayor en

6.89%, a la reportada en el lapso de referencia.

Cabe sefialar que los excursionistas en cruceros, durante el periodo enero-septiembre
de 2012, sumaron un total de 3 millones 730 mil 100 turistas, cifra 4.62% menor a la
observada en igual lapso de 2011. Asimismo, por este concepto se registrd un ingreso
de 349 millones 970 mil 650 dolares por este rubro, lo que significd una disminucion

de 1.56 por ciento.

Por su parte, el gasto medio de los turistas de internacion que se internaron en el pais,
durante el periodo enero-septiembre del presente afio, ascendid a 751.99 doélares,

cantidad 3.67% mayor a la observada en el mismo lapso de 2011. Asimismo, se
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registré un aumento de 8.14% en el gasto medio de los turistas fronterizos, y un

incremento de 3.21% de los excursionistas en crucero.

VIAJEROS INTERNACIONALES

-Saldo e ingresos-

Enero-Septiembre Variacion

Concepto 2011 2012 Relativa (%0)
(A) (B) (B/A)
Saldo? 3169 255.00 3419 044.79 7.88
IngresosY 8 817 812.56 9 364 908.37 6.20
Turistas internacionales 7412 039.01 7 895 832.10 6.53
Turistas de internacion 6 992 625.92 7474 162.01 6.89
Turistas fronterizos 419 413.09 421 670.09 0.54
Excursionistas internacionales 1405 773.55 1469 076.27 4.50
Excursionistas fronterizos 1 050 244.82 1119 105.62 6.56
Excursionistas en cruceros 355 528.73 349 970.65 -1.56
Namero de viajeros? 56 637 79 56 315.58 -0.57
Turistas internacionales 17 257.33 17 021.08 -1.37
Turistas de internacion 9 640.28 9939.21 3.10
Turistas fronterizos 7617.05 7 081.87 -7.03
Excursionistas internacionales 39 380.46 39 294.50 -0.22
Excursionistas fronterizos 35 469.63 35 564.40 0.27
Excursionistas en cruceros 3910.84 3730.10 -4.62
Gasto medio® 155.69 166.29 6.81
Turistas internacionales 429.50 463.89 8.01
Turistas de internacion 725.36 751.99 3.67
Turistas fronterizos 55.06 59.54 8.14
Excursionistas internacionales 35.70 37.39 4.73
Excursionistas fronterizos 29.61 31.47 6.27
Excursionistas en cruceros 90.91 93.82 3.21

1/ Los conceptos referentes a saldo e ingresos se expresan en miles de dolares.
2/ Los conceptos referentes a nimero de viajeros se expresan en miles.

3/ Los conceptos referentes a gasto medio se expresan en dolares.

FUENTE: Banco de México y Secretaria de Turismo.

En lo que respecta al turismo egresivo, éste realizd erogaciones por 5 mil 945
millones 863.58 mil dolares en el periodo enero-septiembre de 2012, lo que
representd un aumento de 5.26% con relacion a lo observado en el mismo lapso de
2011. Asimismo, el gasto medio que realizd el turismo de internacion en el exterior

fue de 458.15 dolares, lo que evidencid una disminucion de 3.98%; mientras que el
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gasto medio de los turistas fronterizos fue de 71.12 dolares, cifra 10.41% por encima

de la registrada en el periodo de referencia.

VIAJEROS INTERNACIONALES

-Egresos-
Enero-Septiembre Variacion
Concepto 2011 2012 Relativa (%0)
(A) (B) (B/A)
Egresos” 5 648 557.55 5 945 863.58 5.26
Turistas internacionales 3599 862.66 3785490.21 5.16
Turistas de internacién 3383 873.37 3545 065.95 4.76
Turistas fronterizos 215 989.28 240 424.26 11.31
Excursionistas internacionales 2 048 694.90 2 160 373.37 5.45
Excursionistas fronterizos 2 048 694.90 2 160 373.37 5.45
Nuamero de viajeros? 65 063.86 65 482.22 0.64
Turistas internacionales 10 445.37 11 118.27 6.44
Turistas de internacién 7 092.31 7737.76 9.10
Turistas fronterizos 3 353.06 3380.51 0.82
Excursionistas internacionales 54 618.49 54 363.95 -0.47
Excursionistas fronterizos 54 618.49 54 363.95 -0.47
Gasto medio? 86.82 90.80 4.59
Turistas internacionales 344.64 340.47 -1.21
Turistas de internacion 477.12 458.15 -3.98
Turistas fronterizos 64.42 71.12 10.41
Excursionistas internacionales 37.51 39.74 5.94
Excursionistas fronterizos 37.51 39.74 5.94

1/ Los conceptos referentes a los egresos se expresan en miles de dolares.

2/ Los conceptos referentes a nmero de viajeros se expresan en miles.
3/ Los conceptos referentes a gasto medio se expresan en dolares.

FUENTE: Banco de México y Secretaria de Turismo.
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INGRESOS Y EGRESOS TURISTICOS
-Millones de dolares-
2006-2012

Ingresos

/'
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FUENTE: Banco de México.

En este entorno, durante el periodo de enero-septiembre del afio en curso, la balanza
turistica de México reporté un saldo de 3 mil 419 millones 44 mil 790 ddlares,

cantidad 7.88% superior con respecto al mismo periodo del afio anterior.
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BALANZA TURISTICA
-Miles de délares-
Enero-septiembre

8817 812.56 9364 908.37

5945 863.58
v

5648 557.55

/
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2011 2012
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FUENTE: Banco de México.

Fuente de informacion:
http://www.banxico.org.mx/Sielnternet/consultarDirectoriolnternetAction.do?accion=consultarCuadroAnaliti
co&idCuadro=CA198&sector=1&locale=es

http://www.banxico.org.mx/Sielnternet/consultarDirectoriol nternetAction.do?accion=consultarCuadroAnaliti
co&idCuadro=CA199&sector=1&locale=es

Crece en septiembre 7.1% la llegada de
visitantes internacionales via aérea (Sectur)

El 5 de noviembre de 2012, la Secretaria de Turismo (Sectur) informé que Creci6 en
septiembre 7.1% la llegada de visitantes internacionales via aérea. A continuacion se

presenta la informacion.

Sectur informé que durante septiembre pasado, la llegada de visitantes internacionales
via aérea a nuestro pais aumento 7.1%, en comparacion con el mismo mes del afio

pasado.


http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA198&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA198&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA199&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA199&sector=1&locale=es
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De acuerdo con el Sistema Integral de Operacion Migratoria (SIOM), en septiembre

pasado se registrd un incremento en el nimero de visitantes de 125 nacionalidades.

En el noveno mes del afio, el nimero de estadounidenses y canadienses que llegaron a
nuestro pais via aérea reportdé un crecimiento de 3.7 y 2.2%, respectivamente, en

comparacién con el mismo periodo del afio pasado.

Reino Unido registré un crecimiento de 9.8%, Costa Rica 109.8%, Rusia 103.1%,
Venezuela 61.7%, Israel 49.5%, Panama 46.5%, Chile 38.7%, Argentina 31.4% vy
China 28.9 por ciento.

Paises como Japon también reportaron un incremento en el nimero de visitantes hacia
México durante septiembre al registrar un aumento de 22.4%, Perd 20.9%, Colombia

19.9% y Corea del Sur 16.9%, en comparacion con el mismo periodo del afio pasado.

En términos acumulados, durante los primeros nueve meses de 2012, méas de
8 millones de visitantes internacionales llegaron a México, cifra 6.1% superior a la

reportada en similar lapso del afio previo.

En el periodo enero-septiembre se reportd un incremento en el nimero de visitantes
provenientes de 137 paises, entre los que destaca Rusia con un aumento de 87.3%,
Guatemala con 48.5%, mismo comportamiento lo presentd Venezuela con 47.9%, en

tanto que Brasil, Costa Rica y Pert con 44.3, 33.8 y 28.0%, respectivamente.

Fuente de informacion:
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_233
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942 Reunion del Consejo Ejecutivo de la OMT (Sectur)

El 24 de octubre de 2012, la Secretaria de Turismo (Sectur) dio a conocer el incio de
los trabajos de la 942 Reunidn del Consejo Ejecutivo de la Organizacion Mundial de

Turismo (OMT). A continuacion se presenta la informacion.

La Secretaria de Turismo del Gobierno Federal inauguré en la ciudad de Campeche,
la 942 Reunion del Consejo Ejecutivo de la OMT, maximo drgano rector de la
actividad turistica a nivel internacional, cuyos trabajos tienen como objetivo alinear

estrategias para impulsar el desarrollo de la actividad turistica.

El encuentro se realiza los dias 24 y 25 de octubre y retne a Ministros de Turismo y
representantes de mas de 50 paises, quienes disefiaran estrategias para promover el
crecimiento en el ndmero de turistas a nivel mundial, a través de facilidades
migratorias y eliminacién de visas, lo que permitira generar mas empleos en la

industria a nivel global.

El turismo es una industria prioritaria a nivel mundial que representa el 9% del
Producto Interno Bruto (PIB) internacional. Los pronosticos de la OMT indican que el
turismo va a experimentar un desarrollo en los proximos afios, para alcanzar la cifra
de 1 mil millones de viajeros internacionales al cierre de 2012, y 1.8 mil millones en
2030.

Durante la inauguracion, la titular de la Sectur aseguré que la OMT ha logrado alinear
el esfuerzo de las naciones en favor del turismo, que es importante motor de
desarrollo; ademas, se logro posicionar al turismo dentro de la agenda mundial, al ser
reconocido en la declaratoria de la pasada Cumbre de Lideres del G-20, celebrada en

Los Cabos, Baja California Sur.
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Destaco que en el caso de México, el turismo es una prioridad nacional y gracias al

trabajo unido se construyeron cimientos solidos para el desarrollo de esta industria.

Sefial6 que en esta administracion se lograron apoyos sin precedente al turismo en
materia de inversion publica y privada; frente a retos como la crisis econémica

mundial y el surgimiento del virus AH1IN1.

El Secretario General de la OMT dijo que la seleccion de México para la organizacion
de este encuentro, representa una distincién y un reconocimiento de los paises al
liderazgo que ejerce en materia turistica a nivel internacional. Para obtener la sede,

México contendié con paises como Serbia y Egipto.

“Es un placer estar de nueva cuenta en México, en el estado de Campeche, en un
momento especial como es el fin de una era marcada en el calendario Maya, un

momento significativo para las naciones que integran esta region”, indico.

Destac6 que el apoyo que la administracion del actual Presidente de los Estados
Unidos Mexicanos ha dado al turismo, y recordé que nuestro pais fue sede de las
reuniones del grupo de Ministros de Turismo del T-20 en Mérida y de la reunién de
lideres del G-20 en Los Cabos.

Durante la ceremonia, el Gobernador de Campeche precisé que Campeche agradece la
honrosa distincion de nombrar a la ciudad de San Francisco de Campeche como sede
de estos trabajos; “se trata de un encuentro fundamental para las naciones que

concurren al prestigiado encuentro de la OMT”.

“Hoy el turismo contribuye a mover al mundo, crear oportunidades para enfrentar
desafios, por ello celebramos el ver la decisién de ustedes de cerrar filas en torno a
esta formidable industria mundial que es fuente generadora de ingresos para los

pueblos”, apunto.
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Dijo que los acuerdos alcanzados en esta reunion sera decisivos para fortalecer la
actividad turistica en el mundo, generar progreso y bienestar. Ortega Bernés también
reconocio el liderazgo de la Secretaria de Turismo, Gloria Guevara, para llevar a esta
actividad a un nivel superior, a través de la firma del Acuerdo Nacional por el

Turismo.

Cabe destacar que desde el octubre pasado, Mexico ocupa un lugar en el Consejo
Ejecutivo, que es el maximo drgano deliberativo de la OMT y la instancia en la que se
toman las medidas necesarias para la ejecucion de las decisiones y recomendaciones

de la Asamblea General.

La posicion de México en la OMT ayudara al impulso de politicas en materia de
multidestinos para la region de las Américas, que comprende EI Caribe y los Estados
de habla inglesa y portuguesa, y con ello incrementar el nimero de turistas hacia la
region.

Fuente de informacion:
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_220

Reconocen liderazgo de México en
el sector turistico (SECTUR)

El 25 de octubre de 2012, la Secretaria de Turismo (SECTUR) comunicé que, en el
marco de la clausura de la 942 Reunion del Consejo Ejecutivo de la Organizacion
Mundial del Turismo (OMT), se reconocié a México como referente mundial en el
impulso al turismo. A continuacion se presentan los aspectos relevantes del

comunicado de prensa.

Ministros de Turismo y representantes de mas de 50 paises reconocieron el liderazgo
de México en materia turistica a nivel internacional, en el marco de la clausura de la

942 Reunion del Consejo Ejecutivo de la Organizacion Mundial del Turismo que se


http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_220_
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celebré en la ciudad de Campeche; el Secretario General de la OMT destacd que
México es referente mundial por el impulso decidido que ha dado el gobierno federal

al turismo.

Durante la sesion final del evento, el Secretario General entrego a la Titular de la
SECTUR un reconocimiento al Presidente de México, por las acciones del Gobierno

Federal a favor de esta industria.

“Ha sido notable el liderazgo que ha mostrado México y los resultados son elocuentes
a través del Acuerdo Nacional por el Turismo, confio en que el préximo gobierno
dara continuidad al trabajo para que México sea de los paises mas visitados del

mundo”, agregd el Secretario General de la OMT.

Los trabajos de la 942 Reunidn del Consejo Ejecutivo de la OMT permitieron avanzar
en el disefio de estrategias mundiales para incrementar el flujo de turistas, a través de

facilidades migratorias, la eliminacion de visas y la creacidn de visados regionales.

Durante dos dias, los integrantes del maximo 6rgano rector de Naciones Unidas para
la actividad turistica a nivel internacional, analizaron estrategias para impulsar el

desarrollo de esta industria.

El encuentro permitid evaluar acciones para promover el crecimiento en el nimero de
turistas a nivel mundial, a través de facilidades migratorias y eliminacion de visas, lo

que permitira generar mas empleos en la industria a nivel mundial.

Se dijo que la actividad turistica es alternativa para enfrentar la crisis econdémica que
afecta a diversas regiones del mundo, como motor de desarrollo y fuente para la

generacion de empleos.
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La Titular de la SECTUR recordd que de acuerdo con un estudio elaborado por
Oxford Economics para la OMT, la actividad turistica puede generar hasta 5.1
millones de nuevos empleos en las economias del G-20 en 2015, si los paises aplican

medidas migratorias que faciliten los viajes y el turismo.

Menciond que en el caso de México, en esta administracion se avanzé con medidas
como la aceptacion de la visa estadounidense para el ingreso a territorio nacional, y
dijo que se trabaja en la eliminacién de los visados entre los paises de la Alianza del
Pacifico (México, Chile, Peri y Colombia), lo que sin duda contribuira a incrementar

el nmero de visitantes entre estos paises.

Resalto que en 2011 México alcanzo la cifra historica de 191.5 millones de visitantes
nacionales y extranjeros, y segun las proyecciones, este afio cerrard con mas de 200
millones de viajeros; si se mantiene esta tendencia en 2013 se podria mantener de

manera positiva.

El turismo es una industria prioritaria que representa el 9% del Producto Interno Bruto
mundial. Los pronoésticos de la OMT indican que el turismo va a experimentar un
desarrollo sostenido en los proximos afios, llegando a 1 mil millones de viajeros

internacionales en 2012 y 1.8 mil millones en 2030.

Se destaco la importancia del turismo en la economia y el empleo mundial, ya que
contribuye con una derrama de 6 mil millones de dodlares, el turismo representa 8%
del empleo mundial; se estima que cada puesto de trabajo en la industria del turismo

fomenta la creacion de dos puestos de trabajo en otros sectores.

Ademas, el turismo emplea seis veces mas personas que el sector manufacturero de
los automoviles, cuatro veces mas que el sector minero, y un tercio mas que el sector

financiero.
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En el encuentro, el Secretario de Turismo del Estado de Campeche agradecio la visita
de los integrantes de la OMT Yy dijo que su estado fue un orgulloso anfitrién de los
trabajos de este encuentro internacional. Dijo que en ocasion de la reunion, la

ocupacion hotelera en Campeche reportdé un comportamiento positivo.

El Ministro de Turismo de Kenia habl6 de las riquezas de México y particularmente
del estado de Campeche, a través de la cultura Maya, que es importante legado para
humanidad. También se sumd al reconocimiento a la titular de la SECTUR, por las

estrategias desarrolladas para el impulso al turismo.

El Ministro de Turismo de Rumania resaltd que la reunion de Campeche superdé las
expectativas, y dijo que México ha logrado colocar al turismo en un primer nivel

internacional.

El pleno determind que Rumania ocupara la presidencia temporal del Consejo

Ejecutivo, mientras que la vicepresidencia serd ocupada por Jamaica.

Durante la sesion, los paises asistentes eligieron a Serbia como sede de la proxima

reunion del Consejo Ejecutivo de la OMT, a celebrarse en 2013.

Fuente de informacion:
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_223
Para tener acceso a informacién relacionada visite:
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin 221
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_220
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin 219

Indicadores Trimestrales de la Actividad Turistica,
durante el Segundo Trimestre de 2012 (INEGI)

El 15 de noviembre de 2012, el Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI)
dio a conocer los resultados de los Indicadores Trimestrales de la Actividad Turistica

(ITAT) para el segundo trimestre abril-junio de 2012. Dichos indicadores son


http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_223_
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_221_
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_220_
http://www.sectur.gob.mx/es/sectur/Boletin_219_
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elaborados en el contexto del Comité Técnico Especializado de Estadisticas
Econdmicas del Sector Turismo (CTEEEST).

Los ITAT son indicadores de coyuntura que ofrecen un panorama de la evolucion
macroecondmica trimestral de las actividades relacionadas con el turismo, con datos
de diversas fuentes de informacion oportuna y con una agregacion similar a la
difundida en la CSTM*. Con ello se fortalece la informacidn estadistica que permite
conocer mas oportunamente el comportamiento y tendencia del Producto Interno
Bruto Turistico, que es complementado con el Indicador Trimestral del Consumo
Turistico Interior, apoyando asi el analisis y la toma de decisiones de este importante

sector.

Principales Resultados

CUADRO RESUMEN 3
INDICADOR TRIMESTRAL DEL PIB TURISTICO Y CONSUMO TURISTICO INTERIOR
DURANTE EL SEGUNDO TRIMESTRE DE 2012

-Variacion porcentual real respecto al mismo trimestre de un afio antes-

PIB Turistico Consumo Turistico Interior
Total | Bienes | Servicios | Total | Interno | Receptivo
3.2 0.0 3.7 4.1 2.1 18.3

Indicador Trimestral del Producto Interno Bruto Turistico (ITPIBT)

En su comparacién anual, los resultados del ITPIBT indican que el nivel en el
segundo trimestre de 2012 fue superior en 3.2% al observado en igual trimestre de
2011.

“1 INEGI. Cuenta Satélite del Turismo de México 2006- 2010. México: INEGI, 2012.
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INDICADOR TRIMESTRAL DEL PIB TURISTICO
AL SEGUNDO TRIMESTRE DE 2012
- Indice base 2003=100 -

125
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FUENTE: INEGI.

Las graficas siguientes ilustran los movimientos de las actividades de servicios y
bienes relacionados con el turismo. Cabe sefialar que los servicios ofertados a los
turistas nacionales y extranjeros avanzaron 3.7% en el trimestre de referencia, siendo

este rubro el de mayor participacion en la conformacién del PIB turistico.
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INDICADOR TRIMESTRAL DEL PIB TURISTICO DE SERVICIOS
AL SEGUNDO TRIMESTRE DE 2012
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INDICADOR TRIMESTRAL DEL PIB TURISTICO DE BIENES
AL SEGQNDO TRIMESTRE DE 2012
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Indicador Trimestral del Consumo Turistico Interior (ITCTI)

En cuanto al Indicador Trimestral del Consumo Turistico Interior, es decir el del
consumo de los individuos que viajan dentro del pais, sin importar su lugar de
residencia, éste crecidé 4.1% a tasa anual en el trimestre abril-junio de 2012. Por
componentes, el consumo que ejercen los turistas con residencia en el pais (interno)
reportd un incremento de 2.1%, y el otro constituido por el gasto que efectdan los

extranjeros (turismo receptivo) registré un avance de 18.3 por ciento.

Durante el periodo enero-junio de este afio, la tasa de crecimiento anual del ITCTI fue

de 4.6 por ciento.

INDICADOR TRIMESTRAL DEL CONSUMO TURISTICO INTERIOR
AL SEGQNDO TRIMESTRE DE 2012
- Indice base 2003=100 -
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FUENTE: INEGI.

Fuente de informacion:
http://www.inegi.org.mx/inegi/contenidos/espanol/prensa/comunicados/itat.pdf
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El turismo internacional mantiene su fortaleza
a pesar de la incertidumbre econémica (OMT)

El 5 de noviembre de 2012, en Madrid, Espafia, la Organizacion Mundial del Turismo
(OMT) afirm6 que, de acuerdo con el ultimo informe del Barometro OMT del
Turismo Mundial, las llegadas de turistas internacionales crecieron 4% entre enero y
agosto de 2012, en comparacion con el mismo periodo de 2011. La resistencia del
turismo internacional en una economia que continGa siendo incierta se confirma,

ademas, por los datos positivos de los ingresos y el gasto por turismo.

PANORAMA MUNDIAL DE LLEGADAS DE TURISMO
INTERNACIONAL PARA 2012

Millones de turistas Variacion porcentual

—— Promedio a largo plazo.
FUENTE: World Tourism Organization (UNWTO).

El nimero de turistas internacionales en el mundo crecié 4% entre enero y agosto de
2012, en comparacion con los mismos ocho meses de 2011 (28 millones mas). Con un
récord de 705 millones de turistas hasta agosto de 2012, la OMT confia todavia en
que para final de este afio habran viajado por el mundo mil millones de turistas

internacionales.
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“Este crecimiento es muy positivo a la luz de la situacion econdmica mundial.
Debemos mantenernos cautelosos, no obstante, puesto que hemos observado también
algunos meses mas débiles durante el afio, una tendencia que podria volver a

manifestarse en lo que queda de ano”, afirmo6 el Secretario General de la OMT.

El crecimiento disminuyd en junio (+2.7%) y julio (+1.4%) frente a los cinco
primeros meses del afio (con una media del 5%), aunque se recuperd en agosto con un
4%, un resultado positivo para un mes en el que el turismo internacional alcanza el

maximo volumen del afio.

La OMT espera un crecimiento de entre el 3 y el 4% para el afio en su conjunto,

aunque prevé una ligera recesion de la demanda en 2013 (entre +2 y 4%).

Las economias emergentes vuelven a situarse a la cabeza

Las economias emergentes (+5%) han vuelto a situarse claramente al frente en

comparacion con las avanzadas (+4%).

DESTINOS INTERNACIONALES EN ECONOMIAS
EMERGENTES Y AVANZADAS

Llegadas de turismo internacional Variacién porcentual
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0
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* Enero-agosto.
FUENTE: World Tourism Organization (UNWTO).
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Por regiones, el crecimiento fue mas acentuado en Asia y el Pacifico y en Africa,
seguidas de las Américas y Europa. Oriente Medio sigue dando muestras de

recuperacion, con resultados especialmente prometedores en Egipto.

— Europa (+3%) consolidé su crecimiento récord de 2011, a pesar de la
persistencia de la inestabilidad econdmica en la eurozona. Los resultados
fueron superiores al promedio en Europa Central y del Este (+9%), se
mantuvieron en linea con el promedio de la Europa Occidental (+3%), pero
fueron comparativamente mas modestos en la Europa Meridional y
Mediterranea (+1%) — una de las subregiones europeas que mejores
resultados habian tenido en 2011 —, asi como en la Europa Septentrional
(+0.2%).

TURISMO INTERNACIONAL POR SUBREGION
-Variacion porcentual con respecto al mismo periodo del afio anterior-
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FUENTE: World Tourism Organization (UNWTO).

— EIl Sureste Asiatico y Asia Meridional (ambas con +8%) se situaron en primera
linea en Asia y el Pacifico (+7%), seguidas del Noreste Asiatico (+7%), donde

se reflejé la clara recuperacion de los mercados emisor y receptor de Japon. El
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crecimiento fue claramente positivo en Oceania (+5%) en comparacion con el
conjunto del afo 2011 (+1%).

— En las Américas (+4%), América Central (+7%) y América del Sur (+6%)
siguieron arrojando resultados notables, y el crecimiento en el Caribe (+5%)
fue también significativo. Las llegadas de turistas internacionales crecieron un

3% en América del Norte.

— En Africa (+6%), la recuperacion de Tunez se refleja claramente en los
resultados del Norte de Africa (+10%), al igual que el repunte de Egipto incide
en Oriente Medio (-1% en comparacion con un declive del 7% en 2011). Los
destinos del Africa Subsahariana (+4%) siguieron arrojando resultados muy
positivos, consolidandose los saludables indices de crecimiento de los pasados

afios.
Los ingresos y el gasto por turismo también se incrementan

Entre los 10 paises con mayores ingresos por turismo internacional, el crecimiento fue
significativo en la primera parte de 2012 (de los seis a los nueve primeros meses) en
Hong Kong (China) (+17%), Estados Unidos de Norteamérica (+8%), Alemania
(+7%), Francia (+5%) y el Reino Unido (+4%). Otros varios destinos importantes
incrementaron sus ingresos en porcentajes de dos digitos, como Japén (+48%), Suecia
(+26%), Sudéafrica (+26%), Republica de Corea (+26%), India (+23%), Polonia
(+19%), Tailandia (+17%), Federacion de Rusia (+16%), Egipto (+13%), Republica
Checa (+13%), Taiwan (provincia de China) (+11), Singapur (+10%) y Croacia
(+10%).

Entre los 10 principales mercados internacionales en términos de gasto en viajes al
extranjero, el crecimiento fue significativo en la primera parte de 2012 (de los seis a

los nueve primeros meses) en China (+30%), Federacion de Rusia (+15%), Estados
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Unidos de Norteamérica (+9%), Canada (+6%), Alemania (+5%) y Australia (+4%),
asi como en Japon, donde un incremento del 7% confirma la recuperacion de este
importante mercado. Después del declive sufrido en los ultimos afios, el Reino Unido
registré un modesto crecimiento del 2% en el gasto turistico, mientras que tanto Italia

como Francia experimentaron un descenso del nivel de gasto en viajes al extranjero.

Otras grandes economias avanzadas que mostraron un crecimiento significativo
fueron Austria (+16%), Bélgica (+13%), Suiza (+11%) y Noruega (+11%). Entre las
economias emergentes, ademas de China y Rusia, también registraron incrementos de
dos digitos en el gasto Polonia (+22%), Malasia (+18%), Argentina (+16%), Filipinas
(+14%), India (+11%) e Indonesia (+10%).

Fuente de informacion:
http://www2.unwto.org/es/press-release/2012-11-08/el-turismo-internacional-mantiene-su-pujanza-pesar-de-la-
incertidumbre-econ

http://dtxtq4dw60xgpw.cloudfront.net/sites/all/files/pdf/international tourist arrivals by subregion sept2012 1.

pdf

Remesas Familiares (Banxico)

El 1° de noviembre de 2012, el Banco de México (Banxico) informé que, durante el
periodo enero-septiembre de 2012, las remesas del exterior de los residentes
mexicanos en el extranjero sumaron 17 mil 266.75 millones de ddlares, monto 0.30%

inferior al reportado en el mismo lapso de 2011 (17 mil 318.43 millones de dolares).


http://www2.unwto.org/es/press-release/2012-11-08/el-turismo-internacional-mantiene-su-pujanza-pesar-de-la-incertidumbre-econ
http://www2.unwto.org/es/press-release/2012-11-08/el-turismo-internacional-mantiene-su-pujanza-pesar-de-la-incertidumbre-econ
http://dtxtq4w60xqpw.cloudfront.net/sites/all/files/pdf/international_tourist_arrivals_by_subregion_sept2012_1.pdf
http://dtxtq4w60xqpw.cloudfront.net/sites/all/files/pdf/international_tourist_arrivals_by_subregion_sept2012_1.pdf
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REMESAS DE TRABAJADORES
—Transferencias netas del exterior—
Millones de dolares

25566.83 26 049.63 2513855

22 802.97
2124470 21 271.19

17 266.75

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012*

* Enero-septiembre.
FUENTE: Banco de México.

Durante el periodo de enero-septiembre de 2012, del total de remesas del exterior, el
97.60% se realizd a traves de transferencias electronicas, lo que significo una
disminucion de 0.39% con respecto al mismo periodo de 2011. Asimismo, el 0.85%
de ellas se efectu6 mediante Money Orders, mismas que registraron una disminucién
de 5.03%; vy el 1.54% se realizo en efectivo y especie, 1o que representd un aumento

de 9.35 por ciento.

Por otra parte, durante el periodo enero-septiembre de 2012, el promedio de las
remesas se ubico en 318.81 dolares, cantidad 3.57% inferior a la registrada en el

mismo lapso del afio anterior (330.62 dolares).
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REMESAS FAMILIARES

-Millones de délares-

Enero-Septiembre Variacion
Concepto 2011 2012 Relativa
(A) (B) (B/A)

Remesas Totales” 17 318.43 17 266 75 -0.30
Transferencias Electronicas 16 919.90 16 853.20 -0.39
Money Orders 154.60 146.82 -5.03
Cheques Personales 0.00 0.00 n.d.
Efectivo y Especie 243.93 266.73 9.35
NGmero de Remesas Totales? 52.38 54.16 3.39
Transferencias Electronicas 51.49 53.27 3.47
Money Orders 0.32 0.30 -6.00
Cheques Personales 0.00 0.00 n.d.
Efectivo y Especie 0.57 0.59 2.25
Remesa promedio® 330.62 318.81 -3.57
Transferencias Electronicas 328.60 316.34 -3.73
Money Orders 486.84 491.90 1.04
Cheques Personales 0.00 0.00 n.d.
Efectivo y Especie 425.12 454.62 6.94

Nota: Las cifras de remesas familiares tienen el caracter de preliminar y estan sujetas a revisiones

posteriores.

1/ Los conceptos referentes a remesas totales se expresan en millones de dolares.

2/ Los conceptos referentes a nimero de remesas se expresan en millones de operaciones.
3/ Los conceptos referentes a remesa promedio se expresan en dolares.

n.d.: = no disponible.
FUENTE: Banco de México.

Remesas mensuales

Durante septiembre de 2012, las remesas del exterior ascendieron a 1 mil 663.68

millones de doélares, cifra 11.85% menor a la observada en el mes inmediato anterior

(1 mil 887.31 millones de dodlares), 6.85% menor con respecto a diciembre pasado

(1 mil 786.03millones de ddlares) y 20.24% menor si se le compara con septiembre de

2011 (2 mil 85.97 millones de délares).
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REMESAS MENSUALES
—Transferencias netas del exterior—
Millones de doélares
2010-2012
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) 1860.22
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) 202231
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0172183
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1 1663.68

J1323.82
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FUENTE: Banco de México.

INGRESOS POR REMESAS FAMILIARES

2011 2012
Diciembre Junio Julio Agosto Septiembre

Remesas Totales 1786.03 2092.88 1.860.22 1887.31 1 663.68
(Millones de dolares)

Money Orders 20.62 16.23 17.29 15.88 11.75

Cheques Personales 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Transferencias Electrénicas 1701.12 2 045.28 1803.82 1845.14 1628.22

Efectivo y Especie 64.29 31.38 39.10 26.30 23.72
Namero de Remesas Totales | g gg1 71 | 630002 | 591276 620888 | 5617.09
(Miles de operaciones)

Money Orders 42.86 32.24 35.09 32.90 25.37

Cheques Personales 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Transferencias Electrénicas 5772.03 6 191.07 5798.35 6 115.51 5543.55

Efectivo y Especie 166.82 76.71 79.32 60.47 48.17
Remesa Promedio Total 297.85 332.20 314.31 303.97 296.18
(Dolares)

Money Orders 481.02 503.27 492.74 482.59 463.17

Cheques Personales 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Transferencias Electrénicas 294,72 330.36 311.09 301.71 293.71

Efectivo y Especie 386.59 409.02 492.98 434,93 492.31

Nota: Las cifras de remesas familiares tienen el cardcter de preliminar y estdn sujetas a revisiones
posteriores.
FUENTE: Banco de México.
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Remesas por Entidad Federativa

Las remesas totales del exterior durante los primeros nueve meses de 2012 se
distribuyeron, en su mayor parte, en las siguientes entidades federativas: Michoacan,
1 mil 695.0 millones de dolares (9.8%); Guanajuato, 1 mil 647.0 millones de dolares
(9.5%); Jalisco, 1 mil 442.5 millones de dolares (8.4%); Estado de México, 1 mil
204.1 millones de ddlares (7.0%); Puebla, 1 mil 70.7 millones de dolares (6.2%);
Oaxaca, 1 mil 65.7 millones de dolares (6.2%); Guerrero, 934.8 millones de ddlares
(5.4%), Veracruz, 913.2 millones de ddlares (5.3%); Distrito Federal, 827.3 millones
de dolares (4.8%) e Hidalgo, 562.9 millones de dolares (3.3%). Cabe puntualizar que

estas 10 entidades federativas concentraron el 65.9% de las remesas totales.

REMESAS FAMILIARES POR ENTIDAD FEDERATIVA
-Millones de ddlares-
Enero-septiembre 2012

1647.0
1695.0

14425

-
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~
—

FUENTE: Banco de México.
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ESTRUCTURA PORCENTUAL DE LAS REMESAS
FAMILIARES POR ENTIDAD FEDERATIVA
Enero-septiembre 2012
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FUENTE: Banco de México.

Fuente de informacion:
http://www.banxico.org.mx/Sielnternet/consultarDirectoriolnternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico
&idCuadro=CAl1&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/Sielnternet/consultarDirectoriolnternetAction.do?accion=consultarCuadro&idCuad
ro=CE81&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/Sielnternet/consultarDirectoriolnternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico
&idCuadro=CA79&sector=1&locale=es

Registran remesas su mayor caida anual
de los ultimos tres afios (BBVA Research)

El 1° de noviembre de 2012, la seccién de Analisis Economico de BBVVA Research
publico en su Flash Migracion el documento Registran remesas su mayor caida anual

de los ultimos tres afios. A continuacion se incluye el contenido.

El Banco de México (Banxico) dio a conocer que entraron al pais 1 mil 663.7
millones de dolares en remesas en septiembre de este afio, lo que representd una
disminucion a tasa anual de 20.2%, la segunda mas alta desde 1995 cuando se

empieza a tener registro mensual de los ingresos por remesas, solo superada por


http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA11&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA11&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadro&idCuadro=CE81&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadro&idCuadro=CE81&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA79&sector=1&locale=es
http://www.banxico.org.mx/SieInternet/consultarDirectorioInternetAction.do?accion=consultarCuadroAnalitico&idCuadro=CA79&sector=1&locale=es
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octubre de 2009, cuando disminuyen 35.7%. El nimero de operaciones cay0 6.2% y

la remesa promedio se redujo 15.0%. En pesos reales, descontando la inflacion, las
remesas disminuyeron poco mas de 23 por ciento.

FLUJOS ACUMULADOS EN 12 MESES DE REMESAS A MEXICO
-Millones de délares-

30 000 ~ 26 058.8
Dic 2007
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FUENTE: BBVA Research con cifras de Banxico.

Dic 2005

Dic 2006
Dic 2007
Dic 2008
Dic 2009
Dic 2010
Dic 2011

Se anticip0 ue en septiembre habria una fuerte contraccion de las remesas en dolares,

mayor a la observada en el mes de agosto pasado. Como se sefialo, las razones
principales que consideramos explican esta situacién son tres:

1) Un efecto comparacion, debido a que en septiembre del afio anterior el tipo de
cambio (pesos por dolar) aumenté méas de 6% respecto del mes previo, situacion
que aunada a la tendencia positiva en el empleo de los migrantes mexicanos en
Estados Unidos de Norteamérica llevo a recibir remesas extraordinarias ese mes

donde tuvieron un crecimiento de 21.4% a tasa anual, la mayor desde 2007.
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2) Apreciacion del tipo de cambio en septiembre de 2012, al registrar una
disminucion de 1.5% en relacion con el mes previo y de mas de 7% si se
compara con junio de este mismo afo. Esto desincentivo los envios por remesas
puesto que los migrantes al saber que sus remesas al transformarlas en pesos

valen menos tienen menos incentivos a enviar remesas.

3) Debilidad en el empleo de los migrantes mexicanos. Si bien cifras preliminares
indican que en septiembre el empleo de los migrantes mexicanos en Estados
Unidos de Norteamérica pudo haber aumentado, aun se encuentra por debajo de
los niveles que tenia en el primer semestre del afio y hay sectores en los que el
empleo de los migrantes mexicanos en Estados Unidos de Norteamérica se
mantiene débil o se encuentra disminuyendo como: construccion, agricola,

manufacturas, hosteleria y esparcimiento.

REMESAS FAMILIARES A MEXICO

-Variacion porcentual anual en millones de délares-
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FUENTE: BBVA Research con cifras de Banxico.
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FLUJO MENSUAL DE REMESAS HACIA MEXICO

-En délares y en pesos-
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FUENTE: BBVA Research con cifras de Banxico.

Fuente de informacion:

http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/121101 FlashMigracionMexico 22 tcm346-
360710.pdf?ts=5112012

El mercado de remesas nacionales en México:
oportunidades y retos 2012 (CEMLA)

El 3 de octubre de 2012, el Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos
(CEMLA) y la Comisién Nacional Bancaria y de Valores (CNBV) dieron a conocer
los principales resultados del informe EI mercado de remesas nacionales en México:
Oportunidades y retos, el cual fue presentado en la sede del CEMLA en un evento
presidido por el Director General del CEMLA, y por el Presidente de la CNBV.


http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/121101_FlashMigracionMexico_22_tcm346-360710.pdf?ts=5112012
http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/121101_FlashMigracionMexico_22_tcm346-360710.pdf?ts=5112012
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El estudio fue llevado a cabo por especialistas del CEMLA, la CNBV, el Fondo
Multilateral de Inversiones (FOMIN) del Banco Interamericano de Desarrollo (BID),

el Banco Mundial (BM) y por un consultor internacional.

El informe contiene un analisis sobre el mercado de remesas nacionales o de envios
de dinero dentro de México. Dicho mercado se origina de la significativa migracion
interna en el pais asociada a la busqueda de mejores oportunidades de empleo e
ingresos, y de los envios de dinero de estos migrantes a sus familiares en sus lugares
de origen. El estudio de referencia analiza de manera integral la situacion del mercado

interno de remesas.

Los principales objetivos del estudio son los siguientes:

I. Obtener informacién util para el sector financiero de México vy, en general,
para la industria de remesas nacionales sobre distintos aspectos de tales flujos

y de los remitentes de esos envios.

ii. Identificar las necesidades de los clientes de los servicios de remesas
nacionales, asi como las oportunidades de negocio que ofrece este mercado y

los nuevos canales que pueden utilizarse para la provision de esos servicios.

hii. Identificar los retos que enfrenta este mercado para modernizarse y para crear
nuevos productos y servicios para los remitentes y receptores de las remesas
nacionales, y para lograr que dichos flujos se canalicen de manera creciente a

través del sistema financiero mexicano.

iv. Derivar recomendaciones que contribuyan a un mayor desarrollo del mercado
formal de remesas nacionales, a su mayor eficiencia y a una creciente inclusion

financiera.
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Entre los hallazgos del estudio sobresalen los siguientes:

— En 2010 habia en México 19.7 millones de habitantes que residian en una
entidad distinta a la de su nacimiento, cifra equivalente al 17.6% de la

poblacion del pais.

— EI mercado potencial de remesas nacionales podria alcanzar hasta cuatro
millones de remitentes en México y el monto potencial anual de tales envios
internos podria resultar cercano a 60 mil millones de pesos. Un segmento de
tales transferencias se efectla mediante mecanismos que podrian considerarse

informales.

— Los estados de Oaxaca, Chiapas y Veracruz sobresalen como receptores de
remesas nacionales. Ademas, existen corredores de remesas que se distinguen
claramente. Asi, por ejemplo, las remesas originadas en el Distrito Federal se
dirigen principalmente a Oaxaca, Puebla y Guerrero, y la mayoria de los envios

desde Nuevo Leon los reciben San Luis Potosi y Veracruz.

— Se estima que, en promedio, los remitentes de remesas nacionales efecttan
17 envios al afio y que su monto promedio se sitda en 1 mil 230 pesos por
transferencia. Asimismo, entre los remitentes el porcentaje de mujeres supera

ligeramente al de hombres.

— Al igual que ocurre con las remesas internacionales que recibe el pais, los
principales receptores de remesas nacionales son los padres del remitente,

seguidos por la pareja.

— Hasta ahora, la poblacion emisora de remesas nacionales ha tenido un acceso

limitado al sistema financiero formal, ya que no obstante que frecuentemente
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llevan a cabo una amplia gama de pagos, éstos los efecttan principalmente en

efectivo.

El costo promedio de la remesa nacional promedio es de casi 70 pesos, lo que

implica un costo por envio de 5.5 por ciento.

El 40% de los remitentes de remesas nacionales hacen un uso frecuente de
tecnologia que potencialmente puede utilizarse para efectuar transacciones

financieras, tales como el internet y el teléfono mévil.

Los resultados de las encuestas recabadas por este estudio indican que
alrededor del 36% de los remitentes de remesas nacionales tienen disposicion
para dejar de usar las transferencias en efectivo. Dicho grupo incluye a: a)
aquellos que ya tienen acceso a productos financieros; b) los que son mas
activos tecnoldgicamente; c) los que realizan pagos a través de un banco; y

d) los que realizan giros con mayor frecuencia.

La oferta de la industria de remesas internas esta relativamente concentrada en
un nimero reducido de instituciones, mismas que efectian mas de la mitad de
las operaciones del mercado formal. Ahora bien, recientemente la banca ha ido

fortaleciendo su posicionamiento comercial.

En general, puede considerarse que en el pais hay una industria de remesas
nacionales que asigna una gran importancia al cumplimiento del marco legal,
pero que tiene un desarrollo incipiente en cuanto a la variedad de productos
ofrecidos, la intermediacion financiera que lleva a cabo con sus productos y el
aprovechamiento de sus sistemas de informacion para captar el perfil y las
necesidades del remitente de remesas. Asimismo, dicha industria enfrenta el
reto de modificar la cultura en el pais de enviar las remesas nacionales en

efectivo.
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La iniciativa del estudio

Este estudio se llevé a cabo en el marco del Programa de Aplicacion de los Principios
Generales para los Mercados de Remesas de America Latina y el Caribe, que es
financiado con recursos del FOMIN (miembro del Grupo BID) y del CEMLA y que

cuenta con el apoyo técnico del Banco Mundial.

Este Programa reconoce que las remesas son muy importantes para mejorar los
niveles de vida de millones de familias receptoras, por lo que en un esfuerzo conjunto
con los bancos centrales y demés autoridades financieras de los paises de la region,
busca fomentar que los mercados de remesas sean transparentes, eficientes,
competitivos y accesibles. Lo anterior favorece la disminuciéon del costo de estos
envios, en beneficio de los remitentes y receptores de los recursos. A la fecha, este
programa ha brindado apoyo y asesoria a las autoridades de Colombia, Costa Rica,
Brasil, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua, Panama, Paraguay, Perd y la

Republica Dominicana.

Introduccion

Este informe contiene un andlisis sobre el mercado de remesas nacionales en México
que persigue, entre otros, los siguientes propositos: identificar las necesidades de los
usuarios o clientes de esos servicios, asi como identificar oportunidades de negocio
para esta industria; presentar algunos ejercicios de cuantificacion del tamafio potencial
de este mercado; y evaluar la oferta y la demanda de estos servicios considerando
distintas opciones para los intermediarios. ElI documento también muestra los retos
que enfrenta este mercado para modernizarse y para lograr que se reduzca el nimero
de transacciones que se llevan a cabo mediante canales no reglamentados. El estudio
también plantea algunas recomendaciones para un mejor aprovechamiento del

mercado de remesas nacionales.
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El mercado de remesas nacionales se ha originado en buena medida por una
significativa migracién laboral interna que ha ocurrido durante un periodo de un
rapido proceso de modernizacion financiera. Asi, tanto la industria financiera bancaria
como la no bancaria han avanzado en su proceso de modernizacion y en fortalecer la
inclusion financiera. En este escenario de transformacion, el envio nacional de dinero
es un fendmeno poco analizado tanto por la misma industria financiera como por las
entidades reguladoras. El tamafio de este mercado, su grado de inclusion y los retos
que enfrentan quienes envian dinero o quienes lo intermedian son factores que hasta

ahora han sido so6lo parcialmente estudiados.

En este marco de referencia, este trabajo persigue aportar informacion que sea Util
para el sector financiero de México y para las autoridades correspondientes sobre
distintos aspectos de los flujos de remesas nacionales. En general, el documento busca
contribuir a que los proveedores de estos servicios identifiquen y maximicen nuevos
canales para la provision de los servicios de remesas nacionales, considerando incluso
medios no tradicionales como son los corresponsales bancarios o los servicios
financieros mdviles en la recepcion de tales recursos. Se considera que este estudio
puede aportar informacion para identificar modelos de negocios rentables,
incrementar la inclusién financiera mediante la creacion de productos y servicios
financieros y lograr que esos flujos de remesas internas se mantengan de manera

creciente dentro del sistema financiero mexicano.

Objetivos

El trabajo representa un esfuerzo por dimensionar el mercado de remesas nacionales
en México y para identificar las distintas caracteristicas de la operacion de ese
mercado. Las oportunidades potenciales que ofrece dicho mercado son amplias
considerando que las cifras del Censo de Poblacion y Vivienda, 2010, indican que ese

ano 19.7 millones de mexicanos residian en una entidad distinta a la de su nacimiento.
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Dicha migracion interna es un primer indicador del mercado potencial de remesas

internas.

En general, el entorno en que se efectlan las transferencias de dinero nacional o
internacional estd determinado por las preferencias y necesidades de quienes envian y
reciben remesas; por su conocimiento de los distintos aspectos de ese mercado,
incluyendo los costos de los envios y las caracteristicas del servicio ofrecido; el marco
legal que establece las reglas de funcionamiento y de las operaciones de los
proveedores de tales servicios y las distintas capacidades de la industria
intermediadora (ver cuadro: Principales aspectos del entorno de las transferencias de
dinero). Un objetivo importante de politica econdmica para este mercado es que haya
eficiencia en el proceso de transferencia de dinero y una plena inclusion al sistema
financiero de los que envian y reciben los fondos. El logro de lo anterior contribuye
de manera significativa al desarrollo econémico de un pais, ya que se facilita el
proceso de transferencia de recursos, las transacciones se llevan a cabo a costos bajos
y se acrecientan los activos financieros de los que envian, reciben y hacen la

intermediacion.

Para analizar los distintos aspectos del mercado de remesas nacionales de dinero, se
efectu6 un trabajo detallado de investigacion de campo, que combind distintas

metodologias y fuentes de informacién. En particular:

a) Se llevo a cabo una revision documental que incluyé las estadisticas censales
de poblacion, un anélisis del marco legal que regula el envio de dinero dentro

del pais y la literatura existente sobre la tematica.

b) Se aplicaron técnicas cuantitativas en la elaboracion y aplicacion de una

encuesta.
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c) Se aplicaron técnicas cualitativas mediante entrevistas a migrantes nacionales,
y
d) Se realizaron entrevistas con los distintos proveedores de servicios de la

industria de transferencias nacionales.

En general, los datos muestran lo siguiente:

a)

b)

d)

En 2010, en México habia 19.7 millones de mexicanos que residian en una
entidad federativa distinta a la de su nacimiento. Dicha migracion interna

comprendio al 17.6% de la poblacion del pais.

Los resultados del estudio sugieren que posiblemente el mercado potencial de
remesas nacionales podria alcanzar hasta cuatro millones de personas en
México y que el monto potencial anual de tales remesas internas podria resultar
cercano a 60 mil millones de pesos. Un segmento de tales transferencias se
efectian mediante mecanismos no reglamentados que podrian considerarse

informales.

Se estima que, en promedio, los remitentes de remesas nacionales efectian 17
envios al afio y que el monto promedio enviado se sitia entre 1 mil 200 y
1 mil 300 pesos por transferencia. Asimismo, entre los remitentes el porcentaje
de mujeres supera ligeramente al de hombres y dichas mujeres son

relativamente jovenes.

Hasta ahora la poblacién emisora de remesas nacionales ha tenido un acceso
limitado al sistema financiero formal. Ello, no obstante que frecuentemente

Ilevan a cabo una amplia gama de pagos.
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e)

f)

9)

h)

El costo de la remesa nacional promedio (1 mil 230 pesos) es de alrededor de

70 pesos.

Alrededor del 40% de los remitentes de remesas nacionales hacen un uso
frecuente de tecnologia que potencialmente puede utilizarse para efectuar

transacciones financieras, tales como el internet y el teléfono movil.

Los resultados de las encuestas recabadas por este estudio indican que
alrededor del 36% de los remitentes de remesas nacionales tienen disposicion
para dejar de usar las transferencias en efectivo. Dicho grupo incluye:
i) aquellos que ya tienen acceso a productos financieros; ii) los que son mas
activos tecnologicamente; iii) los que realizan sus pagos por medio de un

banco; y iv) los que realizan giros con mayor frecuencia.

La oferta de la industria de remesas internas esta relativamente concentrada en
un numero reducido de instituciones, mismas que efectlan mas de la mitad de
las operaciones del mercado formal. Ahora bien, recientemente la banca ha ido

fortaleciendo su posicionamiento comercial.

Los proveedores de servicios de envios nacionales enfrentan diversos retos,
pero sobresalen dos: cumplir con el marco legal que rige a tales transacciones y

modificar la cultura en el pais de enviar las transferencias en efectivo.



1222

Comisién Nacional de los Salarios Minimos

PRINCIPALES ASPECTOS DEL ENTORNO DE LAS TRANSFERENCIAS DE DINERO

Caracteristicas de los Papel del marco legal en . Papel_de los
Mercado . e e . intermediadores en
emisores receptores relacion con los requisitos de: .
cuanto a:
Tamafio del Perfil — Proteccidn contra fraude Servicios ofrecidos
mercado Preferencia de envio — Autorizaciéon para efectuar Tipo y nivel de
Distribucion Necesidades de giro transferencias intermediacion
NUmero de Nivel de educacion | — Posesion de cuentas financiera
emisores financiera — Creacion y gestion de una red Marco legal
Cuota de Acceso financiero de pagadores, subagentes o Sistemas tecnoldgicos
mercado de los Canales de acceso corresponsales Sistemas informaticos
proveedores (conveniencia) — Introduccion de innovaciones Inclusion financiera
del servicio tecnoldgicas Estructura de costos
— Proteccidn al consumidor

FUENTE: CEMLA.

La organizacion de este Informe esta dividida de la siguiente manera: la primera parte
ofrece una descripcion del comportamiento de la migracion interna o nacional y de los
proveedores de servicios de remesas nacionales. En la segunda seccion se presenta
una caracterizacion de los migrantes nacionales que envian dinero, considerando los
resultados de una encuesta recabada en dichos migrantes, la cual fue complementada
con entrevistas cualitativas. La caracterizacion del migrante que envia remesas
nacionales considera su perfil sociodemogréafico y econémico, los servicios de giros
que utiliza y sus vinculos con el sistema financiero, con el sistema de pagos y con la
tecnologia que podria participar en el envio de remesas nacionales. Este analisis
facilitd efectuar una evaluacion del grado de eficiencia del mercado de remesas
nacionales y del acceso a los servicios financieros con que cuentan los remitentes. En
la tercera seccion del estudio se identifica a los principales proveedores en este
mercado y se presentan algunos indicadores sobre el grado de competencia en el
envio de dinero. Ademas, se mide el nivel de participacion de esta industria con
relacion al nimero estimado de migrantes que envian dinero. La cuarta seccion del
Informe identifica algunos de los principales retos que enfrenta esta industria en
términos de eficiencia y de inclusion financiera. La ultima seccidén del documento
presenta algunas conclusiones y recomendaciones. En las conclusiones se enfatiza que

las estrategias de modernizacion de los pagos y el acceso financiero pueden
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retroalimentarse con un impacto positivo sobre la estructura de las transferencias y los
beneficiarios. En las recomendaciones también se destaca la necesidad de fortalecer e
innovar en los modelos de negocio; se identifican aspectos estratégicos para la
captacion de clientes; y la necesidad de apalancar la provision de una diversidad de

servicios para los inmigrantes nacionales mediante productos atractivos.

1. El mercado de remesas nacionales en México: contexto y definiciones

En México el mercado nacional de remesas registrd un desarrollo significativo en la
ultima década, tanto en lo referente al nimero de transacciones como en cuanto al
valor de ese mercado. No obstante, dicho mercado ha sido poco estudiado y se conoce
poco acerca de las costumbres financieras de los mexicanos que migran de una region

del pais a otra en la busqueda de mejores condiciones de vida.

Las personas que envian dinero dentro de México cuentan para llevar a cabo tales
transacciones con una variedad de productos y servicios que ofrecen los distintos
proveedores. Este negocio de transferencias nacionales es cada vez mas competido en
las diversas regiones del pais, considerando que participan los bancos comerciales,
Telecomunicaciones de México (Telecomm-Telégrafos, empresa publica), asi como

cadenas comerciales.

Los medios mas frecuentemente usados para los envios nacionales de dinero son los
giros telegraficos, las 6rdenes de pago o money orders y las transferencias bancarias
electronicas, via establecimientos comerciales e instituciones bancarias. El servicio
mas tradicional es el giro telegrafico que consiste en una orden de pago de dinero que
un remitente efecta a favor de un beneficiario, a través de la red de oficinas
telegréficas, para que sea pagado de inmediato y en efectivo en cualquiera oficina
telegrafica. Los money order son érdenes de pago que se pueden adquirir con diversos
intermediarios como las empresas de envio de dinero, casas de cambio y ciertas

tiendas de autoservicio, entre otros. La modalidad de envio y recepcion puede ser en
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efectivo 0 en forma electronica. El costo de este servicio es generalmente de entre
35 pesos y 60 pesos, Yy se requiere proporcionar, ademas del monto a enviar, los datos

del beneficiario y del remitente.

Los bancos comerciales y las cooperativas financieras también ofrecen el servicio de
ordenes de pagos nacionales, pero solo lo proporcionan a sus clientes (personas

morales) y generalmente se utiliza para el pago de némina.

Las remesas o giros nacionales no incluyen a las transferencias bancarias que se
llevan a cabo entre clientes del sistema financiero. Cabe sefalar que los avances en el
desarrollo del sistema de pagos y el abaratamiento de los costos de los servicios de
trasferencia nacionales con el uso del Sistema de Pagos Electronicos Interbancarios
(SPEI),* asi como los esfuerzos de las autoridades para flexibilizar estandares para
lograr una mayor inclusién financiera con la introduccion de cuentas de apertura
simplificada, los corresponsales bancarios y la regulacion para habilitar los pagos
maviles, abren una ventana de posibilidades para que los proveedores de los servicios
de giros nacionales aprovechen mejor las oportunidades que ofrece este mercado

interno de transferencias y para la inclusion de los correspondientes clientes.

1.1 La migracion interna mexicana: tamafio potencial de la demanda por
remesas nacionales

De acuerdo con datos del Censo de Poblacion 2010, ese afio habia 19 millones 747
mil 511 mexicanos residiendo fuera de la entidad federativa en que habian nacido, lo
que represento el 17.6% de la poblacion del pais (112 millones 336 mil 538 personas,
ver cuadro: Migracion internacional en México, 2010). Dicho cociente se eleva
ligeramente al 17.7%, si se excluye al 0.85% de la poblacién de México que nacié en
otro pais. En cuanto a género, resulta que el 51.9% de los migrantes internos fueron

mujeres. Las entidades federativas en cuya poblacion habia un mayor nimero de

*2 E| SPEI es el sistema de pagos desarrollado por el Banco de México y la banca comercial, que permite a los
clientes de los bancos enviar y recibir transferencias electrénicas de dinero en cuestion de segundos.
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migrantes nacionales fueron: el Estado de México (5.5 millones de personas), Distrito
Federal (1.7 millones), Baja California (1.4 millones), Jalisco (un millén) y Nuevo
Leon (poco menos de un millon). Por otra parte, considerando la proporcion de los
inmigrantes internos con relacion al tamafio de la poblacion, resulta que las cinco
entidades federativas con mayor inmigracién fueron: Quintana Roo (54%), Baja
California (45.1%), Baja California Sur (39.7%), Estado de México (37%) y Colima
(29.6%).

En cuanto a la migracion reciente, las entidades federativas que presentan un mayor
saldo neto migratorio son las siguientes: Baja California Sur que aumentd su
poblacion en 10% por la migracion interna del pais, Quintana Roo con 8.1%, Colima
4%, Nayarit 3.4% y Querétaro 3.4%; mientras que las entidades que presentan un
mayor descenso de su poblacion por emigracion neta son: Distrito Federal (-6.3%),
Guerrero (-1.8%), Tabasco (-1.4%), Chiapas (-1.3%) y Sinaloa (-1.1%).%

Los municipios con un mayor nimero de habitantes nacidos en otra entidad federativa
son: Ecatepec de Morelos, Tijuana, Nezahualcoyotl, Benito Juarez (Quintana Roo0),
Ciudad Juérez, Naucalpan, Tlalnepantla, Mexicali y Chimalhuacan. * Las dos
principales caracteristicas de tales municipios es que estan localizados en la zona
metropolitana de la ciudad de México o son ciudades fronterizas, ademas de estar

altamente poblados.

Segun los resultados de la Encuesta Nacional de la Dinamica Demografica de 2009, al
considerar la estructura de edades de los migrantes internos, resulta que el 52% de

ellos se ubicd entre los 15 y 34 afios, es decir, son personas jovenes en una etapa

4
|4

importante de su desarrollo laboral.™ Por otra parte, los especialistas Soloaga, Lara y

*% Calculos propios a partir de los microdatos de INEGI, Censo de Poblacién y Vivienda (2010).
* Calculos propios a partir de los microdatos de INEGI, Censo de Poblacién y Vivienda (2010).
** panorama sociodemografico de México. Principales Resultados, CONAPO, INEGI, 2009.
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Wendelspiess*® sefialan que los principales determinantes de la migracion interna en
México son el grado de desarrollo de las entidades de salida y recepcion. Ellos
precisan que la migracion se dirige hacia entidades federativas con mayores niveles de
ingresos, de ahi que los bajos ingresos en Michoacan, Tlaxcala, Chiapas y Oaxaca

determinan que haya muy poca emigracién hacia tales entidades.

Durante la decada de los cincuenta, el Distrito Federal era el principal polo de
atraccion de la migracion interna en México. No obstante, en los afios recientes se ha
convertido en la entidad con mayor emigracion al resto del pais. De hecho, el
crecimiento del area metropolitana de la ciudad de México ha implicado que el Estado
de México se haya convertido en uno de los principales destinos de la migracion

interna, particularmente de la proveniente del Distrito Federal.*’

En México, el 78% de la poblacién es urbana lo que implica que la migracién interna
es principalmente de unas areas urbanas a otras. Cabe sefialar que utilizando una
muestra del censo de 2000, Sobrino (2007) calcula que del movimiento migratorio
total, el 47.2% se efectud entre areas urbanas, seguido por un 27.1% por movimientos
entre el campo y la ciudad.*® De acuerdo con dicho autor, en general, los migrantes
internos son atraidos por los mayores salarios que paga la industria manufacturera,
pero no necesariamente por la disponibilidad de fuentes de trabajo. En otras palabras,
los migrantes se dirigen hacia las &areas urbanas con industria manufacturera,
independientemente de que no tengan la seguridad de que ahi van a encontrar empleo
(ver Sobrino, 2007).

*® Soloaga, I., G. Lara Ibarra y F. Wendelspiess (2010), “Determinantes de la migracion interestatal: 1995-2000
y 2000-2005”, en Economia Rural: Los grandes problemas de México, vol. XI, COLMEX, 2010.

*" CONAPO (2001), La poblacién de México en el Nuevo Siglo, 22. Ed., México, diciembre.

*® Jaime Sobrino (2007), “Migracion Interurbana en México™ (Taller Nacional sobre “Migracion y Desarrollo
en México: Diagnostico, Politicas y Perspectivas de 2007).
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Por otra parte, Gasca Zamora (2009)* explica el desarrollo urbano-regional de
México a través del cambio en su modelo econdémico, pasando de la industrializacion
por sustitucion de importaciones y su enfoque en el mercado interno, hacia una
economia abierta que otorga prioridad a la exportacion de manufacturas
principalmente hacia Estados Unidos de Norteamérica. Asimismo, Gasca Zamora
(2009) seriala que la dindmica poblacional de las diferentes ciudades ha sido influida
por su atraccién de inversion extranjera, incluyendo también a la dindmica del
turismo. De esa manera la integracion de la economia mexicana a la economia global

ha contribuido a generar una tendencia migratoria interna.

MIGRACION INTERNACIONAL EN MEXICO, 2010¢

Poblacioén total (1) Nacida en: In(?:]cta::g; ?:);n(g;?lc)lon
Misma entidad (2) Otra entidad(3 En porcentaje
Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres Total Hombres Mujeres Total ';?2;_ Mrléjse_

Total del pais 112 336 538 54 855 231 57 481 307 89 918 571 44 019 967 45 898 604 19 747 511 9490 776 10 256 735 17.6 17.3 17.8
Total ajustado 112 336 538” | 54 855 231 57 481 307 89 918 571 44 019 967 45 898 604 15 951 266 7 652 629 8298 637 14.2 14.0 14.4
Entidades:
Aguascalientes 1184 996 576 638 608 358 936 435 459 070 477 365 233073 109 757 123 316 19.7 19.0 20.3
Baja California 3155 070 1591 610 1563 460 1685 113 858 838 826 275 1299 773 643 373 656 400 412 40.4 42.0
gjjra California 637 026 325433 311503 373 696 187 626 186 070 246685 | 129195 117490 | 387 | 397 | 377
Campeche 822 441 407 721 414 720 622 007 306 990 315 017 180 252 90 733 89 519 21.9 22.3 21.6
Chiapas 4796 580 2 352 807 2443773 4558 905 2233972 2324933 140 135 71230 68 905 2.9 3.0 2.8
Chihuahua 3 406 465 1692 545 1713920 2688 437 1330 833 1357 604 521 469 262 431 259 038 15.3 15.5 15.1
Coahuila 2748 391 1364 197 1384194 2 320 890 1153 627 1167 263 362 707 177 747 184 960 13.2 13.0 13.4
Colima 650 555 322 790 327 765 449 247 223 167 226 080 182 943 90 301 92 642 28.1 28.0 28.3
Distrito Federal 8 851 080 4233783 4617 297 6 872 524 3349 016 3523508 1679 045 736 456 942 589 19.0 17.4 20.4
Durango 1632 934 803 890 829 044 1397 144 687 792 709 352 189 923 93078 96 845 11.6 11.6 11.7
Guanajuato 5486 372 2639 425 2 846 947 4913 480 2 360 660 2552 820 494 894 239 847 255 047 9.0 9.1 9.0
Guerrero 3388 768 1645 561 1743 207 3158 220 1529123 1629 097 185 024 91 974 93 050 5.5 5.6 5.3
Hidalgo 2 665 018 1285 222 1379 796 2205 221 1071730 1133491 418 529 192 923 225 606 15.7 15.0 16.4
Jalisco 7 350 682 3600 641 3750 041 6 205 196 3036 322 3168 874 961 503 471598 489 905 13.1 13.1 13.1
México 15 175 862 7 396 986 7778,876 9 341 942 4,604 513 4737 429 5 566 585 2 660 063 2 906 522 36.7 36.0 37.4
Michoacén 4351 037 2102 109 2248 928 3855 789 1,859 841 1995 948 390 086 189 438 200 648 9.0 9.0 8.9
Morelos 1777 227 858 588 918 639 1253 349 613 984 639 365 479 892 222 681 257 211 27.0 25.9 28.0
Nayarit 1084 979 541 007 543 972 852 522 423 817 428 705 209 581 105 519 104 062 19.3 19.5 19.1
Nuevo Le6n 4 653 458 2320185 2333273 3547313 1775948 1771 365 961 505 470 977 490 528 20.7 20.3 21.0
Oaxaca 3801 962 1819 008 1982 954 3507 664 1677 769 1829 895 249 076 118 716 130 360 6.6 6.5 6.6
Puebla 5779 829 2 769 855 3009 974 5 156 606 2486 175 2670431 531 496 238 069 293 427 9.2 8.6 9.7
Querétaro 1827 937 887 188 940 749 1377 480 671 065 706 415 422 346 202 017 220 329 23.1 22.8 23.4
Quintana Roo 1325578 673 220 652 358 577 417 291 423 285 994 696 831 355 730 341101 52.6 52.8 52.3
San Luis Potosi 2585518 1 260 366 1325 152 2282773 1115901 1166 872 260 447 123 058 137 389 10.1 9.8 10.4
Sinaloa 2767 761 1376 201 1391 560 2 466 036 1226 050 1239 986 267 059 132 496 134 563 9.6 9.6 9.7
Sonora 2 662 480 1339 612 1322 868 2175 694 1089 086 1086 608 417 237 214 923 202 314 15.7 16.0 15.3
Tabasco 2238 603 1100 758 1137 845 2007 173 983 913 1023 260 197 670 99 882 97 788 8.8 9.1 8.6
Tamaulipas 3268 554 1616 201 1652 353 2307 632 1148 328 1159 304 764 399 367914 396 485 23.4 22.8 24.0
Tlaxcala 1169 936 565 775 604 161 970 594 475 524 495 070 189 196 85221 103 975 16.2 15.1 17.2
Veracruz 7 643 194 3695 679 3947 515 6 782 563 3281383 3501 180 731901 349 830 382 071 9.6 9.5 9.7
Yucatén 1955577 963 333 992 244 1772324 873 689 898 635 156 210 76 053 80 157 8.0 7.9 8.1
Zacatecas 1490 668 726 897 763771 1297 185 632 792 664 393 160 039 77 546 82 493 10.7 10.7 10.8

a/ La suma de los nacidos en la entidad de residencia mas los nacidos en otra entidad no es igual a la poblacion total, ya que hay nacidos en el resto del mundo y no especificados.
En 2010 en la poblacion total del pais habia 961 mil 121 personas (0.85% del total) que nacieron en el resto del mundo y 1 millén 709 mil 335 personas (1.52% de la poblacion total) que
no especificaron su lugar de nacimiento.

b/ Se excluyen de los nacidos en otra entidad a los habitantes del D. F. que nacieron en el Estado de México y a los habitantes del Estado de México que nacieron en el D. F., ya que dichos
excluidos seguramente residen en el area metropolitana de la Ciudad de México.

FUENTE: INEGI, Censo de Poblacion y Vivienda, 2010.

* José Gasca Zamora (2009), Geografia Regional: la region, la regionalizacién y el desarrollo regional en
Meéxico, Instituto de Geografia, UNAM, México.
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1.2 Remesas nacionales: tamafio del mercado y su distribucién geografica

1.2.1 Tamario del mercado

La metodologia para determinar el niUmero de migrantes internos que potencialmente

podria enviar remesas nacionales, asi como para obtener indicadores del monto

potencial de ese mercado, fue la siguiente:

a)

b)

d)

Al nimero total de mexicanos en 2010 que residian en una entidad distinta a la
de su nacimiento (19 millones 747 mil 511 personas) se dedujo el numero de
habitantes del Distrito Federal que nacieron en el Estado de México (341 mil
118 personas) y el de los habitantes del Estado de México que nacieron en el
Distrito Federal (3 millones 455 mil 127 personas), ya que seguramente dicha
migracion interna no implica un cambio de &rea metropolitana o de la
conurbada en que residian. Con lo anterior el nUmero ajustado de migrantes

internos resulta de 15 millones 951 mil 266 personas.

Al numero ajustado de migrantes internos se dedujo el de aquellos que eran
menores de 20 afios (20.3%), con lo que el numero ajustado de adultos resultd
de 12 millones 713 mil 159 personas. Ello permite considerar principalmente
solo migrantes internos en edad laboral y, por ende, potencialmente remitentes

de remesas nacionales.

Luego se determinaron dos escenarios. En el primero uno de cada cuatro
migrantes internos envia remesas nacionales y en el segundo uno de cada tres.
Con ello, el nimero de remitentes potenciales resultd respectivamente de

3 millones 178 mil 290 y 4 millones 237 mil 720 personas.

Para estimar indicadores sobre el valor del mercado potencial de remesas

nacionales se multiplicaron los referidos nimeros de remitentes por el nimero
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promedio de envios por afio (17 veces) y por la remesa promedio (1 mil 230
pesos) y alternativamente por los valores de la mediana tanto del nimero de
envios (12 veces) como de la remesa enviada (un mil pesos). Los datos del
numero de envios y del monto enviado provienen de los resultados de la

encuesta que se aplicé a los remitentes de remesas nacionales.

Los resultados de este ejercicio preliminar aparecen en el cuadro siguiente y sugieren
que potencialmente este mercado de remesas nacionales pudiera situarse entre tres y
seis millones de transacciones mensuales y el indicador potencial de tamafo de
mercado entre 38 mil millones y 91 millones de pesos anuales. Como se vera mas
adelante estas cifras superan de manera importante a los indicadores de volumen y de
monto de envios que captd la encuesta en los oferentes o intermediarios de los

servicios de remesas nacionales.

Conviene ubicar los resultados del cuadro siguiente con relacion a los de otras fuentes
estadisticas. Asi, los resultados de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los
Hogares (ENIGH), 2010, muestran que ese afio en México 5 millones 679 mil 189
hogares recibieron donativos en dinero provenientes de otras instituciones y de otros
hogares, lo que representd el 19.5% de los hogares del pais. En promedio, recibieron
ese afio por ese concepto 17 mil 400 pesos por hogar. No obstante, el concepto de la
ENIGH, 2010 acerca de esos ingresos, primero, engloba dos fuentes de ingreso v,
segundo, tales ingresos recibidos no pueden adjudicarse necesariamente como
provenientes de hogares ubicados en entidades del pais distintas a la del hogar
receptor. Por tanto, es probable que el nUmero potencial de remitentes internos sea

mas cercano al de las columnas del lado derecho del cuadro siguiente.



1230

Comisién Nacional de los Salarios Minimos

EJERCICIO DE ESTIMACION DEL TAMANO POTENCIAL DEL MERCADO DE

REMESAS NACIONALES

Supuest(r)e?‘gggiqwenes Uno de cada tres adultos Uno de cada cuatro adultos
Personas que envian 4237720 4237720 3178 290 3178 290
NGmero de veces al afio” 17 (promedio) 12 (mediana) | 17 (promedio) 12 (mediana)
NUmero de envios por mes 6 003 437 4237720 4 502 578 3178290
Cantidad enviada cada vez" 1230 1000 1230 1000

(promedio) (mediana) (promedio) (promedio)
Mercado en pesos 91348292320 | 50852640000 |68511219 240 38 139 480 000

1/ Encuesta a inmigrantes nacionales sobre el envio de dinero (ver seccion 2 del informe).
FUENTE: CEMLA.

1.2.2 Distribucion

Los resultados de la encuesta recabada en inmigrantes nacionales™ permitieron
identificar varios corredores de remesas nacionales. En la totalidad del territorio
nacional se reciben remesas internas, pero tales envios tienden a concentrarse en
algunas entidades. Asi, con base en los resultados de la encuesta se estima que
Chiapas, Oaxaca y Veracruz reciben en su conjunto una tercera parte del total de los
envios a nivel nacional (cerca del 11% cada uno), mientras que en el otro extremo
estdn Baja California Sur, Colima y Nuevo Leon, donde la recepcion de remesas

representa respectivamente menos del 1% de los envios totales.

Los corredores de remesas nacionales pueden distinguirse entre ellos por presentar
distintas peculiaridades. Los resultados de la encuesta permitieron identificar a dos
corredores intraestatales. En el caso de los envios de remesas provenientes de Jalisco
un 16% de los destinatarios también viven en Jalisco y un 14.1% de las remesas
emitidas en Baja California van a destinatarios en el mismo estado. Por otra parte, en
el caso del Estado de México una tercera parte de las remesas enviadas se dirigen a
Oaxaca y Veracruz y en el caso de Quintana Roo, la mitad se reparte entre Chiapas y

Yucatan. Las remesas originadas en el Distrito Federal se concentran en tres estados:

%0 Ver seccion 2 del documento para un mayor detalle del contenido y resultados de la encuesta.



Comercio Exterior 1231

Oaxaca (18.4%); Puebla (16.8%) y Guerrero (11.2%). Por su parte, la mayoria de los

envios desde Nuevo Leon se dirigen a San Luis Potosi y Veracruz.

PRINCIPALES CORREDORES DE REMESAS NACIONALES EN MEXICO:
DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LOS ENVIOS

Estado de origen:
Estado de destino Baja Distrito Jalisco Estado de Nuevo Quintana

California Federal México Ledn Roo
Baja California 14.1 1.6 1.3 2.4 0.0 0.0
Chiapas 16.4 4.8 2.7 9.6 0.0 27.6
Guanajuato 1.6 6.4 1.3 2.4 2.0 0.0
Guerrero 3.1 11.2 4.0 4.0 2.0 0.0
Hidalgo 3.1 8.0 12.0 7.2 8.0 1.0
Jalisco 7.8 1.6 16.0 4.8 2.0 1.0
Michoacan 6.3 6.4 1.3 4.8 2.0 0.0
Estado de México 0.8 0.8 5.3 1.6 2.0 6.7
Nayarit 3.1 2.4 5.3 4.0 0.0 1.9
Oaxaca 9.4 18.4 12.0 19.2 2.0 1.0
Puebla 5.5 16.8 0.0 8.8 4.0 2.9
San Luis Potosi 0.8 2.4 13.3 3.2 42.0 0.0
Tabasco 0.0 0.8 0.0 2.4 0.0 13.3
Veracruz 4.7 9.6 18.7 15.2 14.0 9.5
Yucatan 2.3 2.4 0.0 0.8 0.0 19.1
Resto 21.1 6.4 6.7 9.6 20.0 16.2
Suma 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

FUENTE: CEMLA.

Cabe sefialar que segun los resultados de la encuesta, los principales estados
receptores de remesas nacionales son Chiapas, Veracruz y Oaxaca. Ademas, hay
diferencias significativas en el monto promedio de los envios a los distintos destinos.
Tales promedios anuales resultaron de 20 mil 559 pesos para Chiapas; 18 mil 694

pesos para Veracruz y de 13 mil 876 pesos para Oaxaca.

1.3 Proveedores de servicios de remesas nacionales: tamafo de la oferta

La oferta de proveedores de remesas nacionales estd integrada por bancos
comerciales, cooperativas financieras, empresas remesadoras, establecimientos

comerciales y las empresas nacionales de telégrafos y correos. En esta seccién se
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revisa el posicionamiento de los distintos segmentos de proveedores en la industria de
remesas nacionales en México. En general, puede considerarse que en el pais hay una
Industria de remesas nacionales emergente, que dedica una gran atencion y esfuerzo
al cumplimiento legal, pero que tiene un desarrollo incipiente en cuanto a la variedad
de productos ofrecidos, en la intermediacién financiera que lleva a cabo con esos
productos y en su innovacion tecnoldgica, asi como en el aprovechamiento de los

sistemas de informacion.

Recientemente, algunas empresas remesadoras han incursionado en el mercado de
remesas nacionales con transferencias de dinero de persona a persona. EI mecanismo
tradicional de envio ha sido la orden de pago. En el caso de los bancos comerciales se
ofrece el depdsito a cuenta bancaria, pero frecuentemente éste constituye mas una

transferencia que una remesa.

El SPEI ofrecido por el Banco de México (Banxico) desde 2004 y puesto a
disposicion de los clientes de los bancos que operan en México permite la
transferencia de fondos en tiempo real entre cuentas bancarias de diferentes bancos.
Hasta ahora, este sistema ha sido poco utilizado para el mercado de remesas
nacionales. Por otra parte, diversos bancos comerciales ofrecen ademéas de sus
tradicionales 6rdenes de pago, el envio de dinero mediante Telecomm-Telégrafos a
nombre y por cuenta del banco. El propoésito de este mecanismo es facilitar el acceso a
los servicios bancarios a las personas que no son atendidas directamente por las
instituciones bancarias, mediante el desarrollo de corresponsales bancarios.
Telecomm-Telégrafos ofrece el envio de dinero mediante giro telegrafico que puede
cobrarse en efectivo y de inmediato. Las entregas se hacen en ventanilla, pero tambien
pueden efectuarse a domicilio. Las dos principales ventajas de Telecomm-Telégrafos
son su amplia red y que los giros telegraficos pueden ser enviados y pagados en
efectivo. El servicio postal mexicano también ofrece giros postales en efectivo y con

cobertura nacional. Hay otras opciones de envio de remesas en el mercado que tienen
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caracteristicas especiales, en los cuales pueden efectuarse transferencias hasta por
cierto monto dependiendo de cada intermediario y se pagan en sucursales de tiendas

comerciales y departamentales.

Por su parte, las empresas remesadoras internacionales para participar en este
mercado de remesas nacionales requieren tener una alianza con una entidad bancaria
de amplia cobertura o0 con una cadena comercial de tiendas. En el caso de las remesas
nacionales por medio de establecimientos comerciales, el procedimiento es como
sigue: el cliente asiste a la sucursal de la tienda, realiza una transferencia de efectivo,
el remitente avisa ya sea por teléfono o por otro medio al receptor y este Gltimo acude

a la sucursal mas cercana en su municipio para retirar su envio.

Las empresas remesadoras internacionales que ofrecen el envio de remesas nacionales
tienen una presencia significativa en dicho mercado y su operacion parece efectuarse
sin restricciones de exclusividad en lo referente a las instituciones pagadoras, ya que

estas Ultimas pueden operar con distintas remesadoras.

Un aspecto importante de este estudio fueron las entrevistas efectuadas con diversos
participantes en la industria de remesas nacionales con el propdsito de estimar el
tamario de su oferta. En particular, se consulto6 a las instituciones sobre el monto anual
de las transferencias efectuadas, el promedio enviado y el tiempo que llevan

ofreciendo tales servicios.

De acuerdo con la informacién recabada en los distintos proveedores de servicios de
remesas nacionales se estima que esta industria efectla cerca de dos millones de
transferencias mensuales. Aunque la gama de métodos de transferencia es variada,
todas las empresas entrevistadas en la industria resaltaron que la cultura del efectivo
es un factor dominante en el negocio de envios y que podria haber un componente

significativo de informalidad en este mercado.
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Las cifras tentativas sobre el tamafio potencial del mercado de remesas nacionales que
se presentan en el cuadro: Ejercicio de estimacion del tamafio potencial del mercado
de remesas nacionales y su comparacién con la informacion captada en los
intermediarios sobre su nivel de actividad confirman que si hay un componente de
informalidad en este mercado. Dicho componente en parte estaria sustentado en lo
que la industria llama la cultura del efectivo. Lo anterior se refiere a la practica
cotidiana de enviar dinero por un canal diferente, no regulado y fundamentalmente

mediante la entrega personal del dinero.

1.4 Costos de los envios

Los costos de envio de las remesas nacionales varian segun la entidad emisora, la
modalidad de envio y el monto transferido. Ahora bien en el caso de aquellos
receptores que tienen cuenta bancaria se puede realizar el deposito en ventanilla sin
costo y sin importar en que ciudad del pais esté registrada la cuenta. En el caso de los
bancos cada uno de ellos establece limites a los montos que se pueden enviar y
algunos requieren que el remitente tenga cuenta bancaria en la institucion, de manera
que la transferencia se efectle con cargo a dicha cuenta. Asimismo, dependiendo del
monto enviado algunos intermediarios pueden solicitar copia de la identificacion del
remitente. En el caso de otros intermediarios, incluyendo a empresas remesadoras, el

costo del envio es funcién del monto transferido

Al considerar los costos recabados en los distintos proveedores de servicios de
remesas nacionales, se identificé que, en promedio, el costo de enviar mil pesos es de
aproximadamente un 6%, pero en el caso de los bancos era superior y para ese monto
la mayoria de ellos requiere contar con cuenta bancaria. Ahora bien, cabe sefialar que
si se considera que el costo promedio de la remesa promedio (1 mil 230 pesos) es de
aproximadamente 67.64 pesos y que el volumen del mercado es de aproximadamente

de dos millones de envios por mes, luego los ingresos brutos mensuales para la
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industria por efectuar tales transacciones resultarian de 135 millones de pesos al mes

0 de alrededor de 1 mil 620 millones de pesos al afio.

2. Principales caracteristicas de los remitentes de remesas nacionales

En esta seccion se analizan las principales caracteristicas de los migrantes mexicanos
internos y sobre sus envios de remesas nacionales. Tal informacion se deriva de los
resultados de una encuesta recabada en 609 migrantes nacionales que residen fuera de
sus estados de origen, asi como de 29 entrevistas cualitativas en dichos migrantes.
Como se vera en detalle, los migrantes internos hacen un uso significativo del
efectivo, pero también estan familiarizadas con la tecnologia movil, mas que con el
internet o el acceso a cuentas bancarias. Asimismo, dichos migrantes hacen envios de
dinero al interior del pais de manera frecuente y por un monto que en promedio no
supera a 20 mil pesos por afio. Ahora bien, las encuestas captaron que dichos
remitentes de remesas nacionales estan dispuestos a cambiar sus métodos de envio de

dichas transferencias.

2.1 Encuesta cuantitativa en remitentes de remesas nacionales: aspectos
metodoldgicos

La encuesta cubri6 una gama de temas, asi como seis corredores de remesas
nacionales y fue recabada por seis encuestadores calificados. Tales encuestadores
contaban con licenciatura o eran pasantes de las carreras de sociologia, ciencias
politicas y antropologia, y fueron capacitados en el Distrito Federal durante dos dias,
donde levantaron encuestas piloto en dos sucursales de telégrafos. Cada encuestador
fue responsable de aplicar la encuesta en un estado del pais y recabo en promedio 6.7
cuestionarios por dia. La encuesta se aplico en seis entidades federativas entre el 12
de octubre y el 5 de noviembre de 2011 y se persiguié que la seleccion de dichos

estados captara distintos perfiles de la migracion interna (ver cuadro siguiente).
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DISTRIBUCION DE LAS MUESTRAS POR ESTADO

Localizacidn de los encuestados
Total Telecomm-Telégrafos Bansefi Otro lugar (calle, parques)

NUmero Ndmero NUmero NGmero de
Estado de (%) de (%) de (%) (%)

encuestas

encuestas encuestas encuestas

Baja California 128 21.0 80 62.5 0 0.0 48 375
Distrito Federal 125 20.5 108 86.4 1 0.8 16 12.8
Jalisco 75 12.3 55 73.3 1 1.3 19 25.3
Estado de México 125 20.5 90 72.0 7 5.6 28 22.4
Nuevo Ledn 51 8.4 36 70.6 2 3.9 13 255
Quintana Roo 105 17.2 71 67.6 7 6.7 27 25.7
Total 609 100.0 422 72.1 17 2.8 146 24.0

FUENTE: CEMLA.

2.2 Encuesta cualitativa a los remitentes de remesas: metodologia

Para consolidar la informacion sobre el perfil de las personas que envian remesas
nacionales y sobre los receptores de las mismas, se llevaron a cabo 29 entrevistas
cualitativas a remitentes. Tales entrevistas perseguian entre otros aspectos, identificar
las caracteristicas sociodemograficas y financieras de los remitentes y captar sus
actitudes frente a los nuevos canales para la provision de servicios financieros
(corresponsales bancarios y los servicios financieros moviles vinculados a la
recepcion de las remesas). Las entrevistas se llevaron a cabo en el Distrito Federal y
en diversos municipios beneficiarios de las remesas nacionales de Baja California,
Chiapas vy Jalisco, lo que permitié enriquecer la informacion captada por la encuesta
cuantitativa en temas de migracion, mercado laboral, précticas financieras y uso de

nuevas tecnologias.

2.3 Caracteristicas de los remitentes de remesas nacionales

Esta seccion presenta las principales caracteristicas de los migrantes internos
considerando aspectos sociodemograficos, de envio de dinero y el tema de finanzas

personales.
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2.3.1 Aspectos sociodemograficos y econdémicos

En los remitentes de remesas nacionales hay una mayor presencia de mujeres que de
hombres; la edad promedio de dichos emisores de remesas es de 38 afios; el 75% de
ellos tienen hijos; el 70% cuenta con secundaria completa 0 menos, y el principal
sector en que laboran son los servicios, seguido por la industria de la construccion.
Asimismo, el 83% de los encuestados tenia una ocupacion de tiempo completo y su
ingreso promedio resulté de 6 mil 39 pesos mensuales. No obstante, un 11% de ellos

expresd que su ingreso mensual no superaba a los 2 mil 500 pesos al mes.

El 58% de los encuestados expresd que en el corto plazo planean seguir viviendo en el
municipio donde residen actualmente y el 20% de los entrevistados indic6 que estima
vivir por temporadas tanto en su residencia actual como en su lugar de origen.
Asimismo, el 13% sefial6 que eventualmente planea retornar a su municipio de
origen. Por otra parte, el 72% de los encuestados precisé que no consideran que otro

familiar o integrante de su hogar de origen vaya a emigrar de su municipio de origen.
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CARACTERISTICAS SOCIODEMOGRAFICAS Y ECONOMICAS DE LOS
EMISORES DE REMESAS NACIONALES

Porcentaje | NUmero
Edad promedio, en afios 38
Género Mujer 62
Hombre 38
Estado civil Soltero 29
Casado 59
Viudo, divorciado 12
Hijos No tiene 25
Viven con el migrante 36
Viven en otro municipio del 23
estado
Viven en otros lugares 12
Anos de vivir en la localidad 15
Lugar de origen Veracruz 11
Chiapas 11
Oaxaca 11
Distrito Federal 7
Escolaridad Primaria incompleta 14
Primaria completa 25
Secundaria completa 31
Preparatoria completa 17
Universidad incompleta 3
Universidad completa 9
Sector o actividad Servicios 26
Construccion 14
Ama de casa 13
Empresario, cuenta  propia, 8
autébnomo
Con empleo de tiempo completo 83
Tiene ingreso mensual de hasta 2 500 pesos 11
Ingreso promedio mensual, en pesos 6 039

FUENTE: CEMLA.
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MONTO ENVIADO DE REMESAS NACIONALES
-Distribucién porcentual de los envios segun el monto en pesos-

Mas de 5 000 0.84

De 3501 a5 000
De 2501 a 3 500
De 1801 a2 500
De 1501 a1 800
De 1201 a 1500
De 901 a 1200
De 601 a 900

De 301 a 600
Hasta 300

3.03
3.70

9.92

151

21.34

24.87
6.89

FUENTE: CEMLA.

Los entrevistados comentaron que el principal motivo para haber emigrado fue la falta
de empleo en su lugar de origen, seguido por la basqueda por mejorar su nivel de vida
0 el de sus hijos (ver cuadro: Razones por las cuales los familiares podrian emigrar

de su lugar de origen).
2.3.2 Caracteristicas del envio de remesas nacionales

Los inmigrantes nacionales mandan en promedio 1 mil 230 pesos por envio y llevan a
cabo 17 envios por afio (ver cuadro: Algunas caracteristicas del envio de remesas
nacionales). No obstante, la mediana de dicho numero fue de 12 veces. Los resultados
de la encuesta muestran que los principales estados receptores de remesas nacionales
y, por ende, donde residen los familiares beneficiados son Chiapas, Oaxaca y
Veracruz. ElI 59% de los remitentes indicaron que sus envios son periédicos y el

restante 41% que son esporadicos.
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Asimismo, en promedio, los remitentes han efectuado envios durante los ultimos 56
meses, pero la mediana de esta variable resultd de 30 meses. También destaca que un

20% de los remitentes ha mandado dinero durante diez 0 mas aflos consecutivamente.

RAZONES POR LAS CUALES LOS FAMILIARES PODRIAN EMIGRAR DE SU

LUGAR DE ORIGEN

R . Porcentaje que considera que
azones para emigrar L . .
otro familiar podria emigrar
Por no encontrar trabajo 43.1
Mejorar su nivel de vida o el de sus hijos 12.6
El costo de vida es alto, no alcanza para vivir 9.8
Los salarios son muy bajos 6.9
Para poder enviar dinero a su familia 6.3
Porque tiene familiares o amigos que lo recomendarian 4.6
Por problemas de inseguridad 3.5
Otras razones 13.2
N-143

FUENTE: CEMLA.

INGRESO MENSUAL DE LOS REMITENTES DE

REMESAS NACIONALES
-Distribucién porcentual-

Pesos por mes

Mas de 15 000

De 10 001 a 15 000
De 8 501 a 10 000
De 7 501 a 8 500
De 6 501 a 7 500
De 5501 a 6 500
De 4 501 a 5 500
De 3501 a 4 500
De 2501 a 3 500
De 101 a 2 500

| 3.20
| 5.25

| 6.62

| 5.25

| 4.34

[13.01

17.58
| 17.58
| 15.98

11.19

FUENTE: CEMLA.
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FRECUENCIA DEL ENVIO DE REMESAS NACIONALES

-NUmero de veces y distribucién porcentual-

%
30 -
245

20.3
20 A

15

!

9.9

7.0

5452

4.5 4.2

0.2 02 030.203

1 2 3 45 6 7 8 9 1012 13 14 15 18 20 24 30 32 36 48 50 52

FUENTE: CEMLA.

BENEFICIARIOS DE LAS REMESAS
-Porcentajes-

Otros familiares

3

Padres 41 —

AN

Hijos 13

i

Pareja 15

FUENTE: CEMLA.
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ALGUNAS CARACTERISTICAS DEL ENVIO DE REMESAS

NACIONALES
Porcentaje Ndmero

Principales estados de destino

Chiapas 11.5

Oaxaca 115

Veracruz 11.2

Puebla 7.2

San Luis Potosi 6.4

Hidalgo 6.1
Promedio enviado en pesos 1230
Frecuencia de envio (promedio) 17
Periodicidad en el envio

Regular 59.0

Esporadico 41.0
Numero de meses enviando dinero 56
Beneficiarios de las remesas

Madre o padre 41.0

Pareja 15.0

Hijos 13.0

Hermanos 9.0

Otros familiares 22.0

FUENTE: CEMLA.

Curiosamente al igual que ocurre con las remesas internacionales, los principales
receptores de las remesas nacionales son los padres del remitente. Asi, el 41% de los
emisores de remesas nacionales expresd que envian tales recursos a sus padres (ver
grafica: Beneficiarios de las remesas); un 15% lo manda a su pareja; 13% a sus hijos
y un 31% adicional a otros familiares (abuelos, hermanos, suegros, etcétera). Tales
resultados también fueron confirmados en las entrevistas cualitativas.® En estas
ultimas, un entrevistado precisO que regularmente envia dinero a sus familiares
cercanos (padres, hijos, primos y tios) para contribuir a sus gastos e incluso en
algunos casos apoya y presta dinero a personas cercanas. Otro entrevistado expresé

que: “mando a Sinaloa a una persona con la cual tengo un nifio (...); a tios porque son

%! De las 23 entrevistas que se recabaron en personas que frecuentemente envian remesas dentro de la Republica
Mexicana, 18 se levantaron en el Distrito Federal y cinco en Jalisco.
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personas grandes de edad a los cuales le brindamos ayuda econémica; envio dinero a

ellos para su mantencion”.

METODO SELECCIONADO PARA EL ENVIO DE
REMESAS NACIONALES
-Estructura porcentual-

Telégrafo/giro postal 63.5
Otro

Banco

Compafiia de envios
Conocido

Caja de ahorro

Chofer de autobis

Internet

FUENTE: CEMLA.

Método de envio

De acuerdo con los resultados de la encuesta, el método maés utilizado para enviar
dinero a sus familiares es el telégrafo o giro postal con el 63.5% de las respuestas,
mientras que el menos usado es el internet, con apenas 0.1% de las respuestas (ver
grafica anterior). Cabe reconocer que tales resultados tienen un sesgo muestral
considerando que la mayoria de las encuestas se recabaron en las oficinas de

Telecomm-Telégrafos.
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Por

lo anterior, las entrevistas proporcionaron informacién complementaria

importante acerca de los medios de envio y sobre otros aspectos del mercado de

remesas nacionales.>

Por otra parte, los resultados de las entrevistas cualitativas indican que los remitentes

de remesas nacionales utilizan mas de un método para el envio de su dinero y que su

eleccion depende de factores, tales como los siguientes:

a)

b)

Horario de trabajo. Aungue los depdsitos a una cuenta de banco no implican
comision, en ocasiones los emisores no pueden mandar sus remesas con este
método ya que sus horarios de trabajo no coinciden con los del banco y
utilizarlo puede requerir mas tiempo. Asi, un joven obrero de 19 afios que
trabaja en el Distrito Federal expreso: “el banco esta bien, pero a veces hay

mucha gente, hay que esperar o a veces no se puede o no hay tiempo”.

Dia del envio. En ocasiones los envios se efectian en fin de semana, cuando
generalmente los bancos estan cerrados, de ahi que sea mas facil hacerlo por
medio de una empresa como Elektra que tiene horarios muy flexibles. “Cuando
es fin de semana no hay bancos y Elektra esta abierta. Y cuando esta abierto el

banco, envio por medio de la tarjeta”.

Urgencia. La urgencia del dinero también influye en la seleccion del medio del
envio. Para algunos de los entrevistados, empresas como Elektra son més
eficientes que otros medios, y ademas es de facil acceso. Un entrevistado
expreso que Elektra “es rapido y al instante que yo deposite, ya tienen el

dinero”.

52 De las 609 encuestas, el 72% se recabd en las oficinas de Telecomm-Telegrafos.
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d) En las entrevistas cualitativas hubo algunos entrevistados que indicaron que en

general, tienen preferencia por “mandar el dinero a sus familiares por medio de
una tercera persona o se esperan para llevarlo personalmente”. Cuando no es
posible enviar el dinero con un conocido o llevarlo personalmente utilizan
otros métodos. Asi, un trabajador que envia regularmente dinero del Distrito
Federal a Puebla comento: “prefiero llevar el dinero personalmente porque me
cobran”. Otro expresd que reconoce el riesgo de llevar o mandar el dinero en

efectivo, “pero mis amigos no me cobran nada”.

En las entrevistas cualitativas se advierte que en algunos casos se envia
remesas a mas de una persona y que “el método de envio depende de las
preferencias de los receptores”. En efecto, una mujer de 57 afios manda dinero
a su hijo en San Cristobal de las Casas, Chiapas, por medio de un banco, pero
también manda a alguien en su pueblo de origen San Juan Atenco, Puebla, por

medio de Telecomm- Telégrafos ya que ahi solo hay esa oficina.

COSTO DE LOS ENVIOS DE REMESAS NACIONALES
-Distribucién porcentual-

Pesos por envio

Mas de 300
De 201 a 300
De 161 a 200
De 121 a 160
De 101 a 120

De 81 a 100

De 61a80
De41a60
De 21a40

Hasta 20 4.2

20.0
22.8
23.2

FUENTE: CEMLA.
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La encuesta cualitativa también captdé que en algunos casos el medio seleccionado
para el envio remesas nacionales es determinado tanto por las preferencias del
receptor de la remesa como por su localizacion. En aquellos casos en que las
localidades de recepcidn son pequefias y remotas y no hay sucursales bancarias ni de
cadenas comerciales que hacen remesas nacionales, se utiliza el envio mediante
oficinas postales y telégrafos. También hay casos en que los receptores tienen que
desplazarse hacia otra localidad para cobrar el envio. Asi, una joven de 17 afios que
manda dinero a Oaxaca comento que “no hay sucursal bancaria, ni telégrafo, ni tienda
de Elektra en el pueblo de Santa Catarina Juquila, entonces tienen que ir a la oficina
de telegrafo de otro pueblo para cobrar el dinero, ya que es la Unica oficina en la

zona”.

Costo promedio por envio y la calidad del servicio

De acuerdo con la informacion recabada, el costo promedio de los envios de remesas
nacionales es de 67.64 pesos (ver grafica: Costo de los envios de remesas nacionales).
En relacion con la calidad del servicio prestado, el 96.7% de los remitentes dijo estar
satisfecho con el servicio de su empresa preferida, ya que es accesible y tiene
confianza en que el dinero llega integro. No obstante, el 41% indicé que estan
indiferentes entre el servicio de una empresa y el de otras o que estan en desacuerdo
de que uno sea de mejor calidad que el prestado por otros oferentes. Asimismo, el
20% de los entrevistados comentO que estaban en desacuerdo de que el servicio del
intermediario utilizado sea mas barato que el de otros, pero es cercano a su domicilio.
En general, los resultados sugieren que los remitentes eligen su empresa de envio de
remesas nacionales considerando principalmente la confiabilidad y facilidad de su
uso, no obstante que puedan tener ciertas inquietudes acerca de la calidad y el costo

del envio (ver grafica siguiente).
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La encuesta no identificO que los usuarios de los servicios de remesas nacionales
tengan interés por cambiar de método o empresa de envio. Asi, el 66.8% no expresd
intencion de cambiar de medio para el envio de su dinero. Ahora bien, un 14.5%
sefialé que le gustaria mejor depositar su remesa en una cuenta del receptor ya sea
bancaria o de ahorro y el 7.6% indicd que tenia interés por contar con una tarjeta de
débito.

NIVEL DE SATISFACCION CON LA EMPRESA PROVEEDORA
DEL SERVICIO DE REMESAS NACIONALES
-Porcentaje de usuarios-

100.0 1 m Muy de acuerdo = De acuerdo

90.0

80.0

70.0 1 584 592

60.0 | 55.6
53.6

500 | [61.5 2 414

40.0

30.0

200 : : 345
10.0 { AR
00 T N N T T e e =y .
Transparente Confiable  Fécil Barata Buena Con horario Abiertaen Esta Multiples
en sus de usar calidad  accesible diasno cercana vias de
precios laborales acceso

FUENTE: CEMLA.

2.3.3 Los emisores de remesas nacionales y su vinculacion con el sistema
financiero

El nivel de utilizacion del sistema financiero del pais por parte de los encuestados es
relativamente reducido. En general, el acceso al sistema financiero es funcién de si
una persona posee una cuenta bancaria o de ahorros, si hace uso de otros productos
financieros, tales como préstamos, seguros, tarjetas de debito y crédito, si sus pagos se
efectlian a través del sistema financiero o si en sus actividades cotidianas interactia

con instituciones financieras, bancarias, cooperativas o microfinancieras.
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El World Banking Institute mide el acceso financiero considerando cuatro aspectos:

facilidad de uso, apertura, formalidad y capacidad funcional.

a) Facilidad de uso: capacidad para abrir cuentas bancarias que sean asequibles y

con saldos pequefios.
b) Apertura: capacidad de alcanzar a todos sin afectar a ninguin sector social.

¢) Formalidad: capacidad de hacer que se respeten las regulaciones financieras

sin comprometer la facilidad de uso y de apertura.

d) Capacidad funcional: capacidad de servir las cuatro necesidades financieras

basicas: pagos, ahorros, crédito y mitigacién de riesgo.>

POSIBILIDADES DE ACCESO FINANCIERO

llevadas a cabo por una
amplia gama de
instituciones
financieras y mediante
corresponsalias.

igual que las instituciones de
ahorro y crédito son los
principales proveedores. En
algunos casos los
corresponsales bancarios
estan  autorizados  para
realizar estos servicios.

Pagos transaccionales Ahorro Crédito l\gltgaaon
e riesgo
Utilizable Las transacciones son | La mayoria de los receptores | Uso reducido de | Seguros sobre
competitivas. ahorran en instituciones | préstamos, sin ser | las remesas.
financieras. diferente de otros
paises de Ameérica
Latina y el Caribe.
Apertura Las transacciones son | Los receptores de bajos | Los jovenes pueden | Las mujeres y
accesibles. ingresos ahorran al igual que | conseguir los  adultos
los receptores de 4reas | préstamos; los | mayores
rurales. adultos  mayores | pueden
pueden conseguir | adquirir
préstamos. Seguros.
Formalidad Las transacciones son | Los bancos comerciales al

Funcionalidad

Todas las instituciones
ofrecen los servicios.

FUENTE: CEMLA.

53 Stephen Peachey y Alan Roe (2006), Access to Finance: What does it mean and how do savings banks foster

access, World Savings Banks Institute, enero (Perspectives, nim. 49).
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El cuadro anterior muestra la relacion existente entre el acceso y las posibilidades
financieras. La falta de acceso financiero representa un reto para la politica de
desarrollo y hay amplia evidencia de que un mayor acceso acrecienta las posibilidades

de que las personas generen y acumulen riqueza personal.>

Un objetivo de la politica econdmica es lograr que el pablico pueda acumular activos
financieros, lo que facilita que pueda aumentar su riqueza. En general, las politicas
para lograr un mayor acceso financiero incluyen cambios en la regulacion, en las
politicas de crédito, la expansion de las entidades no bancarias que pueden realizar

ciertos tipos de transacciones y cambios en los modelos de negocio y en el grado de

educacion financiera.

TIPO DE ENTIDAD QUE UTILIZA

Banco o sociedad cooperativa 35.03
Caja de ahorros 1.64
Otro 3.62
No, no sabe o no responde 59.70
Suma 100.00

FUENTE: CEMLA.

TIPOS DE PRODUCTOS FINANCIEROS CON QUE CUENTA

Porcentajes? Porcentajes
Cuenta de ahorro 27.30 19.81
Cuenta de cheques 29.77 21.60
Préstamo personal 13.98 10.14
Seguro de gastos médico 33.88 24.58
Seguro de vida 27.14 19.69
Tarjeta de apoyo gubernamental 5.76 4.18
Suma No aplica 100.00
1/ Las respuestas no suman 100% por ser tabuladas por frecuencia de respuesta.

N=608.
FUENTE: CEMLA.

% Beck, Thorsten y Augusto De la Torre (2006), “The Basic Analytics of Access to Financial Services”, Policy
Research Working Paper No. 4026.
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En esta seccion se analizan diversos aspectos de la informacion recabada por la

encuesta y que se refieren a las finanzas personales y la inclusion financiera.

En la poblacion encuestada el 40% contaba con algun tipo de producto financiero del
sistema y en la mayoria de los casos dicho producto provenia de un banco (ver
cuadro: Tipos de productos financieros con que cuenta) y en menor grado de cajas de
ahorro u otras entidades financieras. Tales porcentajes son mas bajos que lo que se
observa en la poblacién a nivel nacional, donde hay alrededor de 43 millones de
cuentahabientes.>® No obstante, cabe reconocer que la gran mayoria de la apertura de
cuentas se lleva a cabo en bancos, lo que puede reflejar una mayor facilidad de un
segmento importante de la poblacion mexicana para hacerlo en dichas instituciones y

utilizar sus productos (cuentas bancarias, de ahorro, cheques, etcétera).

PERSONAS QUE CUENTAN CON TARJETA
-Porcentajes-

N Débito 28

/

Ninguna de las dos — |
61 '

~— Crédito 4

Crédito y débito 7

FUENTE: CEMLA.

% “poca bancarizacién existe en México” (en linea: http://www.mbw.com.mx/2011/pocabancarizacion- existe-
en-mexico/, 30 de diciembre de 2011).



http://www.mbw.com.mx/2011/pocabancarizacion-
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Tarjetas de débito, crédito y prepago

El 61% de los remitentes de las remesas nacionales que fueron encuestados indicé que
no contaba con tarjeta de débito o crédito, el 28.5% tenia tarjeta de debito, el 6.9% de
crédito y el restante 3.6% indico que disponia de ambas (ver grafica anterior). Por otra
parte, el 26.6% de los encuestados sefialé que poseia tarjetas que otorgan puntos; el
11.5% tenia tarjeta del sistema de transporte publico, el 3% contaba con alguna tarjeta
prepagada y el 4% con tarjeta que otorgan beneficios (ver cuadro: Otro tipo de
tarjetas). En general, en las entrevistas cualitativas también se captoé un bajo nivel de
acceso financiero. El 25% del total de los entrevistados tenian tarjeta de némina que
representa una tarjeta de débito. En tales casos fue el empleador quien solicité la
tarjeta para el pago del salario. Cabe sefialar que dos de los entrevistados mencionaron
que “la empresa pidi6 documentos a todos los albaiiiles y se encargd de abrir las

cuentas de nomina en el banco”.

Las entrevistas cualitativas captaron la percepcién entre los entrevistados sin cuenta
bancaria que no la consideran como necesaria ya que sus ingresos son en efectivo. Un
entrevistado de 29 anos que se dedica al negocio de alimentos comentd: “No tengo
afiliacién con ningun banco, todo el dinero que gano lo invierto en el negocio y no me
interesa, los bancos no son lo mio, cobran mucho®. Esta vision se conoce en el ambito

financiero como la cultura del efectivo.

OTRO TIPO DE TARJETAS

Porcentajes” Porcentajes
Tarjetas de puntos/lealtad/descuento 26.64 50.47
Tarjetas de sistema de transito 1151 21.81
Tarjetas prepagadas para el teléfono 7.24 13.71
Tarjetas electronicas de beneficios 4.44 8.41
Suma No aplica 100.00

1/ Las respuestas no suman 100% por ser tabuladas por frecuencia de respuesta. N = 608
FUENTE: CEMLA.
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Ahorro e inversion

La mitad de los emisores de remesas nacionales encuestados indicé que de alguna
manera ahorra algo o invierte. De acuerdo con las respuestas a la encuesta, el ahorro
promedio de este subgrupo de encuestados resultdé de 14 mil 736 pesos anuales y se
destina a propdsitos tales como: invertir en una casa; educacion; una empresa; guardar
recursos para algunas compras futuras; adquisicion de vehiculos; ocasiones
especiales; jubilacion; gastos para enfrentar enfermedades; otras emergencias; y la
prevision para el fallecimiento. Asimismo, las respuestas de las entrevistas
cualitativas fueron congruentes con lo anterior, ya que el 42% de los entrevistados
(ocho de ellos) indicaron que ahorraban, pero solo la mitad de dicho grupo lo hacia en
una institucion bancaria, mientras que el resto preferia hacerlo en efectivo. En
general, los entrevistados que no ahorraban, indicaron que el dinero no les alcanzaba
para ahorrar: “es que no alcanza para una cuenta de ahorros. Luego, cuando el dinero

se necesita, uno tiene que esperar a que le puedan dar el dinero. Por eso no”.

Aguellos entrevistados que contaban con cuenta de ahorros mencionaron que fue
sencillo el proceso de obtenerla “con 50 pesos abres tu cuenta de ahorro, llevas
identificacion y comprobante de domicilio. Es que son pocos los requisitos”. No
obstante, hubo otros que manifestaron que prefieren ahorrar en efectivo porque no
confian en las instituciones bancarias, como lo expresé un guardaespaldas de 40 afios,
quien prefiere tener el dinero a la mano y que nunca ha tenido problema guardandolo

€n Su casa.
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RAZONES PARAAHORRAR
-Distribucién porcentual-

Gastos escolares
Adquisicion de casa
Jubilacion

Invertir en empresa
Envios a familiares
Ocasiones especiales
Futuras compras
Compra de carro

Fallecimiento

Otros: emergencias, viajes, etcétera. 36.32

FUENTE: CEMLA.

El cuadro Tipos de pagos y métodos utilizados por los remitentes de remesas
nacionales muestra la distribucién de la gama de obligaciones de pago que puede
tener una persona y el método de pago que utiliza. De acuerdo con las respuestas a la
encuesta, la gran mayoria de los pagos de servicios y compras se realizan en efectivo,
incluyendo el pago de la tarjeta de crédito. En alguna medida, dichos pagos en
efectivo son una actividad cotidiana de tipo social o cultural ya que representan las

vueltas que efectlan las personas.
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TIPOS DE PAGO Y METODOS UTILIZADOS POR LOS REMITENTES DE REMESAS NACIONALES

En efectivo en una sucursal Mediante una cuenta de banco
Del .
negocio Oficina Tienda de Ta(;Leta Transferencia | Transferencia No sabe
Pagos de: proveedor| Bancaria de conveniencia/ débito o m_anual por o} giro_ Cheque ono Suma
dgl ) telégrafos | supermercado credito internet Bancario respondi6
servicio

Celular 7.87 1.66 331 85.51 1.45 0.00 0.21 0.00 0.00 100
Colegiatura 61.63 29.55 4.55 0.00 0.00 114 0.00 0.00 341 100
Credito en tienda 8065 | 323 | 0.0 1129 | 3.23 0.00 161 000 | 000 | 100
departamental

Gasolina 90.73 0.00 0.00 0.00 8.61 0.00 0.00 0.00 0.66 100
Renta de la vivienda 96.32 3.31 0.37 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 100
Luz 65.56 10.15 3.97 19.65 0.44 0.22 0.00 0.00 0.00 100
Medicinas 98.29 0.34 0.00 0.34 0.68 0.00 0.00 0.00 0.34 100
Otros servicios 82.24 1.87 0.93 11.21 2.80 0.93 0.00 0.00 0.00 100
Tarjeta de crédito 14.00 68.00 0.00 4.00 2.00 2.00 10.00 0.00 0.00 100
if){;’t'fléo de agua 76.96 | 7.60 | 098 14.22 0.00 0.25 0.00 000 | 000 | 100
Supermercados 93.81 0.00 0.00 0.38 5.82 0.00 0.00 0.00 0.00 100
Internet 70.59 5.88 2.94 17.65 2.94 0.00 0.00 0.00 0.00 100
Teléfono fijo 71.64 4.48 0.75 17.16 224 224 0.75 0.75 0.00 100
Otros 70.06 7.34 1.13 19.21 1.69 0.56 0.00 0.00 0.00 100

FUENTE: CEMLA.

Practicas y métodos de pago

La gran mayoria de los encuestados indico que efectian sus pagos en efectivo. En
general, los emisores de remesas nacionales constantemente pagan diversos servicios,
tales como la renta de su vivienda, compras de medicinas y el supermercado, pero
solo el 7% de los encuestados utiliza para ello una cuenta bancaria (ver cuadro
Método de pago utilizado por los remitentes de remesas nacionales). Mientras tanto,
el 93% de los encuestados restantes indicé que paga en efectivo directamente en el
establecimiento proveedor del servicio, tienda de conveniencia o supermercado, con
excepcidn de algunos casos de la colegiatura y la tarjeta de crédito que son pagados
en una sucursal bancaria. Lo anterior, no obstante, que el 40% de ellos sefial6 que
contaba con una tarjeta de débito. Una entrevistada menciond que: “Yo nada mas voy
y saco todo el dinero que me mandan y yo voy pagando en efectivo. La tarjeta no la

utilizo mas que para depdsitos y transacciones.”
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METODO DE PAGO UTILIZADO POR LOS REMITENTES DE
REMESAS NACIONALES

Método de pago Porcentajes
Efectla un o mas pagos mediante una cuenta de banco 7.48
Hace todos sus pagos en efectivo 92.52
Suma 100.00

FUENTE: CEMLA.

2.3.4 Los emisores de remesas y el uso de la tecnologia y la banca movil

La encuesta tambien obtuvo informacion acerca del uso de internet y de la telefonia
movil. Los resultados muestran que el 61% de los emisores de remesas nacionales no
utiliza el internet. Al considerar al subgrupo que si lo usa resulté lo siguiente: un
tercio de ellos lo hace méas de cuatro veces por semana y alrededor de un cuarto de
ellos casi no lo usa. Ademas, entre los usuarios, el 78.7% de ellos no hacen compras o

transferencias en linea y solo 3.9% hacen operaciones bancarias por este medio.

REMITENTES DE REMESAS NACIONALES QUE USAN
INTERNET SEGUN LA FRECUENCIA DE SU USO
-Distribucion porcentual-

35 1 32.8

4 0 mas veces 3 veces por 2 veces por lvezpor  Casino lo utilizo
por semana semana semana semana

FUENTE: CEMLA.
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Por otra parte, al considerar la encuesta cualitativa resultoé que el 69% no utilizaba el
internet y, de hecho, el 42% sefialdé que no lo sabian usar y que nunca habian tenido
acceso al mismo. El grupo restante que si utilizaba internet expresé que,

generalmente, lo hacia con fines recreativos.

REMITENTES DE REMESAS NACIONALES QUE USAN INTERNET
PARAEFECTUAR COMPRAS O PARATRANSACCIONE S BANCARIAS

- Distribucion porcentual-

Para realizar una
operacidn bancaria 4.3
l Para realizar compras
Para ambos 6.0 — ——— por internet 11.0

Mo o usa para ninguma
de las anieriores
18.7

FUENTE: CEMLA.

De acuerdo con las respuestas a la encuesta, el 79% de los remitentes de remesas
nacionales entrevistados y la mitad de los receptores de dichas remesas contaban con
teléfono celular. Asimismo, el 90.5% de los emisores utiliza los servicios de prepago
para recargar sus celulares, de los cuales el 88.8% lo ejecuta mediante la compra de
tiempo aire y tarjetas prepagadas que adquiere en tiendas de conveniencia. Solo el
1.7% sefald que recarga su celular mediante la compra de tiempo aire en un banco.
También destaca en las respuestas que un elevado porcentaje de los que tienen
teléfono celular lo utilizan tanto para llamadas como para enviar mensajes de texto.
Un porcentaje pequefio también lo usa para tomar fotos u oir musica. De esa manera,
lo anterior sugiere que la poblacion encuestada tiene propension a utilizar el telefono

movil para diversas aplicaciones adicionales a las llamadas.
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Por otra parte, al considerar la encuesta cualitativa sus resultados muestran que todos
los entrevistados recargaban sus celulares en tiendas de autoservicio y ninguno de
ellos contaba con un plan fijo mensual. Asimismo, el 40% expresé que estaban
dispuestos a utilizar la telefonia mdvil para transacciones bancarias, ya que les
ahorraria tiempo. No obstante, indicaron que “falta unicamente mas publicidad, dar a
conocer mas los servicios y las ventajas. Porque muchas veces estamos informados de
que existe el servicio, pero no sabemos ni como funciona ni cdbmo operan, los costos y
eso. Por lo mismo que uno no tiene mucha informacién por esta razén uno no se

confia mucho.”

En contraste, los entrevistados que no mostraron interés por los servicios financieros
moviles mencionaron que no le entienden, no es seguro o no lo necesitan: “Es mejor
tener un comprobante. Porque luego, uno paga con la tarjeta, no deja comprobante,
como es digital todo.” Ademas, se corre el riesgo de: “Que se vaya a equivocar uno a
la cuenta que va a depositar y que deposite a otra persona.” De esa manera, la poca
experiencia y conocimiento en el uso de internet y de otros productos electronicos
propicia la percepcion de que es dificil o caro el uso del teléfono movil para

transacciones financieras.
Indice de uso de tecnologia

Con el proposito de contar con una vision mas precisa acerca del uso potencial de la
tecnologia por parte de los remitentes de remesas nacionales para efectuar
transacciones financieras, se construy0 un indicador de uso de tecnologia que
incorpora los siguientes aspectos: la frecuencia de uso del internet, tipos de funciones

que utilizan en sus celulares y si cuentan con tarjeta de crédito, débito o ambas.
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El indicador referido se midio de la siguiente manera:

a) Variable internet. Se asignd a los encuestados un valor de uno si lo usan una

vez a la semana 0 mas y de cero si no lo conoce o casi no lo usa.

b) Variable celular. Valor de uno si usa tres funciones o mas y cero si aplica

menos de tres funciones.

¢) Variable bancaria. Valor de uno si cuenta con tarjeta de débito, crédito o ambas

y Ccero si no tiene tarjetas.

Lo anterior permitio clasificar a los remitentes de remesas nacionales en tres

categorias:

a) Activos, son aquellos con valor de uno en las tres variables.

b) Semiactivo, con valor de uno en una o dos variables.

¢) Pasivos/no uso, los que tuvieron valor de cero en las tres variables.

Destaca en este ejercicio que el grupo de activos representa solo el 12% del total de
los entrevistados y es notorio que ese grupo muestra caracteristicas que lo distinguen

de los otros.
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REMITENTES DE REMESAS NACIONALES QUE
UTILIZAN EL CELULAR PARA OTRAS FUNCIONES

-Porcentajes-
NUmero de personas
100 4 973
90 A
80 -
70 A
60 A 58.8 56.8
50 A
39.9
40 -
30 1 21.2
20 A
10 - 9.4
0 a T T T
Mensajes Fotos Musica Compras Internet Otros

Funciones
FUENTE: CEMLA.

Al revisar las caracteristicas sociodemograficas de los remitentes de remesas
nacionales resulta que, en general, los emisores activos en el uso de la tecnologia son
un poco mas jévenes que los semiactivos y los pasivos; y en dicho grupo hay
ligeramente una mayor proporcion de mujeres; una menor participacion de casados;
tienen mayores niveles de escolaridad y de ingreso mensual; y el monto de la remesa
enviada es mas elevada, pero lo hacen en menos ocasiones en el afio. Como quiera su
monto anual enviado es el méas alto de los tres grupos. Asimismo, los emisores activos
tienen mas afos de residir fuera de su entidad de nacimiento, pero menos de enviar

remesas.

2.4 Aspectos sociodemograficos del remitente de remesas y su acceso a las
finanzas

Considerando la informacion captada por la encuesta, en esta seccion se analizan las

diferencias sociodemograficas existentes entre quienes hacen pagos, poseen

instrumentos financieros y tienen la disposicion de cambiar de método de envio de sus

remesas nacionales.
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2.4.1 Giros y pagos

Se analizo la relacion existente entre la frecuencia de envio de remesas nacionales, sus
montos promedio y varios aspectos sociodemograficos, tales como el género, estado
civil, uso de internet y del celular. Los emisores se distribuyeron en tres grupos: el
primero agrupa a aquellos que envian remesas nacionales 12 veces 0 menos durante el
afo (62.4%); el segundo aquellos que lo hacen entre 13 y 24 veces al afio (21.91%); y

el tercero aquellos que remiten mas de 25 veces por afio (15.65%).

PERFIL DEL REMITENTE DE REMESAS NACIONES SEGUN SU USO DE

TECNOLOGIA
Pasivo/ no uso Semiactivo Activo

Distribucion de la muestra (porcentajes) 33.6 54.1 12.3
Perfil demografico y econémico

Edad promedio 41 37 35
De género femenino (porcentajes) 56.4 63.5 66.7
Estado civil casado (porcentajes) 68.1 55.6 50.7

Primaria Secundaria Preparatoria

Educacién: nivel dominante (porcentajes) completa, 35.8 completa, 36.1 | completa, 36

Servicios, 21.7 ..
Ocupacion predominante (porcentajes) Sector de la Segltlrcalo;,;g 2 Se(r?/ti::a}biélzo

construccion, 20.7

Con ocupacion de tiempo completo (porcentajes) 83.3 81.3 85.3

Ingreso mensual: nivel dominante entre 2 mil 501y Entre 5 001 y

5 mil pesos (porcentajes) 40.9 412 ! 50203pgsos,
Ingreso mensual promedio en pesos 3954 5107 9 405
Afios promedio residiendo en la entidad actual 15.8 14.3 17.9
Con hijos viviendo con el remitente (porcentajes) 35.3 34.3 44.0
No tiene hijos (porcentajes) 14.7 29.2 32.0
Hijos en otros lugares (porcentajes) 50.0 36.5 24.0
Numero de envios por afio 17.3 16.6 15.3
NUmero de afios enviando remesas 4.97 4.63 4.38
Monto promedio enviado 1151 1185 1634

FUENTE: CEMLA.

En promedio, las mujeres envian un monto anual mayor de remesas nacionales que

los hombres, ya que mandan mas por envio y con mayor frecuencia.
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Por otra parte, no se observa una diferencia significativa entre el monto promedio
enviado por afio de los emisores solteros, viudos y divorciados frente a los remitentes
casados (ver cuadro: Estado civil y caracteristicas de los envios), pero si hay alguna
diferencia en sus habitos de envio. Asi, los emisores casados envian montos inferiores
que los emisores solteros, viudos y divorciados, pero con una mayor frecuencia, lo

cual equilibra el monto total enviado por afio.

GENERO Y CARACTERISTICAS DE LOS ENVIOS

Género Monto anual enviado | Promedio por envio Frecuencia anual Observaciones
Femenino 26 266 pesos 1 431 pesos 20 veces N =373
Masculino 14 686 pesos 1 076 pesos 14 veces N =232

Nota: Para la frecuencia se presenta la mediana de la variable.
FUENTE: CEMLA.

ESTADO CIVIL Y CARACTERISTICAS DE LOS ENVIOS
Soltero (a), viudo (a), divorciado (a) Casado (a)

Frecuencia 14.2 veces 19.7 veces

Envio promedio 1 482 pesos 1 166 pesos

N = 607 para frecuencia y N = 606 para un envio promedio.
FUENTE: CEMLA.

Los resultados de la encuesta no muestran que haya una asociacion entre el uso del
internet y la frecuencia de envio de remesas nacionales (ver cuadro Uso de internet y
frecuencia de los envios de remesas nacionales). Asi, entre los remitentes que envian
dinero de manera regular a lo largo del afio, el 12.29% hacia un uso activo del
internet, es decir, cuatro 0 mas veces por semana, pero dicho porcentaje es muy
similar al que se presenta en el grupo que envia dinero de manera esporadica. En los
dos grupos de emisores (los que mandan dinero de manera frecuente y el esporadico)

la gran mayoria de los encuestados no utiliza frecuentemente el internet.
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USO DE INTERNET Y FRECUENCIA DE LOS ENVIOS DE
REMESAS NACIONALES
-Porcentajes-

Tipo de emisor Usuario activo | Semiactivo | Pasivo - no activo
Remitente frecuente 12.29 17.60 70.11
Remitente esporadico 13.20 12.80 74.00
N = 608.

FUENTE: CEMLA.

Cuando se desagrega a los emisores de remesas nacionales en tres grupos segun la
frecuencia de sus envios de remesas nacionales (aquellos que envian 12 veces 0
menos por afo —cuadro Frecuencia de los envios de remesas nacionales y el uso de
internet—, los que lo hacen de 13 a 24 veces y los que remiten mas de 24 veces al
afo), si se observa una diferencia en la frecuencia del uso del internet. En general, los
emisores que envian dinero mas de 24 veces por afio suelen usar menos el internet que

los emisores de los otros dos grupos.

FRECUENCIA DE LOS ENVIOS DE REMESAS NACIONALES Y
EL USO DE INTERNET

Tipo de emisor Usuario activo | Semiactivo | Pasivo - no activo
Envia de una a 12 veces 13.98 16.09 69.92
Envia de 13 a 24 veces 13.53 19.55 66.92
Envia més de 24 veces 6.32 8.42 85.26
N = 608.

FUENTE:CEMLA.

Por otra parte, no se observa que haya una diferencia significativa entre los remitentes
de remesas nacionales frecuentes y esporadicos y la intensidad del uso del celular y

sus aplicaciones.
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FRECUENCIA DE LOS ENVIOS DE REMESAS
NACIONALES Y EL USO DE CELULAR

Tipo de emisor

Usuario activo

Pasivo - no activo

Emisor frecuente

81.84

18.16

Emisor esporadico

75.50

24.50

N = 607.
FUENTE: CEMLA.

2.4.2 Finanzas y uso de la tecnologia

De acuerdo con las respuestas a la encuesta, hay diferencias en el perfil financiero de

los remitentes de remesas nacionales segun si son 0 no usuarios activos de la

tecnologia. Asi, aquellos que hacen un uso mas intenso de la tecnologia muestran

mayores montos de ahorro anual, recurren en mayor medida a métodos bancarios para

efectuar pagos (el 30.7%) y mas del 90% de dicho grupo tiene una cuenta bancaria

(cuadro Perfil de los emisores de remesas nacionales segun su uso de tecnologia).

Esto Gltimo es importante considerando que para el total de encuestados el porcentaje

de aquellos que recurre a la banca para efectuar pagos es de sélo el 7 por ciento.

PERFIL DE LOS EMISORES DE REMESAS NACIONALES

SEGUN SU USO DE TECNOLOGIA

Pasivo - no activo | Semiactivo Activo
D|§tr|bu0|on de los 336 541 123
emisores
Perfil financiero
Ahorro promedio anual 10 678.0 13590.0 22753.0
en miles de pesos
Pagp promedio - por 68.0 67.2 68.3
envio de remesa
Utiliza los banc_os para 10 6.1 30.7
pagos (porcentajes)
Tiene cuenta bancaria 6.9 48.9 947
(porcentajes)

FUENTE: CEMLA.
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2.4.3 Cambio de método de envio de remesas nacionales y variables financieras

Considerando que un tercio de los entrevistados sefialé estar dispuesto a cambiar su
método de envio de remesas nacionales, se analizaron las caracteristicas de dicho
grupo y se compararon con las del resto de remitentes. Los resultados muestran que
quienes mostraron mayor interés en adoptar instrumentos de pago por medio de una
cuenta en lugar de efectivo llevan a cabo maés transacciones financieras y con mayor

frecuencia a través de bancos, poseen mas productos financieros y hacen un uso mas

intensivo de la tecnologia.

INTERES EN OTROS METODOS DE ENVIO DE REMESAS NACIONALES

-Porcentajes-
Indicador Sin.interés por Int_eresado en
cambiar de método | cambiar de método
Posee tres 0 més productos financieros 17.2 29.3
Posee dos productos financieros 14.1 21.7
Posee un producto financiero 27.3 25.2
No posee productos financieros 41.4 23.8
Utiliza banco y tiene cuenta 5.3 12.1
Solo efectivo 94.7 87.9
Activo tecnoldgicamente 9.2 19.7
Semiactivo tecnolégicamente 50.2 62.6
Uso pasivo-no usa tecnologia 40.6 17.7
Envia mas de 24 veces 26.0 31.0
Envia hasta 12 veces 72.2 67.2
Envia de 13 a 24 veces 1.8 1.8

FUENTE: CEMLA.

3. Bancos comerciales: posicionamiento en la industria de remesas nacionales

Para evaluar el nivel de eficiencia y de acceso del sistema financiero a los remitentes
de remesas nacionales se utilizaron ciertos indicadores de posicionamiento de los
intermediarios que participan en dicho mercado. En general, el posicionamiento

contribuye a conocer el papel que desempefian los distintos actores en esta industria y

el que juegan en el desarrollo del mercado de remesas nacionales.
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En general, el posicionamiento de los intermediarios se mide de acuerdo con varios

indicadores:*®

a) Servicios ofrecidos para transferencias de dinero. Esta variable identifica
cuéles son los métodos de pago ofrecidos por cada empresa y su cobertura a

nivel geografico.

b) Tipo y nivel de intermediacion financiera asociado con la transferencia de
remesas. Este indicador busca identificar si el servicio ofrece cruces de venta

con otros prod uctos.

¢) Marco legal. Esta variable explora las normas sobre cumplimiento legal que

sigue la industria en el mercado de remesas nacionales.

d) Sistemas tecnologicos. Este indicador busca identificar el tipo de tecnologia
utilizada para las transferencias en este mercado. Por ejemplo, si tienen su
propio software o si sus servicios estdn montados en los de otra empresa, como
Money Gram, Western Union, Dolex, etcétera; si estan usando sistemas
tecnologicos en el “front end”, es decir hacia el cliente, como el internet, el

teléfono movil, tarjetas o cuenta a cuenta.>

e) Sistemas. Este indicador persigue conocer como los proveedores de servicios de
remesas nacionales integran los datos procesados de sus transacciones en este
mercado para aprovecharlos para un mejor conocimiento del cliente

(mercadeo, seguridad, cumplimiento legal, etcétera). La integracion de esta

*® Orozco, Manuel. The money in between, Lynne Reinner Publisher, 2012.

" En general, las tecnologias de pago ofrecen dos areas de operatividad y funcionalidad, el “back end” y el
“front end”. El “back end” se refiere a los mecanismos tecnolégicos de procesamiento de datos desde el
interior de la empresa (como plataformas de software, sistemas de hardware), mientras que el “front end” se
refiere a las tecnologias que llegan al cliente mismo, tales como las tarjetas, las terminales de puntos de venta
o el internet.
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informacion facilita un mejor aprovechamiento del potencial que ofrecen los

clientes.

f) Inclusion financiera. Este indicador asociado con el punto (b) busca identificar
qué métodos de los usados para la provision de servicios, intermediacion y
tecnologia contribuyen a la inclusion financiera. El objetivo es conocer como
operan los servicios en funcion de insertar al cliente al sistema financiero y
favorecer su generacién de riqueza. En términos generales, la inclusion
financiera se refiere a si: i) los servicios financieros ofrecidos son econdmicos
o de bajo costo; ii) llegan al cliente (geograficamente y demograficamente); iii)
son comprensivos (es decir, si cubren una gama variada de pagos, tales como
pagos de servicios de teléfono, electricidad, agua, remesas familiares, etcétera);
Iv) los requisitos y procedimientos para efectuar las transacciones de remesas

nacionales son flexibles.

Todas estas variables o indicadores, aunque no son exhaustivos, pueden contribuir a
ubicar a la industria y a sus participantes en un continuum (en un rango entre lo

limitado y lo muy extenso).

La revision del funcionamiento del mercado de remesas nacionales y del
aprovechamiento de la tecnologia aunados a estos indicadores facilitan evaluar el
nivel de desarrollo de la industria de remesas nacionales y derivar para ella algunas

recomendaciones.

Para contar con informacion sobre los indicadores de posicionamiento se llevaron a
cabo entrevistas con varios de los intermediarios de la industria de remesas
nacionales, a los que se les aplico un cuestionario. El posicionamiento de una empresa
ya sea limitado o extenso en cada indicador permite determinar el grado de
convergencia dentro de la industria. Entre mas instituciones se acercan a un punto de

mayor cumplimiento en el continuum, la industria puede calificarse como un sector
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desarrollado; el cual puede clasificarse en tres niveles: incipiente, en desarrollo y
maduro. Si las instituciones convergen en niveles parecidos y en la misma direccion
en el continuum, significa que van desarrollandose de manera igual hacia la madurez.
Si hay disparidad entre las instituciones implica que no se observa una convergencia y
el desarrollo del sector podria verse limitado. Asimismo, todo este conocimiento
permite identificar las pautas que pudieran instrumentar las estrategias de negocio,
mismas que debieran contribuir a mejorar la eficiencia de este mercado y a fortalecer

el acceso financiero a sus clientes.

Se entrevistd a funcionarios de nueve de los principales proveedores de servicios de
remesas nacionales en México, tanto bancos como otros proveedores. Tales
entrevistas se llevaron a cabo del 10 al 13 de enero de 2012 en la ciudad de México y
permitieron efectuar una evaluacién global de esta industria. Las entrevistas cubrieron
las siguientes instituciones: BBVA Bancomer; Banco Nacional de México, Banamex;
Banco Mercantil del Norte, Banorte; Banco del Ahorro Nacional y Servicios
Financieros, Bansefi; Telecomunicaciones de México; HSBC Meéxico; Banco

Santander; Western Union Holdings, Inc; y Grupo Elektra.

Luego se identificd el posicionamiento de cada proveedor de servicios de remesas
nacionales mediante la asignacion de puntajes considerando su situacion en cada
indicador. Los puntajes se transforman posteriormente en una escala de 0 a 100 para
efectos comparativos de cada componente, de manera que el analisis permita
identificar el grado de convergencia o divergencia empresarial dentro de esta industria
con relacion a cada uno y al agregado conjunto de los componentes de

posicionamiento.
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3.1 Productos y servicios ofrecidos

La informacion recabada en las entrevistas con los actores de la industria de remesas
nacionales sugiere que un segmento importante de la oferta en este mercado es
relativamente nuevo. Asimismo, las respuestas muestran que es escasa la promocion
que lleva a cabo la mayoria de la banca acerca de su oferta de productos de remesas
nacionales. En el caso de las ordenes de pagos, éstas se han ofrecido desde hace
muchos afios, pero no son promovidas por los proveedores. Asimismo, las
transferencias especificas para remesas tampoco son poco promocionadas, lo que en

parte refleja que algunos proveedores son nuevos en este mercado.

3.2 Oferta cruzada

En relacion con la oferta cruzada, destaca que son pocos los bancos que ofrecen otros
productos financieros a sus clientes de remesas nacionales, pero si se observan
esfuerzos en el caso de los otros proveedores de remesas nacionales. En estos Gltimos
hay algunos proveedores que promueven su producto en medios impresos Yy
electrénicos, y entrenan a su personal para que incentiven a sus clientes a adquirir

otros, tales como microseguros.

En general, las instituciones entrevistadas indicaron que su personal de ventanilla esta
entrenado para atender las necesidades de su clientela de remesas nacionales, pero no
necesariamente para ofrecerles otros productos. La mayoria de las instituciones
financieras entrevistadas expresaron que con excepcién del caso de pequefias
comunidades, en general, no sabian si sus clientes enviaban o recibian remesas
nacionales, aunque si habia interés por aumentar los servicios y productos que
ofrecian a su clientela. En suma, no se capt0 la percepcion de que los oferentes de
servicios de remesas nacionales estén haciendo esfuerzos por convertir a la clientela

de tales servicios en clientes bancarios.
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3.3 Marco legal

En general, los funcionarios entrevistados de las instituciones financieras y no
financieras confirmaron tener un amplio conocimiento sobre el marco legal aplicable
a los envios de remesas nacionales y sobre los controles que permiten detectar lavado
de dinero, fraude u otra actividad irregular. ElI cumplimiento del marco legal es visto
como un aspecto prioritario para las operaciones por encima de otras actividades de
este negocio. En este contexto, cabe sefialar que las empresas entrevistadas resaltaron

que hay cierta confusion sobre el marco legal que regula las cuentas nivel 1.
3.4 Sistemas informaticos

Los proveedores de servicios de remesas han hecho esfuerzos importantes por
modernizar sus sistemas de pago y por incluir en ellos a los servicios de remesas, con
el propdsito de reducir costos y aumentar su eficiencia. El nivel de adaptacion de sus
plataformas para incluir las transferencias de remesas asegura una mayor eficiencia y
economia en el manejo de datos y en su aprovechamiento potencial. Asimismo, la
sistematizacion de los datos sobre la clientela permite desarrollar perfiles sobre sus
caracteristicas lo que facilita la venta cruzada de servicios. No obstante, fue notorio en
la mayoria de las instituciones entrevistadas que la plataforma de remesas nacionales

es independiente del resto.
3.5 Tecnologia

En los afios recientes ha habido avances importantes en México en el desarrollo de
operaciones financieras mediante el teléfono celular y en el area de corresponsalias
bancarias. Asi, la mayoria de los bancos en México operan con corresponsales

bancarios.

% Las cuentas nivel 1 son cuentas anénimas, no se requiere la presencia del interesado para su apertura, los
depositos pueden realizarse en corresponsales o en sucursales bancarias, y tienen, un limite mensual de
deposito (750 délares) y mensual de saldo maximo (1 mil ddlares).
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Actualmente un buen nimero de los bancos en México ofrecen servicios de banca por
internet y permiten a sus clientes por ese medio consultar saldos, hacer transferencias
a otras cuentas, pagar tarjetas de crédito, propias y de terceros, asi como pagar
servicios. Ademas, algunos de ellos cuentan con banca mévil por medio de mensajes
de texto e incluso pagar mediante sus teléfonos celulares a tiendas comerciales y

realizar traspasos persona a persona.

No obstante todo lo anterior, con la excepcién de lo referente al cumplimiento de la
reglamentacion sobre lavado de dinero, pocos proveedores de servicios de remesas
nacionales sistematizan los datos de su clientela para analizarlos como adquirientes

potenciales de otros productos.
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PRINCIPALES RETOS EN EL MERCADO DE REMESAS NACIONALES

¢En qué consiste el reto?

¢ Como mitigan este obstaculo las
nuevas disposiciones regulatorias?

Modelo de negocios

Por el lado de la oferta y de la
demanda.

Oferta

Enfoque en productos que no resultan
atractivos para la poblacion de
menores recursos y en zonas de
dificil acceso.

Provision de servicios de
transferencia a través de canales
tradicionales que son costosos de
llevar a la poblacién no atendida.
Procesos complicados y lentos para la
apertura de cuentas.

Demanda

Altos costos de trasladarse a los
puntos de servicio de los proveedores
formales.

Pocos incentivos para transitar del
uso del efectivo debido a la falta de
disponibilidad de puntos para carga y
retiros.

Corresponsales bancarios (disminuyen los
costos de traslado a puntos donde se
provee el servicio).

Cuentas de expediente simplificado
(adecua el producto a las necesidades
transaccionales de la poblacién no
atendida).

Servicios financieros moviles (habilitan
un canal de bajo costo y amplian la
penetracion entre la poblacion no cubierta
para enviar Ordenes de transferencia de
recursos).

Liquidez y volumen
transaccional

Oferta

Se requiere de un adecuado manejo
de efectivo para poder llevar a cabo
todas las transacciones solicitadas.

Demanda

Buscan realizar muchas
transferencias por montos bajos, sin
embargo, en canales tradicionales el
costo, tanto monetario como de
oportunidad de este esquema
transaccional resulta elevado.

Uso de redes de distribucion
especializadas en el manejo de efectivo
como corresponsales de la institucién
financiera.

Contratacion de establecimientos
comerciales con flujo de efectivo
superavitario como puntos para retiro de
efectivo.

Cuentas de expediente simplificado
(incentiva menos retiros y mas ahorro vy,
por tanto, disminuyen los requerimientos
de efectivo.

FUENTE: CEMLA.

4. Barreras y retos de la industria

Brindar acceso a servicios de transferencia de recursos entre personas es de gran
importancia para mejorar la calidad de vida de la poblacion. El acceso a servicios de
transferencia de recursos permite un uso mas eficiente de los ingresos de los hogares
ya que se fomenta el ahorro, disminuyen los costos y riesgos tanto de enviar dinero a
familiares y amigos como de llevar a cabo transacciones comerciales y posibilita el
acceso a productos financieros de mayor complejidad, como el crédito o los seguros,

al generar un historial del flujo de ingreso de los usuarios. De este modo, la
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transferencia de recursos entre personas puede fungir como un primer escalon para

una mayor inclusion financiera, lo que cataliza el crecimiento econémico del pais.

La inclusion financiera es definida como el acceso y uso de una gama de productos y
servicios financieros por parte de la poblacion, bajo una regulacion apropiada que

cuida los intereses de los usuarios del sistema y fomenta sus capacidades financieras.

El nimero de transferencias que se efectian por medio de instituciones financieras
formales y empresas de envio de dinero se encuentra muy por debajo del nivel de
demanda por este servicio, incluso si las estimaciones sobre la demanda por este
servicio dentro del territorio nacional son conservadoras. Lo anterior, indica que
existe un importante nimero de transacciones que estan siendo realizadas por medio
de proveedores informales, con los mayores costos y riesgos que ello implica.
Asimismo, la brecha entre la demanda por servicios de remesas nacionales y la oferta
de los proveedores formales es evidencia de que un significativo porcentaje de la
poblacion ain no forma parte del sistema financiero formal. De este modo, es posible
afirmar que existen oportunidades relevantes para que las instituciones financieras que
ofrecen el servicio de transferencia de recursos dentro del territorio nacional

incrementen su participacién en el mercado.

Aunada a la existencia de una importante demanda insatisfecha, las instituciones
financieras que proveen servicios de transferencias ahora se pueden beneficiar de las
recientes modificaciones regulatorias que fomentan el desarrollo de modelos de
negocio que incorporen a la poblacion no atendida al sistema financiero. En este
contexto, la regulacién fomenta el desarrollo de productos que se ajustan a las
necesidades de la poblacion, como las cuentas de expediente simplificado o los
servicios financieros mdviles y habilita canales alternativos que permiten ofrecer
dichos productos en forma mas rentable que bajo los esquemas de oferta tradicionales.

Al implementar estos nuevos modelos de negocio, es necesario que las instituciones
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tomen en cuenta los retos que existen para que los servicios, y canales por los cuales
éstos se ofrecen, sean atractivos para la poblacion y resulten exitosos en fomentar un

mayor nivel de inclusién financiera.

En relacion con el nuevo régimen de apertura de cuentas simplificadas, algunos
intermediarios sefialaron que si bien reconocen que éstas pueden generar beneficios
importantes, existe inquietud sobre posibles riesgos en su uso para fines irregulares.
El hecho de que las instituciones expresen preocupacién en este respecto apunta a la
necesidad de una mejor difusion sobre los controles que existen en estas cuentas para
prevenir su uso de manera contraria a la regulacién. Por otro lado, los proveedores de
servicios de remesas nacionales indican también que la expansion de su oferta hacia el
mercado no atendido implica retos en relacion con la liquidez que deben contar en los
sitios de pago. Esta respuesta sefiala la necesidad de informar a los proveedores de la
posibilidad de utilizar redes de corresponsales y redes de distribucion para

incrementar la eficiencia en el manejo de efectivo y reducir sus costos de expansion.

Actualmente, la poblacion sin acceso a un producto que permita la transferencia
electronica de recursos satisface sus necesidades por este servicio por medio de
proveedores informales y compariias de envio de dinero. Estos mecanismos obligan a
los usuarios a retirar, en una sola exhibicion, todos los recursos enviados y por ello
fomenta el uso exclusivo del efectivo en sus operaciones cotidianas. Como resultado
de lo anterior, los oferentes de servicios financieros en el mercado de remesas
nacionales indican que un reto importante que enfrentan es la cultura del efectivo. En
la opinién de dichos oferentes, debido a esta cultura el desarrollo e implementacion
de nuevos productos y canales que buscan sustituir el uso de efectivo tienen, de
acuerdo con las respuestas de los oferentes, altos costos o fuertes limitaciones para
lograr su objetivo en el corto plazo. En vista de estas respuestas, resulta necesario
difundir mayor informacion sobre las necesidades de la poblacién no atendida por el

sistema financiero formal y su demanda por servicios de transferencias electronicas.
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Las cifras en cuanto a las caracteristicas transaccionales de esta poblacion, asi como la
experiencia internacional, indican que el uso exclusivo del efectivo entre la poblacion
de menores recursos no se debe a una cultura del efectivo sino méas bien a la falta de
canales alternativos, de facil acceso, adecuados a sus necesidades, y que resulten

atractivos para la poblacion.

En general, la industria de remesas nacionales no se ha interesado en identificar de
manera clara las caracteristicas de su clientela y al parecer no se le ha asignado un
interés especial con propoésitos de comercializacion y de fidelizacion. Todo ello
produce poca intermediacién y poca sistematizacion y analisis de datos, que deriva en

percepciones erroneas sobre las posibilidades de expansion en el mercado.

Con base en la informacion recabada en las entrevistas con los intermediarios de
remesas nacionales se elaboré la grafica Posicionamiento de la industria que muestra
el grado de convergencia (en una escala de 1 a 0) de la industria de remesas
nacionales. Aparte del apego al cumplimiento legal, los otros indicadores muestran
poca concordancia hacia el alcance de los criterios de posicionamiento de los

proveedores en dicha industria.

% para una explicacion de estos resultados ver el apéndice y su cuestionario en el documento original.
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POSICIONAMIENTO DE LA INDUSTRIA
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FUENTE: CEMLA.

5. Algunas recomendaciones que pueden contribuir al desarrollo del mercado

formal de remesas nacionales

Como se mencion6 en el apartado anterior, facilitar el acceso a servicios de

transferencia electronica de recursos puede contribuir de manera significativa al

desarrollo de la economia. A fin de que este potencial sea alcanzado se postulan a

continuacién algunas recomendaciones dirigidas a fomentar la canalizacion de las

remesas nacionales hacia el sistema financiero formal. Estas recomendaciones se

enfocan en los siguientes ejes centrales:



1276

Comisién Nacional de los Salarios Minimos

— Recabar, analizar y difundir informacion sobre la demanda por remesas

nacionales, en particular, aquella que no hace uso del sistema financiero

formal.

A partir de las encuestas realizadas a los proveedores de servicios de envios de
remesas en territorio nacional, es posible afirmar que los oferentes carecen de
informacion relevante sobre el perfil y necesidades de los remitentes y
receptores de estas transferencias en el pais. Lo anterior inhibe la capacidad de
los oferentes formales para desarrollar modelos de negocio y productos que
satisfagan las necesidades de un importante segmento de mercado que
actualmente debe utilizar en cambio canales informales y economias basadas
en el efectivo. De este modo, la falta de productos que resulten atractivos es
confundida por los oferentes como una cultura del efectivo, que obstaculiza la

profundizacion de este mercado.

Mas aln, al contar con mayor informacién sobre la poblacion no atendida, las
instituciones financieras pueden expandir su oferta mas alla del servicio de
envio de remesas e incluir otros productos financieros que se ajusten a las
necesidades de la poblacion y les resulten rentables, logrando una mayor
participacion en el mercado y simultaneamente promoviendo la inclusion

financiera en el pais.

Promover el desarrollo de productos que hagan uso de las innovaciones
tecnologicas y regulatorias para atraer, en forma rentable para los oferentes, al
segmento de la poblacion que no es atendida por el sistema financiero formal.
Por medio de diversas modificaciones regulatorias complementarias
implantadas en México en los afos recientes, aunadas al progreso tecnoldégico
en el sector de las telecomunicaciones, la oferta de servicios financieros, en

general, y de envios de transferencias electronicas, en particular, puede llevarse
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a cabo en forma segura por medio de canales alternativos que representan

menores costos para los oferentes.

El desarrollo de la figura de corresponsales permite a las instituciones expandir
su infraestructura para la oferta de servicios de envio y recepcion de
transferencias en forma rapida, rentable y segura. Mas aln, los corresponsales,
en conjunto con la introduccién de las cuentas de expediente simplificado,
permiten el desarrollo de modelos de negocio atractivos, tanto para los
oferentes como para los usuarios y, asi, para llevar a cabo transacciones
frecuentes de bajo volumen, como requiere la poblacion que a la fecha no es

atendida por el mercado formal.

Las modificaciones al marco regulatorio permiten entonces expandir la oferta
formal hacia productos que se ajustan a las necesidades del mercado. Sin
embargo, dada la preocupacion que parece persistir entre los oferentes en el
uso de las nuevas figuras y productos que habilitd la regulacion, se recomienda
ademas realizar campafias y mecanismos de difusion de los controles que
garantizan la seguridad de los nuevos canales. Los resultados de las encuestas
hacen evidente que estas campafias de educacidén no sélo son necesarias para
los usuarios sino también para los proveedores, a fin de que estos comprendan
los beneficios que los nuevos canales generan y no sobreestimen los costos y
riesgos que implican la implementacion de nuevos modelos de negocio
basados en estos canales. En este contexto, resulta especialmente relevante
destacar entre las instituciones financieras que en la medida en que los envios
de remesas se lleven a cabo por medio de cuentas, ya sean tradicionales o de
expediente simplificado, se cuenta con un registro de las transacciones y flujos
que éstas reciban y, por ello, con un mayor control para la prevencion de

riesgos y deteccion de actividades irregulares.
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Adicionalmente, difundir informacién sobre los canales alternativos y la forma
en que éstos reducen los costos de proveer el servicio de transferencia de
recursos en territorio nacional mitigara las barreras de entrada existentes en el
mercado, promoviendo una mayor competencia en beneficio de los usuarios y

los oferentes potenciales.

Identificar mecanismos por los cuales los programas de asistencia y demas
servicios que ofrece el gobierno puedan incorporar el uso de estos productos, a

fin de fomentar su adopcidn entre la poblacion.

Hay varias funciones del gobierno que contribuyen a que la poblacion
incremente su nivel de inclusién financiera, tales como la realizacion de pagos
(de servicios y bienes publicos, de impuestos, etcétera) o recibir transferencias
(programas de asistencia social y transferencias gubernamentales). En la
medida en que el gobierno facilite y fomente que estos pagos y recepcion de
recursos se lleven a cabo por medios electronicos y mediante el sistema
financiero formal, la adopcion de los nuevos productos que ofrezca el sector

privado para el envio de remesas nacionales serd mas facil.

Difundir entre la poblacion las opciones y ventajas que ofrecen los proveedores

formales para el envio de recursos en el territorio nacional.

En muchas ocasiones, la transmision del efectivo a un nuevo medio electrénico
se ve obstaculizada por la falta de informacion entre la poblacion sobre las
alternativas que tiene a su alcance y las ventajas que estas ofrecen frente al
status quo. En este sentido, se recomienda llevar a cabo, en conjunto con los
proveedores de servicios de remesas, campafias de educacion y promocion del
uso de las transferencias electronicas, para que la poblacién cuente con la
informacion relevante para evaluar el beneficio neto que este canal ofrece

sobre el efectivo.
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Por dltimo, un resultado importante de este estudio es que en Meéxico las
transferencias nacionales que podrian considerarse informales son efectuadas
predominantemente por grupos de personas con muchas obligaciones de pago y
necesidad de transferir recursos, pero con poco o sin acceso a los canales formales
disponibles para llevar a cabo estas transacciones en forma electrénica. En contraste,
este segmento de la poblacién estd muy familiarizado con las distintas caracteristicas
y posibilidades del teléfono movil. Por ello, los servicios financieros moviles resultan
particularmente adecuados para atraer a la poblacion no atendida hacia canales
alternativos que ofrecen los proveedores formales. Las diversas recomendaciones que
se presentaron en parrafos anteriores pueden contribuir a reducir la informalidad y a

acrecentar las transacciones que se llevan a cabo en el sistema financiero formal.

Fuente de informacion:

http://www.cemla.org/comunicados/2012-10-mercadoderemesas.html
http://www.cemla.org/comunicados/2012-10-mercadoderemesas-ppt.pdf
http://www.cnbv.gob.mx/Prensa/Tabla%20L ista%20%20Estudios/El%20Mercado%20de%20Remesa
$%20en%20México.pdf

Trabajadores migrantes de todo el mundo
envian remesas por mas de 530 mil millones
de dolares en 2012 (BM)

El 20 de noviembre de 2012, el Banco Mundial inform6 que los Trabajadores
migrantes de todo el mundo envian remesas por mas de 530 mil millones de dolares

en 2012. A continuacion se presenta la informacion.

Los migrantes internacionales capean los efectos de la actual crisis econdmica global
y estan en camino de enviar 406 mil millones de dolares en ahorros a sus familias en
los paises en desarrollo en 2012; esto representa un aumento de 6.5% respecto del afio
pasado, informa la Gltima Resefia del Banco Mundial sobre Migracién y Desarrollo

publicada.


http://www.cemla.org/comunicados/2012-10-mercadoderemesas.html
http://www.cemla.org/comunicados/2012-10-mercadoderemesas-ppt.pdf
http://www.cnbv.gob.mx/Prensa/Tabla%20Lista%20%20Estudios/El%20Mercado%20de%20Remesas%20en%20México.pdf
http://www.cnbv.gob.mx/Prensa/Tabla%20Lista%20%20Estudios/El%20Mercado%20de%20Remesas%20en%20México.pdf

1280 Comisién Nacional de los Salarios Minimos

Las proyecciones sefialan que el envio de dinero hacia los paises en desarrollo crecera
7.9% en 2013, 10.1% en 2014 y 10.7% en 2015, para llegar a 534 mil millones de
dolares en 2015.

Se estima que las remesas totales, incluidas las destinadas a los paises de ingreso alto,
sumen 534 mil millones de ddlares en 2012 y lleguen a 685 mil millones de ddlares en
2015.

Sin embargo, no todas las regiones en desarrollo estan consiguiendo buenos
resultados en 2012 en este tercer afio de crisis y los trabajadores migrantes en los
paises europeos de ingreso alto estdn comenzando a tener problemas. Las naciones de
Europa occidental son destinos importantes de los trabajadores provenientes de Africa
al Sur del Sahara y Europa y Asia Central, pero los flujos de transferencias hacia estas
dos regiones se desaceleraron este afio: los envios hacia Africa al sur del Sahara se
mantienen casi inalterados en 31 mil millones de ddlares, mientras que en el caso de

Europa y Asia Central se contraeran en 0.9% para llegar a 41 mil millones de ddlares.

Por el contrario, los flujos de remesas siguen aumentando sostenidamente hacia las
regiones de Asia Meridional, Oriente Medio y Norte de Africa (MENA) y Asia
oriental y el Pacifico, cuyos trabajadores emigran en masa hacia los paises del
Consejo de Cooperacion del Golfo (CCG) con su vigorosa actividad economica

generada por los altos precios del petréleo.

En el caso de Asia Meridional, se espera que las transferencias lleguen a un total de
109 mil millones de ddlares, un aumento de 12.5% respecto de 2011, que la region de
Asia oriental y el Pacifico atraiga 114 mil millones de dolares, un incremento de 7.2%
sobre el afio 2011, y que la region de MENA reciba 47 mil millones de dolares, un

alza de 8.4% en relacion con el afio pasado.
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Las remesas hacia América Latina y el Caribe se benefician del respaldo de una
economia en recuperacion en toda la region y una modesta mejora en el mercado
laboral de los Estados Unidos de Norteamérica, pero se moderan debido a la debilidad
econdémica europea. Con todo esto, es probable que la regidn registre un crecimiento

moderado de 2.9% en 2012, con un total aproximado de 64 mil millones de ddlares.

Hacia el futuro, el Banco Mundial prevé un crecimiento sostenido en los envios de
dinero hacia todas las regiones del mundo, aunque el persistente desempleo en Europa
y las actitudes mas restrictivas que enfrentan los trabajadores migrantes en algunos

lugares plantean riesgos graves.

Otro obstaculo al crecimiento de las transferencias es el elevado costo del envio de
dinero, que alcanzé un promedio de 7.5% en el tercer trimestre de 2012 en los
20 corredores de remesas mas importantes, aunque con diferencias considerables
entre un pais y otro. Por ejemplo, en naciones originarias de grandes volimenes de
remesas, como es el CCG, los Estados Unidos de Norteamérica y el Reino Unido, el
importe promedio era de alrededor del 5%, mientras que en Alemania llegaba al 15%.
En Africa al sur del Sahara, el valor promedio fue de 12.4%, el mas alto entre las

regiones en desarrollo.

La Resefia sobre Migracion y Desarrollo urge a la accion para cumplir con la promesa
de las remesas por telefonia mdvil, que tienen un gran potencial habida cuenta del

vertiginoso aumento de teléfonos moviles en el mundo en desarrollo.

Las remesas moviles transfronterizas pueden ampliar el acceso y reducir los costos,
pero aun no despegan debido a varios problemas de indole regulatoria y operacional.
Este tipo de transferencias cae en el vacio legal entre los reglamentos financieros y de
telecomunicaciones, ya que muchos bancos centrales han prohibido que entidades no

bancarias presten servicios de entrada y salida de dinero en efectivo. Por consiguiente,
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las autoridades bancarias y de telecomunicaciones deben reunirse y disefiar en

conjunto reglas sobre este tema que faciliten la banca sin sucursales.

El Banco Mundial, como actor clave en el escenario de la migracion y las remesas,
estd trabajando en una nueva iniciativa llamada Alianza Mundial de Conocimientos
sobre Migracion y Desarrollo (KNOMAD, por sus siglas en inglés), que apunta a
facilitar el debate y discusién multidisciplinarios sobre temas de migracion, disefiar
alternativas en materia de politicas y ayudar a los paises remitentes y receptores de

dinero a poner en marcha politicas experimentales.

El Banco trabaja en la creacion de instrumentos de financiamiento para impulsar el
tema de la migracion y las remesas para fines de desarrollo interno de los paises. Por
ejemplo, los bonos de la diaspora pueden ser un poderoso instrumento a la hora de
movilizar los ahorros de la diaspora y financiar con ellos proyectos especificos del
sector publico y privado, ademéas de ayudar a mejorar el perfil de la deuda de los
paises de destino. La institucién cre6 asimismo un Grupo de Trabajo sobre Bonos de
la Didspora para proporcionar asistencia técnica a paises interesados en implementar

estos instrumentos con el objetivo de solventar proyectos de desarrollo.

Fuente de informacion:
http://web.worldbank.org/WBSITE/EXTERNAL/BANCOMUNDIAL/NEWSSPANISH/0,,contentMDK:23316
083~pagePK:64257043~piPK:437376~theSitePK:1074568,00.html

El microseguro, una solucion para los migrantes
y las compafiias de seguros (OIT)

El 29 de octubre de 2012, la Organizacién Internacional del Trabajo (OIT) informé
que los migrantes internacionales envian a sus hogares mas de 400 mil millones de
dolares al afio, sin embargo, con frecuencia, ellos y sus familias carecen de una
proteccion social basica, por lo que, en este contexto, el microseguro puede intervenir.

A continuacidn se presentan los detalles.


http://web.worldbank.org/WBSITE/EXTERNAL/BANCOMUNDIAL/NEWSSPANISH/0,,contentMDK:23316083~pagePK:64257043~piPK:437376~theSitePK:1074568,00.html
http://web.worldbank.org/WBSITE/EXTERNAL/BANCOMUNDIAL/NEWSSPANISH/0,,contentMDK:23316083~pagePK:64257043~piPK:437376~theSitePK:1074568,00.html
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Los migrantes con frecuencia actian como un seguro informal cuando su familia
enfrenta alguna adversidad en el pais de origen, pero ellos mismos tienden a ser

vulnerables y a tener un acceso limitado a la proteccion social en el pais de destino.

El seguro puede ayudar a enfrentar algunos de los riesgos a los que estan expuestos,
pero los seguros con frecuencia son costosos, complejos y de dificil acceso para

muchos migrantes de bajos ingresos.

“Estas familias precisan de productos simples que pueden ser suministrados Sin
grandes costos y adaptados a las exigencias, dos caracteristicas del microseguro”,
asevero el Jefe del Fondo para la Innovacion de Microseguros de la OIT. “Los
beneficios podrian ser considerables, tanto para los aseguradores como para los

migrantes”.

Una gran diversidad de planes de seguro pueden ser de interés para los migrantes,
como el seguro por accidente o repatriacion, proteccion del envio de remesas y

proteccion para las familias de los migrantes en los paises de origen.

El microseguro es un tipo de seguro dirigido a proteger a los pobres contra los riesgos
(accidentes, enfermedades, muerte de un familiar, desastres naturales, etcétera) a

cambio de primas adaptadas a sus necesidades, ingresos y nivel de riesgo.

Algunas limitaciones

Un buen producto que satisface las necesidades de los migrantes no es de por si
mismo una garantia de éxito. Llegar a los migrantes y mostrarles los beneficios

potenciales del seguro es una fase crucial y un desafio para los aseguradores.

Es posible que las compafiias de seguro necesiten encontrar socios estratégicos que

los ayuden a acercarse a los trabajadores migrantes. Las asociaciones de la diaspora y
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las agencias de transferencia de dinero pueden ejercer esa funcion ya que los

migrantes tienden a confiar en ellas.

Las restricciones legales y reglamentarias constituyen otra dificultad importante. Con
frecuencia, los aseguradores no tienen licencia en los dos paises, el de origen y el de

destino, y en ocasiones puede ser dificil establecer cudl jurisdiccion es pertinente.

La condicion ilegal de muchos migrantes también puede plantear problemas serios si

ellos compran un seguro en el pais de destino.

“Si bien los desafios son considerables, las ventajas potenciales tanto para las
compafiias de seguro como para las familias transnacionales, o la formalizacion de la
gestion informal del riesgo creado por la migracion, pueden ser enormes”, sostiene el

Jefe del Fondo para la Innovacién de Microseguros de la OIT.
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SI BIEN AUN SON POCO COMUNES, EXISTEN DIVERSOS EJEMPLOS
DE SEGUROS PARA LOS MIGRANTES

Indonesia exige a las agencias de contratacién —a las cuales recurre el 95% de los
migrantes— que les suministren una cobertura de seguro que incluya el deceso, la
discapacidad, los gastos médicos, los salarios no retribuidos, la deportacion y el

abuso fisico.

SeguraCaixa, una filial de la cooperativa espafiola La Caixa, ofrece algunos de los
pocos productos dirigidos a los migrantes a una escala razonable. En 2008, 80 mil
migrantes —la mayor parte proveniente de Africa y América Latina— fueron

asegurados con uno de los dos planes que ofrecian seguro de muerte.

La empresa cooperativa de seguros de El Salvador, Seguros Futuro lanz6 hace poco
un producto de seguro para migrantes que en caso de muerte, cubre los costos de

repatriacion del cuerpo y un afio de remesas.

Fuente de informacion:
http://www.ilo.org/global/about-the-ilo/newsroom/comment-analysis/WCMS 192018/lang--
es/index.htm?shared from=media-mail



http://www.ilo.org/global/about-the-ilo/newsroom/comment-analysis/WCMS_192018/lang--es/index.htm?shared_from=media-mail
http://www.ilo.org/global/about-the-ilo/newsroom/comment-analysis/WCMS_192018/lang--es/index.htm?shared_from=media-mail

